
有容乃大“新”标准
作为走在行业前端的领跑者，

大商电器始终致力于将流行趋势悉
心传达消费者。目前很多家庭淘汰
的旧机基本上都有至少四五年的历
史，而四五年前的产品和新品相比，
犹如小人面对巨人，差距甚大。

现在对开门冰箱逐渐在家庭
普及，其容积接近于老款冰箱的两
倍。存多少食物不在话下，再也不
用面对向冰箱里狠塞食品的尴
尬。而对于房屋面积不大的家庭，

三开门冰箱因其美观实用成为换购首选。换个
大冰箱，牛奶、水果、熟食……想得到的食品都
装得进去。洗衣机也是如此，随着现代人生活
步伐加快，洗衣机的用武之地愈加明显。床单、
窗帘、厚实的冬衣、夏季成堆的T恤……一台小
洗衣机显然无法满足需求。换台大容量的，不
仅节省不必要的干洗费用，更给您省了不少时
间及力气。

节电节水大回报
当今家电市场，各大品牌主打节能牌。使

用节能家电，一能降耗减排，为环保事业做贡
献；二能省电省水，用上几年，省出的费用也算
是当初投资的回报了。节能之外，各新品的智
能元素也在逐步增加，大商电器友情推荐，欲以
旧换新的朋友，不妨换上一款智能型，让家里多
个省钱小管家。

前两年，节能商品价格较高，这是因为商品
中含带了先进的技术价值。随着节能技术研发
成熟，价格已不再曲高和寡。大商电器之前举
办了节能商品节，通过签订大笔订单来降低购
进成本，打造了节能商品新低价，受到了广大消
费者的欢迎，此次活动，大商电器与众家电器品
牌再续节能情——全场商品底价出击，再送赠
礼，以旧换新激情展开，旧机器抵值高达 1000
元。

赠礼力度再提升
大活动伴随着大力度买赠是大商电器的一

贯作风，本次活动亦不例外，活动期间凡购物满
699元即送折叠篮一个；满 999元返 100元通用
券+迪斯尼奇趣杯一个；满1999元返200元通用
券+迪斯尼礼盒一个；满 2999元返 300元通用
券+迪斯尼珊瑚绒毯一个；满4999元返500元通
用券+迪斯尼背包一个；满6999元返600元通用
券+蚕丝被一条；满 8999元返 800元通用券+迪
士尼五件套礼包。同名发票累计满15000元送
19英寸液晶电视；满25000元送1P冷暖挂机或
冰箱；满40000元送笔记本电脑。

购冰箱、洗衣机、空调、彩电即送价值
29000元的家用电器用电安全险/火灾爆炸险/
管道破裂及水渍险/盗抢险任意两个险种。活
动期间，凭以往老发票即可到大商电器郑州各
门店领取价值 200元的个性写真摄影卡一张。
该卡可享受整本造型三次，时尚服饰三套，赠送
30*50放大海报一幅、冷裱处理一次和时尚写
真集一本。

产品结构调整，中高端产品成换代首选
据 2007年到今年 5月中怡康零售监测数

据显示，三门冰箱、对开门和多门冰箱，以及滚
筒洗衣机的零售量及零售额占比呈逐年提升
趋势，且在 2009年达到了近四成的市场份额。
记者从苏宁电器了解到，2009年1至5月，三门
冰箱、对开门冰箱和多门冰箱在冰箱产品的占
比，滚筒洗衣机在洗衣机中的占比均达到了
45%左右，超过了行业平均水平，而在后期预计
会有进一步增长，中高端产品份额有望超过
50%。在产品功能方面，消费者更倾向于购买
功能集成的产品。

本次冰洗节，苏宁电器得到了行业内工厂
的大力支持，将有大量的新品在各门店上市。
如西门子新推出的真空零度保鲜冰箱，海信容
声推出的两天一度电的 SN系列、GS系列节能
保鲜冰箱，海尔的卡萨帝意式三门冰箱，伊莱
克斯省水省电达30%以上的时间管理系列洗衣
机等产品都将成为消费者首选。

价格消费敏感，苏宁重设价格坐标
记者也从苏宁电器获悉，苏宁电器近 1个

季度的消费结构显示，1000~2000元左右的全

自动波轮洗衣机、1500~2500元左
右的两门冰箱、3000~4500元左右
的三门冰箱和滚筒洗衣机、5000~
10000元左右的对开门及多门冰箱
成为大众消费主流。

在8月8日开幕的苏宁冰洗节
上，苏宁将联合海尔、西门子、美菱
等十大冰洗品牌实行换代优惠，市
民可直接获得高达 30%左右的优
惠。苏宁电器将重新设定冰洗产
品的价格坐标，主流产品将大幅降
价，例如名牌洗衣机将跌进500元，
全自动波轮洗衣机跌进1000元，两门冰箱将跌
进 1300元，三门冰箱将跌进 2000元，滚筒洗衣
机跌进2000元，对开门冰箱跌进5000元。

配合现代家居需求，目前越来越多的消费
者选择了家电套购的消费方式。记者在苏宁
门店了解到，上半年，购冰箱、洗衣机套餐的消
费者数量占据了25%左右的比例，而在品牌上，
以西门子、三星、松下品牌居多。对于商家来
说，套餐中的单件家电虽然都低于其单个售
价，但却是一种薄利多销的优秀销售策略。
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2009年上半年房地产市场反弹，大批使用年限在8~10年左右的冰箱、洗衣机带
来了巨大的换代消费需求。河南苏宁电器负责人表示，一系列刚性政策的推动及市
场增长趋势将激发2009年下半年冰箱、洗衣机中高端产品的市场供给及需求，而这
一市场增长点将集中在城镇居民换购和新房装修的需求。对于下半年的换代高峰，
该负责人认为冰箱、洗衣机的换代趋势主要表现在产品选择、价格取向和购买方式
三个方面。而在8月8日即将开展的全国冰洗节上，苏宁将在全国各门店为消费者
展示2009年冰箱、洗衣机的换代产品，同时在节能冰箱、保鲜冰箱、滚筒洗衣机等相
应换代产品上进行空前的普惠销售。 晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图
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大商电器刚刚开完年中
总结会，喜庆半年告捷，为答
谢全国消费者，全国连锁百
店本周第十三届冰洗节震撼
启动，厚礼巨奖大谢一周，以
超乎想象的力度深情回报一
直以来支持、信任大商电器
的父老乡亲。

晚报记者 樊无敌/文
赵楠/图
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