
2009年8月11日 星期二 主编 李枚 编辑 陈泽来 栏目电话 13838146051 E-mail:zzwbcy@126.com 校对 咏梅 版式 陶莎

A36

一场美梦一场空 倾诉人：陈音可（化名），男，21岁，无业
倾诉时间：7月22日
采访人：晚报记者 崔迎 实习生 李曦

世上无后悔药可卖，再自责也无济于
事，当务之急便是亡羊补牢，靠自己的勤奋
努力重新赢得大家的信任。

采访中，小伙子面对我的提问，回答
说，他对外面的一切都充满了好奇，这是他
一年换一个工作的原因，一个工作干久了
就觉得没有意思，自己最渴望的是干大事
业，但现在才明白能踏踏实实干点小事已
经很幸福了。他曾经有70多个好朋友，可
现在已经没人愿意和他来往，这就是“一夜
暴富”梦想带来的最后结局。前几天，他刚回
来在棉纺路姑姑家住，回来几天了姑姑一直
在批评他，面对责备，他无法辩解，而自己的
家也不能回，工作也没找到，一连串打击让他
万念俱灰，这种事情说给谁听，都没有人理
解，得到的只有嘲笑……这样的教训可谓
深刻。俗话说，吃一堑长一智，但愿小陈能
吸取教训脚踏实地从一点一滴做起……

最大梦想，一夜暴富
母亲在我刚出生10个月就去世了，家里只剩

下父亲和我们兄弟俩了。大哥为了生计，早早就
去外地打工了。而我也因为学习成绩不好，初中
毕业后就一直在外面闯。和许多人一样，我也渴
望着一夜暴富，梦想着出人头地。没事的时候我
就爱幻想什么时候自己也能赚到大钱。当然，希
望很渺茫，不过我一直没有放弃这个念头。

在被骗去搞传销之前，我曾经在北京干过
一年的保安，可是工资太低。回到郑州一直是
姑姑和表叔在关照着我。后来经亲戚介绍，我
跟着别人干起了室内装修，但我总觉得学不到
技术，而且都是些力气活，感觉很没意思。于
是又过了一年，我换了一份在郑州机务段从事
数控车床的工作，除了包吃包住外，每月还有
800多元的收入，虽然不是很多，但在郑州这样
一个消费水平不是很高的城市，生活下去还是
不成问题的。可是这眼前的一切，都随着一个
朋友的电话而永远地改变了……

他是我邻村的，我们是初中同学，也是从
小一块长大的好朋友。他家条件还算不错，有
七八亩地，种种菜，种种瓜什么的，生活得挺
好。可他和我一样，爱跑，爱玩，心沉不下去，
对外面的世界更好奇，总想着换一个新的环
境。所以他初中毕业以后就去南方打工了。
渐渐地，我们的联系也慢慢少了。后来听说他
在那边也不知道找了什么活，挣了不少钱。至
于这消息是真是假，我倒是无所谓。相反，我
还希望这是真的。不管怎么说，我们也是多年
的朋友了，说不定哪天自己遇到了什么困难，
还能找他这个有钱人帮忙呢。

然而让我感到意外的是，许久没有联系的
他有天突然拨通了我的电话，对我嘘寒问暖，
关心起了我在郑州的生活、工作情况。在客套
几句，聊了一些家常后，他突然让我去他那边
江西鹰潭干，说是在电子厂有一份好差事，比
在郑州赚的多得多，而且还有很好的发展前
途。从他的话语中，我感觉他自信满满，似乎
是稳赚不赔。这一番话，又勾起了我那个赚大
钱的美梦。凭着我们多年的友谊，我对他是深
信不疑。

一不留神，落入骗局
我怎么能错过这样一个赚钱的好机会，几

乎是天上掉馅饼的事情呢？于是第二天他再
联系我的时候，我不假思索地同意了。辞过职，
简单地收拾了一下随身的物品，我就匆匆赶往了
车站。他还叮嘱我不要带太多现金在身上，这样
不安全。我本来就没有太多积蓄，这点倒是不用
担心。不过他的细心还是让我倍感温暖。

到达鹰潭已经是下午 5点多了，虽然旅途
劳累，但面对着这崭新的环境和对未来的美好憧
憬，我还是掩饰不住内心的喜悦与激动。我大口
大口地呼吸这里的空气，心里想：“鹰潭，等着我！

这里是我时来运转的地方，是我改变命运的地
方。我一定要赚到大钱，否则我决不回去！”

按照约定，朋友准时出现在车站口，旁边还
跟了一个人。那个人很热情，客气一番后还帮
我拿行李。可我当时哪知道啊，这只不过是假
象，是一个巨大骗局的开始而已。我那个朋友
只是这个传销组织的最低层人员“直销员”，他只
负责把人骗到鹰潭来，也就是俗称的“拉人头”。而
我所经历的这一切，都是他们按照组织制定的原则
来执行的：一是“接人原则”，就是要主动帮新人拿
东西，尽可能地做到热情与周到；二是“二八原则”，
就是要求“拉人头”的那个人80%谈感情，20%谈
事业，对做传销的事情只字不提。

我提出累了，想去住的地方休息，可他们
以让我熟悉周边为由，一直带我转到晚上八九
点才把我领回他们宿舍。这个所谓的宿舍其
实就是在一个廉价、破旧的小区的一栋楼房的
楼顶，大概八九十平方米的样子，里边还挤着
十三四个人，分散在几个房间里，打着地铺，还
都是用的破破烂烂的被子。眼前的这一幕幕
已经使我产生了一种异样的感觉，但我想既然已
经来了，那就等明天看看厂里情况再说吧。

可第二天我们并没有去厂里，而是到了另一
个小区，听他们说是去上课，进屋一看，不大的房
间里坐着七八十号人。其实这时我已感觉到这似
乎就是传销了，可是为了到这边，我已经辞掉了姑
姑和表叔介绍的工作，和他们翻了脸，还从家里父
亲那里拿了很多钱，这要是什么成绩都没做出来
就回家，我可怎么见人啊！所以就狠下心在这里
先试试，没准我可以赚到钱呢。

“洗脑”培训，让我迷失
从这天开始，我就接受着“无微不至”的

“洗脑”培训。第一次给我们讲课的人我已记
不清他的长相了，只记得他很有激情。首先，
他结合自身经历和社会实际，分析了影响成功
的要素——环境、观念以及人性的弱点。指出
人性的弱点就是怕、靠、懒、拖、面子等。我听
了以后深受触动，悄悄扭头一看，四下的人也
纷纷点头表示赞同。接着，他举了放羊娃因选
择不同可能成为电视明星也可能成为阶下囚
的例子来说明选择的重要性，突出抓住机会取
得巨大成就的特征，向我们灌输速成、暴富的
理论。最后，他说，成功要从现在做起，从身边
的小事做起，看准目标，勇往直前，其他的都不
要考虑。于是乎，我也和其他人一样，开始激
情膨胀，热血沸腾，准备要干一番大事业了。

之后，我又上了很多的培训课，除了依然
激情的演讲外，他们从来不说自己是在搞传
销，而是合法的网络营销，合法的直销。可是
他们直销的是什么产品我却一直没有见过。
有一次，一个“老师”向我们介绍起了这个公司
产品的直销方式。每套产品 2900元。以一个
新人为例，当进入公司后，交 2900元购买一套

产品，以后就可以不用交费。这样就可以向公司
介绍新人了。当你有能力介绍几十个人进公司
时，可以想象，月收入几十万是轻而易举的事情
了。他们嘴上讲的是合法的内容，干的却是违法
的事情！也正是这样，才会有很多人上当受骗。

从到鹰潭的第三天起，我就和其他人一
样，一大早就要起来，上课上到中午12点，到下
午3点才吃饭，然后就是所谓的互相交流经验，
每个人都要讲，讲故事或者是即兴发挥都可
以，目的是为了锻炼口才。一讲就得讲到晚
上。为了达到“磨砺意志”的效果，我们吃得也
很不好，菜少油少，没什么味道，而且也吃不
饱，一个月下来，我已经瘦了十来斤。

经过一周连续不断、精心安排的“洗脑”，
我终于经不住诱惑，和他们签了单。

我也拉上了三四个同村的伙计，后来他们
有的交了 1万多，有的两万多，但还是和我一
样，从头到尾也没赚到过钱。

空手而归，悔之晚矣
慢慢地，我也发现了一些问题。既然是合

法的网络营销，合法的直销，那总该有商品啊，
可是我从来没见到过那些所谓的产品。实际
上我们这些所谓的直销员要干的就是拉新人
入伙，从来没有去推销商品什么的。这里的

“商品”已经失去了实际的意义。虽然我已有
所怀疑，可是一想到一事无成就回到家里，老
父亲那失望的叹息声，村里人那嘲笑的眼神，
我就咬紧了牙关，对自己说再忍忍，等挣到了
钱就立刻回去，不在这地方待了。

就这样，一直到2009年7月9日，我永远也
忘不了这一天。当时，宿舍有人说上边的人拿
钱跑了，我们都慌了神 。这里的大部分人都是把
家里多年的积蓄拿出来希望能赚到钱，可这突然
的打击让我们无法接受，一时间天旋地转，天似乎
都塌了下来……在那个地方再等下去也不是
个办法，已经快没钱吃饭了。我只好无奈地用
身上仅存的一点钱买了车票，回到了郑州。

姑姑虽然表面上很生气，总是吵我，埋怨
我，这下可好被骗了，但庆幸的是我逃离了狼
穴，就让我暂时先在她那里住着。但是我很愧
疚。早前把姑姑介绍的工作辞掉跑到那边搞传销
不说，现在又来麻烦姑姑，她家里上有婆婆需要照
顾，下有八九岁的孩子需要接送，我实在是不好意
思再在这里待了。可是我又不敢回老家，父亲得
知我搞传销的事，已经对我十分愤怒和失望；村里
的人也是对我议论纷纷，说我做了不好的事情；同
村的朋友也因为我家里的积蓄损失了大半，我都
没脸见他们……

现在我还在郑州找工作，只是想赶紧找到，
好搬出去，不再麻烦姑姑了。可是找工作都很
难。唉，现在想想，我真是太后悔了，不仅把还算
稳定的生活给毁了，浪费了大好青春，还得罪了
亲戚朋友，到头来却什么也没有得到……

没 人 理
解，无人接纳，
整 日 无 所 事
事，这让一个
从农村来到郑
州的小伙子苦
不堪言。这天
一大早，他便
早早地来到报
社等候着，希
望用自己的忏
悔来赢得家人
和 朋 友 的 原
谅，因为那段
不堪回首的传
销经历不仅让
他失去了安稳
的工作，同时
也失去了家人
及 朋 友 的 信
任，现在的他
已经变得一无
所有——

李薛 图


