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每天，在霓虹
闪烁的街灯下，只
要有人群聚集的
地段，总是有一群
群或蹬着三轮，或

拉着木架车的小商户摆摊设点，这群
在郑州“讨生活”的生意人，在为周边
的居民提供方便的同时，也带来了交
通、卫生等诸多城市管理问题。不
过，今年10月开始，他们这些游击队
员有可能变身为正规军。因为郑州
市正在制订方案，在金水、中原等 5
区各选两条街道设置早夜市摊点。

郑州的夜市，将有怎样的变脸？
这批生意人，能给城市带来什么？有
着什么样的生意经？本报即日起为
你展示一个真实的早夜市生活。

老张的生意经
10多年的夜市从业经历，让老张积累了

一些生意经。他说：“我的生意经都是慢慢摸
索出来的，新手要是听我讲如何做夜市，胜过
他摆一年的摊。”

秘籍一：面子往后放
做生意是个累人的活，特别是摆早夜

市。老张告诫“新手”：“摆夜市很累，不是想
像中的一晚上挣多少钱，一个月能够挣多少
钱，想挣钱就要放下面子，扎扎实实地干。”

老张认为，如果决定摆夜市就要撂下面子，
而且要想：“我是用双手劳动，双脚蹬车载货，动
嘴去卖衣服，挣钱养活自己，没啥丢人的。”

秘籍二：货品不混搭
想做生意，一定要知道自己想卖什么。

就服装来说，有女装男装，而且还要区分目标
客群的年龄段。“如果总觉得别人卖的东西是
热门产品，就盲目追风投资，生意可能做不
长。我卖了9年的中老年男装，夏季搭配无
袖背心，冬天挂上保暖马甲，几年下来，攒下
不少老客户，他们都是我的上帝。”

老张还透露自己的进货秘诀：每年换季
的时候老张都会去南方进货，平时卖这些进好
的货，如果又有新的款型再去火车站配些，搭
着卖。“不但合理利用资源，还省钱不落伍。”

秘籍三：进价卡准，卖价拿准
老张告诫，夜市的商品一般走低位，决不

能随路边店的价格，“也就是同样的货品，一
定要价格低下去，这是夜市的最大优势”。

此外，卖东西还有淡旺季，一个季节开始
时进的货卖的都会贵，赚的钱也会多些；季末，
只要不赔本就卖，基本最后衣服没有积压的。

不要去进一些贵的衣服，特别是“新手”，
不要光想着进价贵卖的钱的也多，摆夜摊讲
求的是走量，量大一样挣钱。

实际上，老张的秘籍说到底，关键是俩
字：走量。

夜市淘金，赚的就是辛苦钱

8月10日晚7时20分，46岁的张庆州蹬着三轮车准时赶到同乐路与健康路口，排队等待进入健康路夜市，他身后的
车上是四五百斤重的男士服装，和健康路夜市一起走过的9年时间里，他几乎每天都会拉这么重的货物出摊。9年时间，
张庆州将老婆孩子全部带入郑州，生活虽不大富裕，但可以过上普通市民生活。老张说，夜市不会演绎一夜暴富的神话，
在这里赚的是辛苦钱，“但夜市淘金，可以让一批人生活无忧”。 晚报记者 程国平 实习生 薛意茹/文 晚报记者 张翼飞/图

晚7时30分，健康路夜市开场
晚7时许，与健康路交叉的优胜南路、优胜

北路、任砦北街等几条小道上开始聚集起拉满
货物的三轮车，他们都在等待7时30分入场。

“哪怕提前5分钟入场都不会被允许，这是
夜市的管理规定。”拉着满满一车男装的张庆州
停在同乐路上，他的身前身后都是夜市的同行。

7时 30分，一辆辆的三轮车排着整齐的队
伍进入夜市。张庆州随着车流到达自己的摊位
后，利索地将挂衣服的大铁架子从三轮车上拿
下来一一分类挂好。张庆州说，将服装分类主
要是为了方便顾客选择。

至此，郑州当下最规范的健康路夜市拉开
了新一天的帷幕。

健康路夜市的全称是“金水区健康路商贸
不夜区”，从 2001年建立至今已有 9个年头，有
早夜市之分，已成为郑州市民心目中的第一夜
市，健康路的魅力还在于可以将大型的品牌店
和夜市小商户自然融合在一起，无论是品牌店
还是小商户，生意都很好。

15分钟左右，张庆州摆好了所有的服装，三
三两两的顾客开始光临。最高要价40多元，最
低的只十几元，这个价位在夜市上很有吸引力。

“这些衣服都是从正规渠道进的货，质量绝
对有保证，但在夜市卖不上价，进价加几块钱就
出手了。”张庆州说，现在到了季末，平均一件衣
服也就三两块钱的利润。“这就是生意经，你不
能压货。”张庆州说，在夜市上，靠的是量，走的多
了，自然也不会少赚。

10日是周一，健康路上的客流并不大，但到
晚11时30分收摊时，张庆州已卖出22件衣服。

晚12时左右，张庆州将衣服和铁架子整齐地
摆放在三轮车上，结束了一天的工作。“到家后，老
婆给做点饭吃吃，入睡也就1点了。”

张庆州只能睡4个小时，因为次日的早市，
5点半开张，他必须在 5时起床，然后赶快蹬三
轮到健康路。

到7时30分收摊，张庆州卖出了4件衣服，
赚到了17元钱。

早上8时许，张庆州回到家，开始吃饭。顾
不上歇息，他就马不停蹄地骑车到火车站服装
批发市场。“还要再补一些货，搭配着卖。”

在张庆州看来，做夜市生意不会演绎一夜
暴富的神话，每个月满打满算也就是2000元左
右的净利润，一些刚入行的商户，也许 1000元
也挣不到，而且还可能赔钱。

今年46岁的张庆州，原是巩义一个面朝黄
土背朝天的农民，上世纪 80年代中期，在家里
生活艰苦的张庆州离开家乡，来到郑州，他幸运
地在一家事业单位打零工，但最终还是下岗了。

随后他开始做起了早夜市生意，一直到

2001年，张庆州干的都是摆“野摊”的生意，郑
州的大小夜市、早市基本跑了个遍。

张庆州说，自从来了健康路，他心里舒服多
了，终于可以安安稳稳做生意了。

“我从来不嫌赚到的钱少，也不觉得自己特
别辛苦，像我这样的学问、能力，你做什么能赚
到更多的钱呢？”说这话时，张庆州非常真诚。

“而且我感激这份工作，就是十几年的早夜市生
意，我将老婆孩子从老家带到郑州居住，孩子也
享受到了大城市的教育，我相信这会改变他们
的未来。”

现在，张庆州的大儿子已经职专毕业，在
黄河路服装市场开了一家服装店。老二、老三
一个上高中，一个上初中。说起这些，张庆州
很满足。

早夜市加一起能挣100多元

他让儿子享受到了城里的教育

夜市卖衣服，要投多少钱？
老张的摊位有 4 米长，投资一个这样的

摊位需要多少钱？“两米长一个摊位，我租
了两个，一个月一个摊位 390 元。如果新手
想在夏天卖衣服，只需要 5000 块钱，全部拿
来进货。如果是冬天，衣服相对贵，需要
8000～10000元的进货款。”老张说，用这些
资金，陆续到火车站的批发市场去进货，卖完
一批，再进一批，让资金慢慢流转。
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