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今天，去新玛特总店购物到零时
从今天上午 10：00开始，一直持续到深夜

零时，大商郑州新玛特总店将拉开一场盛大的
购物狂欢。

“明天就是周末，不用去上班，商场营业延
时到深夜，太新鲜了，我一定要享受一下深夜购
物的另类感受，今天一定要去新玛特总店逛
逛。”一听说新玛特总店今天的营业时间一直到
深夜零时后，在某省直机关上班的陈小姐立马
表现出极大的兴趣。

今天，新玛特总店还为消费者准备了丰盛
的促销大礼，该店营销部人员介绍，除了购物满
400元最高可返600元（包括400元现金券、160
元娱乐券以及 40元餐饮券）外，重磅品牌单柜
购物满 2000元即送 300元现金券；购买团购券
或使用团购卡满 5万元赠 4000元现金礼券、满
10万元赠1万元现金礼券。

在商品准备上，该店进行多方协调，全员动
员，调配了高品质的夏装进行出清，各专柜也即
时上了最新款式的秋装，记者从该店很多专柜
了解到，为了这次活动，早在一周前就已经开始
协调准备货品，消费者完全不用担心出现断货、
缺货等情况。

奥迪车主、招商银行高端客户有惊喜
从今天 17：00开始至深夜零时，针对奥迪

车主、招商银行高端客户，新玛特总店还特意准
备了闭店专场活动，在此时段内，这些高端客户
购物有意想不到的惊喜。

新玛特总店营销部人员介绍，今天，奥迪车
主凭邀请函或活动短信，万通一汽、弘通马自
达、世纪丰田、圆通红旗、帕拉丁的车主凭活动
短信，招行客户凭金葵花卡、白金卡、信用卡、一
卡通，在活动时段只要来到新玛特总店，便可免

费办理钻石卡一张。还可以获赠5000积分，并
免费获赠国家AAAA级景点门票两张。

此外，当天在新玛特总店现场购物满5000
元，即可获赠奥迪价值100元油卡兑换券一张，
购物满3000元获赠奥迪精美礼品一份，活动现
场还有“手机拍照、试驾有礼”等主题活动及购车
优惠。当晚，凡是现场咨询或者有订车意向客
户，均会发放奥迪试驾卡，到店里试驾即有礼品
相赠。而后期订车或购车的客户，凭借大商新玛
特会员卡和招商银行白金卡、金葵花卡、信用卡
购指定车型09款奥迪A6L款可享受百年大礼包
特惠（超出店面优惠，含1万元现金购车券、两年
6次保养）；其他款奥迪车也均可享受特别优惠。

联盟营销，卖出“有格调的生活方式”
所谓营销创新，就是根据营销环境的变化

情况，并结合企业自身的资源条件和经营实力，

寻求营销要素某一方面或某一
系列的突破或变革的过程。在这个过程中，

赢得消费者的心理认同是最重要的，从目前来
看，自从新玛特总店在今天要进行联盟营销的
消息发出后，每天该店的客服电话都响个不停，
都是消费者对此活动进行咨询，由此可见，此次
营销已先声夺人，消费者已然发生兴趣。

新玛特总店的营销向来以创新著称，文化
营销、公益营销、时段营销等都让人惊奇，也正
因如此，在郑州商界，该店后来居上，至今虽然
正式开业尚不足一年，但其销售业绩的持续增
长已为业界共同瞩目，很多媒体将其称为“中原
百货第一店”、“商界新贵”、“创新营销领跑者”
等。

更为重要的是，新玛特总店不是简单地将
货品卖给消费者，而是致力于为城市高收入人
群提供舒适的购物环境，并倡导有品位、有格调
的生活方式。此次营销，新玛特总店选择的合
作方是奥迪和招商银行。众所周知，奥迪是德
国汽车技术的先驱者，是顶级豪华汽车市场的
领导者，招商银行的客户也非常优良，可以说，
奥迪车主、招商银行高端客户都是品位生活的
践行者，这意味着，到大商郑州新玛特总店购物
是这些人群的不二选择。

新玛特总店副总经理李嵚对新玛特总店的
定位是“集多种业态经营于一身、面向高端客户
的流行百货”，而这次的联盟营销正是在对此定
位进行详细分析、认真调研的基础上进行的，这
次营销也打响了新玛特总店秋季营销战役的第
一枪。李嵚说：“我们选择的都是主流强势行
业，聚集来的客户都是城市精英人群，通过资源
整合和互享，凸显大营销理念，以达到1+1>2的
营销效果。”

今天，一定要到新玛特总店去购物
今天，一场

从上午 10：00 持续到深夜零时的
购物盛宴即将展开。来自大商郑
州新玛特总店的消息称，今天，该
店营业时间将调整为 10：00~24：

00，购物400元最高可返600元，包括
400元现金券、160元娱乐券以及40元
餐饮券。从 17：00 开始，更有针对一

汽奥迪车主和招商银行高端客户的闭店
专场回馈。

据悉，该活动仅此一天。
仅此一天：零时营业、购物满400元

最高返600元起，更有针对奥迪车主和
招商银行高端客户的闭店专场。

晚报记者 梁冰/文 赵楠/图
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8月 8日，郑州首家建筑用品批发市场开
业。据了解，位于长江路与中州大道交叉口
附近的该市场开业后，以后不管是大型的建
筑工地还是小型的家庭装饰，在这里，都可以

“一站式买到齐全用品”，成为你理想购物的
满意去处，同时又为你提供一个庞大的储备

“粮仓”。
该市场的定位是立足郑州辐射全省乃至

周边省份，目前聚集了国内最优秀的品牌厂
家，包括五金电料、电线开关插头、高压管、油
漆腻子、供水工程用品、建筑机械、电器、卫

浴、厨具、太阳能用品、保温材料、管业、门业、
消防器材、理石、日杂、塑胶、劳保用品、广告
用品等。

在开业期间，为保证广大消费者的基本利
益，市场管委会携全体商户举行一系列的优
惠促销活动。该市场的建设，填补了郑州市
及周边城市建筑配套用品批发与零售的空
白，另有 3、213、k38、215路等多条公交线从市
场附近经过，为客商的交易提供了便利的交
通条件。

晚报记者 樊无敌 周倩

8 月 12 日上午，中国十大商业地产策划
师梁吉良携手北京天筑伟业打造的建文·淘
汇城郑州地区招商工作启动，活动现场人员
攒动，场面十分火爆，当天认购率竟达到 90%
以上。“加上京城百余位尾货商户助阵，郑
州的尾货大户会更有信心。”建文新世界的一
位负责人告诉记者,他说：“现在郑州服装销
售还处在传统模式下的竞争中，而郑州建文·
淘汇城的出现必将引发同行业内一场新的变
革。”

2006年，全国服装行业实际完成服装产
量 512 件，鞋业产量 24 亿双，箱包产量 10 亿
只，远远超过了大众需求量。按照 10%的比
例来计算库存，每年可产生 50亿件的服装尾
货，2.4亿双鞋子，一亿箱包。这么庞大的尾
货数字需要用经济学的眼光来看，他的出路
注定会使该行业产生一种新的流通链。而正
是这种新的流通链，彻底颠覆了中国传统模
式的服装营销模式。直到 2006 年低，“天兰
天”尾货的出现，改变了人们对尾货的认识和
消费心理。金融风暴的出现，改变了京城商
业地产的战略发展路线，就目前而言，北京尾
货市场的潮涌及无度开发，京城尾货市场呈
现饱和局势，在这样一个大环境下，作为尾货
经营商户、尾货批发商户，二级城市发展迫在
眉睫，更是尾货行业进入后天兰天时代的一
个重要转折点。

在采访中记者了解到，京城百余位尾货大
户、郑州地区尾货精英商户之所以云集于此，
主要是目前郑州地区还没有一个专业的尾货
市场，更大程度上看到了尾货市场二线城市发
展的必要性，以及淘汇城的主体定位，交通、
物流等硬件设施配套完善，700 万的消费人
群，100亿的服装消费作为支撑，开发商强大
的专业管理团队等都是淘汇城受这些商户青

睐的主要原因。
建文·淘汇城位于郑州市核心区的建文商

圈，经营面积 10000余平方米，尾货淘宝区分
为二、三层，二层主要以服装尾货、外贸服装、
原单、库存服装，三层以鞋帽箱包、户外用品
尾货、精品尾货为主。淘汇城定位于中原地区
集尾货零售批发、淘宝主体市场。有关专家预
测，坐拥交通大动脉，便捷的物流体系，淘汇
城将是辐射中原地区以及周边省市的最大化
尾货交易渠道。

此外双方的合作还有一个更大的目标，那
就是“中原 100店计划”，实现外贸尾货服装在
河南形成“大市场、大联合、大流通、大发展”
的四大经营优越模式。“打造中原 100店”这个
概念，就是计划两年内在河南省选择 100个县
市做前期目标。将外贸尾货服装的高质低价
的实惠风暴普及到河南的各个县、市。这样一
个庞大的主体分流体系在全国尾货行业尚属
首次。

晚报记者 樊无敌 陈静/文 赵楠/图

本周末，中原商贸城儿童家居馆将迎来开
业一周年的日子。为了庆祝儿童家具馆开业
一周年，中原商贸城结合季节特点，推出了极
具特色的促销活动。

中原商贸城作为碧沙商圈的重要百货项
目，在去年年中进行了一次调整。在这次调整
中，中原商贸城将以前五楼的家具广场改造成
为儿童家居馆。儿童家居馆的开业适应了郑
州西区的市场需求，在这一区域集中着众多的
居民区，众多的儿童消费需求造就了极大的市
场空间。 事实证明，这次调整受到了消费者
的欢迎，儿童家居馆以丰富的儿童商品、儿童
游乐设施和早教中心吸引了众多周边的儿童
和家长，成为郑州西区儿童消费集中的一个重
要场所。

在此次周年庆中，中原商贸城五楼儿童家
居馆推出了儿童床品周年礼、儿童床品双倍积
分、儿童用品特卖会等丰富多彩的促销活动。
8月14日至16日，凡当日在中原商贸城五楼儿
童家居馆购物满 500元的顾客即可获赠 50元
礼券 1张，如消费金额较多，单张小票限领 4
张。活动期间，顾客购买儿童床品还可享受双
倍积分。为了给顾客提供更多实惠购物的机
会，中原商贸城还将在一楼中厅开设儿童用品
特卖会，以丰富的货品和实惠的价格来吸引人
气，提升销售。为了配合儿童家具馆的周年庆
活动，中原商贸城的其他商品品类也推出了促
销活动。在夏出清的活动中，全场商品均以四
点八折起进行销售。

冯刘克 陈静

郑州首家建筑用品
批发市场开业


