
“不少商家对夜经济总有一种特殊的冲
动想去促进它，这是因为我们一般将夜经济
的繁荣与否当成了衡量一个城市经济发展
水平的标志，所以许多人认为如果政府能够
采取一些措施去促进一个城市夜经济活动
规模的话，这些措施就能够提高一个城市的
经济发展水平。”河南社会科学院副院长刘
道兴分析说，“‘夜购一族’对商场销售业绩
的推动作用更大。到了周末，绿城郑州的商
场里大多数服饰柜台都有打折促销活动，吸
引了很多人试穿、购买。不少化妆品专柜
前，也是围满了顾客。”

“最近卖的特别好的当属防晒霜和遮瑕
膏了，一晚上的销量赶淡季时一个星期的销
量。为了答谢客户，我们都有活动，比如买

一瓶防晒霜会送护手霜，而且马上我们商场
的秋季化妆品节就要开幕了，届时将会有不
少优惠活动。”在郑州百盛商场内某品牌的
化妆品专柜销售员小蒋告诉记者。

“夜经济开始后，我们商场的销售额每
晚平均多销售2万元以上。”郑州百货大楼董
事长兼总经理朱赵霞告诉记者。而大商新
玛特金博大店的负责人则告诉记者：“晚上
人流量是白天的两三倍，生意非常好。”

根据业内人士粗略统计，目前夜间每小
时的人流和消费量为白天的1.8倍左右。“很
多人在附近吃了晚饭，一拐就拐到我们商场
了。”在北京华联河南商厦内上班的马小姐
说，“在这些顾客中，年轻人居多，其次是附
近前来乘凉的居民还有部分旅客。”

第一商业·深度

进入初秋，天气逐渐变凉爽，但各大商
场各显神通，为消费者奉献物美价廉商品的
热情却丝毫没减。

大商新玛特郑州金博大店
活动主题：情牵秋意——之约七夕、闹

七夕、赏新品
活动时间：8月21日~8月30日
活动内容：顾客在黄金珠宝现金消费

2000 元、化妆品现金消费 800 元均可加返
100元百货服饰通用礼券。

百货重磅加返礼：
百货服饰重磅品牌现金满 800元返 100

全场通用礼券。大单团购惊爆礼：活动期间
顾客现金购物满额可获诺基亚N97手机、苹
果笔记本电脑。购物满额乞巧礼：百货购物
现金满600元起均可兑换相应好礼。购物满
额情侣礼：8月24日~8月26日顾客单柜购物
满 770元，特价商品满 2310元，即可获赠骨
瓷情侣套杯一套，每日限500套。

大商集团紫荆山百货
活动主题：百年相约 七夕传情
活动时间：8月21日~8月26日
活动内容：爱永恒：购即送甜蜜礼券，满

521元赠甜蜜礼品。周大福：买 1000返 250。
谢瑞麟、周生生：独家买赠。金伯利：克拉钻巡
展，定金翻倍送礼抽奖。老凤祥、周大生：黄铂
金优惠，镶嵌类超低折扣。开心淘宝夜：每日
18时起全楼商品折上再降，名品特卖低至29
元，会员购满521元可换购宜家精美礼品，8月
22日脉动饮品免费派发。屈臣氏精选产品加1
元多1件，当日全楼累计购满88元，即可参加
屈臣氏超值换购。活动期间，凭当日购物小票
即可至北京同仁堂领取心意礼一份。

晚报记者 樊无敌

商家真情回赠消费者

[打折超市]

8月14日18时，大商集团紫荆山百货西门
广场，人声鼎沸、灯火辉煌，一曲曲经典的旋
律，唱出了在场的紫百员工和广大市民的爱国
情怀，激发了所有人的爱国热情，很多人不时
的随声附和，随着歌声的节拍左右摇摆，悠扬
的歌声仿佛把我们带进了那硝烟弥漫、战火纷
飞、满腔热血、激情燃烧的岁月。

记者通过了解获悉，原来这是大商集团紫
荆山百货举办的庆祝新中国成立 60周年爱国
歌曲大家唱比赛。据悉：本次“庆祝新中国成
立60周年爱国歌曲大家唱比赛”活动是由大商
集团郑州地区集团统一安排，旨在充分展现和

激发广大干部职工热爱党、热爱祖国、热爱企
业，热爱本职的精神风貌和工作热情，进一步
唱响共产党好，社会主义好，改革开放好、伟大
祖国好的时代主旋律。

大商集团紫荆山百货于8月初开始筹备本
次比赛，专门成立了以总经理巩玉梅为组委
会，发动公司各单位以支部为单位选拔节目，
截至 14日，共选拔包括公司总经理、各部门副
总、中层、营业员和退休老职工在内的歌曲共
计28首，选手年龄涉及老中青三代。比赛现场
极为热闹，选手们一个个唱功不俗，在平时的
工作中根本看不出来，悠扬的歌声不时赢来阵

阵掌声。许多年轻选手对《南泥湾》《红梅赞》
等革命歌曲也是朗朗上口，耳熟能详，充分展
现了年轻的紫百人热爱祖国、积极向上的精神
风貌；中老年人更是激情高涨，热血沸腾，当年
的记忆一遍遍在脑海和耳边响起，爱国情怀得
到了极大的释放。

广大市民纷纷盛赞紫百本次“红歌会”创
意好，格调高，举办得非常成功，有利于传承红
色文化，激发大家的爱国热情，也有利于建设
和谐社会。最后，本次比赛共评出了一等奖一
名、二等奖二名、三等奖三名、优秀奖四名。

李静茹 晚报记者 樊无敌 陈静

红色经典 唱响紫百

大商集团紫荆山百货
举行庆祝新中国成立60周年大合唱比赛
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销售额促使商场重视夜经济

在大众媒体中，我们经常可以看到“某某经
济”，例如“考试经济”、“假日经济”等，现在似乎
什么名词都可以和“经济”组成一个名词。河南
商业协会副会长何宏剑指出：“‘夜经济’就是这
样一个在大众媒体中经常使用的内涵不太确定
的用语，它并不包括在夜间发生的所有经济活
动，而主要指在夜间发生的居民消费活动。”

而在商场，夜消费究竟占全天消费的多少
呢？“自从8月7日立秋之后，虽然天气少了不少
炙烤，但气温仍然很高，不少市民结伴走进商场、
超市避暑，顺便买些生活用品，也不失为一种惬意
的休闲方式。”大商新玛特郑州金博大店的负责人
给记者介绍说。8月19日20时，记者在金博大店
看到，商场里面的营业员忙着为来来往往的顾客
进行服务。而在郑州百货大楼，记者在该商场的
一楼钟表商场看到，由于该商场的第三届钟表文
化节宣传到位，前来买表的人是白天的两倍，来到
位于该商场五楼的羽绒服卖场看到，前来购买
羽绒服的消费者非常多，其中一款价值 198元
的羽绒服，在冬天可以卖到368元，引得不少前
来避暑的市民围观。“市民只有下了班才有时间
来商场逛一逛，我今天晚上的营业额已经达到
3000多元。”营业员小谭说。

“夜晚前来消费的人群比较多，销售额占全天
销售额的37%。”一家位于花园路的商厦负责人介
绍说，“抓好夜间销售，对商场来说十分重要。”

记者对白天和夜晚两个时段的商场人气作
了比较。白天走进位于二七商圈的部分商厦，
店内顾客并不多，楼层高的更是人气不足。以收
银台为例，白天减少了一半的收银员就足以应
付，而晚上不仅收银员全部上岗，顾客还经常要
排队付款。“白天太热，谁愿意逛街逛商场？所以
只能等到晚上了。”一些商场的营销负责人告诉
记者，现在不少商厦都推出了促销活动以吸引
客源，而越来越多的人也选择夜晚购物。

搞好夜经济
需要潜移默化引导和改变人们生活习惯

“现在郑州市民的夜生活越来越丰富，在很
大程度上是受益于商场的引导。”河南商业协会
会长张慧玉分析道，“与南方发达城市相比，作为
中原城市郑州的夜间消费一直是弱项，从2007年
开始，在政府的引导下，在商家促销的引领和刺激
下，市民的夜间消费有了很大的提高，特别是今年
政府不仅对商场进行补贴，先后两次让公交车延时
的举措也使配套设施日渐完善，不可否认，绿城郑
州的大众夜生活正走向丰富和完善。”

“虽然是进步了，但当前的大众消费仍需多
元化，比如在休闲、餐饮、娱乐等各个方面，仍需
要商家精耕细作，使不同层次的市民都能找到适
合自己的夜生活模式。”丹尼斯集团总经理蔡英
德指出，“郑州‘夜经济’是在探索中发展完善
的。在金融危机下，‘扩大消费，拉动内需’已经
成为大家的共识，虽然市政府已经多次启动夜间
消费的政策。然而，和南方一些城市的‘夜生活’
相比，还是有点不尽如人意。”

“很多在上海、广州、深圳和杭州等南方城市
生活习惯的人来到郑州纷纷感觉不适应。到了
晚上，可供市民消费的场所太过单一，一般只
有购物、吃饭和唱歌。”刚刚从南方考察回来的
朱赵霞分析说，“虽然各个商场把营业时间都
延长到了 22时 30分，在南方，22 时夜生活才刚
刚开始。”

“郑州的夜间消费已经比往年有所提高。
究其原因还是咱们北方人和南方人的观念不
同。有的市民觉得晚上商场、超市不开门怎么
去购物，商场和超市则认为没有市民前来消
费，为什么要开门，这其实是一个恶性循环的
过程。”河南财经学院教授史璞分析认为，“启
动郑州的夜间消费升级不是靠单一的一个商
场或者是一个政策就能够一蹴而就，而是需要
潜移默化地引导和改变人们的生活习惯。”

夜间人流量为白天的数倍
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