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单店日均卖出十几套家电套餐
永乐电器在郑州地区的消费需求调查中

显示，新婚及新购房者中，有80%以上的人倾向
购置成套家电。永乐电器负责人分析，除了一
站式购齐更加符合现代人的消费趋势，消费者
也越来越追求家居风格与家电产品风格的融
合性，成套家电显然是其最佳选择。

永乐电器销售人员介绍，整套家电更容易

与整体装修风格相匹配，而且套餐商品统一安
装配送，免去消费者反复预约的麻烦，同时在
永乐新婚家装节期间，价格又有很大程度的让
利，因此得到了消费者的追捧，现在仅二七广
场店每天就能卖出十几套整套家电，销路最好
的是3万~6万元经济套餐，10万元以上的高端
套餐每天也能卖出1~2套。

多重优惠，购家装套餐更实惠
针对新婚家装市场对成套家电的旺盛需

求，永乐借助“十年家电王 永乐总店庆”的强
大声势，率先启动金秋新婚家装节，并根据新
婚家装人群不同的消费需求特点，设置了多款
新婚家电套餐，进行打包让利：比如永乐的一
款套餐，一款合资 42 英寸彩电+一款 226 升三
门冰箱冰箱+一柜一挂两部空调+6.5公斤滚筒
洗衣机，在全场单件商品最低价的基础上，套
购又可以再便宜3000多元。

据悉，除了价格的优惠外，本周，永乐“总
店庆”还将对“家装节”采取超值送赠等优惠方
式全线让利，最高让利50%，更有活动期间套购
满额送液晶电视的优惠巨献，其中，累计满
8828元送19英寸液晶电视，满18828元送32英
寸液晶电视，对消费者来说，非常的划算。另

外，永乐推出特惠价的空调、烟机、灶具、热水
器等产品，正在装修新房的消费者不妨趁机选
购。此外，消费者购买单件商品满相应金额也
可参加丰富多样的买赠活动。

永乐特设新婚家装服务专线
记者在永乐卖场内看到，在主要的销售区

域都打出了“整套家电”的宣传海报，这些套餐
价格在3万~10万不等。永乐销售员介绍，现在
到卖场里面买家电产品的新人非常多，销量也
比平时增加了两倍。这些新婚群体，在购买电
器时，更注重商品的性能、详细的价格促销信
息以及与家装的整体契合度。由于大多新人
没有购买电器的经验，在选购时往往感到很迷
茫，为此，永乐电器在门店增派服务人员，还特
地设置了新婚家装服务专线，为新婚及家装人
群提供电话咨询，消费者只要拨打永乐任一家
门店的服务专线，专业的服务人员就会为消费
者提供完整的家装家电解决方案，其中包括家
电购买前期咨询、家电知识讲解、套餐组合、导
购、促销信息推荐等。据悉，为确保此活动的
效果，永乐提前针对接线人员进行业务知识、
产品性能、服务意识、礼貌用语等培训，考核通
过后才能上岗。 冯刘克 文 赵楠 图

南阳路店携手二七广场店周末感恩特惠
9月5日，苏宁电器南阳路店将迎来4周年

庆，河南苏宁为与消费者共同分享喜悦，推出
了多项优惠活动重磅回馈绿城市民。据悉，5
日开始，一直持续到 7 日，活动时间为期 3 天。
届时，苏宁电器二七广场 3C+旗舰店也将与南

阳路店一同举办特惠活动。
据了解，此次，苏宁电器共拿出数百台手

机、数码、电脑、彩电、冰箱、洗衣机、空调、生活
电器等多品类特惠机型。据了解，活动期间到
苏宁南阳路店、二七店购买彩电、冰箱、洗衣
机、空调、烟机、灶具、热水器单件商品满 1000
元就可以返 150元礼金券，最高单件满 8000元
可返礼金券1200元，礼金券可以直接用于购买
其他电器，相当于买下一件大电器就可以免费
再选其他一件小电器。另外，如果你近期房子
装修，不妨把你要购买的电器在苏宁打包买回
家。套购的话，在南阳路店 4周年庆期间最高
可获赠42英寸平板电视一台，并有全程VIP导
购、店长议价、所购商品享受30天统购分装，免
收商品保管费，再次购买电器产品可点换预
约，专人上门服务等多项专属服务。

另据了解，除了特惠机，返现、套餐等优惠之
外，店庆期间，到苏宁南阳路店、二七广场店购物
最多可有2次的抽奖机会，20辆时尚折叠自行车可
随时赢取。针对南阳路店的苏宁好邻居小区，苏宁

此次将拿出500个电水煲特别回馈小区住户。另
外，苏宁老会员积分当钱花购物，更为划算。

旅游节开幕 新品集中上市
金九红十，随着秋季外出旅游人数的大幅

攀升，数码相机全面热销。不少数码厂家纷纷
推出秋季新品，同时对春季产品大力度促销，8
月末数码相机巨头 Canon 对外宣布，其七款
2009年秋季新品正式发布，引发数码行业高度
关 注 。 Canon 此 次 亮 相 的 七 款 新 品 中
PowerShot SX120 IS 被苏宁独揽全渠道首销。
Canon 新品上市开启了秋季新品上市大幕，尼
康、索尼、三星、奥林巴斯、松下、卡西欧等品牌
新品陆续上市。新品首销、秋季产品让价、单
反相机推广等活动，将使来苏宁门店买数码产
品的消费者体验最新最时尚产品的同时，享受
更多的优惠。另外，2009年全国平板彩电节将
持续半个月来的大促销、大实惠，同时手机、数
码、电脑将启动3C进校园活动，多重亮点，共同
开启金秋9月的收获喜悦！

李无双/文 赵楠/图

“十年家电王 永乐总店庆”升级狂惠

苏宁南阳路店庆盛惠明日“盛开”

8月29日国美新活馆开业火爆热卖
二七广场国美新活馆在 8 月 28 日正式营

业，8月28日就迎来了第一批客流高峰，从当天

下午4点的夜市开始，客流量一直居高不下，而
且由于国美新活馆在开业 3天内，72小时不打
烊，到晚上12点，客流量依然没有减少，从负一
层 IT区到四楼彩电区，人群熙来攘往，每层的
收银台到凌晨还在开单。据国美新活馆提供
的数据显示，凌晨 12 点到早上 7 点，销售额相
当于平常一个普通门店一天的销量。

地处二七广场的国美新活馆，依然灯火通
明，人头攒动，为庆祝开业，国美新活馆在开业
庆典期间“72小时不打烊”，而且到整点都有惊
爆特价，像数码产品到晚上 10 点整，全场 8.5
折，这样的优惠力度，几乎一年也就一次，而
且还是周末，消费者逛得晚一点，也不用担心
第二天睡眠不足。国美新活馆 72小时不打烊
开创了郑州家电卖场先河，而且消费者的购
物热情也空前高涨，从凌晨到早上 7 点钟，依
然有顾客开单，而且成交量也很可观。连续3
天，每天的客流量都居高不下，连续3天夜市场
场爆满。

据河南国美采销总监介绍，国美新活馆72
小时不打烊，是对国美新活馆举办夜市活动的

一次大检阅，这次调集了郑州所有门店的店
长、主任及职能部门的管理人员到现场进行支
援，客服、售后等部门也在该店设了临时办公
室，随时为顾客提供帮助和服务。

“半小时送出 20 台 19 英寸液晶电视。”国
美新活馆工作人员介绍。为方便顾客取走赠
品，国美新活馆开业期间，所有赠品全部统一
放到该店门口，由专人负责发放。记者在现场
看到，发放赠品的记录簿上，短短半小时内就
送出去了 20 台 19 英寸液晶电视，其他赠品如
微波炉、酸奶机等送出去更多。

国美首次携手龙发打造家电家装特惠套餐
近日，国美电器与龙发装饰宣布，联合开

展“国美·龙发家电家装节”，9月5日~24日，国
美将开展第一轮的促销活动。

据介绍，国美家电家装节将于 9 月 5 日正
式启动，第一阶段持续到本月 24日，随着活动
的开展，国美和龙发将在合作的范围、套餐规
格和价格等领域进一步延伸，消费者在国美、
龙发购物将享受一站式的待遇。

樊无敌/文 赵楠/图

很国美很生活，很热情很奔放
——广场国美新活馆明天正式开业，热卖3天；二七国美新活馆再热卖3天，满800送300

随着“十年家电王 永乐总店
庆”大型促销活动的深入，金秋

“新婚新居季”也随之而来，在永
乐总店庆和婚庆市场以及一路走
高的房地产市场等多重利好因素
的带动下，家电市场呈现购销两
旺的局面。永乐电器销售数据显
示，进入9 月份以来，家电的销售
明显激增，相比平时单品类商品
轮番热销的情况，9月份的销售呈
现全品类全方位爆发的态势，包
括彩电、冰箱、洗衣机、空调、烟灶
等在内的传统家电和各式厨卫小
家电商品全线热销。本周是“金
九银十”的开端，“十年家电王 永
乐总电器”将根据“金九银十”的
消费特点，应时开启金秋家电家
装节，让消费者尽享金秋新婚新
居新生活。

近日，记者在苏宁南阳路
店发现，入秋以来家装电器已
经开始全面热销。或许是今年
上半年房产市场持续回暖，直
接带动了下半年整体家电市场
的消费支出，另外，加之秋季婚
庆家装的应时性需求，家装、电
器各大厂商在此阶段的新品上
市，以及厂家为抢占国庆市场
而提前释放的促销资源，增加
了消费者购买电器的欲望。

记者获悉，9月第一周苏宁
南阳路店将迎来4周年庆，并结
合学生开学市场手机、数码、电
脑进校园活动以及彩电节、厨
卫节，为消费者制定了多个专
属特惠。

据悉，国美新活馆将在 9 月 4
日~6 日再掀优惠狂潮，优惠力度
持续保持惊爆。推出购物满 800
送300活动，以及购物送液晶等促
销活动，本周末仍然继续。自9月
4日起为期3天国美新活馆在8月
29 日开业销售异常火爆，其丰富
的产品，新颖的卖场环境，超劲爆
的优惠价格，吸引了众多绿城市民
前来购物。而且为期 3 天的活动
结束后，国美新活馆客服接到很多
咨询电话，顾客希望国美新活馆的
优惠活动能够再延续几天，让没来
得及购物的顾客也享受到超值的
优惠。为满足顾客强烈的要求，国
美新活馆在 9 月 4 日~6 日继续推
出开业优惠举措，热卖3天。


