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刘卫清 13592553707
郭艳芳 13526666336
杨长生 13949132327
孙晓菲 15803999000
孙 瑾 13598032346

郑州晚报金融部人员
联系方式

“我是一名普通的小企业主，资金暂时周
转不济，想咨询担保公司可否满足我的融资需
求。”本报担保热线开通之后，记者每天都能接
到来自各行各业中小企业主的咨询电话。正如
从事小型家电设备加工生意的李老板所言，金

九银十，秋季是家电销售生意的旺季。由于缺
乏资金支持，不能顺利采购货源，他只能干着
急。“要是谁能在这关键时刻帮我一把就好了。”
像李先生这样“缺钱”的企业主还有很多。

同时，不少普通市民对担保业务中的“投

融资”业务也颇感兴趣。“担保公司宣传的收益
率差别可不小，究竟哪家担保公司给出的收益
率是合法的？哪家担保公司又是值得我们老
百姓信赖的呢？”来电中，怎样有效控制风险成
为广大市民最为关心的焦点。

9月 5日，交通银行河南省分行联合北京
大学光华管理学院，为其贵宾理财客户举办
了“新经济环境下的企业制胜之道”高端论

坛。论坛中，教授们就当前世界经济格局、中
国宏观经济发展等方面做了主题演讲。北大
光华管理学院副院长徐信忠教授把这次影响
世界的金融危机的演化过程比喻为“耐克”
形而非“U”形，即走入很快走出很慢。他指
出，城乡一体化建设、服务业、医疗健康产业、
能源环境产业将构成中国经济长期发展的战
略性因素，对人们生活产生深远影响。周黎
安教授则对中国的宏观经济发展做了分析，
重点关注了中国房地产市场的发展趋势。他
说，今年年初央行执行的宽松的货币政策使
得大量资金迅速渗透到实体经济，一定程度

上造成了流动性过剩的问题，导致房价大幅
上涨，股市波动震荡。央行可能会对货币政
策进行动态微调，但适度宽松原则会依然执
行。房地产市场的复兴将迅速推动经济增
长，中国房地产市场也将长期看好。据了解，
交通银行是国有商业银行中第一家引进海外
战略投资者的大型商业银行，也是第一家在
海外成功上市的商业银行，该行旗下的“太平
洋卡”、“外汇宝”、“得利宝”、“沃德财富”等多
项知名品牌享誉中国。

晚报记者 倪子 刘卫清 通讯员 田国华/文
晚报记者 马健/图

自本报连续强力推出“走进担保行业系列报道”以来，深受广大中小企业、普通老百姓等读者的支持
与肯定。应广大读者的要求，本报即将推出“2009中原地区投资担保企业推广月”活动。哪些担保公司更
值得信赖？哪些担保公司业务更创新？哪些担保公司拥有更精深的业务团队？本报将对读者来电咨询
最多、关注度最高的担保企业进行统一展示。 晚报记者 倪子 杨长生

交通银行联合高校举办经济论坛

“郑州有好几百家担保公司，我该如何了
解他们呢？”不少市民想得到一个快速了解担
保机构的方法。近两年，省会担保公司发展迅
猛，新成立的担保公司不断涌现。要想短时间
内对这些公司一一了解，的确不是件容易事。
应广大读者要求，作为省会主流媒体，郑州晚

报将把读者咨询较多的担保企业进行集中统
一展示，以此来搭建读者和中原地区投资担保
企业沟通的桥梁。

通过本次展示，广大读者将集中了解这些担
保公司的业务范围、团队建设、机构布局、发展理
念等内容。同时，省会不少担保业内人士表示，担

保行业是个新兴行业，他们的发展离不开企业主、
老百姓的支持与肯定。在今后的发展中，他们将
继续发挥各自优势，勇于承担社会责任，开发贴近
市场的投融资产品，为有需求的中小企业和老百
姓提供更优质、更高效的服务，最终实现为河南经
济建设发展发挥应有贡献的愿景。

了解沟通 担保走进市民生活

搭建平台 集中展示担保企业

2009中原地区投资担保企业推广月正式启动

哪家担保公司你最想了解
拨打本报热线67655029，随本报一起走进担保公司

担

简单几招帮你快乐理财
用专门的理财日记本记账 可以将每月的

消费支出逐笔记账，控制在预算之内。比如年
终应缴的保险费，如果能按月列入计划，将年保
费平均计入每月的开支中，就不会出现存折中
金额不足的尴尬,也再不用为担心无法续保造
成损失而提心吊胆了。

明确自己的理财目标 理财顾问可以帮助
你认清自己的家庭财务状况；将长期、中期、短期
理财进行目标量化；根据你的实际情况，提出可
行又高效的理财建议。理财顾问并不替你做决
定，只是帮助你做出正确的决定。

请专业人士打理财产 每日的工作日程表
被安排得满满的，哪里还能有心情和时间来专致
投资股票债券？正确的选择是购买基金、银行理
财产品、信托计划成保险公司中的投资连结险。

选择简单的投资方式 现在大家都知道买
基金，可买哪一种？买哪一只？何时买？买分
过红的还是没分过的？这些问题能让非专业人
士整夜难眠。其实有一个既简单又令人省心的
方法，就是做基金定投。

在进行投资之前先买好保险 或许有些人
还在排斥买保险，尤其是像意外伤害、意外医疗
这样的消费型保险，认为对自己没有丝毫用
处。其实均衡的投资理财，保险是重要的一环，
它能让我们更安心、更自在地享受生活，从容面
对可能发生的意外。

账户预留应急现金 建议将这些资金稍加
利用，比如购买货币市场基金，会比存在活期
账户上划算得多。而且货币基金的最大好处
就是灵活机动，资金赎回最短的只需一个工作
日，如明天需要用钱，今天从账户中赎回即可，
十分方便。 倪子

理财动态

打造郑州地区信用卡第一大行
目前，工商银行河南省分行营业部信用卡发卡量在郑州各家商业银行中率先突破100

万张，取得了历史性突破，继续保持了“郑州地区信用卡第一大行”的优势领先地位。近年
来，该行紧紧围绕持卡人需求和市场最新消费热点，不断加强产品创新和服务创新。信用
卡市场拥有量从2006年末的不到10万张到现在的100万张，省工行营业部信用卡发卡每
年以30万张的速度急速递增，反映出“牡丹信用卡”已经成为绿城人民最信赖、最喜爱、最
经常使用的信用卡品牌。 晚报记者 倪子 通讯员 杜云生 李锋

为回馈广大客户的支持与信赖，该营业部
还频繁开展丰富多彩的优惠促销活动，让客户
得到实实在在的优惠。

据介绍，今年以来该行信用卡消费额已达
30亿元。一方面，该行紧跟国家“拉动内需、扩
大消费”的宏观调控政策，根据各个不同群体的
消费需求，结合春节、五一等消费旺季，推出“百
城万家刷牡丹——节节有礼”、“玩转芳菲季”、

“又是一年红五月，工行刷卡五重奖”等促销活
动；另一方面，工行还抓住牡丹信用卡分期付款
门槛低、消费无商户商品限制的特点，积极开展

手续费减免的优惠活动。例如，今年5月份，该
行在此期间开展了 3、6、9期手续费全免，12、
19、24期手续费减半的优惠活动，仅 1个月，信
用卡分期付款总额就新增逾千万元。

作为郑州地区最大的信用卡发卡机构，省
工行营业部一直致力于打造最受客户欢迎的牡
丹卡品牌，受到了社会的高度认同。100万张，
是新的跨越也是新的起点，秉承“一切为了持卡
人”的宗旨，工商银行河南省分行营业部将为推
动郑州地区信用卡产业发展壮大，促进经济发
展和社会进步作出新的贡献。

多重促销优惠回馈客户

在产品创新方面，工行不断推出功能更多、
更具个性化的新产品以满足客户的消费需求。

以牡丹信用卡三大系列产品为例，牡丹主
题信用卡在快乐“猪”福卡、牡丹运动卡的基础
上，又增添了中国红慈善信用卡、牡丹美食卡
等产品，满足特定客户群体的服务需求；牡丹
公务卡、牡丹军队卡等产品的功能得到进一步
提升；不断扩大与合作单位联合推出牡丹联名
信用卡，使联名卡覆盖到批发零售、制造、信
息、通讯、旅游、食品、交通运输、汽车、地产、教
育、卫生等各个行业。特别是今年工行河南省
分行营业部与郑州市公积金中心联合发行的

牡丹公积金联名卡，集信用卡功能与公积金查
询、支取功能为一体，广受郑州市民的普遍好
评。此外，该行还率先推出了国内第一款EMV
标准的智能芯片信用卡，引领信用卡开始进入
更安全便捷的芯片卡时代。

据了解，该营业部下一步将加快对郑州地
区芯片信用卡使用环境的营造，完善芯片信用
卡的支付方式，增加非接触式联机支付功能，
将芯片卡的快速支付应用到高速公路、快餐、
物流、超市零售等快速收费行业。不久，郑州
的广大民众也可亲身体会到安全性能极高的
芯片信用卡。

在牡丹信用卡的服务方面，工行采用限时
服务、扩大特惠商户链、开拓特约商户群、增加
VIP客服中心等措施，促进该行遍布各个区域
营业网点的强大优势和不断更新的后台操作
流程。

同时，工行加大特惠、特约商户的拓展与完
善，使商户类别基本涵盖持卡人生活所涉及到
的主要领域，形成了专属牡丹卡持卡人的特色
商圈。仅今年该行就新增信用卡特约商户、特
惠商户近千家，尤其是持卡人日常生活刷卡消

费最频繁的酒店餐饮、时尚购物以及休闲生活
等行业，签约商户数量大、层次全，覆盖了各类
客户的各种生活消费需求。

据了解，工行还在郑州地区全面推进牡丹
信用卡VIP客服中心建设，提高为中高端客户
的服务能力。已建成并投入使用的数家牡丹信
用卡VIP客户服务中心分布在郑州各个主要地
区，基本覆盖郑州市区的东西南北各个区域，多
家在建和计划建设的客户服务中心也将很快建
成并迅速投入使用。

不断创新满足客户需求

服务网络覆盖面齐全

工商
银行


