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随着国家对农村地区政策倾向性进一步加强，各类经济组织具有更大的发
展空间，乡镇企业专业化、产业化、规模化程度的不断提高，信贷需求有明显上
升。同时，金融市场却出现了金融机构可用资金富余与中小企业贷款难的矛
盾——这已成为中小企业发展的“瓶颈”。为此，郑州市市区农村信用合作联社
通过深入调查，结合本地中小企业及各类市场商户的实际需求，适时推出小额
信贷品牌“金邻信贷”。该品牌一经推出，深受广大中小企业、个体工商户、社区
居民认可。 晚报记者 倪子 孙晓菲 通讯员 郝菲

“金邻信贷”是郑州市区农信社面向中小企业、
个体工商户、社区居民的信贷品牌，其中一项重要
的贷款投向就是中小企业。郑州市市区农村信
用合作联社相关负责人说：“郑州市区农村信
用社就是凭借贷款授信程序少、审批环节少的优
势，在与其他商业银行及股份制银行竞争黄金客
户过程中争取了时间，提高了效率。需客户提供
的资料仅为其他金融机构所要求提供的一半左
右，而且从申请之日起 3 个工作日便可见分晓。”
除了正常的抵押、质押、担保等形式以外，他们还
推出了新的担保形式——联保。3 户到 5 户可进
行联保，统一授信，共同监督，相互制约，此类担

保形式对于外地来郑做生意的商户最为适合。
据介绍，自“金邻信贷”推出以来，得到了众多

中小企业业主和商户的肯定，并以此为契机带动了
农信社存款的大幅上升。

今年，结合省联社的“阳光信贷”工程，市区
联社采用更为透明、更为合理的办公方式继续推
广“金邻信贷”，加大有效贷款投放，助力更多中
小企业谋求发展。

随着市场经济不断发展，在夹缝中的郑州市
区农村信用社凭着深化服务意识，提高服务效率，
转换经营理念，加快业务创新，实现了业务的快速
增长，已俨然成为郑州金融市场竞争中的黑马。

“‘金邻信贷’是郑州市市区农村信
用合作联社面向中小企业、个体工商
户、社区居民的信贷品牌，其中一项重
要的贷款投向就是中小企业。” 郑州
市市区农村信用合作联社相关负责人
说，近年来，随着市场经济的不断深化
发展，各金融机构竞争日趋激烈。经
过不断角逐，农村信用社这支金融劲
旅悄然胜出。

据了解，郑州市区农村信用社坚持

“立足社区，服务居民，服务中小企业及
个体工商户”的市场定位，按照“细分市
场，扩充总量，优化结构，讲求效益”的
总体思路，引导各信用社实施“根植都
市，巩固社区，拓展市场，辐射周边，扩
大总额，提高份额”的组织资金工作策
略，逐步提高农信社存款在当地的市场
份额和人均份额，构建农村信用社筹资
全新的战略布局，为实施存款规模迅速
扩大奠定了坚实基础。

着力支持中小企业信贷需求

中小企业量大面广，覆盖国民经济各
个领域，是最富活力的经济群体。改革开
放30年来，我国中小企业和非公有制经济
成长迅速，数量增多，素质也不断提高，成
为推动国民经济和社会发展的重要力量。

“然而，目前中小企业‘贷款难、担保
难’的问题较为突出，已成为中小企业发
展的‘瓶颈’，严重制约着其发展。”上述
负责人说，随着国家对农村地区政策倾向
性进一步加强，农村中小企业作为县域经
济发展新的增长点，对地方经济的发展起
到了促进和推动作用，一些乡镇企业专业

化、产业化、规模化程度的不断提高，信贷
需求也不断上升，目前已引起社会各界的
关注和重视。“因此，在市场经济不断发
展，客户对金融机构服务效率的要求越来
越高的背景下，如何改进金融服务、扶植
中小企业发展是农村信用社当前信贷工
作的一大课题。”据介绍，郑州市市区农村
信用社通过深入调查，结合本地中小企业
及各类市场商户的实际需求，首次推出了
农信社小额信贷品牌“金邻信贷”，充分发
挥了服务社区居民及个体工商户的金融
主力军作用。

创新信贷模式提高审批效率
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