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为更好响应省政府号召，抢抓“扩内需，保增长，调结构，促转型”的发展机遇，全心服务企业，全力推广“好融通”金融产品，以进一步扩大与广大民营企业、
中小企业家的合作，广发银行郑州分行于近日在平顶山市召开了“中小企业服务产品推介会”。当天，该行行长李兴智、行长助理毛锦等率领该行信审部、公司
银行部、中小企业部等3个管理部门，以及经三路支行、嵩山路支行、金成支行、黄河路支行、郑汴路支行、东明路支行等6家支行近40名的客户经理参加了此
次活动。 晚报记者 倪子 刘卫清 通讯员 常罡

中小企业融资难已成为制约其顺利发
展的“顽疾”。尽管各金融机构纷纷出台相
关扶持政策，但由于中小企业特点各异、融
资需求不尽相同，现阶段的融资产品还不能
完全满足中小企业多元化的融资需求。为
深入了解市场，明确中小企业的真实需求，
广发银行郑州分行决定亲自走入中小企业，
亲身体会“客户所需”。9 月 3 日，该行在平
顶山市成功召开了“中小企业服务产品推介
会”。

“举办推介会之前，我行中小企业部与平顶

山市政府进行了充分沟通，得到了市金融办、中
小企业局大力支持。”据该行相关负责人介
绍，该行对平顶山市 4000 多家企业进行筛
选，选定上年销售收入 3000 万元以上的企业
单位近 400 家，以支行为单位，通过联系对
接，按照县区分区域重点选择了 300 多家参
会企业，并于会前将县区企业对口分配给各
支行。“广发银行要求每位员工必须深入营销
走访，在各县区中小企业局密切配合下，成功
筛选了一批优质企业，顺利组织召开了此次
推介会。”该负责人说道。

据悉，本次产品推介会分两个阶段进行。
第一阶段首先由该行信贷审查部总经理姜福
玲讲解该行信贷政策，中小企业部总经理冯喜
玲讲解推荐好融通产品，公司银行部副总经理
韩长安介绍企业理财产品等内容。接下来，6
家支行按照各自对应的县区，分头与参会企业
进行深入的对接交流。当天，各家支行抢抓机
遇、争先恐后、各显其能，展开了营销技巧大比
拼，对参会企业热情营销，通过交流对接，最终
选定了32家意向签约企业。

第二阶段为签约仪式。此次推介会上，广

发银行郑州分行与平顶山市政府签署了总金
额为20亿元的服务中小企业的框架合作协议；
从与会企业 300 多家中选定 32 家企业进行签
约，签约金额 10.83亿元。会上，李兴智行长还
就“广发行如何解决中小企业融资难”问题进
行了深入剖析和讲解。李兴智精彩的演讲，在
参会的平顶山市各市直机关单位和各企业以
及新闻界得到了强烈的反响。最后，毛锦代表
广发行与平顶山市政府签署框架协议，6家参
会支行则代表广发行分别与各自选定的企业
签署贷款合作意向书。

本次推介活动不仅广受企业肯定，平顶
山市市委、市政府等相关领导更是高度重
视。当天，平顶山市常务市长邢文杰、副市
长黄祥利等出席了签约仪式。会上，邢文杰
对广发银行多年来对平顶山社会经济发展
的大力支持表示感谢，希望进一步加强合
作，支持中小企业发展，实现共赢。平顶山
市委副书记、市长李恩东虽未能亲自参加本
次推介会，但同样对该行大力支持平顶山市
中小企业的发展表示了深切感谢。此外，平

顶山多家新闻媒体还对此次推介会进行跟
踪报道。

推介会结束后，参加会议的6家支行随即
又组织精干的客户经理队伍，分头前往选定
的企业继续深入走访，实地考察企业经营现
状，收集企业授信资料，进一步巩固推进好融
通业务工作。“此类‘好融通’金融产品推介会
还将在新乡和洛阳等地举办，以此增加广发
行与当地中小企业合作的机会。”该行相关负
责人透露。

营销走访深受鹰城肯定

充分交流选定意向企业

相互支持实现银企双赢

新时代证券布局东区
9月8日，新时代证券郑州商务内环路营业部

正式开业迎宾，这是新时代证券成功吸收合并上
海远东证券后，在郑东新区新设立的营业部。据
该营业部总经理贾丽峰介绍，新营业部全部采用
千兆光纤以及思科交换机等先进设备，极大提高
了交易网络的速度，确保交易网络的稳定和安
全。24小时电话、网上交易委托查询，大智慧、通
达信、钱龙等多种交易投资分析工具齐全，让硬件
服务更趋人性化。据悉，新时代证券下属 39家证
券营业部，遍及北京、上海、天津、广东、河南等 10
多个省市。在河南现有郑州、开封、三门峡、许昌、
信阳等8家证券营业部，具备独特区位优势。

孙晓菲

嘉信担保进驻焦作
9月4日，河南嘉信投资担保有限公司焦作分

公司隆重开业。这是嘉信担保继开封、上街、新
乡、许昌和新郑分公司之后的第六家分公司。嘉
信担保自开业以来，通过科学的风险管理体制，积
极为民营科技企业及各类中小企业服务，扶持中
小型科技企业快速发展，解决了中小企业融资难、
贷款难等问题，提供流动资金贷款担保、融资、科
技咨询、推荐等快捷专业的服务，同时公司还开展
多元化的投资业务。该公司相关负责人表示，嘉
信担保将始终追求清晰的战略发展目标，在有条
件的地级市逐步设立分支机构。利用5年的时间，
将公司打造成在我省具有品牌效应的投资担保公
司，占据行业一席之地，跻身行业前五名。 杨长生

九鑫担保实现多方共赢
2009年 3月 22日成立以来，河南九鑫投资担

保有限公司凭借自身专业的团队和规范的服务，深
受社会好评，先后被评为“河南最受尊敬的金融企
业”、“支持河南中小企业发展先进投资担保机构”、

“河南省担保行业十佳品牌单位”、“河南十大品牌
担保机构”等，公司推出的“金元宝”系列产品获得

“河南最具创新力担保产品”称号。目前，九鑫更以
强烈的行业责任感努力开拓，提高行业在市场与公
众的认知度；真正做到让普通老百姓的闲钱合法增
值，把中小企业授信融资保送银行；使中小企业融
资成为路路通，实现多方共赢。 杨长生

[专家建议] “王女士与未婚夫一家收
入比较高，属较稳定的一类。从已有保障
来看，双方都是上班族，均有社保保障；从
风险角度看，双方都不从事户外工作，意外
风险相对较小；从年龄上来看，王女士比未
婚夫小7岁；而从收入结构与风险来看王女
士未婚夫的风险比较高。”孙云海分析道。

因此，他建议王女士和未婚夫均投保
含有重大疾病保险责任的保障计划。自投
保之日起，他们就可以获得包括身故、全
残、重大疾病、因疾病或意外住院、手术等

相关保障。“初步计划将保费分为 20 年期
缴，男方的保费要略高于王女士。如果某一
方不幸身患保险公司规定的重大疾病之一
的话，就可获得一笔可观的重大疾病保障
金。此外，如果因疾病或意外住院、意外手
术，在社保报销过后，还能获得保险公司一
定金额的补贴。对于未出世的孩子，孙云海
说，不妨给孩子投保一份含有少儿重大疾病
保险责任的子女教育金保障计划。
本期专家
华夏人寿河南分公司培训部 孙云海

教师投保应侧重重疾险
一年一度的教师节明日来临。由于精神压力大、工作强度高等原因，教师的身心健

康越来越受到社会各界的重视。日前，从事教师职业的王女士给本报保险热线打来电
话，想请保险专家给她及家人构建一个合理的保障计划。对此，我们专门走访了相关寿
险专家，请他们为王女士打造保险规划。 晚报记者 倪子

金融市场动荡的情况下，如何积累财
富，成为很多家庭关注的焦点话题。在当前
金融危机影响仍未消除的情况下，理财专家
建议家庭理财应遵循以下原则。

第一，要有长期的规划。比如 30年、10
年，或者5年、3年都行。规划中，安全是第一
位，所以必要的意外保险、医疗保险都要规
划进来。其次就是退休金的规划。再其次
就是寿险计划。在家庭中，孩子教育是不容
忽视的一项重要内容。一个善于理财的家
庭要为孩子制定理财规划，让孩子从小懂得
理财和积累财富。

第二，努力工作，有规律地储蓄。财富
主要还是通过努力工作获得的，除努力工
作，有规律地储蓄也是积累财富的有效途
径。要定期把一定数额的钱储存起来，即使
在利率很低的情况下，时间也可为我们积累
财富。储蓄要先设定目标，例如买房子、存
教育基金等。有目标，才会有动力。

第三，投资不要跑短线，要有长期规划。
企图通过短线交易快速致富是投资理财的地
雷。同时，借钱投资不可取。这样往往不会
带来财富的增长，反而可能陷入负债的窘境。

第四，系统规划，合理配置三个理财篮

子，一步一步做到位。在这里，安全是第一
位的。退休是为未来作打算，也要充分考
虑。第三个篮子才是梦想。有了这个原则
才能系统地配置家庭财务。

第五，要建立家庭理财文档，这样有助
于最终实现家庭的投资规划。

当然，投资有风险。无论制定怎样的理
财规划，都要注意风险控制。在金融危机的
大环境下，如果要进行股票、基金等高风险
投资时，一定要使用家庭的闲置资金，要有
长期投资的心理准备和承受能力。

本文由长城保险河南分公司提供

[市民热线] 王女士是郑州某中学初三毕业班的数学老师兼班主任，今年33岁。由
于工作压力大，她想请保险专家量身定做一个合适的商业保险规划。据了解，王女士今年
国庆要和未婚夫结婚。男方今年40岁，软件工程师，离异，与前妻曾育有一子，今年7岁
（归前妻抚养）。他们打算明年年底前再要个孩子。“我每月收入大概3500元，未婚夫月收
入5000元左右。现在我们每个月要还房贷大概1500元，我希望在尽早偿还房贷的前提
下，通过合理配置保险，给丈夫、自己，以及将来我们的孩子增加更多保障。”

家庭理财需有规划


