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第一家居·家装课堂

为了布置婚房，市民黄晶晶今日疲于奔波在郑州的建材市场。听朋友说曲美的家具还不错，
价格也较为合理，上周末，黄晶晶抱着试试看的态度，和老公一起到紫荆山路曲美专卖店看一看。

黄晶晶这次的主要目的是想要物色一个沙发。黄晶晶说：“因为新家的装修风格是简欧式
的，所以对家具的线条感要求得比较高，但只是线条简单又不一定看起来有品位，所以挑了好久
也没有挑到合适的，不是看中了样子，看不中价格；就是看中了价格，又看不中样子。”在紫金山
路，整体黑色、大写意红色蝴蝶轻盈点缀，鲜明的色差彰显了的曲美的个性与品位。

在曲美，热情的店员给她介绍了一套实用性很强的转角组合沙发，外观设计雍容大方、略显
华贵，优雅的扶手设计带来古典气质。全金属喷塑沙发腿，凸显时尚与现代感，且安全稳定，便于
地面的清洁，打扫时也不用担心拖把会弄脏沙发。沙发坐垫采用的是高回弹海绵，起身时沙发凹
陷处可立即恢复原状，即使长时间坐卧也可保障沙发外形的美观不变形，同时柔软的触感也最大
程度地保证了人们坐卧的舒适度。最后，曲美的物美价廉终于赢得了黄晶晶的芳心。

同时，黄晶晶还了解到，为庆祝曲美首席设计汉斯服务中国 10年，9月 22日至 10月 6日期
间，汉斯将在国内10多个城市举行服务中国10周年经典作品巡展暨纪念版套餐大型展卖活动。
10年来，汉斯设计作品深受消费者青睐，并取得了良好的销售业绩。曲美将通过优化成本、集中
采购原材料特推出特供套餐，以总部直销，超低折扣的形式一方面表达汉斯对服务中国消费者
10周年的真情回馈。另悉，汉斯经典纪念版套餐五八折大型展卖签售会也将届时举行，希望让
更多消费者分享设计、消费设计。 万佳 师红涛

日前，以“绿色住宅 健康居家”为主题的“万科集团全装修标准化战略合作签约仪式”在万
科上海中心举行，作为万科2009年度C级标准装修房多层实木地板的合作品牌，北美枫情应邀
参加了签约仪式。作为万科指定的签约仪式中标品牌唯一发言单位，北美枫情·木家居总经理
周清华代表10余家中标单位发表了题为“资源整合时代的跨界共赢”的发言，营运总监张贤玉与
万科方签订了战略合作协议。

装修房是住宅产业发展的必然趋势，更是发达国家和地区房地产开发的主流形式。装修房
不仅能够提高住宅品质，更有利于社会资源的有效利用，避免二次装修产生的浪费及环境污
染。北美枫情地板自品牌创立之初，便以环保节源为己任，积极推广具有环保和可持续发展优
势的实木复合地板，并以前瞻性的目光较早地进入装修房领域。在北美枫情目前工程、零售、超
市和国际业务四大渠道中，工程渠道是北美枫情最早涉足并最具优势的渠道。

北美枫情与万科在装修房项目上的合作始于2006年，北京、上海等地一系列项目的顺利合
作不仅增进了双方的了解和互信，也使更高层面的合作意向逐步走向成熟。随着近年来国家对
住宅产业化的推动，及建筑环保理念的不断深入，装修房楼盘在一级城市得到快速放量、实木复
合地板也作为环保建材被绿色装修住宅广泛应用。目前，北美枫情地板的工程项目主要分布在
北京、上海、广州、沈阳、成都、大连等大中型类大城市, 除万科外，还与“首创集团”、“中海地产”、

“朗诗置业”、“合景泰富”、“金地集团”、“凯德置地”等知名房地产开发商建立了长期战略合作关
系。截至目前，北美枫情工程项目总销售量已超过600万平方米。

北美枫情·木家居将以实力·技术·品质为着力点、以多年累积的工程配套服务的经验结合
集成供应商所具备的技术、规模、成本、管理和品牌优势，为包括万科集团在内的国内优秀房地
产开发企业提供性价比最佳的木质家装集成产品及服务，为探索和创新地产开发商和材料供应
商之间的行业合作模式、推动和规范行业合作发挥先导作用。 熊维维 李晶

家装课堂之地板篇

资源整合 跨界共赢
北美枫情营运总监张贤玉与万科方签署协议（后排中为北美枫情总经理周清华、万科集团

董事会主席王石）


