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“通过此次品牌调整，稳定目前业绩比较
好的品牌，吸引更多更高端更适合的品牌，我
们的目标是把中原商贸城打造成西区的精品
百货，让西区的居民在家门口就能买到档次较
高、称心如意的商品，引领西区的时尚品牌消
费。”中原商贸城负责人表示。

从今年 4月份开始，中原商贸城启动了开
业6年来最大力度的品牌调整。这次品牌调整
主要集中在百货的传统淡季 7月、8月进行，目
前已经基本落下帷幕。据介绍，此次调整涉及
到的品牌超过 100个，包括一些品牌的重新装
修和一些品牌的引进。“新引进的时尚超市屈
臣氏目前正在紧张的装修之中，争取在十一黄
金周之前开业，为西区居民购物提供更加丰富
的选择”。许多品牌刚刚引入就创造出了很好
的销售业绩，“这说明西区居民对一些时尚的
品牌有着很强的购买力”。

“这次调整虽然是我们开业 6 年来力度
最大的一次，但并不代表已经完全调整到
位，只能算暂时告一段落，今后我们还会继

续进行调整，引进更多更好的品牌，在品牌
阵容、商场环境、服务质量等方面进行提升，
迎合日益增长的消费需求。”中原商贸城负
责人表示。

在这次调整中，中原商贸城加大了对一些
平时销售业绩比较好、品牌形象好、知名度较
高的品牌的支持。“这些品牌已经得到了市场
的认可，对我们商场的整体形象和销售业绩的
提升有很大帮助。在调整中，商场进一步扩大
了这些品牌的经营面积，有不少品牌都做成了
100平方米以上的专柜。经过重新装修，这些
品牌均以全新的形象亮相。由于经营面积的
扩大，更为丰富的货品和款式都能进行展示，
销售业绩比以前有了很大的提升。”中原商贸
城负责人介绍说。

引进新的知名品牌是此次品牌调整的重
头戏，除了正在装修的屈臣氏之外，中原商贸
城还引进了中国黄金，艾格、艾格周末等少女
少淑品牌，拓谷、飞鱼、摩高、小魔鱼等休闲品
牌，贵妇区引进了莱茨、彩云来、歌力思、闺之

秀等品牌。这些品牌开业之后均取得了不俗
的销售业绩，从市场表现来看，比较适合西区
居民的消费需求。

商场的购物环境和整体形象在这次调整
中也有很大改观。通过重新规划动线，让消费
者在逛商场的时候有了更加顺畅的感觉，而环
境的提升则带给消费者更为舒适愉悦的体验。

在去年的调整中，中原商贸城将以前五楼
的家具广场改造成为儿童家居馆。儿童家居
馆的开业适应了郑州西区的市场需求，在这一
区域集中着众多的居民区，众多的儿童消费需
求造就了极大的市场空间。事实证明，这次调
整受到了消费者的欢迎。

中原商贸城负责人说：“现在的百货业正
在越来越多地融入休闲娱乐等业态，中原商
贸城也在尽量利用现有条件为消费者提供这
种多业态组合带来的便利。目前，我们已经
拥有摄影、街舞培训、美容等服务设施和项
目，今后将引入更多的业态，为消费者提供更
好的服务。” 冯刘克

中原商贸城
打造西区精品百货
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盖尔克：卖场不收进场费还有其他费
对于国美苏宁将自己的费用叫什么名

字并不关键，商家也要算成本和销售之间的
利润关系，国美取消了进场费，但和国美合
作，还是有很多费用产生的。而作为厂家，
要看在销售收入和支出的费用之间，厂家获
得多少收益。作为总裁，最关心的是利润指
标是否得到提升。博世和西门子家电中国
区总裁兼首席执行官盖尔克就“国美电器取
消进场费”直言。

何阳青：取消“进场费”不会变相收
国美发展战略已从门店扩张转向“效率

提升，网络优化”，取消“进店费”只是这个战
略转型的一部分。其中最核心的变化就是
合同。而新合同最大的优点就在于使厂商
成本可控，使厂商价值最大化。虽然国美损
失了各项费用的收入，但在正常经营领域
内，通过销售收入的提高，完全可以弥补，甚
至超过这块的收入。这就是“堤内损失堤外
补”。国美副总裁、新闻发言人何阳青就家
电厂商对国美“堤内损失堤外补”的说法表
示了自身的担心时笑言。

李东生：逆市“豪赌”一体化
去年当金融危机来临时，上广电等巨头

纷纷停止了对上游产业链的开拓以及生产规
模的扩建，这正是考验企业领头羊TCL决策
的关键时期，通过深思熟虑，决定赌一把，打造

“液晶模组、整机一体化”项目，先于其他企业
布局液晶模组建设，预计明年6月底前全部8
条线都将投入生产，液晶模组年产量可达到
800万台，预计年产量可达300万台LCD电视
机和200万台LCD半成品。模组、整机一体化
工厂的陆续投产将有力地提高公司液晶电视
的竞争力。TCL集团董事长就“当初TCL逆市
投资扩建生产线”的争议称。

昨天上午，中国银行郑州文化支行与北京
华联郑州商厦在北京华联外广场举行了战略
合作签约仪式。双方表示，今后将在众多领域
展开合作。中国银行将为北京华联郑州商厦，
以及商场众多的商户提供更为全面和及时的
金融和信贷服务，为商场的消费者提供更为高
效安全的刷卡服务。而北京华联郑州商厦也
将全力配合中国银行的各项工作。这次战略
合作关系将通过商场这个平台，使商场、银行、
供应商、消费者等多方受益。

据了解，在联盟活动日益盛行的今天，

中国银行和北京华联也将开展各种各样的
联盟活动，整合各方资源，更好地为消费者
提供服务，并让消费者体会到实惠购物的感
觉。另外，为了进一步体现中国银行和北京
华联的这种战略合作伙伴关系，双方还决定
发行中国银行和北京华联的联名卡。此卡
可以同时享受中国银行和北京华联的双重
积分。持有联名卡的消费者，在享受到商家
提供的诸多优惠措施的同时，还能享受到中
国银行的高端金融服务，同时还可以获得更
多礼品赠送。 冯刘克 文/图

中国银行与北京华联战略合作昨日签约
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