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谢正是世界顶级企业 MBI 的金牌销
售，已连续多年单单不败。殊不知，突如其
来的 MBI 和远想的世纪大并购却在他升职

的最关键时期发生，这使他不得不跳到最新成立的部门，
一切从头开始……是放弃，还
是生死一搏？顶级高层经理
如何腾挪资源，锁定客户的真
实需求，拿下不可能拿下的
单？顶着愈演愈烈的政治斗
争，金牌销售是否在职场与业
务上还有突破？

田家永临出门时见明阳落在最后面
田家永瞟了一眼明阳，说：“明阳同

志，现在容不得你讲个人意气！这是考
验我们执政能力的时候，这是同少数人
的不良习气交锋的时候。乌柚县不能开
这个坏头，我坐镇的地方不能开这个坏
头！星明同志和非凡同志讲得有道理，
我们现在要紧的是研究对策。小范围说

吧，非凡同志，少
数人向候选人索
要好处，这是违
纪问题？还是违
法问题？我们再
去研究。但只要
存在这个问题，
选举就不正常，
我们就有理由再
进行一次正常的
选举。”

田家永这话
好像自相矛盾。
如果选举不正
常，整个选举结

果就得作废。而田家永说的显然只是县
长选举不正常，副县长选举仍是有效
的。李济运听出了田家永说话的毛病，
他相信所有人都会感觉到。但没有人说
出来，都点头表示赞同。田家永说到代
表索要好处，有意点了点李非凡的名字，
也是用心良苦。李非凡果然不再说话，

这毕竟是摆不上桌面的事。
田家永见大家只是附和，并没有实

际意见，就语重心长起来：“同志们，不要
把问题看得太严重，明阳同志只差十五
票就过半数，说明存在不良习气的代表
只是极少数。我们可以通过教育，给他
们转变态度的机会。你说呢非凡同志？”
李非凡被顶到墙上了，头点得更加费劲，
说：“我坚决执行田书记的指示。”

刘星明看看手表，道：“田书记，电影
马上就结束了。我建议，马上宣布选举
结果。会议结束之后，马上做代表工
作。”刘星明一连说了三个“马上”，然后
望着田家永说：“田书记还是不要亲自出
面，我分别找四十六个代表团的团长谈
一次，几位常委再有针对性地找一些代
表谈。明阳同志回避。”

“不！”田家永摇摇手，“我跟全体常
委、人大正副主任一起，一个一个找代表
团团长谈。”刘星明望望田家永，说：“田
书记，您还是得有个退路吧？”田家永笑
笑，说：“你是怕我丢脸吧？我们要相信
人民代表的觉悟！出了问题，只说明我
们工作没有做到家。”刘星明忙作检讨，
道：“田书记，责任主要在我身上。选举
结束之后，我会请求市委处分。”

田家永说：“这话就不说了。快去宣
布结果吧。我还说一句，请宣传部密切
关注网络，乌柚县选举的情况，网上不得
有一个字的负面消息！”

李济运听了这话，就望了望朱芝。
朱芝来不及说什么，田家永已经站起来
了。朱芝有些欲言又止的样子。她似乎
觉得很为难，刘星明又回头交代说，首先
要管好你自己的网站。刘星明说的是乌
柚在线，乌柚县的官办网站。可听上去
好像那是朱芝的网站。李济运猜她肯定
有话说不出。网络是谁也拿它没办法
的。县委宣传部管得住乌柚在线，管不
住别的网站。朱芝一年到头四处灭火，
压住各种媒体的负面报道。她在常委会
上说得最多的一句就是：“我是个消防队
长。”李济运暗自想，网上要起火，谁也防
不住。他估计网上很快就会有乌柚选举
的帖子。一个县长，一次没选上，再次选
举，这可是闻所未闻。

田家永走在最前头，刘星明紧随其
后。田家永临出门时，回头见明阳落在最
后面，严肃地说：“明阳同志，你到前面来！”

明阳便抢了几步，走到了刘星明后
面。运动员进行曲再次响起，田家永带领
刘星明、李非凡、明阳等走向主席台。李
济运同朱芝走在最后，趁着音乐声掩护说
话。朱芝说：“真没想到！”李济运轻轻握
了她的手，说：“不着急，急也没用。”掌声突
然响了起来，主席台上的人马上拍手回
应。李非凡吹吹话筒，说：“继续开会！”掌
声渐渐停了下来。李非凡紧闭双
唇，等会场完全安静了，才宣布随
后的程序。

官场
风云
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3.只补血不补火，人还会血虚
中医治疗血虚从不会单开补血药，不

会只让病人吃阿胶、红枣、桂圆，也绝不相
信单纯补铁如吃硫酸亚铁就能解决血虚。

单纯的补血药物和食物能使你不贫
血，使你的血细胞达标、结构正常，但不能
改变你的血虚状况，尽管指标正常，可就是
没精神，没力气，因为你功能不行，类似有
米无炊或米多火小，饭是熟不了的。

所以，即便不贫血，只要血虚，缺乏
火力，仍在需补血之列。而且，补血一定
要在补血药如阿胶、生地、桂圆之外加上
黄芪、党参之类的补气药，这个方子才能
动起来，才能使血细胞背负氧气的能力
增加。中医讲究“气为血之帅”，就是说
血需要有气的统率、推动才能运行周身，
才能发挥作用。

中医有个著名的补血方剂名为“当
归补血汤”，其中只有两味药，一味是当
归（这是妇科“圣药”，补肝血作用极佳），
一味就是补气的黄芪。有意思的是，虽
然号称补血汤，但补气药黄芪的剂量却
要 5倍于补血药当归，这充分说明通过
补气才能最终生血。

4.壮汉上火多实，情种上火多虚
很多人都知道，上火不能一概而论，

要分虚和实。
实火，也就是身体壮实人的上火。

一般是阴还处于正常水平，但阳超过了，是
绝对地多了，人就火大了，用牛黄解毒丸、黄
连清胃丸之类的去火药清热绝对没问题，
这些药能把冒尖的那一部分阳给消下去。

而虚人的上火，是阴低于正常水平，
把并不壮实的阳显了出来，是相对地多
了，不是真的火大，而是阴虚。对这种虚
火，一般需要吃六味地黄丸、知柏地黄
丸，把虚下去的阴补上来，好与正常的阳
对应，使阴阳找补平衡。

同是上火，虚实不同，一个需要泄，
一个需要补。

怎么判断何时该泄，何时该补呢？
有几个特点可以掌握。

凡是疾病早期，身体壮实，胃口大
好，喜欢吃肉，面色赤红，大便干燥，口臭
口苦，同时不会轻易就感到虚弱、无力
的，这一般是实火，极端而典型的例子比
如张飞、李逵类型的，有孔武之勇，大多
是劳力者，治这种上火也相对简单，痛快
地泻一次肚，火就去了大半。

凡是疾病后期，身体消瘦，食欲不
振，面色特别唇色是嫩红的，男性嘴唇也
会像女人一样娇艳，而且总感到腰腿酸
软无力，心思也较重，容易失眠，也容易
为物所感，整个人处于一种消耗状态中
时，他们如果上火，一般就是虚火了。

这种人在言情小说、电影中很多见，

多是命运不济的情种，多愁善感，感情不
顺利，失恋或者单恋。比如电影《胭脂
扣》里梅艳芳饰演的如花，消瘦失神，郁
郁寡欢，是劳心者，典型的因情致虚。

梅艳芳本人就是个阴虚体质，消瘦，
敏感又多情，据说她至死都深恋着刘德
华，对谁都要念叨，这份感情至死没能如
愿……梅艳芳未遂的感情帮她演活了
《胭脂扣》里的如花，也把自己带入了绝
症。她的子宫癌，很难说没有情绪问题。

中医讲“七情化火”，“七情”就是七
种异常的情绪：喜、怒、忧、思、悲、恐、
惊。任何一种情绪没得到宣泄都会积
蓄，化为火，这种火是典型的虚火，会暗
耗掉身体的元阴、肾阴，乃至危及生命。

导致阴虚上火的，肯定有身体因素，
比如疾病消耗、治疗错误或饮食失当，更
重要的就是情致不舒畅。现代人欲望重
重，情绪问题常常超过了身体问题，往往
由心神动导致肝肾之精耗散，造
成阴虚比阳虚更常见。

婚姻
家庭

人活着，各个器官组织处在有机运动中，那就是“火”的作用，中医正
规的叫法是“元阳”或“阳气”。“上火”分虚与实。“阳”超过了，人就“火”大
了。而虚的人“上火”，是“阴”低于正常水平了，把并不壮实的“阳”显了出
来，是“阴虚”。健康的人体应该有火力而不上火。本书从人体器官分门
别类介绍方法，以期建立人体阴阳平衡的完美机制。

健康
养生
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几乎所有的人都明白上了圈套
“嗯，有的省份提出你们的

软件价格太高，能不能免费赠
送一部分 license。”王芸生示意
工程师拿出了一些省份的免费
赠送需求。

大家看到这个都长出了一口气，客户已经开始沟通
细节了，而且软件的利润高，不降折扣，送点 license是合
理的要求。“嗯，这个我得和公司请示一下，因为牵涉的部
门太多了，我也定不了。”Tony还是采取了守势，拖延下
来。“我就不爱跟你们MBI谈判，谈什么谈，你们什么都决
定不了，干什么都问公司，那你们来干吗？让那个叫公司
的人来。”王芸生很是不耐烦，站起来来回地踱步。

“嗯，不好意思，MBI的组织结构复杂，需要很多部门
协调。”MBI一行人都乖乖地退出了会议室，在外面耗起
了时间。

“要得 license也不多，没问题，送了吧。”软件销售根
本没当回事。“好吧，那我们也得在外面多等会儿再进去，
别让客户以为这个送得很容易。”Tony还是坚持把戏演
到底。大家也都同意，有的人就赶快借着这个机会睡一
会儿，实在是太困了。

第二日下午七点。
“差不多了，进去吧。”Tony摇醒了几个睡觉的人，把

大家又拉进了会议室。“王总，公司决定，您清单上的这几
个省份软件 license可以赠送。”“好，在这里签字确认，赠
送的软件价值 532万……”招标小组的秘书指示着Tony
在备忘录上签字。“嗯。”王芸生看着签好的协议，满意地
看了一下。“你们MBI还是很重视和集团的合作么，赠送
了500多万的产品，这都是你们MBI的产品吧……”“是、
是，肯定都是MBI的产品。”Tony点头答应着。“嗯，我看
别送什么软件了，那玩意也没啥用，你们硬件给我们降
500万，不是一样的道理么。”王芸生突然抬头直视着MBI
一行人。几乎所有的人都一咧嘴，明白上了圈套。软件
说白了就是张光盘，没什么成本。可是硬件的成本很高，
这哪能画等号呢？

“我们……”Tony张口说到一半，收住了嘴。这个话
真的很难说，说硬件的成本高，等于承认软件暴利；说不
降价，可是已经签了协议，赠送价值 500万的软件产品，
客户替换等值的产品是有点道理的。

“嗯……”Tony也犯了难，微微皱了皱眉头，回头向
其他队员求救。谢正在底下也琢磨了半天，没想出个所
以然，反正自己也盼着降价，还是不要费那个脑筋。

“王总，MBI的结构复杂，各个产品之间独立核算的，
这个需要向老板请示。”Tony实在也没什么理由，只能满
口胡说，采用拖延战术。“那你是干吗的？”王芸生眯着眼
睛抬头看看Tony，脸上还是没有什么表情。“我是负责协
调各个部门的。”Tony说完了以后，底下的已经有人在偷
偷乐了。“啊，你是协调各个部门的……那和秘书有什么
区别。”王芸生此话一出，会场大部分人都忍不住，偷偷地
乐出声来。

Tony自己也明白被绕了进去，只好以退为进，满口
跑火车，反正已经这样了。“对，对。我就是为各个部门服
务的……”“你们在浪费客户的时间和金钱，我和个秘书
谈得着么？”王芸生突然改变了谈话的节奏，大声训斥道。

大家都不乐了，把表情严肃起来。“我们出去商量
一下。”Tony赶快把大家拉出了会议室。（全文完，本报
有删节）

从下周起，本报开始连载婚恋家庭类小说《纸
婚》，敬请读者留意。
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