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中信银行推超短期理财产品
近期股市出现大幅调整，投资者转而寻求

“避风港”，纷纷将目光投向了银行理财产品。
与此同时，为避免在回、付款间隙出现资金闲
置，中小企业主、第三方存管客户以及信用卡、
按揭还款客户各类投资者越来越关注超短期理
财产品。中信银行“理财超快车”超短期信贷资
产类理财产品正是在这样的背景下应运而生。
该产品最大的特点是高流动性。该产品共有 7
天、14天、21天、28天四款不同期限，投资者可
根据自身的收益预期与流动性需求，选择不同
期限的产品进行投资，也可进行组合投资，以
便和未来的现金流状况相匹配。本品每日均
可申购，到期可选择赎回或滚动投资，申购资
金 T+0 立即起息，赎回资金 T+1 及时到账，这
使投资者除了可以灵活地调度资金外，还因为
资金在途时间非常短，大大提高资金使用效
率，获得潜在的良好回报，这一特点在同类产品
中具有优势。 潘明权

招行主办煤炭业年金交流会
日前，由招商银行主办的“煤炭行业‘金色

人生’企业年金业务交流会”在山东省青岛市召
开，国内多家知名煤炭企业与其他参会企业通
过本次会议友好畅谈，共商养老大计，对企业年
金制度在建立、发展当中的问题、经验进行了深
入的探讨和交流。招商银行自 2001 年成为我
国唯一企业年金账户管理试点银行以来，积极
探索，不断创新，一方面积极协助国家监管部门
大力推进完善我国年金法规制度建设，另一方
面通过业务实践不断开拓科学先进的年金管理
模式和服务措施，通过九年的专注服务和经验
积累，在业内率先成功打造了享誉全国的“金色
人生”年金服务品牌，依托“专业服务+科技创
新”的年金服务理念，为我国众多知名企业提供
了全方位、高品质、个性化的企业年金服务，获
得了各行各业众多企业的广泛赞誉。招商银行
先后为淮南矿业、陕煤集团、沈阳煤业、徐矿集
团、京煤集团等一批国内知名煤炭企业量身提
供了企业年金服务，加快推进了煤炭行业第二
养老支柱的建立。 樊振宁

国内 A 股市场在经历了 7 月大涨、8 月
份大跌、9 月初“七连阳”之后，近期围绕
3000 点关口展开激烈争夺，上证指数再度
陷入震荡市道，让不少投资者感到意外。业
内人士表示，在我国政府采取了扩张的财政
政策和适度宽松货币政策的背景下，国内A
股市场出现了大量的结构性机会，但宽幅震
荡仍然不可避免。

业内人士认为，充裕的流动性给 2009年
的国内 A 股市场和债券市场带来机会。但
是，此时断言中国经济复苏为时尚早，在经
济基本面还不明朗的情况下，股市、债市的
投资机会势必将呈现轮动格局，因此，在大
类资产之间进行灵活配置，成为今年获取
投资收益的关键。债券市场的稳定性比股
票市场的稳定性要好得多，股票与债券这

两个投资品种之间具备可替代性，当股票
市场波动剧烈的时候，有些资金会流向债
券市场寻找风险相对较低的投资。所以当
市场出现大的调整的时候，债券投资比例
较大的基金就会显示出较强的抗跌性。而
此时的混合型基金，也会显现出优于股票
基金的抗跌性。

鉴于普通投资者难以对经济形势和市
场走势作出专业判断，相关人士建议投资者
选择有较好公司背景的基金作为个人理财
投资的品种。近期市场上有中邮核心优势
灵活配置混合型基金、泰达荷银红利先锋股
票基金、易方达深证 100ETF 获批发行联接
基金等多只基金发行，投资者可以进行灵活
选择。

晚报记者 倪子

中国光大银行推出“点金通”
为了拓展个人投资者的投资渠道，抵御通

货膨胀、应对经济危机，近日，中国光大银行推
出“点金通”个人黄金代理业务。不同于传统的

“纸黄金”、“实物黄金销售”业务，“点金通”以实
物黄金作为支撑，依托上海黄金交易所交易平
台，接受个人客户的委托，代理其在交易所系统
进行个人实物黄金业务的买卖、资金清算和实
物交割等业务。通过上海黄金交易所、中国光
大银行、个人投资者三方协作，可直接对个人投
资者开放黄金现货交易，如实物黄金AU100g、
Au99.99和Au99.95等。该业务兼顾“纸黄金”与
实物黄金优势，个人投资者既可选择提取黄金
实物长期收藏，也可通过把握市场走势低买高
抛，赚取黄金价格波动差价。据悉，目前中国光
大银行“点金通”业务正在开展双重优惠的超值
客户体验活动，近期凡到该行开立黄金交易账
户的客户，可免除60元的开户手续费，在交易时
还可享受超低佣金。 李景辉

中行荣获“最佳私人银行”奖
近日，中国银行荣获《亚洲金融》杂志社颁

发的2009年“中国最佳私人银行”奖。对此，中
行私人银行业务的相关负责人表示，这是《亚
洲金融》首次在祖国大陆设立“最佳私人银行”
奖，中行能够拿到这个奖项，是对中行私人银
行服务和质量的肯定。2007年 3月，中行首开
先河，率先在北京、上海设立私人银行分部，为
高端客户提供私密、专享的私人银行服务，成
为国内第一家推出私人银行业务的商业银
行。如今，中行已经在国内十几个城市设立了
私人银行分部，客户数量呈现倍增的态势，同
时也在瑞士等海外地区陆续开展私人银行业
务。从开业至今，中行私人银行秉承“1+1+1”
的服务模式，坚持为每一位客户提供个性化的
资产管理方案。每位客户都由三位专家提供
专业服务，包括一个私人银行家、一个投资顾
问和一个私人银行家助理。私人银行家承担
为客户服务的主要责任，投资顾问为客户提供
专业的投资建议，私人银行家助理则担当支持
私人银行家的角色。 熊承义

金融资讯金融资讯
股市宽幅震荡不可避免

震荡市中巧避风险

9月20日，由郑州市商业银行、河南省金
融书画家协会等单位联合主办的“爱我中
华”百位书画名家作品联展活动，在郑州弘润
华夏大酒店隆重举行。

据悉，本次展出共征集 100 多名书画家
的作品近 300幅，诸体咸备，风格各异，格调
高昂，音韵铿锵，文采斐然，显示了书画家的
思想境界和艺术才华。同时通过“以艺会
友、书画交流”的方式，传播“民族同宗、书画
同源”的精神，展示新中国成立 60年来在思
想、文化、艺术等领域取得的辉煌成就，用书
画形式弘扬科学发展、和平发展、和谐发展
的精神。

郑州市商业银行作为本次活动的主办

方，其肩负社会责任的践行有目共睹，凡是有
益于改善民生和社会进步的事业总少不了郑
州商行的身影。“服务地方经济、服务中小企
业、服务城市居民”的市场定位更是让广大市
民亲切地把郑州商行称为“咱老百姓自己的
银行”。

今年，继新郑支行、巩义支行开业之后，
郑州市商业银行还在紧张筹备更名、迁址工
作，明年将积极引进战略投资者，网点覆盖到
郑州所有县域，并跨地市设立分支机构；后
年，积极谋划上市。届时，郑州市商业银行将
以一个布局合理、功能齐全、特色鲜明的区域
性银行的形象出现在公众面前。

晚报记者 刘卫清 通讯员 刘扬
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