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“电动车品牌调查”活动应形成长效机制
“河南电动车商会此次与郑州晚报联合举

行的‘2009 中原最受关注的电动车品牌调查’
活动，宗旨是在年末收官之际，调研、检测、总结
一下2009年中原电动车行业的整体健康情况，
这对中原电动车行业的发展、市场的规范等均
会产生积极的推动作用。”

施积兰对此次活动的意义很是肯定，“河南
电动车商会作为全省行业的‘总部’，郑州晚报
作为中原具有深远影响力的品牌老报，有责任
多做些有助于中原电动车行业可持续发展的
事，此次‘2009 中原最受关注的电动车品牌调
查’活动，有必要形成长效机制，通过双方的努
力及各界的大力支持，力争将此活动办成长效
的、在中原有广泛影响力的年度活动。”通过每
年一次的“大体检”、“大阅兵”，相信将对“整个
电动车行业向前、向好发展十分有益”。

驾驭两“航母”乘风破浪
“河南豫州电动车批发市场、河南郑航电动

车航母城、郑州摩托车市场等几大电动车专业
市场拥有 1200 多商户，入住电动车整车品牌

100多个，配件品牌数千家，辐射中西部地区16
个省市，每年交易额几十亿元，已成为中国最大
的电动车交易基地。”因此，施积兰说，郑州豫州
电动车批发市场、郑航电动车航母城等的是否
能健康、高效、可持续运营，对中原电动车行业
的发展影响深远。

施积兰身为两大“航母”的管委会主任，如
何经营与管理好这两座“航母”，是他工作的重
中之重。如何管理、运营好这两大“航母”呢？
他的方法或许并非独创，也无专利，“道理人人
都能懂，但要做到或落到实处却不是人人都能
够做到的。”

总结起来，两大“航母”能有今天的地位，除
了当初他与崔福玲超前的战略眼光与破釜沉舟
的果决拍板及各界朋友的支持外，“我们管理队
伍的同心同德，‘特别能动脑，特别能学习，特别
能战斗，特别能吃苦，特别能奉献’的‘五特精神’
也功不可没。”施积兰坦陈，他和他的管理团队

并不是对物质毫无追求的仙人，但他们知道轻
重缓急，知道有舍有得，知道企业兴才能个人兴
…….因为“干事业，想有所成就，是要有点精神
的，有时是需要‘忘我’的……”

当然，只有精神没有能力、没有执行力、没
有运筹帷幄的谋略也是不行的，施积兰的管理
团队，管理宽紧有度、粗细有致，很有分寸感：而
招商、营销时，只要无关大的原则，不是很越界，
施积兰及其团队都会圆融、智慧的契合之、容纳
之；对于进驻的商户，他们的原则是，尽可能使
商户们省心、安心地将精力用在拓展生意、招揽
客户上，有关工商、税务、城管等方面的沟通与
协调，均由施积兰的团队们全力代办……

中原电动车的未来“繁花似锦”
“我认为，国家宏观政策方面在科学规范的

前提下给电动车方面更广阔的驰骋天地是早晚
的事。因为，节能、环保、物美价廉而深受大众

喜爱的产品，路越走越宽，是时势发展的必然。”
“虽说世界油价居高不下，但电动车是电力

驱动，它不喝油故不受燃油价格变化的影响；加
上国内许多城市如郑州市全面‘禁摩’，这也给
电动车领域提供了更大的切入市场的契机。”

施积兰最后告诉记者，河南郑航电动车航
母城原有的规模及二期市场在不能满足广大电
动车生产厂商及经销商的需求时，市场三期工
程正在运筹中，届时，三期工程将与现在的市场
连成一片，市场规模将更加庞大。“我们争取将
河南豫州电动车批发市场和河南郑航电动车航
母城打造成为集物流、仓储、批发、零售为一体
的综合型电动车及配件的批发基地，成为电动
车批发界的超级航母。”
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跨行作业、老兵新传的施积兰
20世纪八九十年代，郑州金融战线的一名

干将——施积兰，以自己超前的思维和创新能
力在金融界赢得了赏识，他曾担任过金融系统
多个单位和部门的负责人，多年来，他积累了丰
富的管理和运营经验，曾谱写过金融行业的一
曲曲战歌。21世纪初，一个偶然的机会，他结
识了在当时全国摩配商海中响当当的崔福玲。
当时，崔正筹建豫州摩配城，急需有丰富管理经
验和广泛人脉的合作伙伴，壮志未已的施则想
再展宏图，两人一拍即合。

2003 年，施积兰看好了电动车的发展潜
力，和崔福玲一道将豫州摩配市场改成了电动
车市场，至此使豫州市场蝶变腾飞，许多现在名
声显赫的经销商都是从豫州起的家。2006年3
月2日，他协助崔福玲筹建了河南省电动车商
会。2007年初，位于豫州市场西隔壁的郑航电
动车航母城开业——自此，名振遐迩的中原电
动车行业两大“航母”傲立江湖……自此，崔福
玲、施积兰，这两位中原电动车行业的两大“教
父”完成了各自的传奇。

“2009中原最受关注电动车品牌调查”之行业高端访谈

施积兰 天高云淡，从容中原
“世界电动车看中国，中国电动车看中原，中原电动车看航海路

上两‘航母’（河南豫州电动车批发市场、河南郑航电动车航母城）”。
中原电动车行业市场今天在国内能拥有举足轻重的分量，如上

所述，离不了两大“航母”，离不开两大人物：一个是崔福玲，另一个就
是施积兰。这老哥俩不忘忠信、胆识过人，是公认的中原电动车大发
展、大跨越——双峰并峙的奠基人。

施积兰，河南电动车商会常务副会长、两大“航母”副总经理及管委
会主任，面相温慈，内透精神——掌控大局、把握方向，“其人哉，其人哉！”

新中国60年华诞、中秋节双节将至之际，就河南电动车商会与本
报联合举办（横跨国庆、中秋双节）的“2009中原最受消费者关注的电
动车品牌调查”活动的意义、两大电动车“航母”的经营、管理，电动车
在中原的发展、前景等，施积兰接受了记者的专访。
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