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进行理财规划时，要
根据自己的理财目标、收

支情况、投资偏好等特点选择相应的理财产品，处
于不同年龄阶段的客户，投资侧重点也有不同。

35岁至50岁的客户 群体特点：人数最
多，反映了财富积累和投资行为的正向关系，需
保持较高流动性，对突发事件能有所准备；要考
虑孩子上大学或出国留学的教育费用支出；家
庭提高生活品质，如买房子、车子等重大消费的
影响。产品组合建议：1.增加健康分红两全保
险产品；2.根据实现理财目标时间长短、结合备
用金需求，选择合适比例投资货币型基金、债券
型基金及股票型基金；3.选择基金定投：既为孩
子准备教育金，也为自己储备养老金。

25岁至30岁的客户 群体特点：处于创业
阶段，年轻、风险承受能力强，理财目标较明确。
产品组合建议：1.增加健康定期保险产品；2.制订
5~8年投资计划，采取定投或一次投资方式选择
股票型基金。3.投资账户金，丰富理财品种。

55岁至70岁的客户 群体特点：退休后收
入来源减少，需补贴收入、准备健康医疗所需费
用。产品组合建议：1.增加健康疾病保险产品；
2.选择银行存款、债券型基金、人民币理财产品
等，上述产品风险低、收益稳定的特点十分适合
该类客户。

更多理财产品介绍，请登录建行网站“巧巧
理财”专栏查询，网址：http://www.ccb.com/ha

金水

行家点评
信用卡为“白骨精”一族提供了便捷的结

算方式，但过多的信用卡无形中会养成持卡一
族随心所欲消费的习惯。因此，在养成良好消
费习惯的同时，还要严格控制信用卡的数量。
选择信用卡时，要优先考虑附加多种保障和增
值服务的特色信用卡。

以中信银行的魔力白金信用卡为例：
中信银行魔力信用卡是为满足女性客户

群体特定需求而推出的包含多项女性专属服
务的信用卡。它不仅延续了中信信用卡以优
质产品和贴心服务赢得客户信任的优势，从这
张卡片诞生的那一刻起还将服务女性、关怀女
性作为产品的核心价值。

该卡除具备信用卡一般意义上的功能外，
还附加了多项针对女性的增值服务功能。“出
行无忧”旅游交通意外保险服务，除为持卡人
本人提供高达人民币 1500 万元高额保险外，
更惠及与持卡人同行的配偶及子女，全家出行
齐享保障；“魔力无忧”女性专属健康保险，更
成为众多魔力白金卡用户最为关注的高端增
值服务之一。这项保险服务特别涵盖了几种
现代女性高发疾病，包括乳腺癌、卵巢癌、宫体
癌、宫颈癌、红斑狼疮，保额最高达 10 万元。
这项服务专门针对现代女性健康特点设计，给
予工作、生活压力越来越大的现代女性全方位
的身心关怀，贴心呵护女性健康。

中信银行信用卡中心在女性卡产品的设
计上一直主打“女性专属”的诉求点，以无微不
至的关怀使魔力卡用户成为“让女人羡慕的女

人”，并以多样的增值服务满足了现代女性的
需求，因此，理财专家建议王小姐首选中信魔
力信用卡享受随身的银行服务和健康保障。

自 2002 年落户郑州以来，招商银行郑州
分行始终坚持创新发展、稳健经营，设立的
网点分支机构已遍布郑州东西南北各主要
区域。与过去传统的营业网点不同，近年来
新设立的支行网点设计更人性化、个性化、
国际化。

日前，招商银行郑州大学路支行隆重开
业，成为招商银行布局郑州的第 14 家支行。
该行相关负责人表示，与众不同的网点空间布
局、高品质的装修装饰，加上优质的客户服务，
该行将再一次吸引商城市民的眼球。

走进该网点“金葵花”理财中心，里面不仅
有舒适的沙发供客户等候，还配有客户上网、
水吧、电视等服务设施，特别值得提出的是，为
便于“金葵花”贵宾客户办理现金提取业务，理
财中心还设置有现金窗口，这样贵宾客户办理
现金业务就不用下到一楼大厅了。在理财中
心，每一个贵宾客户都将享受“一对一”的理财
顾问服务。

“招商银行的新网点一改以往以大堂为中
心的传统装修模式，而将整个大厅划分为不同

的功能分区，共划分为引导区、自助服务区、电
子银行体验区、客户等候区、快速业务柜、综
合业务柜、金卡服务区、理财服务区、金葵花
客户贵宾服务区、产品展示区，便于为不同
需求的客户提供个性化的分层服务。”招商
银行郑州分行行长潘新民指出，与传统营业
网点不同的是，步入招行这个新网点，首先
看到的不再是一长排柜面窗口，而是弧形的
欢迎台。他们会根据不同客户的需求，引导客
户到不同的服务区办理各种业务。在门口设
立欢迎台的主要目的在于方便客户通过大堂
经理的指引选择最合适的交易渠道，最大程度
节约客户的时间。

“招商银行郑州分行将以推进网点转型
为契机，进一步转变观念、提升服务，以新形
象、新理念、新服务，秉承招商银行‘因您而
变’的服务理念，为广大客户提供更加优质、
专业的金融服务，为河南经济的快速发展贡
献力量。”对于今后的发展规划，潘新民如是
说道。

晚报记者 来从严 倪子 通讯员 樊振宁

光大银行推留学优惠
光大银行近期推出“光大留学季，优惠

再升级”活动，不仅包含了费用优惠、购汇
有礼等多种促销形式，还进一步对现有产
品进行升级，推出英、澳、美、加、爱尔兰等
多国留学“直通车”，以及预约开立加拿大
丰业、澳新、巴克莱、华美等银行账户和出
国留学保险及紧急救援服务等众多实用的
留学金融服务，为留学生和家长解了燃眉
之急，对于出国旅行的客户，也推出“出境
旅游资金托管业务”和出国旅游保险及紧
急救援服务，节约资金、畅游世界。活动期
间办理购汇业务不仅有多重好礼相赠，而
且免手续费升级留学贷款证明，同时购汇
后办理境外电汇免收电报费，购汇后购买
旅行支票享受两折（2‰）最低折扣，且额度
在 1000 美元以上，免手续费并同时参与

“买旅支送礼品”活动。 李景辉

中原信托再推两期产品
日前，中原信托再次推出了两期“成长系

列”信托理财产品，募集的资金将用于投资优
质企业的股权收益权，信托计划期限分别为
二年半期与三年期，预期年收益率为 8.20%
至 9.00%。据中原信托相关负责人介绍，该
信托产品的投资标的是一家多元化、高科技、
国际化大型企业集团的股权收益权。该集团
2009 年被评为“2009 中国企业 500 强”和

“2009中国制造业企业 500强”，具有行业龙
头地位，在业内享有较高声誉。该项目经中
原信托五级评审、严格审核，采用了股权质押
等多重风险防控措施，风险较小，适合中低风
险承受能力的投资者。 杨长生

担保老总论道MBA论坛
10月7日，作为2002级首届荣誉学员代

表，河南安信投资担保有限公司总经理许宪
魁在郑州大学首届MBA毕业五周年庆典上
做了精彩发言。他说，第一次创业失败后，他
深感企业用人之道的重要性。经过在郑州大
学的刻苦学习，他系统学习了人力资源、市场
营销、品牌建设等MBA课程。他坦言，这些
课程为自己在今后企业经营管理中起到了至
关重要的作用。今年3月9日，安信担保与郑
州大学商学院举行了“校企合作签约仪式”。
安信担保向郑州大学商学院捐赠 20 万元赞
助费，除了改善校舍建设，还将用于安信担保
指派的共10名公司学员，在该学院进修工商
管理硕士MBA学位课程。 杨长生

世博彩色金条受青睐
国庆黄金周期间，国际金价一路攀升，

省会市场的黄金首饰价格随之大涨，其中
千足金首饰价格突破每克 300 元。在这种
形势下，投资者选购兼具投资、保值、艺术
收藏功能于一身的金条是上选。据河南中
钱相关负责人介绍，在黄金的投资上，金条
占有绝对的优势。日前，中国金币总公司
发行的“上海世界博览会彩色纪念金条第
一组”属于贵金属纪念品产品，指导零售
价每克仅为 252 元，极具投资收藏价值，深
受广大消费者和投资者的追捧。据有关专
家分析，全球金融危机带来的经济动荡，使
得黄金的避险功能更加受到关注。但也有
专家提醒，虽然目前黄金价格的涨势没有
终结的迹象，还是建议投资者保持冷静理
性的态度。 魏珂

金融资讯金融资讯

交通银行
推出多渠道订单方式

近日，“2009 年交通银行金融电子化
创新应用研讨会”在郑州成功举办，本次
活动是交通银行全国巡回研讨会的第三
站。论坛以“电子商务引领新经济发展”
为主题，紧紧围绕河南省的经济特点开展
讨论。同时，就新经济浪潮席卷全球的
时代背景下如何抓住机遇、开拓思路，
发挥银行在新时期电子商务中的作用，
促进银企双方共同发展进行了深入探
讨。

交通银行作为一家大型国有商业
银行，始终致力于金融电子化创新发
展，其网上支付业务因安全便捷、成本
低廉、消费额度高等优势，年交易量得
到了迅速发展。

针对大家关心的电子商务支付等热
点问题，该行将推出多渠道的订单业务方
式，即客户可通过交行网上银行、电话银
行、手机银行等渠道进行订单，交通银行
将根据订单号提供实时服务，并进一步改
善电子商务的支付环境。

晚报记者 刘卫清 通讯员 田国华

中信银行
荣获卓越大奖

日前，由《亚洲银行家》杂志举办的
“中国银行业前景研讨会暨零售银行卓
越大奖颁奖典礼”在上海浦东隆重举
行。中信银行荣膺“2009 零售银行卓越
大奖——卓越银行卡和零售支付奖”。
这是该行连续第四年在这一评选中获
得殊荣。

2008年以来，该行认真研究客户并细
分市场，先后推出了香卡、晒卡、回卡、奥
运卡等独具特色的主题卡，并将其作为获
取和经营零售客户的重要渠道，目前借记
卡已经形成了三大系列、60 余款产品，形
成对高、中、低端各层面客户的全面覆
盖。根据中国银联的统计，该行的银行卡
跨行交易成功率 2008 年一直居于同业前
三名，2009 年以来进一步跃居同业前两
名，其中四个月排名第一，为持卡人提供
了安全、优质的支付结算服务。 尹政

建行网银
与Windows7兼容

通过与国际著名公司微软的深入合
作，建设银行网上银行系统已成功实现与
Windows7 电脑操作系统的全面兼容。对
于Windows7平台上的建行网上银行操作
体验，通过与微软公司的紧密合作，率先
实现了网上银行系统与Windows7操作系
统的端到端兼容，也因此成为国内首家全
面支持Windows7操作系统的商业银行，以
便在广大客户未来正式升级到 Windows7
操作系统时，能够继续体验到建行最为安
全、快捷、易用的网上银行服务。近年来，
建设银行深入践行“以客户为中心”的经
营理念，加强网上银行渠道建设和产品创
新，着力提升市场竞争力，优化流程，提高
服务能力和服务水平，提升业务可持续发
展能力，在客户服务于体验、网银安全、网
上理财服务等方面获得了市场的广泛认
可。 建轩
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申明春 中信银行郑州分行
零售银行贵宾部经理，中国首批
国际金融理财师（CFP），15年金融
从业经验，长期从事贵宾理财业
务，在证券、基金、房产投资等多
个领域具有丰富的投资经验。

“魔力”卡主打女性牌
案例：王小姐是一知名外企白领，时下俗称“白骨精”。虽然就职企业

提供了丰厚的待遇，工作压力也是可想而知。作为高消费一族，信用卡也
是王小姐钱夹里的必备之物。今年以来由于企业经营不景气，收入较往年
有较大幅度下降，压缩开支也成为王小姐度过经济“寒冬”的首选，但是，面
对钱夹里五颜六色的银行信用卡，孰留孰去王小姐犯了难。

招行完善新型网点布局

【 】

理财心得


