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早在 2008年 9月，大商电器跟随新玛特总
店开出了郑州第三家连锁门店。当年气势如
虹的开业场面，距今天有近 400个日子，却仍
如昨日一般清晰难忘。如今，大商电器抓住大
发展契机，以四年百店为目标，以加快连锁步
伐、全面提升单位档次规模、双向发展为方
针，对新玛特总店实施重装，打造精品店铺，
一流卖场。植根郑州，发展郑州，以精装店铺
繁荣绿城，满足消费者全方位需求。

大商电器郑州新玛特店此次重装，旨在全
力打造郑州第一流的电器卖场。殿堂规模、整
体装潢、氛围布置、全面升级；购物环境、服务
质量、售后承诺全面提升；将最新的商品、最
优质的电器、最优雅的环境、最完善的售后呈
现给绿城消费者。价格优势作为重头戏，大商
电器抓住了此次重装升级的机会，由总部向厂
家下足大笔订单，抢占各品牌最优资源。

画龙点睛，重在细节。重装后规模、品牌
档次都很高的专业电器卖场，将会让消费者眼

前为之一亮。布局上构建出宽阔通透的卖场
空间，科学化、合理化的购物动线，舒适惬意
的购物环境，明快轻松的整体视觉风格，不同
档次的新品引进，更适合本地消费者需求。从
彩电、冰箱、洗衣机等传统家电到电脑、手机、

数码等现代时尚家电，80大类、万余种。
回首往日，大商电器发展之路清晰如昨。

作为大商集团连锁经营最强项之一，中国家电
销售领域的著名品牌，是东北地区最大的家电
经销商，连续三年被评为“中国消费电子最具

影响力零售商”。现拥有店铺百余家，连锁网
络遍及东北、华北、华中、西南等地。在大连
就覆盖家电市场份额 70%以上，并正在以每年
40%的增长速度领跑全国家电零售业……

面对这历经 10余年的拼搏发展创下的伟
绩，大商电器想到的不是骄傲，而是定下更高
目标，继续进取。

综观当今家电行业，大多企业最多只能称
为“一方霸主”。大商电器继在大连大本营占
据稳当的翘楚地位后，意识到了地域对企业的
限制，要想无限发展，就必须拓展疆域，店落
全国。而今，大商电器正以万分雄心向着全国
家电连锁前三甲迈进！

此次大商电器带给绿城的是打破固有思
路的全新亮点。为彰显相较于老店的优势，大
商电器从多个角度做出创新，定会令消费者目
不暇接。品牌、品位、档次、高贵等在这里您
会一一尽享。
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“错峰消费”弹足粮足
随着更多消费者选择“错峰消费”，并且婚

庆高潮会一直持续，节后市场大有“黄金”可
挖。不少消费者选择在节后这样一个价格较
优、服务售后更有保障的时候购买家电。因此，
五星将从本周起有针对性地升级“秋季家装电
器节”。据了解，新婚新居人群成为黄金周市场
家电采购大军的中坚力量。2009年新婚人群
的增加，家装的消费高峰还将延续整个 10月，
家电消费明显水涨船高。从十一的销售情况来
看，套餐购买的销售量占到总销售量的 90%。
消费者购买的重点主要集中在彩电、冰箱、洗衣
机、空调、厨卫、音响等大家电。

另一方面，因更新换代需求购买家电的市
民也不在少数。各类家电性能外观更新提速，
以及人们消费理念的快速变化，使得家电实际
更新时间大为缩短。同时消费者从以往追逐价
格为热点转变到对产品本身的关注，使得这部
分消费者对高端产品更加情有独钟。因此新
颖、时尚、个性的家电产品认知度越来越广，这
部分消费主要集中在手机、数码、电脑、小家电

等。同时随着产品技术更新得较快，价格下调
也很快，消费者对一些外观、性能突出的商品接
受度增高，对新品也越来越关注。“后黄金周”五
星也将重点推荐这些家电的新品。

秋季家装电器节再角力
本周，五星欲借助“秋季家装电器节”的热

力升级，紧抓三大消费主力的剩余潜力，打造家
电“后黄金周”市场，并围绕质量、服务、价格展
开新一轮角力，把彩电、冰洗、手机、数码等热销
家电产品销售推向高潮。首先，五星电器将根
据市场动态，补充紧俏货源和促销资源。特别
是部分一线品牌平板彩电、大容积冰箱和滚筒
洗衣机，主推畅销货品，保证 10月中下旬的销
售。其次，本周彩电、冰洗、厨卫、手机、数码等
品类在价格上将积极体现“后黄金周”市场的优
势。另外，利用良好销售环境，五星还将积极开
展中高端新品推介活动，在核心卖场重点突出
展示各品类前列品牌的最新产品。
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滚筒洗衣机超级大礼再掀风暴
河南苏宁电器有关负责人已向本报透露，

长达八天的十一黄金周充分刺激了河南市场，
而苏宁在社会各界和广大消费者的关注和支持
下，日均客流量、销售额直线上升，一举拿下历
史同期最好数据，尤其在销售方面全省21家连
锁店销售规模翻番。据悉，苏宁十一期间全省
新增会员 5万余名，苏宁会员俱乐部规模再度
扩大。为答谢广大消费者和会员对企业的支
持，苏宁电器决定本周主题促销活动在价格和
赠礼方面将延续十一促销活动，十一出行的市
民和尚未来得及购物的会员可选择周末前往消
费。活动期间，在苏宁电器购买彩电、冰箱、洗
衣机、空调、烟机、灶具、热水器，单商品金额满
980 元可送豆浆机或电磁炉或按摩垫，放量
1000台赠送；多件购物累计满 9800元可送合
资滚筒洗衣机一台，全城放量200台。另外，购
买手机、数码、电脑等 3C类产品的消费者同样
可获得十一大礼。

会员持卡限时申领，6元即可横店影城看大片
据了解，苏宁电器自推广会员制营销以来，会

员总量节节攀升，截至目前全国已经达到了3000
万的宏大规模。在推行会员制营销以来，苏宁电器
对会员制进行了全面的创新和投入，多个方面的举
措都是在业界首次提出，比如“会员月”、“会员日”、

“银企联名卡”、“会员卡功能多样化”等多数为业界
首创。截至目前，“会员月”主题活动已是第三次举
办，据透露苏宁电器将针对全国3000万会员推出
一系列优惠活动，比如积分兑换活动、联盟商户盛
惠、会员商品专享，将几乎包括吃喝玩乐行等生活
起居的各个方面。据透露，10月17日、18日，凡
苏宁电器会员持会员卡只需加6元，即可兑换横
店影城面值 45元的电影票一张，全城放送 600
张。申请地点设在苏宁二七广场店3C+旗舰店
VIP会员中心、棉纺路旗舰店前台；同时，苏宁电器
目录礼品也在兑换积分上进行了大力度调整，低至
五折兑换，大家不妨通过电话、门店预约、网上、短
信等方式进行查询兑换。 李无双/文 赵楠/图

浴霸：先检查再开启
夏天浴霸一直处于闲置状态，不过入秋之

后，它的使用就要频繁了，最好趁着它开工之
前，将浴霸的电路、灯泡检查一下，可以抽个比
较冷的天，将浴霸开启运行三五分钟，看看是否
正常，在使用前稍加检查。

加湿器：消毒杀菌后再用
北方秋冬季节空气干燥，加湿器也需大显

身手了。虽说在箱子里蒙了一夏天，不过在加
湿器的容水器当中，多少都会有灰尘、细菌的残
留。这时候可千万别拿出来就用，特别是给老
人小孩使用，这些污物很容易随着水汽进入到
空气当中。

加湿器使用之前，最好用84消毒剂的水溶
液泡一下加湿器的容水器，不用时间很长，三五
分钟即可。顺便用这份消毒水冲洗一下容水器

的进水阀门、出气口以及加湿器上的超声波发
生器。倒置晾干两三天后，就可以放心使用了。

空调：清洗擦拭盖上罩
随着入秋之后，雨水、低温、雪水以及来年

立春的风沙都会对空调的室外机造成影响。所
以在入冬之前，最好把家里空调的室外机简单
清洗擦拭一下，然后用空调罩覆盖好，不过要是
冷暖机型，可以继续使用一段时间，在供暖之后
再做这项工作。

在清洗的同时，最好顺便检查一下裸露在
室外的管路，如果安装的位置比较安全的话，可
以仔细检查一下是否有胶带脱落的情况，另外
排水管的一端最好用纸或胶带简单封堵一下，
避免沙尘的沉积。

空调的室内机在夏季过滤了大量的空气
灰尘，在空调准备进入“冬眠”之前，最好把

室内机的防尘网拆下来，清洗晾晒干净，避免
滋生细菌与霉菌。当然，室内机最好也遮上
防尘罩，特别是上面裸露的换气口，罩的拉绳
尽量拉紧。

除了拔除空调电源之外，最后一项就是千
万记着把遥控器的电池取出来，要不然一旦电
池泄漏，一大摊电池液会把电路板腐蚀。

电磁炉：湿布擦洗放上防潮剂
如果不是只能用电磁炉炒菜，其实到了冬

天，电磁炉也可以收起来了。天然气灶具在做
饭的同时可以很好地给房间升温，而且不会像
电磁炉一样形成很大的辐射，对家里的“主厨”
造成影响。电磁炉在准备冬眠之前，需要用干
净的湿布擦洗干净，然后晾干。装箱的时候最
好放上一点防潮剂，进一步吸干在炉具内部积
蓄的水汽。

冰箱：清理干净除除味
冰箱肯定冬天也会用到，不过随着气温的

降低，很多食物放在户外就可以保鲜了。但是
需要提醒的是，夏季食物和冬季食物会有很大
的差别，在冷冻室的结冰当中会存有很多气味
分子，不稍加清理的话，恐怕会产生很恐怖的
串味。

首先把冷冻室的食物清除干净，然后将冰
箱调到除霜挡，进行一次除霜。如果打算关上
冰箱彻底除霜的话，可以考虑用一盆热水熏一
下冷冻室的顽冰。冰块掉落之后，一定要用湿
布把冰箱里外擦洗一下。在食物放回冰箱前，
留有残冰的食物最好也将残冰除去再放入。还
有一点，趁着冰箱刚“洗完澡”不妨顺便把除味
剂也更换一下，保持冰箱内部的空气质量。

李子

据悉，从10月19日起，国内家电连锁领袖品牌苏宁电器将率先开通中国区
域内无地域限制的会员卡购物积分制功能。据了解，该功能的开通今后无论在
哪座城市，只要您持有苏宁会员卡，均可在当地苏宁电器门店消费中获得相应
的积分累计及现场礼品兑换等会员权益。历经全面升级后的苏宁会员卡，将实
现跨区域购物、扩大使用范围、增大附加值等维度的全面领先，在全国商业领域

范围内也是一次全面领先的创举。
这也是苏宁电器十一黄金周之后针
对会员制营销的一次重大变革，它标
志着苏宁电器会员制营销已经迈向
新的发展阶段。为庆祝会员升级，苏
宁电器将从本周起全面启动以“感
恩、回馈”为主题的后黄金周大型促
销和会员月主题活动；据介绍，在让
价和赠礼方面将延续十一活动力度，
除此之外还将针对会员推出多重优
惠回馈活动。

五星秋季家装电器节
打造“后黄金周”

虽然十一黄金周已经结束，
但家电市场余温尚存。五星电
器为满足黄金周出游和坚守岗
位的消费者需求，五星电器河南
各大卖场联动出击，再推节后促
销高潮，全力打造“后黄金周”市
场。五星表示，今年新婚新居装
修、更新换代和时尚消费群体三
大主力联手演绎了十一消费高
潮，预计这三大主力还将继续搅
热“后黄金周”市场。五星也将
通过“秋季家装电器节”专项促
销活动继续营造黄金周氛围，掀
起“后黄金周”的消费热潮。

大商电器虎视家电连锁前三甲
本次重装从本月20日开始，从今天

起，大商电器新玛特店所有商场将进行
清仓大甩卖：彩电类全场五折起：国产
27英寸彩电供货价2490元，6.5折价仅
售 1600 元；国产 40 英寸彩电供货价
3990元，8.8折价仅售3500元；合资52
英寸液晶供货价19999元，5折价仅售
9999元等。冰箱洗衣机样机全场5折
起售；两个进口品牌空调全场8.5折、6
折起售；小家电类：三款净水器分别7
折、8折起售；某进口品牌烟灶全线样机
起低价处理……机会不多，敬请把握。

秋季电器使用保养应知


