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据了解，消费者如此声势浩大地慕名前来，
主要是被公司当前“金秋国人庆盛世，奇瑞豪礼
节节送”活动中的巨幅优惠所吸引。活动期间，
购买QQ3、QQ6的消费者，将享受1500元~2000
元的优惠。尤其QQ3基本型巨惠4000元，优惠
至 26800元。购买QQme的消费者，也有价值
5000元“VIP快乐服务卡”的倾情回馈。此举
一出，便吸引大量消费者前来选车，仅仅 9月
份，QQ品牌销量就突破200台。

而奇瑞旗下主力中级家轿A5，在 9月创出
月销 9202台的年度月销纪录，成为继QQ品牌
之后，奇瑞旗下另一个迈向“月销万台俱乐部”
的品牌，也是奇瑞中级轿车中唯一一个月销近
万的品牌。

记者从通美奇瑞公司获悉，定位中级家庭
轿车的奇瑞A5，产品外观气派、驾乘舒适、动力
与燃油经济性匹配合理，上市 3年市场保有量
已超 20万台。目前A5在售车型是 6月新推出
的超值版，它保持了原车型舒适、宽大的优势并
配有双气囊和皮座椅，引擎换载为曾荣获“中国
十佳发动机”称号的ACTECO1.5L发动机，燃油
经济优势较老款车型更胜一筹，价位却仅 5.58
万~6.78万，性价比优势凸显。通美奇瑞A5超
值版在 6月上市当月即销售 80余台，7、8两个

月销量稳定在 100台之上，随着汽车销售旺季
的到来，A5超值版月销量一跃至200台。

通美销售经理还告诉记者，作为店内的另
一热卖车型，新旗云近期的销售彰显其“车坛常
青树”的稳健本色。众所周知，奇瑞旗云上市
已达8年之久，市场保有量接近60万台，在业界
有“车坛常青树”之称。旗云具备“燃油、使用、
维 护 、价 格 ”四 大 经 济 优 势 ，其 搭 载 的
ACTECO1.5L发动机荣获“中国十佳发动机”称
号，技术先进、动力充沛、百公里油耗仅为 5.1
升，曾创 95万公里无大修纪录，被权威机构认
定为同级别车型中故障率最低车型，特别是旗
云的低价位更具竞争优势。进入金秋九月，旗
云推出“金秋礼上礼”促销活动，使其性价比优
势得到进一步加强。

记者在通美奇瑞 4S店了解到：该店每天
客流量比以往增长了四五倍。“金九银十”是
传统的销售旺季，而奇瑞对比同行业其他产
品，销售量更为惊人。面对此景，通美奇瑞销
售人员也表示，实际销售业绩明显高过预
期，奇瑞品牌的过硬品质和超高性价比，因
为得到众多消费者的认可，才会创造如此出色
销量。据悉河南通美奇瑞“节节送”活动时间
将在 10月底截止。 晚报记者 陈娴

一杆进洞 奔驰开回家
10月16日，郑州之星第五届“梅赛德斯-奔

驰杯”高尔夫精英邀请赛一杆进洞奖颁奖酒会
在中州皇冠假日酒店隆重举行。本次赛事当中

“一杆进洞”的产生也是河南省高尔夫球运动赛
事中的第一例！当天打了“一杆进洞”的李先生
再次成为全场瞩目的焦点。在众人的惊叹和羡
慕声中，李先生接过了赛事主办方郑州之星董
事长高建设先生和太平洋保险公司河南分公司
苏总授予的豪华大奖——一台梅赛德斯-奔驰
SLK200两门两座跑车的车钥匙。 李汪洋

郑州裕华丰田情系希望小学
10月16日，郑州裕华丰田汽车销售服务有

限公司一行来到邓州市刘集镇厚桥小学，参与
了郑州裕华丰田“爱心图书室”的捐赠活动。本
次共捐赠图书 500册，学生用品 500套，电脑 1
台，总价值共2万多元。据悉，一汽丰田携手全
国各经销店将在2010年内建成600所中国宋庆
龄基金会“一汽丰田爱心图书室”，为全国各地
的 10万多名贫困地区学生提供丰富多彩的书
籍，营造更加良好的读书环境。 卢望春

东风本田举行思铂睿试驾会
10月13日，由河南区域13家东风本田4S店

联合举办的“东风本田思铂睿媒体试驾会”在河南
汽车公园举行。据河南华林汽车销售有限公司董
事兼总经理白伟先生介绍，思铂睿（SPIRIOR）秉
承Honda豪华品牌“先进、智能、动感”的开发理
念，将先进的驾驶性、智能化的品质、动感的设计
融入每一个细节，是一款集Honda尖端技术之大
全的车型。定价23.78万至27.18万的价格区间，
使其性价比优势更加强势。 屈彦飞

BMW启动老客户免费车检计划
10月1日至10月30日期间，凡使用年限在

3年以上的BMW车辆（以交车时间为准）均可
在全国任一BMW授权经销商处预约车检服务，
享受多达26项的免费检测项目，检查范围包括
电器部分、动力部分和底盘部分。此外，具备
BMW尊选二手车认证资质的授权经销商还可
为客户提供免费价值评估及咨询服务。参加活
动的车主还将有机会获得BMW Lifestyle生活
精品F1车手帽或精美礼品一份。 李汪洋

哈弗H3从差异需求突围
推出不断改进升级的高性价比车型，是哈

弗取得用户信赖的最大撒手锏。目前长城SUV
的主力产品哈弗H3，不仅符合国内汽车发展的
主流趋势，也弥补了长城SUV2.0L排量的空白，
并凭借良好的性价比、出色的乘坐空间、优秀的
品质，获得了消费者的喜爱，一举成为目前市场
中销量最大的单品SUV车型，成为SUV销售五
强中唯一的自主品牌车型。

哈弗H3是 8万元区间唯一的一款 SUV车
型，这一价格相对同级别车型整体 10万元以
上的常规价格有着明显的优势。它的上市不
仅吸引了 SUV用户的目光，而且还聚拢了大

量同价位轿车的潜在用
户。据长城汽车 4S店的销售人员介绍：“考虑
到 SUV视野好、离地间隙高，通过性和驾驶操
控性优势突出，而且乘坐舒适性可以类比轿
车，一些本来想买飞度、雨燕的用户，纷纷改
变主意，选择买了同价位的哈弗H3。”

高性价比带动惯性增长
除了价格上因素外，哈弗H3的品质使用

户买着放心、用着舒心。在国内 SUV车中，哈
弗H3性能优势突出，可靠性强。它搭载了单
顶置凸轮轴、16气门设计的 2.0L4G63S4M发动
机，并且装配了最先进的德尔福无线射频技

术，最大功率达到 90/5250，扭矩最大为 170/
2500~3000，油耗仅为 7L/100km，排放达到欧
Ⅳ标准。此外，哈弗 H3 的配置高档、丰富，
DVD、倒车影像、真皮座椅、自动雨刷、自动灯
光等时尚、实用设施一应俱全，做到行车、娱
乐两不误。

哈弗 9 月销量创新高，哈弗 H3 功不可
没。作为长城哈弗系列产品的当家花旦，哈
弗H3在短时间内成长为市场内的明星车型，
销量持续增长，这其中有整体行业增长的惯
性带动，但其自身实力才是真正的关键支撑
因素。 晚报记者 陈娴

新领驭携手3G科技时尚
在已经被市场认可的情况下，新领驭没有

因这优秀的市场成绩而在自身科技上止步不
前。在这个信息的时代，新领驭以前瞻的视角
与世界领先的 3G技术热潮联手，推出了“科技
卓识，志领3G”品牌营销活动。

据悉，即日起至 10月 31日，成为 PASSAT
新领驭车主即可获赠“三重 3G礼包”：全新G3
上网本（内置3G无线上网模块），让用户可随时

随地接入互联网络，畅想自如科
技；高达 21个月 2G流量的网络
畅游费，足以满足各类生活、交
流、商务需求；同时，车主还可以

利用赠送的HP便携打印机和新领驭的220V电
源插座随时随地完成资讯输出。超值的“三重
3G科技大礼包”不仅提供了顺畅的接入科技，
同时提供了周到的输出考虑，对于自如切换于
工作和生活之间的新领驭车主而言，的确将带
来生活跨越一大步的产品感受。

引领时代精英先行风范
世界领先的 3G技术是一种支持高速数据

传输的蜂窝移动通讯技术，其代表特征是能够

提供高速数据业务，给用户以更广阔的数据传
输通道。如果说 PASSAT新领驭那 2803mm的
超长轴距开拓的是驾驭大地时的宽敞舒适的驾
乘格局，那么，新领驭上 3G高速互联网的运用
就是在领袖信息时空，驰骋科技时代。

据悉，PASSAT 新领驭全系同时装配有
220V车载电源，可以支持使用者随时对接 3G
高速互联网而免去电能后顾之忧，这同时也是
新领驭的广阔前瞻思维的体现。此外，新领驭
还配置有新一代全语音环境蓝牙通讯系统、SD
卡接口、超大 6.5英寸触摸式显示屏等科技配
备，多方面配合，令驾驭者更完美地志领 3G新
生活。 晚报记者 陈娴

哈弗9月销量突破6000000大关大关
“金九银十”曾是描述汽车热销的关键词，但过去几年已逐渐变得名不符实，然而随

着今年9月汽车市场的火爆，众多汽车企业再次找回了“金九银十”的感觉。搭乘“金九”
顺风车的不仅仅是轿车，还包括一直快速增长的SUV。记者从长城汽车了解到，9月份
该公司销量超过2万辆，其中SUV车型——哈弗系列产品销售突破6000大关，不仅继续
保持了自主品牌销量冠军，也创造了哈弗单月销量的最高成绩。

PASSAT新领驭志领3G生活
从1999年国产至今，PASSAT帕萨特在中国已历经10年3代车型，每次换代都能引起轰动，

并畅销不衰。而于今年4月新推出的PASSAT新领驭不仅汇聚了PASSAT品牌在中国10年的
精粹，更“领先一步”携手当今最炙手可热的3G科技热潮，续写PASSAT帕萨特的经典传奇。

奇瑞金秋礼上有礼
超值优惠尽在河南通美

进入“金九银
十”销售旺季以
来，各大产品纷纷
大显身手，争拔头
筹。据了解通美
奇瑞 4S 店内，呈
现广大消费者抢
购奇瑞 QQ 的场
面，成为轰动小车
界的又一佳话。


