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中高端产品成换代需求的首选
据永乐的销售数据显示，2009 年以来，三

门冰箱、对开门和多门冰箱，以及滚筒洗衣机的
销量明显提高，占到整个类别的40%以上。有消
费者表示，家中的冰箱和洗衣机大多是上世纪
90年代中期购买的，随着家庭人口的增加及生
活质量的提高，原来容量小、功能单一的冰箱和
洗衣机远远不能满足生活的需求。冰箱方面，现
在逐渐普及的对开门冰箱，其容积相当于老款冰
箱的两倍以上，分区功能也很明显，熟食、生食、
保鲜分区储放的功能满足了城市消费者对品质
生活的要求。洗衣机也是如此，6公斤以上、带
有烘干功能的洗衣机迎合了当下都市消费者快
节奏生活的需要。此外，新上市的洗衣机功能十
分细化，羊绒、丝绸等各种高档面料都有各自专
门的洗衣程序。使用这样的洗衣机，消费者特殊
面料的衣服就不需要拿干洗店了，符合健康生活
的需要。在受访的消费者中，有超过60%的消费
者倾向于购买容量大、全自动以及节能的新产
品。据了解，为满足消费者的多元化需求，本次
秋冬冰洗节，永乐电器联合生产厂家，将大量的
秋冬中高端新品集中推向市场。如西门子新推
出的真空零度保鲜冰箱，海信、容声推出的两天
一度电的SN系列节能保鲜冰箱、LG带有LED显
示屏的全自动洗衣机、海尔魔术过滤网系列洗衣
机，这些产品都将在消费者首选范围之内。

设计家庭套购 满足消费者一站式购物
配合现代家居需求，越来越多的消费者

选择了家电套购的消费方式。针对不同的消
费者，永乐从专家的角度为各层次消费者量
身定做了多款套餐组合，同时还考虑到目前
自由组合的个性需求，开展自由组合式套餐
活动，打破品牌、指定套餐机型的壁垒，为消
费者增加了更多选择机会。此外，购买套餐
还可以享受到额外的优惠。例如，在永乐冰
洗节期间，一款 6 公斤滚筒洗衣机+海尔 216
立升彩晶冰箱组合的套餐，套餐价比单件购
买便宜了 1000 元。

直降、送礼成冰洗节主要促销方式
本次冰洗节，永乐采取的是最直接也最受

消费者欢迎的促销方式——直降加送礼。而
且，力度也非常具有竞争力。其中，购波轮洗衣
机直降 100~200元并加送两件套或电饭煲，滚
筒洗衣机系列直降200~500元并加送电磁炉或
DVD；如果够买三开门冰箱，则可以享受最高直
降600元的优惠同时获赠乐扣保鲜盒或时尚小
冰箱。针对豪华对开门冰箱，最高直降金额可
达2000元，并有液晶电视豪华大礼送。

另据了解，本周末，永乐厨卫、小家电也将
举办丰富的促
销活动，不仅
打折力度有所
增加，还将有
大量的新品以
及赠品推出。

永乐秋冬“冰洗节”本周末起航
时值深秋初冬交替之季，冰箱、洗衣机正呈旺销态势，与初夏季不同的是，

现在消费者选购冰、洗产品，主要是因为乔迁新居，作为家里电器更新换代的
需要。据悉，永乐冰洗节将在节能冰箱、保鲜冰箱、滚筒洗衣机等相应换代产
品上进行大规模普惠让利。 李无双/文 赵楠/图

幸运奖品如有您 看清名单快领奖

10月30日读报有奖名单
（第三十五期）

10月23日，“读报有奖”栏目受关注的程度
持续升高，共收到读者近 600条信息。面对这
么多支持晚报和“读报有奖”栏目的读者，我们
除了感动，就是要加倍努力把报纸办得更好。
同时，如果作为读者的您能从这么多参与者中
获奖，应该是一件比较幸运的事情，因此，请您
中奖后及时去领取奖品。最后，栏目还要特别
提醒读者，由于是抢答，参与的时间要早，而且，
请参与者留下姓名和联系电话。下面5位是第
35期获奖名单：

杨珂1378371XX04；丁郑琴1367698XX68
国长庆1338382XX29；陶喜凤1367399XX00
冉新贤1310384XX16
本期《读报有奖》由“海信蓝媒 LED 电视”

提供精美餐具一套。读者用手机短信或邮件编
辑题号和答题序号（注：留下姓名），发短信至
13203810263。答案在当日晚报 B 叠“第一商
业”、“第一卖场”或“第一家电”版面。有效答题
时间截止到当晚8时。中奖结果刊登在每周五

“第一卖场”或“第一家电”“读报有奖”专栏中。
读者也可拨打咨询电话（0371）66616068-380
查询。获奖名单刊出后，获奖者需在 7日之内
持有效证件到位于郑州市管城区紫荆山路 60
号金成国贸1208室领奖。逾期不领视为弃权。

本周读报有奖题目：
1.“体健背阔，快人快语”这是记者对谁的

直观印象？
2.几日至几日，海尔以旧换新推广活动仪

式将在郑州绿城广场举行？
3.投资5.5亿元的新区工业园将成为何种

电器三季报优异成绩基础上的又一增长点？
4.2009年谁推出了第四代至尊蓝光技术？
“海信蓝媒LED电视”温馨提醒，请获奖读

者及时领取奖品。 晚报记者 樊无敌


