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刘棠枝：液晶制胜战略先行
企业内部经营管理系统和外部良好的

营销环境都助力企业取得成功，我认为其
中最关键部分是创维实施了液晶普及战略
并获得竞争优势。因为创维液晶在研发、
制造、供应链、工业设计、营销、渠道、物流
等各系统进行了战略调整，坚持实施液晶
普及计划、农村液晶倍增计划等营销战略，
综合原动力集中发力，使创维抓住了市场
机会，赢得了市场和消费者的认可。创维
集团彩电事业本部副总裁刘棠枝就“创维
的经营、管理经验”时如此说。

李东生：TCL告别CRT尚待时日
下半年 CRT彩电销售收入还将呈明

显的上升趋势，目前 TCL 没有完全停产
CRT彩电的时间表，未来将会根据市场的
需求变化逐步做调整，而我们的战略是要
成为CRT产品退出市场过程中最有规模、
最有竞争力的企业之一。TCL集团董事长
李东生就“彩电生产厂商都宣布从CRT彩
电彻底转型的时间表”时表示。

韩伟：定频空调不会退市
如果格力、美的因为转型变频空调

市场，我们将毫不犹豫的顶上去。我们
不相信定频空调五年乃至更长的时间会
从市场退出。与我们持相同观点的企业
将会尽快成立高效定频联盟，共同推进高
能效定频空调在中国的发展。格兰仕空
调板块总经理韩伟就“定频空调 5 年退
市”言论做出表态。

郝亚斌：32英寸等离子遭市场遗弃
电视阵营一开始就选错了竞争的武

器，等离子的优势是在大屏，当初推 32英
寸等离子电视的时候仅仅是为了与 LCD
争抢市场份额，但32英寸等离子电视的性
价比并不比 32英寸液晶电视高。中国电
子视像行业协会副秘书长郝亚斌就“PDP
冲击LCD再度受挫”时如此评述。

吕东：夏新的每一步都相当艰难
公司资金紧张，国内生产线停产，公司

内部对于重组有所期盼，但事实上，夏新电
子此时已经濒临退市，“起死回生”的时间
已经所剩无几。根据规定，恢复上市必须
披露经审计的暂停上市后首个年度报告，
且经审计的年度财务会计报告显示公司实
现盈利。夏新电子董秘吕东就“夏新电子
终于开启重组”时表示。

4赫兹“终极标杆”跳出低频误区
所谓低频，是指变频空调压缩机的最低运

转频率，即每秒最慢转多少圈。反之，高频亦
是如此。这是变频空调区别于传统定速空调
固定频率（50赫兹）的关键所在，也是变频空调
体现节能与舒适的技术支撑。

30赫兹、15赫兹、10赫兹、6赫兹、4赫兹……
变频空调的低频运行是否还有突破的空间？
根据众多变频技术专家鉴定及实验的测试数
据显示，从变频空调实用的角度来看，4赫兹超
低频运行已是极限，低于 4赫兹运行已接近停
机的状态，无法长时间稳定运行，基本上没有
能量的输出，空调只是在耗电而几乎没有制冷
制热的能力。

但从变频空调运行原理来讲，低频运行指
标的高低一定程度上代表着空调企业对变频
技术掌握的多少。目前，美的“银河 I180+”的4
赫兹、格力“月亮女神”的6赫兹，从一定程度上
代表着两大空调巨头在变频空调领域的成就。

10赫兹全面普及 满足消费者需求
据专家介绍，从目前主流销售的低频技术

来看，美的推出的10赫兹低频技术的综合性能
水平是最优，可以实现±1赫兹精确调频以及±
0.2℃的精确控温，恒温舒适方面也远远领先其
它变频产品；在节能方面最低频运行时的能效
比高达5.0，而市场上其他品牌最低运行频率产
品才是 3.0左右。10赫兹超低频产品的更节
能、更舒适的优势非常明显，必将成为目前变
频空调市场的主流产品。

美的“银河 I180”全直流变频空调外观是美
的联合施华洛世奇共同设计完成，同时该产
品是国内唯一一款具备全自动除尘技术的变
频空调，被业内专家誉为“超级黑马”，由于
其采用的双转子压缩机具有动态平衡运行的
特性，令空调运行更加稳定可靠；即使定位
普及型的“银河H180”变频空调，也实现了国
内领先的 10赫兹超低频率运转，其精确控制
可以达到±1赫兹，达到行业领先的正负 0.2°C

精确控温。

国内首家掌握1~130赫兹超宽频控制技术
“银河 I180+”不仅在最低运行频率方面达

到业内极限水平，在超宽频运行上也同样达到
最高水准的 1~130赫兹范围，核心支撑技术就
是国内首家企业掌握的“1 赫兹低温预热技
术”。据专家透露，此前只有日本本土的产品
有这种变频低温预热技术，美的是目前为止唯
一掌握此技术的国内企业。

对于美的变频空调“超低频”的“高水平”
技术，美的家用空调国内事业部副总裁吴文新
表示，技术创新的本身，虽然只是技术参数的
数字变化和演进，但更深层次的意义，在于美
的空调持续关注消费者对节能环保、健康舒适
的不断升级的消费需求，并努力推动变频空调
行业技术普及和全面升级，从而带动了变频空
调市场行业格局的整体提升。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

美的变频4赫兹：耗电仅60瓦
继 9 月 1 日美的空调强势推出

2010年变频新品I、F、G、H系列之后，
美的变频空调再创新高，4赫兹超低频
运行精品“银河 I180+”于国庆“黄金
周”全面上市。据了解，“银河I180+”4
赫兹超低频运行技术已达到变频空调
低频运行的极限，耗电仅为60瓦，这也
将成为整个行业的终极低耗能水平，
再次巩固了美的空调在变频领域的霸
主地位。

2009年，海信集团迎来 40岁庆典。自 11
月 2日起，海信电视在全国上千个城市的数万
个商场，指定型号蓝媒LED液晶电视及其他高
端平板电视产品，同时开展限量抢购活动。活
动期间，海信最新上市的“剑”系列40英寸蓝媒
LED液晶电视7999元特惠广大消费者，较原价
直降5000元；同时，海信“剑”系列46英寸蓝媒
LED液晶电视也让利5000元，限量抢购价仅为
9999元。

据悉，此次限量抢购的该电视的价格已经
与普通高端CCFL液晶电视的售价相当，“技术
不断进步”是海信在 LED液晶电视市场“价格
继续让步”的根本动力。该电视领域有着突出
的差异化优势：首先，海信自 2005 年开始对

LED背光等新型显示技术的研究探索，目前已
经拥有40余项国内外专利，自主掌握了LED液
晶模组和整机产品的研发和制造技术，确保了
海信LED液晶电视的成本优势和技术优势；其
次，海信 LED液晶电视产品线齐全，今年 9月
份，19英寸至 55英寸共 10个尺寸规格的“剑”
系列蓝媒LED液晶电视新品集中批量上市，满
足了消费者多元化的需求。在刚刚举行的

“2009年中国LED电视产业发展论坛”上，海信
蓝媒 LED液晶电视作为 LED液晶电视领域的
旗舰性产品，一举囊获“LED电视产品突出贡
献奖”及“LED电视画质综合表现奖”和“LED电
视综合性能表现奖”三项大奖。

海信蓝媒LED液晶电视集LED背光显示、

全程高清，超级解霸技术、网络多媒体、极致
纤薄等热点性能于一身，打造出一个“网络
多媒体中心+LED液晶电视”的平板电视新标
杆。该系列产品通过智能色彩分析等技术，
实现了更高的色域覆盖率，色彩表现力大大
增强。

从近期公布的前三季度的中国平板市
场的销售数据以及消费者预期购买调查来
看，消费者对 LED 电视的关注度高达 75%，
专家预测到 2010 年 LED 电视的销量将达到
400 万台，而连续在 LED 液晶电视领域重拳
出击的海信将进一步推动 LED 液晶电视的
快速普及。

晚报记者 樊无敌

11月 7~8日,郑州 TCL电器销售有限公司
在郑州市举办全面进入MITV“我的互联网电
视”世界以旧换新大型销售活动，旧电视、旧冰
箱、旧洗衣机折价500元，旧手机、旧DVD、旧收
音机等高折价补贴400元。

11月 7~8日特惠日促销期间，顾客可通过
电话提早预订或活动时间去现场购买，活动
中，TCL52 英寸互联网液晶换机价 9999 元，
TCL40英寸互联网液晶换机价 5499元，TCL52

英寸节能液晶换机价6999元，TCL24英寸液晶
换机价 1499元。TCL19英寸节能液晶换机价
899元。活动地点：大商建设店、世纪联华长江
路店、汝河路店、华润万家经三路店、航海路
店、嵩山路店、南阳路店及市区各家电连锁商
场TCL彩电专柜都有换机点。

在此，记者温馨提醒，在选购 TCL互联网
产品时候，要尽可能的多了解TCL互联网电视
的十大功能卖点：1.在线自动升级，功能永不过

时，享受未来无限频道精彩。2.流畅的在线点
播，下载影视节目。3.远程教育，让您的孩子有
了家庭教师，未来更多内容不断增加。4.功能
大的百倍的在线、本地卡拉OK。5.咨询信息，足
不出户适时了解天气、股票等最新资讯。6.体感
游戏，让健身更快乐。7.国际品质的黑水晶屏，A
级屏。8.荣获红点国际大奖的制造工艺，高新材
料应用。9.高H.264蓝光解码技术。10.LED背光
技术，更加节能提升画质。 樊无敌

再过一天，长虹在全国范围内举办的“长
虹网络电视节 乐教团购4折起”活动即将拉开
大幕，截止到目前为止，全国的报名人数已经
超过10万人，河南省内超过1.5万人，记者在多
个家电卖场长虹电视的专柜前发现来咨询团
购活动细节的消费者络绎不绝，争相登记报
名。一场电视团购活动为何吸引如此众多的
消费者预约登记？

此次长虹所推出团购活动，主要有三大亮
点：第一，产品技术最先进，参与团购活动的长
虹电视均为网络电视，是当下网络电视技术与
3G技术成功融合而推出的最新一代互联网电

视，也是国内首批3G网络电视；第二，长虹网络
电视能够兼容多种宽带接入方式，包括最新的
3G接入技术，能够为消费者在家庭内组建无线
局域网，实现多台终端设备同时上网和局域网
内的文件夹共享；第三，单人变团购，单个的市
民可利用长虹的团购热线平台报名登记，厂家
在全国范围内进行报名人数汇总统计，最后以
集团大型采购的价格让利于报名者，由此消费
者就能够享受到更低的产品价格和更优质的
服务水平。人越多，价越低。

现在消费者可以到省内各大家电卖场长
虹专柜和部分小区团购咨询点填写团购资料，

领取团购号，在活动当日凭卡即可享受团购优
惠；同时登记团购资料，记下团购号，活动当
日凭团购号享受团购优惠，迎接 3G网络电视
时代。 樊无敌/文 赵楠/图

TCLMITV互联网电视以旧换新

长虹乐教网络平板4折起团购活动将开幕
——报名时间截止今天晚8点整

周六
海尔家电“换新”与你相约

海尔河南分公司宣布，11月 7日，海
尔河南“以旧换新”推广月启动仪式将在
郑州绿城广场盛大举行。

活动中，海尔将联手“第一时间”团购
网和部分海尔社区店，在绿城广场和我市
多个社区同步组织大型家电“以旧换新”
团购活动。海尔冰箱、彩电、洗衣机等核
心产品都将以特惠价参与本次以旧换新
团购，而参与换新的旧家电也不限品牌、
不限新旧、不限尺寸，只要基本能够正常
使用，即可折旧换购同类新产品。

针对居民运送旧家电到现场有难度
的问题，组织方也有更为人性化的安排。
只要居民有意更新旧家电，并确定了现场

“以旧换新”机型，即在现场进行预约，预
交定金，活动后，海尔社区店即按居民的
指定时间，上门进行“以旧换新”服务。

近日，前期备受全省海尔用户关注的
“寻找海尔寿星家电”评选结果已经揭晓，
在本周六绿城广场举行的海尔“以旧换
新”推广月启动仪式上，海尔将隆重为评
选出的36名海尔金牌用户、星级用户举行
颁奖。

海尔河南分公司总经理程传岭告诉
笔者，虽然河南省暂未列入国家“以旧换
新”政策试点省份，但海尔不会去消极等
政策，今年秋冬季，他们将积极组织全省
各地海尔社区店开展企业版的“以旧换
新”活动，近距离地为居民提供家电“换
新”服务，提升大家的生活品质。 樊无敌

每周声音


