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销量见证 微车王者
据河南嘉力比亚迪 4S店负责人介绍,比亚

迪F0的上市标志着国内微型车从简单的“代步
工具”向精品时尚小车的方向发展，它以时尚、
精品、高端的定位成功引领小车消费潮流。今
年以来，F0的表现更加抢眼。3月取得主流小车
增长冠军，进入自主品牌车型销量榜前五强。6
月终端上牌量突破7000辆，7月挺进8000辆大
关，8月以10023辆的成绩迈入万辆大关。

9、10 两月，比亚迪 F0 分别创下了 11001
辆、11434辆的销量成绩，稳入万辆俱乐部，显
现出过人的王者气势。位于郑州市北环路与丰
庆路交叉口西的河南嘉力比亚迪 4S店销量更
是稳中有升，销量节节攀升。

动力出众 性价比取胜
比亚迪F0采用德国博世节油控制系统，搭

载全铝发动机BYD371QA，其重量仅为铸铁发
动机一半，机身轻耗能自然小。其百公里最低
油耗仅3.3L。一举夺得中汽协1.0L车型节油测
评冠军，成为小排量车中名副其实的“节油
王”。该款全铝发动机各项参数可与丰田技术
相 媲 美 ，曾 与 迈 腾 2.0TSI、丰 田 威 驰
1ZR-FE1.6L共同获得博格华纳杯“中国心”十
佳发动机美誉。

F0配备副车架独立悬挂装置，后悬架具有
随动转向功能，使F0具有良好的稳定性；而前
麦弗逊独立悬挂、横向稳定杆结构，后拖曳臂附

扭转梁结构，确保了F0良好的操控性。而对比
起F0目前3万~4万的整体售价而言，性价比优
势不言而喻。

政策助推 消费者认可
2009年以来，中国汽车市场在中央政府

“扩内需、保增长”政策的推动下，逆势上扬，出
现百舸争流的局面。随着燃油税实施、国家利
好政策的颁布、新一代微型车的上市，小排量车
持续热销。

与此同时，随着中原车市的日益成熟，消费
者的购车观念不断转变，越来越多的消费者认可
自主品牌。近日，国务院国资委研究中心、中国
汽车工业协会、中国环保协会等权威机构联合公
布了第五届“联信——中国汽车品牌满意度调
查”结果，比亚迪F0以822分荣获微型车销售满
意度调查冠军，成为消费者最满意的微型车。

在第二届郑州国际车展,河南嘉力比亚迪
展区人潮涌动。突出的性价比、过硬的品质和消
费者的支持，使得F0销量飞速提升。前来赏车、
定车的客户络绎不绝，销售喜获丰收。F0以其绝
对的优势，再次荣登郑州国际车展微车王者。

河南嘉力汽车贸易有限公司
地址：郑州市北环路与丰庆路交叉口西

100米路南
4S店销售热线：0371-86005999
4S店服务热线：0371-61231111

郑州国际车展期间，
河南嘉力比亚迪 F0 销量
突破50辆，三天销量荣据
参展商销量之首，再次牢
牢坐稳微车王者的位置。

时进冬季，天气渐寒，广大消费者的购车需
求也愈发凸显，中原的汽车市场已在慢慢的升
温。近期,倍受广大车友关注的瑞麒G5、X1、威
麟X5已悄悄亮相河南大河车城汽车服务股份
有限公司（以下简称大河车城），并在郑州国际
车展上一展芳容，受到众多车迷的追捧。

全新商务、潮流品质
瑞麒G5为自主品牌中高级车树立了一个

新的标杆。大气的外型和其主打的“商务、运
动、潮流”的概念完全相符。内部商务空间的保
留，卫星导航、倒车成像系统、蓝牙车载数字电
话系统以及多功能智能钥匙系统的配备，尽现
主流B级车的风范。勘博士智能管家系统的采
用，能为驾驶者提供最及时的信息，瑞麒G5还

安装了宝马、奔驰等高端车型安装的 TPMS轮
胎气压检测系统，以确保行车安全。

在今年新中国 60周年庆典上奇瑞“瑞麒
G5”代表奇瑞最新研发成果，“以自主创新成
就的代表”成为唯一出现在群众游行主题展中
的汽车，受到党和人民的检阅。

10月 13日“瑞麒G5”挑战德国“纽博格林
赛道”又以 8分 56秒的优异成绩给国人们交上
了一份满意的答卷,也为其年底的上市做了一
个完美的热身。

青出于蓝、真我色彩
瑞麒X1是奇瑞公司继瑞麒M1后推出的首

款时尚运动小型精品SUV。是专为年轻时尚一
族打造的城市休闲迷你小型 SUV，属于缩小版

瑞虎。全系列车型均采用了 4轮盘式制动，并
保留了时尚的特点，前脸卡通造型，椭圆形大灯
加上微笑型的进气格栅，加上小巧的身材适合
在城市中穿梭，停车更容易。平直的车顶部分，
配备了行李架，将紧凑的内部空间扩展利用到
车顶。饱满的尾部，上窄下宽给人敦实稳重的
感觉。宽大的后保险杠，防擦饰条从车头一直
延伸至车尾。漂亮的尾灯设计，很容易赢得人
们的好感。

百炼成钢、远见未来
威麟X5作为威麟品牌旗下的第一款 SUV

已成为中国车王卢宁军的最新座驾，威麟X5
定位于硬派SUV车型，前进气格栅采用黑色坡
形设计，镀铬亮条装饰。线条直来直去。具有

非常粗狂的感觉，其较高的离地间隙，涉水深度
达 600mm以上，采用分时四驱模式，并配备有
电子差速锁，足能应付各种复杂的路况。

10月31日，威麟车队正式宣布将征战2010
达喀尔拉力赛，而参加此次征战的将是威麟品
牌旗下的全新力作——威麟X5。这也是中国
汽车品牌车队首次征战世界顶级赛事。我们期
待着威麟X5车队在2010达喀尔赛事中获得优
异的成绩，一如瑞麒G5在纽博格林的出色表现。

河南大河车城汽车服务股份有限公司
地址：郑州市西环路与化工路北1000米路东
麒麟销售电话：0371-67597577
威麟销售电话：0371- 67526588
服务热线：0371-67259995

据中国汽车工业协会最新统计数据显示，
2009年江淮瑞风连续第九个月蝉联MPV月度
销量冠军，而 1 月~10 月，瑞风累计销量达到
38533辆，领先第二名达8000余辆。由于距年末
仅剩下2个月时间，而主要竞争对手的月均产销
量仅在4000辆上下，即使满负荷生产也无法追
上瑞风，这意味着瑞风已经提前两个月夺取
MPV年度销量冠军。 晚报记者 陈娴 李汪洋

品质口碑造就品牌优势
足以媲美合资巨头的品质管控能力以及在

品质上追求极致完美的作风，是瑞风品牌拥有
持久动力的源泉。据河南世纪阳光介绍，自
2002年进入MPV市场，瑞风从当年的市场黑马
仅仅用了不到 2年的时间就一跃成为市场的

前三甲，随后一路凯歌，凭借节节攀升的销售
战绩和不可动摇的行业地位成为同类产品中
的领导品牌，被誉为“MPV专家”。

正如用户所评价的，瑞风外型稳重大气、动
力强劲、操控灵敏、承载力强、乘坐舒适，同时拥
有超大空间和出色的节油性能，这种口口相传
的口碑为瑞风赢得了广泛的消费群体。在珠三
角地区，中小企业主中间流传着一句话：“要想
富，买瑞风”，这句话听起来似乎很土，但却是一
股巨大的力量，推动瑞风销量不断走高。

服务细节上的一再苛求，也是瑞风赢得用
户青睐的重要原因。江淮周全的“一家亲”服务
体系和遍布全国的经销商网络，在实际的运作
中逐步发展成熟，成为用户心中的优秀售后服
务品牌。可以说，“服务牌”为瑞风的市场表现

贡献了不容小觑的推动力。

超高性价比无惧金融风暴
受全球性金融危机的冲击，2008年下半年

以来，中国MPV市场增速大幅放缓，2009年上
半年甚至出现了 19%的同比降幅。与此同时，
市场需求格局也发生了革命性的变化，高端市
场日趋饱和，中低端领域中小企业的工作和生
产用车需求加大。相对于大企业、大公司而言，
中小公司和私企用户更加重视MPV的功能和
性价比，在能够满足商务功能和形象的基础上，
价格更低是这些用户必然的选择，而这恰好给
瑞风提供了难得的机遇。

正如江苏无锡的一位小企业主所说：“对于
我们这些小企业来说，既要顾全企业形象,又要

严格控制成本，在全球金融风暴深度波及企业
现实经营、企业盈利压力加大的现状下，公商
务接待用车还是要买、依然要开，所以我们更
加关注车辆购置成本和使用成本，MPV就成
为最切合实际的选择，和其他竞争车型相比，
瑞风的性价比优势更加明显，在节油性能方面
也更具优势。”

完善的产品谱系也为广大中小企业主提供
了更多的选择。目前，瑞风家族已形成了由基
础的穿梭型、中端的彩色之旅、高端的祥和车型
等三大系列十余款车型的产品谱系，涵盖了柴
油、汽油等动力配置，长轴距、短轴距，6~12座
等类型。另外，江淮汽车更为中小企业用户量
身订做了中小企业版瑞风商务车款，瑞风已经
成为业内谱系最为齐全的MPV车型。

1月~10月销量领先第二名8000余辆

瑞风提前两月登顶MPV销量冠军


