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6年，国行担保实现了年投融资运作资金破亿元的神话；6年，国行担保稳健发
展，公司规模不断扩大，全国多地投融资市场打上了“国行”标签，业务网点数量不断
刷新。“而今迈步从头越。”河南国行投资担保有限公司总经理李元祥说，“国行人将
秉承‘德信兴业 融通共赢’的企业宗旨，一如既往地坚持规范经营、品牌运作、稳健
发展，打造中国民间金融服务业领袖品牌。” 晚报记者 倪子 杨长生

国行担保六年发展大事记回顾
2003年 郑州泉州商会投融资中心（公司雏形）成立；
2006年 国行投融资运作资金突破1.5亿元；
2007年12月 河南国行投资顾问有限公司成为郑州泉州商会理事单位；
2008年8月 “国行担保”品牌被中华人民共和国国家工商行政管理总局商标局正式受理；
2008年10月 河南国行投资顾问有限公司升级为河南国行投资担保有限公司；
2008年11月1日 河南国行投资担保有限公司举行开业庆典仪式；
2008年12月 国行担保官方网站(hnghdb.com)正式上线；
2009年3月 国行担保扩大规模，正式入驻裕鸿花园B座23层，经营面积1500余平方米；
2009年4月 河南国行投资担保有限公司厦门分公司正式成立；
2009年5月 国行担保投股的国行融信（北京）投资担保有限公司正式成立；
2009年6月 “国行担保财富神州盟赢行动”河南省第一家分理处——新密分理处正式开业；
2009年7月 被河南省贸促会评为“支持河南中小企业发展先进投资担保机构”；
2009年8月 国行担保增资扩股为6000万元；
2009年9月 “国行担保财富神州盟赢行动”第一阶段结束，加盟网点突破30家；
2009年10月 国行担保官方网站全新改版,同时启用新域名(cnghdb.com)；

“国行担保财富神州盟赢行动”河南省第一家分部——安阳分部试营业；
“国行担保财富神州盟赢行动”海南省海口分部成功签约；

2009 年初，国行担保独特的“以点带
面、层次推进、纵深发展”的企业战略一经
确立，引起业内高度关注。就在社会各方
议论纷纷之际，李元祥早已沉稳带队按部
就班地全面推进“国行担保财富神州盟赢
行动”了。

“目前我们已完成厦门、郑州、济南、北
京等中国市场格局南、中、北战略布点，中
原腹地作为国行担保逐鹿天下的前期主战
场。接下来，我们要用一年的时间精耕细
作、稳扎稳打地将河南做成国行担保全国
盟赢网络的样板市场。”李元祥说道。

将河南作为全国的样板市场？这对河
南中小企业和老百姓来说无疑是个好消息。
据了解，目前新乡、驻马店、洛阳、许昌、鹤壁、
濮阳、周口、安阳、焦作、平顶山、三门峡等地网
点已正式运营，获得经济效益的同时社会效
益也日益突显，漯河、信阳、商丘、南阳等地的
网点也在积极筹建之中……

李元祥说：“今年底，河南省内业务网
点将突破 50家，随着国行担保服务区域范
围不断扩大，我们将继续积极为河南省优
化经济结构、促进市场繁荣、推进信用体系
建设和社会稳定贡献力量。”

2005 年，国行投融资运作资金突破
8000 万元；仅一年之隔，2006 年，国行投融
资运作资金突破 1.5亿元。如今，这个数字
仍在不断增长中。作为集民间借贷、投资理
财、融资担保、银行贷款服务、经济咨询、加
盟连锁等业务一体的专业化准金融服务机
构，国行担保能在如此短的时间内，实现各项
业务稳步、快速增长，离不开国行担保先进的
管理理念和稳健的经营作风。

“担保行业的基本功能就是为投融资
双方提供一个合法、高效的共赢平台。”据

李元祥介绍，为了充分满足客户的多样化
需求，国行担保开展的业务种类逐步细
化。据悉，目前国行担保开展了不动产抵
押、动产质押、商户联保、投资担保、票据
贴现、银行贷款服务、私募股权等多项业
务。其中，国行担保针对具有潜力的中小
企业和良好信用的个人提供的融资担保
服务，不仅解决了中小企业资金瓶颈问
题，扶植和促进了中小企业良性快速发
展，也在满足了个人合法融资消费需求的
同时实现了投资人合法收益。

相 关 链 接相 关 链 接

业务稳健发展迈向新台阶

金融动态 担保公司积极强化“软实力”
目前，担保公司不仅看重自身的品牌知名度和公司环境等硬条件，像服务水平和人才建设等“软实力”，担保公司也相当重视。“善于识别

和运用人才，才能在激烈的竞争中战无不胜。”一些担保公司的负责人表示，为提升担保公司工作人员的整体素质，他们经常组织系列拓展训
练等培训活动，目的就是为了加强员工的自身能力，打造综合素质较强的团队。 晚报记者 倪子

人才竞争决定公司实力
日前，河南担保业的“领头羊”——河南邦

成投资担保有限公司传来消息：该公司已有 2
名工作人员获得金融理财师（AFP）资格认证。
这不仅仅意味着，今后担保公司也像银行一
样，拥有了专业金融理财分析师，更标志着河
南担保市场迈向了一个新台阶。

实际上，看重人才培养的担保公司不只有
邦成担保一家，安信担保、豫商担保等多家担
保公司在加强人才队伍建设方面，都持有较为
相似的共识。“高素质人才战略，加上强大的投
融资顾问团队，这样才能更好的确保担保公司
的长远生存发展。”在采访中，不少担保公司的
负责人表示，一个公司拥有人才数量的多少和
人才质量的优劣，将直接影响担保公司的实
力，乃至今后的发展前景。

帮助员工实现人生价值
“工欲善其事，必先利其器”。始终注重人

才培养的安信担保在培养人才方面，走在了业
内前列。“今年6月份，我们又选派了10名业务
骨干和后备管理人员参加郑州大学商学院的
MBA教育中心进修。”该公司总经理许宪魁表
示，做好人才储备的准备，才能更从容地应对
竞争越来越激烈的行业现状。

豫商担保总经理张晓宁也表示：“只有练
好‘内功’，才能更好地为投融资客户提供优质
服务。”据了解，刚搬迁新址的豫商担保近期又
招收了一大批新晋人才。目前，这批新员工已
通过第一轮上岗培训，接下来，该公司还将组
织拓展训练、封闭式教育、户外旅游等多项活
动，从道德、礼仪、心态、业务等方面逐一下手
培训。

寓教于乐。这是很多担保公司在人才培
训时采取的态度。“通过集体活动和生存拓展训
练，员工的个人意志不仅得到了锻炼，更重要的
是提高了他们的团队凝聚力，从而帮助员工实现
自己的人生价值。”不少业内人士这样说道。

资本市场的回升使银行信贷类理财产品
受到投资者热捧，理财师提醒，此类产品“本金
不保底”，投资者切不能跟风投资，购买信贷资
产类理财产品，等于将资金借给企业，所以，投
资者要清楚自己购买的是什么贷款。

据了解，近期银行理财市场上的信贷类理
财产品，成为了抢手的“香饽饽”，大多要预约，
卖断货的场面经常出现。不过理财人士提醒，
此类产品银行并不承诺保本保收益，一旦发生

信用风险，投资者仍将面临较大风险，购买时
仍需谨慎，而不应盲从。

近期，招行、中信、光大、交行和建行等商业
银行是发行该类产品的主力军。大多的银行，
发行总数甚至达到100款，但依然热销不滞留。

据了解，信贷类理财产品之所以抢手，是
因为其相对较高的收益率。

目前市场上销售的信贷理财产品，投资
期多在半年到两年，半年期信贷类产品的平

均收益率已经达到 3.6%，一年期产品收益都
在 4.0%（含 4.0）以上，高出活期存款利率 10
倍，高出定期存款利率 1.5 倍。

理财专家介绍，信贷类理财产品是银行为
了控制贷款规模和经营风险，打包转让信贷资
产而推出的。购买人群中，很多人是不善股市
操作或担心股市风险，继而寻求家庭财产投资
升值的新渠道。尤其近期股市跌宕起伏，让很
多人更倾心于信贷类理财产品。 倪子
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海林担保受投资者青睐
海林担保理财，即投资人将资金出借

给经海林担保公司严格审核的中小企业，
同时借款客户将有效资产抵（质）押到投
资人名下，经公证处公证后由海林担保公
司提供全程担保服务，从而实现投资人的
资产保值增值的投资模式。整个过程中，
海林公司不经手投资人资金，所有资金仅
在借贷双方账户间划转，程序合法，规范
透明。该公司还推出资产抵（质）押保障、
借款合同公证保障、无条件三日代偿等三
重保障，确保投资人资金零风险。海林担
保理财年收益率 12%～18%，借贷合同生
效后，投资人即可每月获得合同约定的高
额收益；担保理财3万元起即可办理，投资
时间以不超过一年为限，最大程度保障了
投资人对资金的灵活掌握，备受投资者青
睐。 杨长生

恒大担保举办理财大讲堂
11月 8日，河南恒大投资担保有限公

司参加了“担保行业进社区活动”。当天，
很多来自 21世纪社区的市民围着恒大担
保的工作人员咨询相关问题，恒大担保董
事长吴东昂亲自带队参加了此次活动。
吴东昂指出，尽管担保行业发展迅猛，得
到了越来越多人的认可，但还是有不少人
对担保不太了解，甚至有着偏见和误解，
需要进一步通过多种方式来宣传担保行
业。为更专业地为客户讲解投资担保知
识，普及个人和家庭理财知识，恒大担保
公司特意在本周六上午举办“理财大讲
堂”活动，由河南省担保行业唯一通过国
家相关主管部门理财规划师（CHFP）高级
认证的讲师徐化冰主讲。徐化冰在担保
行业一直担任中高级管理工作，有丰富的
理论知识和实践经验。

杨长生

河南国行投资担保有限公司总经理河南国行投资担保有限公司总经理 李元祥李元祥


