
每天坐公交车上班的孙小姐发现：9路公交车又有了新车体
广告。“369投资担保，解决中小企业融资难。”2009年，省会郑州
的担保行业呈现出井喷现象。各担保公司不断加大宣传力度的
同时，更注重宣传手段的新颖性。 晚报记者 倪子
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据了解，许宪魁所获的“第三届中国MBA
领袖年会中国MBA十大精英奖”，是为了表彰
在中国MBA教育发展的20年中，在MBA群体
和业内最具影响力的MBA、EMBA、企业家、职
业经理人及创业者。通过设立中国MBA十大
精英奖以树立业界有着较高自我推动力和对
别人的影响力的人士，从而体现MBA的整体
形象和价值。

除了创下河南担保业首位获得该荣誉的
记录，许宪魁和其带领的安信担保更是屡获
殊荣：曾被河南省贸促会、河南省财智榜
组委会、中部经济研究院、郑州晚报等多
家机构和媒体评为支持河南中小企业发
展投资担保机构、2008~2009 年度河南最

受尊敬的金融企业、2007~2008 中原最佳
信用担保公司、2008 年度中原地区最具品
牌价值的投资担保机构、2008 年度中原地
区最具竞争力的投资担保机构、2008 年度
中原最具品牌知名度担保机构、2008 年度
中原最具影响力担保机构、2008 年度中原
最具社会责任感担保机构、2009年度稳健运
营担保机构等。

在个人荣誉上，许宪魁还曾荣获“2008年
度中原担保行业风云人物”、“ 2008~2009年
度河南最具影响力企业家”。此外，在新中国
成立六十周年前夕，许宪魁还被郑州市金水
区统战部和工商联评为金水区优秀社会主义
事业建设者活动先进个人等。

细心的市民会发现，与过去无序、单一的
宣传手段相比，如今担保公司的宣传手段和渠
道日益多样化、规范化。

刘阿姨每天都去家附近的农贸市场买菜，
她手里掂的就是某担保公司的购物袋。“这是
经三路一家担保公司开业时免费发放的，家里
还有其他担保公司的购物袋。”刘阿姨说，自从
用了这个购物袋，她身边很多人都以为她在这
家公司做业务了，纷纷问她收益率、安全性怎
么样等问题。

除了利用发放购物袋，还有不少担保公司
的宣传手段更舍得“出本”。各大媒体的平面
宣传、直投杂志、超市驻点、户外展示、报亭装

饰、举行报告会、进社区等各式各样的宣传手
段不断翻新。

“实际上，担保公司间的横向制约很严
重。简单点说，一家做宣传了，其他担保公司
也不甘示弱，一定会跟风加大宣传。毕竟，作
为一个新兴行业，知名度是打开市场的第一
步。”一位不愿透露姓名的担保业内人士表示，
河南担保圈内的人才流动性很大，个别在业内
声望高的人会在多家担保公司跳来跳去。不
管人才分流如何、宣传花样多新颖，担保公司
还应该多苦练内功，加大风险控制能力，提高
自身品牌实力，横向对比的同时，还应当多考
虑纵向比较。

日前，走在全国担保业前列的河南担
保业再创佳绩：河南安信投资担保有限公
司总经理许宪魁喜获“第三届中国MBA
领袖年会中国MBA十大精英奖”荣誉称
号。作为郑州大学首届MBA学员，许宪
魁不仅是该奖项河南地区唯一候选人，更
是河南担保业首位摘得此桂冠的领军人
物。“工欲善其事，必先利其器”，在许宪魁
的带领下，安信担保从无到有，从小变大，
稳健快速发展中，创造了业内为之称赞的

“安信速度”。 晚报记者 倪子 杨长生

在某私营企业工作的张先生特别喜欢关注
新兴事物。2007年，投资担保行业在郑州兴
起，自然没有被他错过。

“可以说，我是一步步看着河南担保行业成
长的。记得2007年的时候，郑州也就几家比较
知名的担保公司。然而现在，一座写字楼里就
能发现几十家担保公司。”张先生说，和银行等
其他金融机构相比，担保公司一直显得有点“难
登大雅之堂”。作为金融机构的有效补充，担保
公司却承担着服务中小企业的重责。

“我很多朋友都是中小企业主，我知道中小
企业面临融资难时的挣扎。但是，每次需要贷

款融资，他们第一个想的还是银行。”究其原因，
张先生坦言，最主要是对担保行业不太“信
任”。“总感觉银行是合法的金融机构，担保公司
多多少少有点民营色彩。”张先生说，不仅中小
企业主，许多关注担保投资的市民也对该行业
流露出“疑惑”的心态。

采访中，不少担保公司的负责人说：“尽管河
南的担保行业跻身全国前列，但担保行业对广
大市民来说，还属于新兴行业。要想得到公众
的信赖和认可，首先要加大宣传力度，让担保

‘走进’市民。”于是，一场场宣传争夺战悄然
打响。

宣传手段日趋多样化

10月 7日，作为 2002级首届荣誉学员代
表，许宪魁在郑州大学首届MBA毕业五周年
庆典上做了精彩发言。声情并茂、真情流露
的发言，为他迎来了阵阵掌声。他说：“第一
次创业失败后，我深感企业用人之道的重要
性。经过在郑州大学的刻苦学习，我系统学
习了人力资源、市场营销、品牌建设等MBA课
程，这些课程为自己在今后企业经营管理中
起到了至关重要的作用。”

“工欲善其事，必先利其器”，这是许宪魁
带领的安信担保始终坚持的企业原则。许
宪魁指出，担保公司的生存和发展不在于
自身个体价值的实现，而在于社会价值的

体现。安信担保帮助众多企业和个人获得
成功的同时，也在一定程度上带动了河南
担保行业的发展。2008~2009年间，河南担
保业取得迅速发展。不仅担保公司数量成
倍增长，一大批新老担保公司更是不断创
新经营，积极开拓发展，创下了一个个担保
业奇迹。

其中，安信担保的表现尤为卓越。有业
内人士坦言，安信担保有着稳健的发展步调，
同时却又不失新颖的独特经营模式。安信模
式的“闪光点”自然引来很多同行纷纷研究，
这种突飞猛进的发展速度也被很多人称为

“安信速度”。

满载荣誉屡获嘉奖

人民币汇率短期不调整
央行推汇率形成新机制

央行日前发布的《中国货币政策执行
报告（2009年第三季度）》中对人民币汇率
的阐述引发外媒关于人民币会很快升值的
猜测。然而，众多业内人士认为，在当前的
政治经济形势下，人民币汇率将在比较长
的时间内保持稳定，不会发生很大变化。

查看日前发布的《中国货币政策执行
报告（2009年第三季度）》，会发现央行首
次去掉了此前“保持人民币汇率在合理均
衡水平上的基本稳定”的表述，而在汇率
形成机制方面，则首次提及将“结合国际
资本流动和主要货币走势变化，完善人民
币汇率形成机制”。

针对央行报告中的阐述，高盛中国经
济学家宋宇在最新研究中表示：“我们并不
认为这意味着人民币汇率机制将发生变
化，并维持人民币兑美元汇率为 6.83元的
3个月、6个月和12个月预测。”瑞银证券中
国首席经济学家汪涛认为，预计人民币兑
美元汇率目前将继续维持在 6.8，但会在
2010年底时达到6.4~6.5。 倪子

一周动向

银监会要求收紧房贷
各行拟中止七折利率政策

近日，有消息传出，银监会已要求各大
银行适当收紧房地产行业信贷政策，其中
包括现行的房贷利率优惠政策。虽然央行
和银监会尚未正式下文要求各家银行取消
现行的房贷利率7折政策，但据了解，银监
会已向各大银行传达了即将收紧信贷政策
的信息。

去年 10月，央行推出了优惠政策，将
商业性个人房贷利率的下限扩大为贷款基
准利率 0.7倍(即 7折)。根据该政策，首套
房贷首付最低要求两成，购买首套普通自
住房的可享受房贷利率7折优惠。而这一
政策一直以来也是整个房地产行业在
2009年逆经济危机大潮而一枝独秀、火爆
繁荣的主要支撑力。

近日，有关各大银行正在逐步取消房
贷 7折利率政策的传闻甚嚣尘上，而据记
者了解，各大银行确实已在酝酿取消目前
的7折优惠利率政策。 倪子

一周动态

您动嘴，我跑腿
如果您是缺乏资金的企业

主，苦于贷款无果，请给我们来
电，我们将为您联系合适的担
保公司；如果您对担保行业存
在疑问和想法，也请给我们来
电。同时，如果您对本版有什
么好的建议和想法，欢迎拨打
本报担保热线67655029。

邦成担保
四大举措帮扶中小企业
当前，国际金融危机虽已见底回升，我省

经济也逐渐企稳向好，但必须注意到，此次危
机对我省的影响“来得迟”、“走得慢”、“影响
重”，特别是省内广大中小企业仍然处在产能过
剩和资金短缺的双重挤压下，融资难仍是很长
时期内困扰中小企业发展的主要问题之一。

为解决后危机时期中小企业的实际融资
困难，河南邦成投资担保有限公司积极施行
四项措施，帮助需要资金的中小企业快速摆
脱困境。

1.加大力度开展规范化投资担保业务。
正规担保机构开展的规范化投资担保业务能
够为老百姓创造稳定、较高的投资收益。同
时较好的引导民间资金向中小企业“输血”，
缓解了企业的资金短缺问题。

2.大力开发创新性产品。开发针对目标
企业和行业的定向融资新产品，如“钢易融”、

“车商融”、“订单宝”。例如“车商融”，就是针
对汽车经销商季节性大额资金需求所定向开
发的融资产品，“订单宝”在提供资金的速度
和专为订单服务的便利上具有优势。

3.大力服务企业客户。增加人员深入到
目标行业和目标企业开展业务，上门解决企
业融资难题。

4.贯彻扶优限劣的精神。对核心竞争力
突出，经营稳健的企业，加大力度、放宽条件
给予支持；对盲目扩张、投机意识较强的高风
险项目，进行适当置换和压缩。 邦成

加大宣传提高知名度


