
用“爱与承”编织你俩指间光芒
——金至尊珠宝“至爱·分享”之“爱与

承”系列
2009年金至尊全新命名婚嫁系列，以“至

爱·分享”（love is sharing）为其加冕。更在今
秋首次奉上开篇力作“爱与 承”（I IOVE & I
DO）系列，充满情感韵味的婚嫁珠宝设计深受
爱人们的追捧。此系列在设计风格上进行了独
特的创新，有充满动感的流线设计，有内敛简约
的棱面切割，而独具匠心的“单戒+婚戒”佩戴方
式也为我们呈现了另一种不同的情感。

独特三戒配搭 爱与承的见证
今季，三戒搭配成为整个珠宝市场的潮

流趋势。将美钻单戒与结婚指环同时环绕
于指上，让人铭记每一个经典的永恒。“爱与
承”（I IOVE & I DO）系列在美钻单戒与
结婚套戒的风格上进行了非常细心的设计，
同时佩戴于手上并不显突兀，仍然协调、唯
美。精细之处无不体现出金至尊珠宝设计
的细腻及灵性。在性价比上也具有优势，将
为众多品味不俗的时尚人士提供多种选择。

为爱设计新生活
金至尊珠宝婚嫁珠宝“爱与承”（I

IOVE & I DO）系列为爱人们打造了各种
不同的生活角度。在整套的设计风格上秉
承品牌3D多面体的品牌理念，每一个款式
就像是每一个生活场景的幸福再现，是爱
人间甜蜜温馨的生活细节。钻石的光泽，
是爱人脸上迷人的微笑，每一个方形的戒
面，都是一个醉人的细节，像是一个个相
框，框住了我们所有的幸福。

关于翡翠的神奇功效，中国民间有多种说
法，其中最具代表性的就是“戴活”和“替主”。
前者是说，一个人戴上一块自己非常喜欢的翡
翠，长年累月不离其身，这块翡翠就会产生“灵
气”，可以和主人同呼吸共命运，因为你已经把
她给“戴活”了。年逾七旬的周老太有一对冰地
飘兰花翡翠手镯，是50多年前自己出嫁时母亲
赠送的，此后一直戴在周老太的手上。她惊奇
地发现，镯子上原本纤细的几根绿丝，数十年来
渐渐由细变粗、由短变长，如今已经形成灵动自
然的兰花。后者则是指，翡翠可以替主人阻挡
灾难，避免各种意外的伤害。上世纪 40年代，
在台儿庄战役中，许多中国军人壮烈殉国。在
屈指可数的幸存者中，就有一个年轻的机枪手，
他所佩戴的翡翠被子弹击碎，却神奇地替主人
保住了性命。

从科学上分析，翡翠护佑主人的神奇效应，
是其所蕴含的能量释放的结果。这种不可多得
的稀有宝石，在地壳低温高压和变质作用条件
下，需要耗费上亿年时间才得以形成，从而蕴含
了生生不息的能量。在进入人们的视野前，她
或藏身于山中或隐身于河流，凝聚天地之灵气、
日月之精华，令人神往而敬畏。她所蕴含的神
秘能量，尽管不能像核反应那样瞬间爆发，却可
以在佩戴的过程中缓缓释放，使主人进入天人
合一的境界，有效补充自身的精、气、神，将疼
痛、压力等负面能量释放、转化，最终使人体处
于和谐共振的正性能量场，以轻松、愉悦的心情
应对工作、生活。《本草纲目》等医学典籍中曾记
载，翡翠玉石有“除中热，解烦懑，润心肺，助声
喉，滋毛发，养五脏，安魂魄，疏血脉，明耳目”等
功效，并收录了 106种翡翠玉石用于内服外敷
的治病方法。

数百年来，上至君王下至百姓，无不视翡翠
为至宝。源自香港的典藏级翡翠钻石精品品牌
龙泽润宝，秉承“诚信经营、优质服务”的理念，
将专业化运作导入传统翡翠珠宝业，致力于为
爱玉人士提供品质卓越、价位合理的天然A货
翡翠。独特的艺术设计与精妙的雕琢工艺完美
融合，百年传承与时尚理念水乳交融，龙泽润宝
赋予翡翠珠宝全新的内涵与生命力。12月初，
龙泽润宝将为您带来新年新品——“希望”系
列，愿蕴含生生不息能量的翡翠，为您开启新年
和合运势！

温馨提示：12月1日~12月31日，在龙泽润
宝紫荆山旗舰店（地址：紫荆山百货南100米路
西）购买翡翠、钻石，满3000元送电影票2张，满
5000 元送价值 128 元的花都温泉门票 2 张，满
10000元送价值2000元的涵沛女子SPA体验卡
一张。

黄金珠宝 岁末“布阵”硝烟起
刚刚踏入12月的门槛儿，黄金珠宝一年中最后的旺季也随之到来。郑州的黄金珠宝卖场几乎同时开始“排兵布阵”，火药味十足，或者是为了向绿城百姓表

白自己才是最实惠的卖场，或者是为了向总公司交出一份满意的答卷，总之，都使出浑身解数，抓住这最后一桶金。 晚报记者 谢宽/文 赵楠/图

商家“排兵布阵”活动多
从 12月开始到明年 1月，简直成了“节”的

海洋，圣诞、元旦、春节，连着过。这一时期又
是新婚、过节购买黄金珠宝的旺季。商家纷纷
看好这个促销的“黄金月”，降价、打折、抽奖、
返券、限时抢购，让人眼花缭乱。一向竞争激
烈的黄金珠宝市场同样也不甘寂寞，无论是天
成珠宝、金鑫珠宝等珠宝卖场，还是金九福、周
生生等品牌专门店，被礼品堆码、海报、吊旗、
拱门、空飘以及营业人员热情的笑容使寒流到
来的冬季被热热闹闹的促销所围绕……岁末
的黄金珠宝市场将被促销活动全面引爆。

近日，记者在走访市场时了解到，金鑫珠
宝推出主题为“金鑫 12 年大庆，心动 60 天狂
欢”大型买赠活动，全场镶嵌类饰品不仅九
折优惠，同时，购物满 1500 元送超人去球器
一个，购物满 3000 元送新飞加湿器一台，凭
会员卡购买镶嵌饰品享受折上折；而天成珠
宝也推出“天成珠宝年末大献礼”活动，好礼
现金券，自 12 月 1 日起，凡持有天成好礼现
金券的顾客即可使用，购买黄金饰品，购千
足金每满 1g,抵用现金 15元，购买钻石、镶嵌
类饰品：每满 500元,抵用现金 120元；同时凡
在天成珠宝各店消费的顾客，均可凭购物票
在店内可参加“幸运大奖免费拿”抽奖活动；
之外，金九福钻石则举行 2010年新品推介会
暨全国客户联谊会，加盟商齐聚中原，谈品
牌、论发展、交流观点、梳理思绪，同时，金九
福钻石还在网站上推介新款，满足网上订货
的需求。“从历年的经验来看每年 12月份，结
婚季和圣诞节、元旦节日都是珠宝类销售高
潮的原因所在，而今年市场表现似乎更加明
显。”天成珠宝相关负责人介绍说，“人们生活
水平的提高，让黄金珠宝行业逐渐成为消费
者日常生活的必需品，情侣可以表达之间的
爱意，朋友之间可以互通友谊。因此今年的
岁末销售升温，也在情理之中。”

新娘珠宝成套热销
“从往年的情况来，一般‘五一’到国庆节

期间是婚庆首饰消费旺季。”据金鑫珠宝郑州
区域企划部主管谢若介绍，“但是今年结婚的
人特别多，婚庆首饰从年初到现在仍保持销售
热潮。”之外，周大福、周生生等品牌结婚首饰
销量也出现翻番。

但面对眼下的市场，在记者走访市场时发
现，众多商家把更多的焦点放在新娘珠宝上。

“今年购买整套首饰的新娘明显增加。”据天成
珠宝相关负责人介绍，“不少珠宝卖场或者品
牌推出新款整套新娘首饰，新娘不仅能挑选到
钻戒，还能找到搭配的项链、耳环等。”

据介绍，天成珠宝岁末推出整套铂金钻饰
“爱”系列，有钻戒、项链和耳坠，钻戒是三抓单钻
设计，项链吊坠和耳环为心形状，款式内敛不张
扬，是销量最好的新娘首饰；新款“花魅”系列整
套钻饰也是专为新娘设计，该款首饰项链、耳环
和钻戒形状均为玫瑰花形，钻戒和项坠设计采用
碎钻包裹整钻，突出钻饰的光亮和质感。

周大福、周生生等品牌还专门推出新娘穿

旗袍佩戴的黄金首饰。在紫荆山百货周生生
专柜推出一款凤形黄金项链，项链上部缠绕两
只黄金质地的凤，民族气息浓郁。

个性首饰引爆圣诞大餐
不过对于即将到来的圣诞节、元旦，细心

的观察者从中也会发现，其实情侣们过节的市
场同样不可小觑。据介绍，今年秋冬，很多珠
宝品牌推出个性化设计首饰，一款首饰可以做
出多款造型，满足时尚女性的需要。

在金鑫珠宝卖场中新上市多款可拆分和多
变造型项链。镶钻的水滴形吊坠上下两头都有项
链插孔，中间部分还可以折叠成梯形，一款项链吊
坠能做出三个造型。另一款扇形镂空吊坠的扇
面可以拆分，变成多种造型。据销售人员介绍，
这种多变首饰多为K金质地，价格在1000~7000
元之间，35岁以下前卫时尚女性非常喜欢。

今年珠宝品牌呈现个性化趋势，一些品牌
还专为年轻时尚女性设计珠宝饰品。同时，不
少珠宝店还专门开设“80后”黄金和铂金专柜，
专为“80后”年轻女性推出夸张时尚首饰。

“戴活”、“替主”……从古至今，翡翠一直被视为充满神秘
色彩的通灵宝物，与人们的命运紧紧联系来一起。亿万年大自
然的孕育，赋予她生生不息的能量，为人们开启新年和合运势。
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当日上午，记者驱车赶到 300多公里以外
的真维斯李寺村希望小学，正是上课时间，朗
朗的读书声环绕着整个校园。据了解，真维斯
李寺村希望小学于2008年5月开始动工，10月
顺利竣工，真维斯公司共捐资 20万元。目前，
新建后教学楼建筑面积 395平方米，拥有 6个
教学班、12个教室，现有108名学生、8名教师，
学校硬件设施基本完备，有力地保证了教学的
正常进行。

“一年前，我们还是在低矮、简陋的教师上
课，遇到下雨房顶就开始漏水。”学生代表用稚
嫩的语言表达着对新学习环境的憧憬：“现在
能够踏进明亮的大教室，坐在崭新的课桌椅旁
听老师讲课，这一切都要感谢真维斯叔叔、阿
姨们对我们的无私捐助。”

在落成典礼上，新县人民政府分管教育副
县长匡胜良表示，真维斯李寺村希望小学的建
成，改善了学校的办学条件，解决了制约学校
发展的瓶颈。真维斯公司的义举为新县教育
事业的发展做出了积极的贡献，体现了其强烈
的社会责任感和奉献意识，为全社会支持希望
工程、投身公益事业做出了表率。在此衷心地

希望有更多的企业以真维斯为榜样，充分发掘
自身的优势，踊跃投身希望工程，为新县的教
育事业贡献一份力量。

此次落成典礼，真维斯公司为全校的学生
们送去了篮球、羽毛球、乒乓球等运动器材。
典礼上，邓斌先生鼓励孩子们与困难作斗争，
努力学习，在社会各方的支持下用心读书，将
来报效祖国建设家乡，成为一个健康、快乐的
好孩子。 同时，他表示：“下一步集团将成立
专项基金加强对希望小学回访工作，不断完善
真维斯希望小学计算机、教室投影仪、文体用
具等设备，给孩子们创造更好的学习环境。”

作为最大的休闲服饰品牌之一，真维斯自
1993年进军中国内地市场以来，一直秉承“穷
则独善其身，达则兼善天下”的企业文化理念，
已在国内贫困地区捐赠了 35所以真维斯命名
的希望小学。截止今年，真维斯共捐赠逾5000
万元用于支持教育事业，持续掀起的公益助学
高潮，已成为真维斯最具影响的品牌工程。今
后，真维斯还将继续援建更多希望小学，让更
多的孩子在良好的环境中学习、成长，为孩子
们播种一份新的希望。 晚报记者 谢宽

信阳新县浒湾乡李寺村
真维斯希望小学落成

11月27日，信阳新县
领导、真维斯公司相关负
责人与全校108名师生一
起迎来了“真维斯李寺村
希望小学”的落成典礼。
新县人民政府分管教育
副县长匡胜良与真维斯
服饰（中国）有限公司行
政部副总监邓斌一起为
希望小学建成揭牌。该
希望小学的落成，标志着
真维斯全国性援助希望
小学计划在河南又迈出
了一大步。
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