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11月 2日，郑州日产首款CDV车型帅客，
借助“百城万人免费使用大行动”在全国上
市。据悉，只要是拥有微客或MPV三年以上的
用户，均可在郑州日产当地 4S店报名，申请 3
天免费使用权。据悉，帅客外观造型大气、稳
重，内饰设计人性、温馨，内饰造型硬朗，做工

精细。车内载人、载货空间灵活多变。作为一
款为中小企业主及政府基层职能部门量身打
造的专属车型，帅客在载人、载货之间做到很
好的平衡。此外，1.6升黄金排量做到经济性、
动力性最佳平衡。帅客兼具微客、轿车、MPV
三车优势，誉为“一车抵三车”。 卢望春

汽车安全巡展上海站落幕
近日，第二届中国汽车安全主题巡展

在上海落幕。国内目前唯一一款获得
C-NCAP碰撞测试5星+评价的第八代本田
雅阁也参与了本届巡展。第八代雅阁使用
的高强度钢板分布情况一目了然，此外，发
动机罩、翼子板和保险杠上采用的吸收冲
击的构造，观众也可以清晰辨别。根据广
汽本田工作人员介绍，这些吸收冲击构造
的应用，可以有效减少碰撞时行人头部和
腿部受到的伤害，充分体现了广汽本田“为
了所有人的安全”的安全理念。 陈栋

征文大赛开赛啦
据河南宏升东风风神S30专营店

介绍，2009年12月5日至2010年1月
17日公司将举行东风风神 S30“宏升
杯”有奖征文大赛活动。征文内容为
您在选择、购买、使用东风风神S30过
程中的感受或者趣闻，以及从东风风
神谈华系车的发展均可。参赛者可
以将“征文”送至东风风神专营店各
销售网点。评选结果分为最专业奖、
最佳人气奖、最具创意奖和最感人奖
四个奖项，奖金为 5000元至 2000元
不等。据悉，东风风神 S30是东风自
主品牌推出的第一款轿车，无论是功
能设计、空间表现、动力操控都表现
优异。

据了解，东风风神 S30以自身卓
越的品质，超高的性价比于 2009年 4
月在河南宏升上市以来，销量一路
攀升。作为经销该车型的河南宏升
虽是一个朝阳企业，但凭借优质的
服务和别具特色的经营模式一举跻
身中原汽车经销商队伍的前列。据
东风风神公司统计，至目前为止河
南宏升在华中地区的销售额排名第
三，而在全国多家经销商中排名也
已进入了前二十强。

卢望春

近日，备受关注的东风悦达起亚SOUL
登陆河南新裕隆汽车销售服务有限公司，为
了让消费者能够近距离感受这款车的优越性
能，即日起，河南新裕隆将举行试乘试驾会，欢
迎消费者亲身体验。

据了解，国产 SOUL沿用了它的英文
名，不仅体现了它的与众不同，而且更具时
尚气息。这款集精髓、气魄、生命和热情于
一身的汽车，将触动每一个追求时尚、释放
个性的灵魂。SOUL将提供10种外观色彩和
3种内饰配色供消费者选择，加上众多的可选
精品件，让消费者获得了前所未有的个人选
择空间，打造出专属的个性座驾。所有崇尚
创意、独具品位、渴望展现自我的新型领潮
消费者都将被SOUL的热情所感动，与其一
起擦出个性与时尚的火花。

据河南新裕隆的负责人介绍，SOUL的
DNA中集合了 SUV、MPV、两厢车的优点，
是一款新概念个性乘用车。继承家族标识
的虎啸式前脸、以直线为主突出简洁的外
形、前卫新鲜充满未来感的内饰、魅力四射
的花形轮毂、多变实用的内部空间以及时
尚新潮的多媒体体验，都展示着 SOUL的

“特立独型”。它搭载的强劲高效的 1.6L
CVVT伽马发动机、能帮助车主养成良好驾
车习惯的Eco-driving绿色节能系统、东风
悦达起亚一贯的齐全配置加上欧洲NCAP
美国NTHSA权威测试双五星安全认证，是
SOUL安全实用的四重保障。 陈娴

据了解，吴海不仅是中国汽车工业协会汽
车用品分会会长，更是广州雄兵汽车电器有限
公司总经理，从 1992年创建公司以来，一直致
力于中国汽车用品行业的销售及营销管理研
究和实践，是中国汽车用品行业的先行者。特
别是在2006年到2009年连续三年保持了200%
的成长速度，成为国内众多汽车整车厂的核心
配套供应商，创造了汽车用品行业的成长神
话。吴海表示，在汽车4S店售前和售后服务竞
争日益激烈的今天，汽车用品无疑成为汽车4S
店的下一个掘金点，虽然目前不少经销商也都
设立有精品加装部，但形势上的设立并不能成
为成功的依据，需要建立良性的奖励机制，需
要培训专业的销售团队，变“坐商”为“行商”。

据了解，本次论坛共分为基础篇、销售管
理篇、提升篇、实战篇四个模块。通过借鉴国
外4S店汽车用品的经营情况、4S店汽车用品的

经营方式分析、4S店汽车用品的选择方向，以
及现在汽车 4S店汽车用品经营的建议等进行
讨论。此外，吴海还针对4S店汽车用品经营与
普通汽车美容店的区别、汽车用品的销售特
点、顾问式销售 SPIN技法解析、如何处理客户
异议;提升篇包括汽车用品产品选择策略、日常
销售营运管理方式、如何打造、激励专业的销
售团队、如何协调部门关系与沟通等方面发表
独到见解。

参加本次论坛的河南涌盛汽车销售有限
公司总经理彭勇表示，通过这次论坛，汽车 4S
店受益匪浅，从实战的角度诠释了作为汽车4S
店该如何挖掘汽车用品这一未被完全开发的
掘金点，特别是了解到一些成功的汽车4S店单
店单月仅汽车用品的销售额就可以达到几十
万元，这对于我们是具有很强的引导作用的。

晚报记者 陈娴

12月3日，由中国汽车工业协会汽车用品分会举办的“中国汽车用品行业发展论坛”，
在郑州兴亚建国饭店隆重举行。该分会会长吴海率领的广东省汽车用品行业数十位企业
精英就如何深度挖掘汽车4S店汽车用品利润点做了精彩演讲，参加该论坛的郑州市数十
家汽车4S店及汽车用品行业代表们纷纷表示受益匪浅。

东风风神S30
“宏升杯”有奖征文大赛


