
【记者年终带您逛车市】系列之一

2009真的是个不错的年份，尤其是汽车市场，从年初一直高歌猛进到年尾，仍没有要“歇脚”的意思。说起来也难怪，新购置税的
调整，让一大批小排量追崇者狂欢不已，汽车下乡政策又让惠农落到了实处，这车市怎么能不火啊。眼看2009年只剩下20多天的时
间了，各项优惠政策也即将到期，怎样把握这最后的“时机”购车呢，不妨让记者带您一起逛逛车市，再做抉择吧！

前
言
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虽然降价是历年车市年末的主旋律，但今
年入门级车型的降价幅度还是让人惊喜不已。
据河南新大陆汽车销售服务有限公司销售部经
理介绍，奇瑞旗云进入12月份以来优惠金额增
加到了6000元，畅销的09款A3也有8000元至
一万元的优惠，这样的优惠幅度比上个月增加
了近一倍还多。

河南亿瑞汽车销售服务有限公司销售部经
理郭锐也表示，进入 12月份以来，很多入门级

车型都加大了优惠幅度，因为入门级车价格便
宜，利润点低，商家都希望能借助年末旺销冲量
来增加利润。江淮旗下热销的同悦在本月也将
优惠幅度增加到 3000元左右。郭锐说：“对于
同悦这样 5万多元的车型来说，厂商优惠几千
元，新购置税政策又减征几千元，这钱加到一块
可都超过总车款的10%了。”

郑州大亚实业发展有限公司销售部经理姜
会勤也表示，今年虽然不少厂商都提前完成了销

售任务，但由于国家政策优惠是到12月底结束，
不少消费者都急切追赶优惠的“末班车”，所以12
月份的销售量还有望再创新高。面对如此火爆的
车市，厂商们也希望再借助这股力量再冲高，大幅
度推出了优惠让利活动。比如北斗星、雨燕、天语
都推出了三四千元不等的让利优惠。

除此之外，据记者了解，长城炫丽、新哈弗
的优惠幅度最高达到了 4000 元，夏利 A+更是
推出了2.88万元和3.18万元的特价车。

在我的概念中，买入门级车型的消费者主要有两大类，一类是刚刚步入
社会的“新白领”，收入不错，车技一般，买辆入门级车先练练手。虽然价格
便宜，但毕竟是新车，而且款式绝对与时俱进，一点不影响“新白领”的形象；
另一类则是享受朴实无华的家庭生活，房子不用太大，温馨即可，车子不需
豪华，代步即可。在他们的心里，汽车不是炫耀的工具，而是呵护家人的又
一个载体。所以对于购车入门级车型的消费者，价格绝对是一个值得斤斤
计较的大问题。幸运的是，临近年末，入门级车型的优惠幅度可谓空前，是
个购车的绝好时机。 晚报记者 陈娴

货源紧俏畅销车型提早订

如此大的价格诱惑，您是不是也心动了呢，但
记者要提示您，因为临近年末很多厂家都开始调
整生产计划，一些畅销车型货源较为紧俏，想要在
春节前开上自己的爱车，还需提早下手预订。

记者在河南天一汽车销售服务有限公司看
到，由于夏利推出了两款特价车，吸引了不少消
费者前来咨询。销售员告诉记者，夏利N3系列
车型销售十分火爆，但目前需要预订，7到10个
工作日的时间才可以提到车。刚刚上市的奇瑞
风云 2也备受消费者关注，但河南新大陆销售
部经理巩丽也表示，这款车目前没有现车，订车
需要20天至一个月的时间。不仅如此，记者了
解到，上海大众POLO也由于年终货源吃紧，只
有部分颜色的车型能提到现车。而长城哈弗
H3也要等一周左右的时间才能提到车。除此
之外，2010款奇瑞A3将于本月10日正式上市，
预订也将随之展开。

入门车型现良机 及早出手抢实惠


