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“投资者要学会自下而上的从上市公司中
选择出质地优良的品种。短期目标是寻找与市
场存在预期差的公司，长期则是希望能够找到穿
越周期、稳定增长的品种。”申银万国证券研究所
市场部研究员于洋建议道。

就明年的市场而言，于洋说，投资者要紧密关
注行业核心驱动信号的变化。比如，在下游需求、
中游制造、上游资源中，各个行业变化的信号是不
一样的。在需求中，可以多关注终端产品的消费；
在中游中，对钢铁、建材、造纸和化工等材料类公

司，投资者应多关注价格、库存、利润水平、产能利
用率等数据，对机械、建筑等工业品类公司则需要
更多关注销量和订单数据；上游中的资源类公司
除需要关注价格、库存信号外，投资者还需要关注
美元等对其金融属性有影响的信号。

“投资者尽量选择预期差大的股票，也就是
那些未被市场充分挖掘的股票。例如消费类，如
果投资者现在还关注海信等股票，估计难出现好
收益，不妨主动关注彩虹、长虹等市场潜力较大
的股票。”于洋说道。

震荡向上成明年市场总趋势
“选股有技巧，投资者应着重关

注预期差较大，还未被市场充分挖掘
的潜力股。总而言之，投资者要‘下
看消费，上看资源，兼顾主题。”12月5
日下午，光大银行郑州分行联合申银
万国证券公司举行了“2010年A股投
资策略及热点探讨”报告会。当天，
来自银行、证券公司的投资理财专家
们就当前的投资热点和市场预测展
开了激烈探讨。 晚报记者 倪子

申银万国总部研究所市场研究部总监李
念说，2010年我国经济增速加快已成定局，并
且这个速度有可能超出预期。因此，2010年的
市场具有一定的上升空间。

“目前市场的估值水平仍处于合理区间，并
且流动性较为宽松。2010年的市场或将呈现出
震荡向上的总趋势，但不会是单边牛市。”李念
说，投资回报率最高的阶段是市场流动性最宽
松之时，这也是目前市场“上有压力”的表现。
同时，上市公司的业绩和经济的增速是一定的，
这便形成了有力的“下有支撑”。他指出，预计
2010 年经济增长 9.6％，中国经济重回增长周
期，上升周期将持续到2012年左右。预计经济
增长率将保持在9.6％左右，通货膨胀率（CPI）将
保持在2.2％，季度经济增长率呈现U型走势。

震荡向上成明年市场总趋势

理财产品亏损如何处置

近年来，由于股市震荡，一些银行理
财产品出现亏损。理财专家提醒，面对亏
损理财产品，投资者是继续持有还是提前
赎回，应从以下三个方面去把握。

其一，看产品结构和赎回条件。理
财专家说，对于银行理财产品，投资者需
要了解产品的挂钩标的；对于那些自己
不熟悉、没把握的挂钩标的的理财产品，
投资者需要谨慎对待。需要注意的是，
有的理财产品不允许提前赎回，有的理
财产品虽然能够提前赎回，但只能在特
定时间赎回，且需要支付赎回费用。而
且，有的理财产品有保本条款，但其前提
是产品必须到期，投资者提前赎回就有
可能亏损本金。

其二，看收益实现的可能性。理财
专家说，一些理财产品设定的收益条件
是限定于某个期限内，而有的理财产品
收益条件则限定于某一个观察日。因
此，如果理财产品的结构不好，收益条件
设置苛刻，没有保本机制，投资者可以考
虑止损赎回。

其三，看产品期限。理财专家说，一
些在股市高位发行的短期理财产品，如果
出现亏损，短期内实现“翻本”的难度较
大，可以考虑提前赎回。而有的理财产品
期限较长，期限长达五六年，设计的结构
又比较好，即使亏损，但今后两三年内如
果市场向好，这类理财产品完全有可能扭
亏为盈。 倪子

工商银行理财产品领跑市场

今年，工商银行河南省分行营业部个
人理财业务呈现持续发展的良好态势。
截至目前，全行人民币理财产品销售额突
破 100 亿元大关，同比增幅达 110%，同业
市场占比 60%，持续领先同业市场。全行
上下围绕竞争中高端客户的发展战略，以
理财产品为核心动力，切实服务并满足重
点优质客户理财需求。各级营销人员不
断提高理财产品销售工作的计划性、针对
性和主动性，充分做好期次产品的销售安
排和客户预约工作，以中高端客户为重点
积极开展营销，提高对中高端客户的理财
服务水平，有效带动了全行优质客户数量
和个人金融资产的增长，提升了工商银行
在个人理财市场的竞争力。目前该行已形
成个人网银、营业网点、客户经理等多渠道
的整合营销和联动推广，得到了客户群体
的广泛认可。

张晓辉 赵娟娟

金融动态

小晗今年 12 岁了，是一名小学 6 年级学
生。今年寒假马上到了，小晗有点想念远在厦
门的姑姑，可爸爸妈妈上班放假都很晚，没办法
送小晗过去。一家人正犯愁着……

周末，小晗妈妈到中信银行某支行办业务，

跟熟悉的客户经理小王聊起了这个烦心事，小
王当时也没想到好的办法帮小晗妈妈解决这个
难题。

“小王，你安排下，北京分行通知咱们有个
贵宾客户明天要从北京飞来郑州，大概上午10
点到，办完事后转机去广州。”领导交待到。

“行，我马上联系郑州机场贵宾厅。”
小王正准备去拨那个熟悉的机场贵宾厅预

约电话0371-68519306。
“小王，这个客户是个外国人，不懂中文，咱得

联系贵宾厅做好接待工作，并帮客户打辆的士，这
是他要去的地址，赶紧跟机场贵宾厅预约吧！”

“陈总，咱机场贵宾厅提供贵宾接待室休
息、代办登机手续，协办行李托运、使用贵宾专
用安检绿色通道、飞机在远机位时VIP专用贵
宾车摆渡等服务、专人引导送机等服务吗？我
都背熟了，没听说还帮忙打的啊？”

“小王，客户的需要就是咱们努力的方向。
你现在马上联系贵宾厅，把情况说明，赶紧帮客
户预订好，不能耽误客户的时间。”

“好，我马上去办！”
在小王的努力下，客户很顺利地通过中信

银行贵宾厅出了机场，去往办事的地方。
第二天下午 1点，客户又要飞往广州。小

王牢牢地记着客户的行程安排，提前 3个小时
致电贵宾厅进行了预约。

机场贵宾厅工作人员帮助这名外国客户顺
利地通过了安检并亲自送到机舱门口，客户感
动极了。

小王又赶紧致电广州分行，联系广州机场
贵宾厅准备接待工作……

忙完这一切，小王突然想到了小晗妈妈的
难题。这不已经有解决办法了吗。小王高兴极
了，赶紧拨通了小晗妈妈的电话…… 倪子

中信贵宾登机 放心的托付

自下而上选择预期差大的股票

目前市场估值水平处于合理区间，2010年不会是单边牛市


