
读者：我和老伴今年都已60多岁，想为自己投
保商业险，但发现合适的产品很少，即使有，费用也很
高。请问，有什么险种比较适合我们，该怎么选？

记者：中老年人发生医疗费用支出和意
外事故的风险，普遍比年轻人大得多。随着
这一群体实际巨大保险需求的扩大，保险公
司也开始涉足这一领域。目前，中老年人选
保险，可选两类专项保险。

一是老年意外险。老年人群遭受意外
伤害的概率要高于其他成年人群体，尤其交
通事故、意外跌伤、火灾等对老年人的伤害
更严重。比如，老年人较易患骨质疏松，万
一摔倒可能花费不少医疗费用，目前，市场
上有几款专为老人设计的老年意外伤害保
险，都内含老人骨折的赔偿或津贴。

二是综合医疗险。比如某保险公司的

社保补充个人医疗保障计划，18至60周岁都
可投保。投保人一次性缴费后，可享受五年
期的综合医疗保障，包括高额的社保补充保
险金和重疾自费项目保险金；五年满期后，
不论是否曾发生过医疗费用的赔付，都可领
回原来缴纳的保费；如果在 5年内发生身故
或丧失日常生活能力，则赔偿相应的身故或
护理保险金。 晚报记者 倪子

在岁末年初之时，省会多家保险公司纷纷
推出保险新品，力图为来年的保险市场开拓新
领地。据悉，中国人寿、新华保险、泰康人寿等
多家知名大公司带头推出新产品。在这些新
品中，分红类保险产品居多，具有“理财＋保
障+投资”等综合性特点。

中国人寿郑州市分公司产品部负责人
说，2010年 1月 1日起，该公司将正式销售“福
禄双喜”、“福禄尊享”两款产品。这是国寿推
出的首款“两年一返”的险种，具有保障高保
费高等特点，专门为追求稳健理财的高端客
户度身订制。

在分红险领域表现一直不俗的新华保险

也在近期推出新品——“尊享人生全能理财计
划”，这是一款集投资、理财、稳健于一体的创
新型个人理财新品。据介绍，该产品是在新
《保险法》背景下应运而生的创新型保险产品，
不仅传承了新华保险的经典保额分红特色，还
具有快速双重领取、资金二次计息、账户服务
灵活等诸多优点。

同时，作为泰康人寿长期健康险的拳头
产品，“吉祥”系列健康保险也于近日优化升
级，“吉祥”系列二代升级计划“泰康吉祥综
合健康保险计划”即将面世。“吉祥综合”延续
了“吉祥”系列“规划养老（教育）金，构建健康
保障网”的主要特色，同时在一代计划的基础

上完善了长期健康保障内容。“吉祥综合”计
划创造性地提出重大疾病最多 4次赔付的高
额重疾保障，住院津贴千日保障，重疾保费豁
免保障，重疾看护保障，多种完善而优惠的保
障方案。

业内人士表示，合适的保险产品需考虑家
庭理财规划中的突出需求，如养老、重疾保障、
资产保值增值等。在目前经济形态下，购买寿
险理财产品不失为个人金融资产保全的最佳
方式之一，具有分红功能的保险产品更适合家
庭稳健理财规划需求。不过，消费者还需要根
据自己的具体情况进行合理配置。

晚报记者 倪子

平安五夺最佳企业公民奖
12月9日，以“学习”为主题的“第六届中

国最佳企业公民评选”在北京揭晓，中国平安
成功当选“2009年度中国最佳企业公民”，这
是中国平安第五次获此殊荣。伴随着全年承
诺运动的有力推进，中国平安在保险、银行、投
资三大业务支柱均有不俗表现。今年前10个
月，平安寿险与产险保费收入依然保持强劲
增长，分别较去年同期增长33%和41%。截至
今年 9 月末，平安银行总资产达人民币
2078.19亿元，较去年底增幅达42.3%；信用卡
累计流通卡量突破 280万张，其中新发卡的
56.8%来自交叉销售的贡献；平安信托管理的
信托资产规模达人民币1073.57亿元，较2008
年底大幅增长121.3％。截至目前，平安证券
主承销 9个中小板 IPO项目，继续保持投行
在中小企业融资业务上的优势。 徐松

泰康人寿推新型保障计划
日前，泰康人寿推出一款能根据客户需

求量身定制的保险组合产品——e爱家保障
计划，客户可以通过其官方网站直接购买。e
爱家保障计划涵盖定期寿险、重疾险、住院津
贴保障、两全保险、意外险五大险种，让客户
通过保障自选、额度自定、年限自选、缴付频
率自选的方式自主选择保险责任，网络销售
的模式更能让客户以低廉的价格，享受便捷、
快速的保险服务。同时，客户还可以按需选
择主险相应的附加条款，如 e爱家保障计划
附带的重疾险保费豁免条款就规定，在合同
生效 180天内，如果客户因非意外伤害罹患
重疾，可以返还保费。针对每个具体的险种，
客户都可以在一定范围内自选保额，真正实
现保障范围的DIY量身定制。 刘露
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岁末保险公司争推新品
保险

导游宜配置高额意外险

“导游乘坐交通工具、跋山涉水发生意
外事故并不罕见，因此出现意外风险的概
率很大。”有保险业内人士直言，导游吃的
是青春饭，年轻时应及早做好职业规划和
理财规划，这样有利于今后的事业发展。
然而，部分投保意识淡薄的导游并没有意
识到这一点。

一般情况下，导游收入不太稳定，旺季接
团多，收入自然也丰厚。但是一到淡季，收入
就会下滑，因此一些人害怕不能按时缴费而
不愿投保；也有一些导游认为公司为自己购
买了旅游意外险就足够了，自己不用再买。
实际上，旅行社为导游购买的旅游意外险保
额一般在2万~5万元，一旦发生意外，这样的

保额是不足够的。此外，导游以年轻人为主，
自我感觉身体状况良好，认为现在还不需要
花钱买保险，因此，一些导游的投保率并不
高。保险专家表示，做保险规划越早越好，买
保险是保未来，不能因为目前不需要就拒绝
保险。如果非要等到需要的时候买保险，肯
定是来不及的。

“旅行社一般只会在出团时帮导游购
买 2 万至 5 万元的旅游意外险，然而这种
保险的保障时间短，保额低，对导游来说
远远不够。”首创安泰人寿河南省分公司
高级寿险顾问臧丽萌分析说，像任小姐这
样的导游应选择配置高额的意外险。目前
市面上有一些意外卡单除了提供基本的意
外伤残及意外医疗以外还可以有 8~10 倍
的航空意外保障，4~5 倍的火车轮船及公

共交通保障，非常适合经常出差、出行的
人群，保费也低廉。

臧丽萌说，由于长时间饮食无规律，大多
数的导游都患有胃病。经常在外地用餐，导
游患上传染病（如肝炎）的机会大增。长时间
的讲解，也使得他们声带容易生息肉。如果
发生疾病住院，不仅导致收入降低，医疗费也
要自己付。“建议任小姐配置10万~20万元的
重大疾病保险，另外附加医疗报销及住院补

贴险，如果住院可以获得高比例报销，同时还
可以通过住院补贴弥补她的收入损失。”臧丽
萌提醒说，一定要附加保险费豁免，一旦发生
意外事故导致三级以上残疾，得到赔付的同
时还可以豁免以后各期保险费，同时依然享
有其他各项保障。此外，导游的收入不稳定，
如果旅行社没有帮其办理社保的话，最好给
自己考虑配置一部分养老保险，以确保自己
的老年生活依然美好。

导游易遭意外风险

首先考虑意外险

“朋友们都说我从
事的是一份既轻松又
赚钱的职业。表面上
看，我可以利用工作之
便游山玩水，实际上导
游的工作很辛苦。旅
途疲惫和饮食无规律
都是最常见的，而且导
游发生意外的概率要
大很多。”身为导游的
任小姐说，尽管每次出
团旅行社都会购买相
应的意外险，可是她
说这些保障远远不能
满 足 今 后 的 生 活 保
障。专家建议她通过
配置合适的商业保险
来增加自身保障。

晚报记者 倪子

中老年人选哪类保险？

交行世博场馆主题卡面世
12月 8日，交通银行在上海正式推出太

平洋世博场馆主题卡。这是国内首套以上海
世博会场馆为主题的银联标准借记卡，限量
发行 50万张。太平洋世博场馆卡采用新型
可降解绿色材料制成，用心诠释了本届世博
会的“绿色创想”，倡导全新用卡理念和生活
观念。卡面图案为上海世博会永久性建筑

“一轴四馆”——“世博轴”、“世博中心”、“主
题馆”、“中国馆”、“演艺中心”，五张为一套。
卡背面均印制独一无二的收藏序列号，并随
卡馈赠客户一套精制的世博纪念卡册，成为
世博收藏佳品之一。交通银行特别为太平洋
世博场馆卡持卡人设计了“持世博卡消费，赢
取世博门票”活动，并计划引入丰富的世博园
区商户优惠等增值服务。 田国华

招商银行获绩优企业奖
日前，《亚洲周刊》22周年酒会暨全球华

商 1000颁奖典礼在香港隆重举行，招商银行
荣获2009年度“全球华商1000 中国区最绩优
企业大奖”。《亚洲周刊》表示，马蔚华行长重视
发展战略，使招商银行在市场中取得先发优
势。同时，招商银行率先打造了一卡通多功能
借记卡、一网通网上银行、双币信用卡、点金公
司金融、金葵花贵宾客户服务体系等产品和服
务品牌，在中国的商业银行中具有领先的地
位。《亚洲周刊》“全球华商1000最绩优企业大
奖”评选及颁奖活动于2007年首次举行，每年
选出五家分别来自中国大陆，香港和台湾地
区，新加坡，马来西亚的杰出华商企业授予大
奖，作为全球华商的表率。 樊振宁

建行提供网上小额支付服务
近日，建设银行升级个人网上银行系统，

客户可通过该行网站在线申请，成为个人网
上银行便捷支付客户，通过网上银行进行小
额交易。此功能降低了建设银行客户使用个
人网银的门槛，满足了客户网上小额转账和
缴费支付的需要，为更多建行客户带来方
便。便捷支付客户在享受个人网银普通客户
服务功能的基础上，无需使用网银安全工具
即可办理小额的转账汇款、缴费支付、网上支
付交易，小额转账汇款、缴费支付的单笔限
额、日累计限额为 500元。此项服务面向已
持有建设银行活期或定期储蓄账户但未开通
网银的客户，和仅开通网银查询、理财等服务
尚未开通支付功能的建设银行客户。 建轩
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