
2009年度中原理财领军人物

B05

赵挺 广发银行郑州分行副行长

上榜理由：作为广发银行郑州分行
副行长，赵挺采取了一系列的创新型措
施，致力于培养人才、促进营销、强化管
理、增进效益。目前广发银行郑州分行
已拥有一支53名专业金融理财师（AFP
和 CFP）组成的理财团队。2009 年以
来，郑州分行先后开展了“百舸争流竞
向前”、“龙腾虎跃勇争先”、“缤纷青春·
炫目礼赞”、“激情发卡·夏日冲锋”等活
动，并收到很好的效果。2009年广发银
行郑州分行零售业务发展迅速，基金代
销、理财产品销售和保险代销等业务发
展良好，理财中间业务收入完成总行计
划的 130%以上。个人信贷余额完成总
行计划 200%以上。分行信用卡发卡量
完成总行计划数 121%，名列广发全系
统第一。目前，广发银行“真情理财”、

“家多好”房贷和信用卡已在中原大地
树立了良好的品牌形象，并具备了相当
的区域影响力。

黄智洋 光大银行郑州分行副行长

上榜理由：自 2008年 10月出任中
国光大银行郑州分行零售业务主管行
长以来，黄智洋带领郑州分行的团队
进一步深化中国光大银行“阳光理
财”品牌在河南市场的影响力提升银
行网点服务质量，致力于为中原皎者
提供更高品质的个人金融服务体验。
截至 2009年 9月 30日，中国光大银行
郑州分行资产及负债业务规模双双创
下历史新高，其中储蓄存款余额达 45
亿元大关，新增 15 亿元，个人贷款余
额达 40亿元，新增 10亿元；全年各类
理财、基金销售总量达 35 亿元，信用
卡发卡量达 28 万张。凭借着良好的
品牌形象和一系列优质的理财产品的
表现，光大银行“阳光理财”金融服务
品牌深入人心，“阳光理财”已经成为
中原地区叫响的理财品牌，受到中原
人民的广泛青睐。

杨红英
交通银行河南省分行行长助理

上榜理由：有着 20年金融从业经
验的杨红英精通业务，擅长管理，以全
新思维和创造性的工作大力推动交通
银行零售业务战略转型。在她的带领
上，交通银行河南省分行建立了多家
沃德财富中心，成立了特色的社区银
行及新型的综合服务网点，构建了新
的营销服务模式，并创新性地推出了
针对中小客户的快捷理财服务品牌，
建立了零售业务和谐可持续发展的经
营管理机制体制。目前，杨红英带领
的团队中已拥有金融理财师（AFP/
CFP）资格的人数在同业中首屈一指，
其中多人被评为“河南省十大金融理
财师”、“中原地区金牌理财师”称号，
团队荣获“河南省优秀理财团队”等称
号。杨红英本人也被评为2008年度中
原杰出理财领军人物称号。

方萍 中信银行郑州分行行长助理

上榜理由：作为中信银行郑州分行
行长助理，方萍是中信银行“中信理财”
专家团队的领军人物。拥有十余年银
行从业经历的方萍，是中原金融界唯
一一个拥有国际金融理财师（CFP）头
衔的银行高管。多年的丰富理财经历
和实践积累，让方萍在银行、基金、证
券、外汇、保险、税务等金融领域颇有
建树。2007年以来，方萍带领中信银
行郑州分行的理财专家团队，背靠中
信集团的宽广平台，积极倡导“专家创
造，财富之道”理财理念，为客户提供
全方位多层次的金融理财服务，获得
了社会各界的一致好评。中信银行推
出的一系列理财产品，满足了市民投
资理财的需要，同时也倡导了新的理
财服务理念。她先进的管理经验和卓
越的理财理念被中信银行总行在系统
内推广学习。


