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第一金融·理财

招行信用卡“非常回馈”启动
招商银行启动信用卡“非常回馈”活动。凡

在 2009年 12月 15日至 2010年 2月 15日，使用
招商银行信用卡连续刷卡10天（含）以上，连续
刷卡期间的交易，可获得3倍积分的累积；连续
刷卡 20天（含）以上，可获得 10倍积分累积；连
续刷卡30天（含）以上，即可享受超值换礼，以9
个积分换得千元大礼！礼品包括价值数千元的
上海联通 iPhone 3G手机（限上海地区客户，限
量 1000台），价值 1467元的安睡宝优絮冬被套
装（冬被 1条，枕芯 2个，限量 9500套），价值
1510 元的双立人（锅+刀）全家福套装（限量
9500套）等。2009年以来，招商银行联合众多
知名品牌，已经推出了“车购易”、“非常三亚”、

“非常99积分”等多项信用卡营销活动，为客户
带来实实在在的实惠。 樊振宁

光大银行获教育业卓越创新奖
近日在北京召开的第三届国际教育服务行

业峰会上，中国光大银行凭借在出国金融服务
产品创新方面的突出优势，荣获年度唯一卓越
创新大奖。自2005年推出出国金融服务以来，
光大银行立足于广大出国客户的切身需求，始
终坚持创新之路，不断拓展业务范围，从最初的
代传递签证资料、英国留学金融服务开始，5年
间陆续推出了预约开立澳新银行账户、环球汇
票、留学存款冻结、预约开立华美银行账户、预
约开立加拿大丰业银行账户、西联汇款等多项
新产品。产品达17种之多，已成为目前品种最
全服务范围最广的出国金融服务机构。同时，
针对英、澳、美、加、新西兰等主要留学国家的客
户，推出成套优惠产品服务体系，几乎涵盖出国
客户的全部金融需求，并通过设在全国33个城
市的 119家出国金融中心及受理行，向广大客
户提供方便快捷的“一站式”金融服务。 刘欣

工商银行推特色基金定投
中国有句老话：安居乐业，只有安居才能乐

业。那么，对于终日奔波忙于生计的“蜗居族”
来说，如何才能早日实现“安居”梦呢？工行的
理财专家指出，通往梦想的路很多，做基金定投
就是其中的一条，并且切实可行，行之有效。基
金定投省力省心。只需在投资前与基金销售机
构约定好自动转账的扣款账户，往后在每个月
约定的扣款日期，销售机构会自动从约定账户
扣款，长期以往，聚沙成塔，让小钱变大钱，在不
知不觉中积攒一笔不小的财富。近期，为方便
广大投资者参与基金定投，工行还专门面向社
区、企事业等单位推出了基金定投签单业务，投
资者更是足不出户就能办理定投业务。

张晓辉 武建选

中信银行获优秀管理行称号
近日，中信银行总行下发了《关于 2009年

度分行人民币贴现利率及转贴现业务管理的通
报》，中信银行郑州分行获得贴现综合管理优秀
行奖。中信银行总行从转贴现业务成绩、贴现
利率管理水平、对总行管理的协同表现和转贴
现业务规范性等方面，对分行的业务进行综合
评价。郑州分行在认真执行总行相关规章制
度，积极开展银票转贴现业务，参与银票转贴现
回购招投标，认真配合总行转贴现规模调控，有
效进行贴现利率管理，防范票据市场风险，保持
票据贴现收益较高水平方面都有突出表现，发
挥了重要作用。 尹政

2009年是河南担保行业迅速崛起的一
年，今年以来，不断有实力强大的新晋担保
公司宣告成立。继相关管理部门提高准入
门槛后，今年下半年的河南担保行业逐渐
步入稳健发展期。岁末年初之际，河南担
保市场再次打响争夺战。2009 年 12 月 20
日，河南天源亨利投资担保有限公司宣告
成立。

该公司总经理董丹丹说，控制风险是担
保业发展的基石。高度重视风险管理，强化

风险管理理念，完善风险防范机制，及时解决
和改进风险管理中存在的问题，提高对担保
风险的识别能力、优化担保业务风险的内控
机制等，将成为贯穿担保机构经营全程的要
务。对于担保业而言，银行、客户包括同业都
是合作伙伴，天源亨利本着“专业、稳健、便
利、合法”的方针，秉承“为企业护航、为客户
解难”的服务宗旨，在逐步完善和发展传统担
保品种的基础上，努力将公司打造成适应新
时代要求、符合市场化运作规律的具备金融

服务模式和高品质金融服务素质的专业化担
保机构。

董丹丹表示，今后公司将在控制风险的
前提下挖掘担保市场的潜在需求，调整经营
结构，创新业务品种，拓展相关业务领域，提
高综合风险防范能力，稳步扩大以中小企业
融资担保为主的担保主业，利用担保平台，有
效开展各项担保配套服务增值业务，不断扩
大公司资金实力。

晚报记者 倪子 杨长生

继多家银行、证券公司等金融机构纷纷
抢占郑东新区以来，12月 21日，郑东新区再
次迎来“新朋友”。当天，申银万国郑州商务
外环路营业部正式宣告开门纳客，并举行了
盛大的开业仪式。

据该营业部总经理黄玉琦介绍，自 2009
年6月获批设立以来，申银万国证券郑州商务

外环路证券营业部就开始了选址、招聘、培训
等一系列筹备工作。此次布局郑东新区是看
中了其具有广阔的市场发展前景，“选择郑东
新区，能进一步发挥申银万国证券的品牌实
力。”今后，他们将不断完善客户服务体系，健
全企业制度建设，进一步推动河南省证券市
场的良性发展。

当天下午，申银万国郑州商务外环路营
业部还特别为投资者奉献了一场别开生面
的“全国投资者巡回教育会——走进郑州”报
告会。申银万国研究所所长陈晓升、研究所
市场部副总监钱启敏，以及研究所市场部资
深分析师王晓亮、阮晓琴等多位资深业内大
腕逐一亮相现场，并对后危机时代进行了大
胆预控和透视。此次报告会的成功举行，除
了是对公司客户服务及投资咨询水平的进一
步提升，更重要的是为广大投资者感知市场
环境提供了一定的客观依据。

作为一家老牌券商，申银万国郑州商务
外环路营业部将秉承申银万国的发展理念，
将立足中原紧握市场脉搏，分析市场动向，继
续提高个人的专业技术水平，为中原投资者
提供切实有效的辅助性意见和建议，帮助投
资者做到准确规避风险、及时发现机遇、合理
理性投资。

据悉，申银万国证券是国内成立最早的
大型综合类证券公司，第一大股东是中央汇
金公司。申银万国经过 20余年的创业，已经
发展成为资本金超过 67亿元、拥有 200多万
具有合格账户的客户、145家营业网点遍布全
国的著名证券经营机构。

晚报记者 倪子 孙晓菲/文 赵楠/图

申银万国证券布局河南
其郑州商务外环路营业部正式开门纳客

河南担保业注入新鲜血液
天源亨利担保公司开业

建设银行推黄金新品
12月18日，建设银行发布最新黄金产品品

牌“建行金”，并同步推出“虎年贺岁系列”、“福
禄寿喜系列”、“十二生肖套装”和“婚庆系列”等
20余种近百款“建行金”实物黄金新品。“虎年
贺岁系列”包括五虎贺岁金条、百福虎金条、金
虎纳福金条、福禄虎金条、生肖虎金条、金虎金
章、双虎金章、布老虎金章、虎头金章等；“福禄
寿喜系列”包括福禄寿喜四方财金钱、福禄寿禧
财金条等产品；“婚庆系列”包括龙凤金砖、双喜
金砖等产品。同时，建设银行还推出了两套“十
二生肖套装金章”。到开办实物黄金业务的网
点即可购买，如果当时不便提取，还可以委托该
行代为保管。 建轩

提问：我今年买了两份分红保险，但听说
这种与投资相关的保险常会因为分红多少、
收益高低产生纠纷。我想了解一下保险公司
应该就分红险提供的服务，以更好地维护自
己的权益。

回答：根据中国保监会发布的《人身保险
新型产品信息披露管理办法》，保险公司在产
品说明书和其他宣传材料中演示保单利益
时，用于利益演示的分红保险的高、中、低三
档假设投资回报率，分别不得高于 6%、4.5%
和3%，现金红利累积年利率不得高于3%。这

是投保时防止营销人员“忽悠”的须知条款。
此外，对于分红险这样的新型产品，保险

公司提供的投保单应当包含投保人确认栏，
并由投保人抄录下列语句后签名：“本人已阅
读保险条款、产品说明书和投保提示书，了解
本产品的特点和保单利益的不确定性。”所谓

“保单利益的不确定性”，是指产品的非保证
利益部分，即分红保险的红利分配，因此，抄
录风险提示语句不影响投保人、被保险人和
受益人按照保险合同可以享有的确定利益。

投保后，保险公司应在犹豫期内对保户

进行回访。投保人应充分利用犹豫期，弄明
白保险责任和责任免除、红利的不确定性、退
保可能带来的损失等。

保险公司每一会计年度应至少向保单持
有人寄送一次红利通知书，告知客户红利分
配的有关政策、本年度红利及累积红利。如
果以电子邮件等非纸质方式提供红利通知
书，须经投保人同意。

要提醒的是，保险的首要功能是保障，切
莫仅仅以分红多少或者产品收益率高低来选
择保险产品。 倪子

分红险投保人有哪些权益？

李先生今年 42岁，是一家上市公司的老
总，经过多年打拼，个人和家庭都积累了较高
的净值，宝贝女儿正在读重点中学，一家人生
活日见美好。但是，近段时间来，李先生开始
觉得精力大不如从前，常常觉得疲惫不堪，李
先生忍不住总是唉声叹气……

在妻子的陪同下，李先生到医院做了全面
身体检查，医生告诉李先生，目前他并没有生
病，可能是因为工作压力大，吃饭、休息不规律
等，使他的身体处于亚健康状态，长期下去，可
能会引发疾病。李先生开始着急了，找了好几
个中医调理，都觉得效果不太满意，正发愁呢：
这到哪儿去找一个资深点的医生帮我全面调
理身体？

一天，李先生在中信的理财顾问小赵过来
拜访，谈起这烦心事，李先生仍是连连叹气。
小赵突然想起前两天刚接到总行通知，预计在
2010年 1月 6日正式推出私人银行“健康养生

俱乐部”，这不正是为李先生量身打造的吗？
中信银行私人银行中心不仅关心客户的

财富增值，更关心客户家庭、身心等各个方面
的幸福感。“健康养生俱乐部”的成立，正是基
于为客户提供私人健康管家服务的理念，让客
户多一点幸福感。“健康养生俱乐部”目前汇集
了百位国内顶级医疗专家资源，提供覆盖健
康、亚健康、疾病三种状态的健康管理。俱乐
部实行主动式管理与需求式服务并举，为客户
三代8人共同提供全方位健康管家服务。

俱乐部目前已汇集了国内多位顶级权威专
家，可以提供及时权威的健康服务。 李先生听
了中信私人银行“健康养生俱乐部”的介绍，特别
高兴能有机会享受到那么多知名保健专家和各
学科权威专家的健康管理服务。相信有了顶级
专家的帮助，自己一定能解决困扰已久的亚健康
问题，而且还可以请专家帮助家人调理身体。李
先生开心地笑了…… 倪子

戚姗姗 中信银行郑州分
行零售银行贵宾理财部经理
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