
第一家电·PK

作为新亚手机集团总部的乐语中国,已
于2009年12月17日在美国纳斯达克成功举
行上市敲钟仪式，作为中国通信行业的里程
碑，乐语中国集团全体员工邀您一起见证具
有中国通信里程碑意义的历史时刻。

乐语通讯是国内最大的移动通信产品专
业零售连锁企业。目前乐语通信旗下已拥有

“河南新亚”、“冠芝霖”、“河北国讯”、“湖北飞

鸿”、“上海协亨”、“云南百老汇”、“内蒙中域
时代”等七个零售子品牌、近 500家零售店，
拥有员工 13000余名。业务覆盖全国各省
市，实现了对全国大中城市网络的全面布
局。 乐语通讯此番成功上市，将进一步整合
行业优势资源、推动商业变革，引领中国移动
终端产品行业的重大升级。

钟飞

日前，随着世界气候大会的召开，环保话
题也再次引发全世界的关注和讨论。以造纸
业为例，如果全国的机关、学校、企业都采用
电子办公，每年减少的纸张消耗在 100万吨
以上，节省造纸所消耗的能源 100多万吨标
准煤。低碳生活意识已经被越来越多的人接
纳，更多的人也开始从行动上践行环保。在
办公领域，随着电子政务、无纸化办公潮流的

兴起，纸的使用量已降低了很多。
与传统的纸质书籍相比，汉王推出的电

纸书不仅预装了1000册正版图书，还可以随
机预装会议资料等。电纸书无辐射，无背光，
采用 speedstep动态电源管理技术，使得电纸
书极大降低了系统功耗，其功耗是手机等同
类电子产品的百分之一。

钟飞

泰隆店推出特价72小时活动
据悉，本周末将迎来国美泰隆店盛大开

业庆典，自 25日至 27日，泰隆店将推出特价
72 小时活动，掀起碧沙岗商圈年度让利大
潮，带动周边商家纷纷推出优惠举措，跟进国
美泰隆店开业活动。这次国美年终巨惠首次
开闸，届时国美泰隆店将推出多种让利举措，
来庆祝该店盛大开业。从即日起，每天电话

预约的前 5名顾客，都可以
获赠 100 元国美币，可当
100元现金使用，并且在国

美泰隆店全场通用。国美泰隆店本周又推出
升级优惠，如预交订金 10倍增值，10元当做
100 元花，预存订金活动截止到 12 月 24 日，
同时，上周参加预交订金的顾客，在 12 月
25～27 日期间，就可以参加购物单品满 380
送电饭煲，单品满 3800送 19英寸液晶，并且
还会根据资源情况，加大让利幅度，掀起岁末
热卖高潮。

二七新活馆数码相机免费抽
国美二七新活馆圣诞狂欢节已全面启动，

推出了单品满800送300，圣诞老人免费送货上
门、老发票当钱花、订金10倍增值、全场八折等
实实在在的优惠活动。

在 12月 24日～27日之间，无需购物就可
以抽数码相机、电暖器，抽奖已从昨天开始，每
天都开奖。同时，国美二七新活馆手机、数码、
电脑将推出迎圣诞狂欢大让利活动，让实惠再
度升级。

为了抓住圣诞节的商机，国美二七新活馆

从12月19日起，提前一个星期开始了一年一度
的“圣诞购物狂欢节”活动，在本周将全面开启
让利闸门，为绿城消费者准备了一份圣诞厚礼。

在大单签约新闻发布会上，河南国美总经
理张峰表示，优质资源的互补，使得河南国美与
中外厂商、供应商之间的合作日趋紧密，2001
年～2009年，河南国美家电品类品牌和供应商
不断增加，达成了深度合作战略关系，今年河南
国美将重点打造2010年的第一个黄金周，通过
国美泰隆店、二七新活馆，率先提前释放元旦促
销资源，让绿城消费者提前购物，提前享受。

整改方案从消费者角度出发
永乐电器自 12月 14日起连续一周向广大

郑州市民公开征集整改建议，计划整改项目包
括卖场布局、产品出样、品类陈列方式、品牌陈
列方式、卖场亮度、舒适度等几个方面，市民对
花园店有好的意见或建议，可通过发送电子邮
件及邮寄普通信件的形式告知永乐，建议或意
见被采纳者，永乐将有丰厚的礼品赠送。据悉，
该活动信息自刊登以来，得到了众多永乐忠实
消费者的积极响应。一周来，永乐已收到1500
多位消费者发送或邮寄的信件，很多消费者不
仅进行了选择题部分的建议选择，还发表了很
多个人想法，有的消费者还另外附纸张写了
2000多字的建议。

据永乐采销总监朱小兵介绍，整改后，永乐

花园店的商品陈列数量为 2万多件，是普通家
电卖场的 1倍多，在营销方面更强调体验性。
除了加大对硬件的整改投入，在服务方面，永乐
对花园店也是宠爱有加。

开业盛典引爆2009年度最后的疯狂
据悉，整装完毕的永乐花园店将于12月26

日盛大开业，为了回馈郑州消费者对永乐花园
店的厚爱，花园店正式开业期间将再度上演不
同寻常的开业盛典。

平板彩电是近期抢购的一大看点。据了
解，为了冲击年末销售，各大平板彩电厂商也纷
纷发动年末家电大让利活动，永乐花园店开业
期间，将联合海信、长虹、TCL、创维、飞利浦、三
星、LG、夏普等国内外知名品牌，共同携手，倾

力打造年末家电盛典，其中，LED高清节能彩电
平均降幅达到40%，部分品牌37英寸液晶电视
跌破4000元，42英寸液晶电视跌破5000元。

今天是圣诞节，西方的新年，为了给消费
者提供一个圣诞礼品采购的大好机会，永乐
电器于今天晚上在二七店、商业店、南阳路
店、花园店举办“圣诞家电狂欢之夜”。圣诞
节期间，在永乐购数码相机、摄像机买就送
200～500 元数码礼品，购单反相机买就送
300～800元数码礼品，MP5、电子相框、GPS、
移动电视等圣诞商品罕见地打出了七折起售
的让利并加送浪漫礼物——电影票。电脑也
是“本本有好礼”，小巧玲珑、气质非凡的华硕
EPC 是圣诞节绝佳的礼品，永乐圣诞狂欢价
仅为 2899元。

震撼——携手厂商十天五夜狂欢惠客
据悉，为了迎战岁末消费市场，苏宁早在一

个月前就进行了大单采购，且已经全部备货到
位，积聚了一定的市场反应能力，而随着市场的
变化和人群的细分，不少理性的消费者会选择
在假期安排活动。

由于元旦前消费者普遍存在持币待购的心
理，苏宁已经于本周全面启动了2009全国总店
庆的宣传，更于23日到31日通过细分人群有计
划的开展团购、夜市活动，以激活元旦前消费市

场，打造“新十天五夜盛宴”。本周
末起，苏宁已经在郑州相关门店开
展日场促销及针对特定细分人群的
夜场促销，在长达十天的时间里通
过形式多样力度空前的惠卖活动吸

引消费者。23日银行团购夜、24日平安夜团购
活动的成功举行已经证明了苏宁“新十天五夜”
活动的巨大威力。据悉，苏宁电器在25日还有
圣诞狂欢团购夜，26日苏宁19周年全国总店庆
分享夜，27日的内部员工团购夜。

据河南苏宁电器总经理王军说，在元旦，多
数消费者会选择家人团聚或出去游玩，导致错
过元旦的优惠活动。苏宁想消费者所想，为满
足这部分消费者的购物需求，特于 12月 21日
起，七大品类便提前全面“放价”。

抢先 全国各大门店率先上市
索尼将于本周全新推出一款售价仅

2999 元的 32 英寸液晶电视，将于苏宁电器
率先上市。

此外，苏宁将联合主流彩电品牌展开彩电
专场团购活动，“蓝媒”、“酷开”、“网络电视”、

“模卡”、“乐教”等各品牌畅销机型将悉数参加，
32英寸跌破2000，40英寸跌破 4000，46英寸跌
破6000，52英寸跌破7000，55英寸跌破8000。

据悉，为回馈广大消费者对苏宁的认可，从
本周起，苏宁在大力放价的同时，也已经全面启
动了赠礼、返券等活动。在苏宁购物单件满
580元可获得爱仕达两件套或电暖器一件；单
件满1580元，可获赠洗衣机或电压力锅或高档
冬被一个。

苏宁联合三星电子09岁末大回馈
记者从苏宁了解到，此次促销活动，苏宁

独享，让消费者实惠空前。凡购三星冰箱、洗
衣机、彩电 2 件，满 4990 元送三星 MP3，满
9990元送三星数码相机，满 16990元送三星数
码相机+蒸汽清洗机，满 26990元送三星 22英
寸液晶彩电。

三星作为苏宁重点战略品牌，王军表
示，此次联合促销，双方均非常重视，不但
提升了三星和苏宁品牌形象，也让消费者
更加了解三星和苏宁，感受双方带来的更
多实惠。

据悉，随着本周苏宁19周年总店庆的大力
促销，王军断言，本周不但出现销售高潮，还将
出现三星热潮。

21日，在国美电器2010新年家电峰会暨双节采购大单签约新闻
发布会上，与众多家电厂商签订了3.6亿大单，在丰富的资源基础上，
河南国美在12月26日启动国美泰隆店盛大开业活动，与此同时，国
美二七新活馆也将于12月24日～27日举行圣诞狂欢购物节活动。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

永乐花园店明日正式盛大开业业

苏宁全国19周年总店庆启动

岁末临近，家电市场早已硝烟迷漫，中国家电连锁零售企业巨头们更是积极谋划岁末收官，纷纷推出一
系列促销活动吸引消费者，力求在岁末消费潮中拔得头筹。家电大鳄苏宁电器在启动2009全国总店庆普惠
消费者的同时，更全面启动了“新十天五夜盛宴”让消费者提前享受到假日购物狂欢。
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新亚手机的乐语中国在美国上市 汉王电纸书抢占岁末礼品市场


