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黄立新
郑州海马汽

车销售服务有限
公司总经理

河南汽车市场
最早的参与者之一，
创立了河南首家海
马汽车 4S 店，黄立
新带领郑州海马走
过了 10 年的历程，
见证了自主品牌的
发展，也攀上了事业
的高峰。黄立新执
着而坚韧，他 10 年
只经营了海马汽车
一个品牌，但他用10
年树起了中原车市
一个金字招牌。

余志勇
河南亿瑞汽

车贸易有限公司
总经理

曾与清华大学
擦肩而过，曾任多家
4S 店总经理，深得

“第五项修炼”之精
髓，是中原车市对管
理体悟最深也是最
独到的人。2008年
与河南物资集团共
同创建河南亿瑞汽
车贸易有限公司，一
进入市场便改变了
旧有的市场格局，他
使亿瑞成为成长最
快的4S店。

张斌
广汽本田港

源店总经理

作为一个从业
20年从基层走上来
的老行家，张斌带给
人们的印象是爱岗
敬业，工作中任劳任
怨，尽职尽责；注重
钻研业务；有良好的
团队意识和协作精
神，能够很好地团
结、领导他人；并且
工作业绩突出，为河
南第一家广州本田
4S店的发展做出突
出贡献。

刘占力
东 风 日 产 威

达专营店总经理

他也是一个凭
借才干从基层崛起
的典型人物，2000年
进入汽车销售行业，
2003 年进入河南威
佳集团做 SA 主管，
2006 年成为东风日
产南阳威昌店总经
理，2008年成为郑州
威 达 店 总 经 理 。
2009 年威达销售一
路飙升，展厅几乎天
天爆满，这些成绩与
他密不可分。

史海军
河 南 云 阳 海

汽车销售有限公
司董事长

他认为作为一
个企业家要有科学
决策、不盲从武断的
能力。他以极具前
瞻性的战略眼光制
定了上海华普品牌
在河南市场长期发
展战略规划，在其

“移动服务送到家”、
“售后服务全面化”、
“技术与环境并驾齐
驱”等经营理念的推
动下，华普汽车在河
南的销量稳步上升。
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