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田玉峰
广汽本田中

鑫之星店董事长

2001 年投身汽
车行业的田玉峰其
卓越的战略能力和
强大的团队打造能
力在业界有口皆碑，
中鑫集团在2008年
接手广本北环店后，
他把非4S店的服务
精神结合4S店的平
台优势，弥补 4S 店
在售后服务方面的
短板；在销售与售后
上形成合力。

彭勇
河南涌盛汽

车销售有限公司
总经理

彭勇对客户满
意度有着清醒的认
识：“第一批客户的口
碑关系到长安马自达
的品牌形象，也关系
到公司未来长远的发
展，所以从一开始售
后服务工作就要做细
做实。”现在在开封、
焦作等省内地级市，
长安马自达已成功

“推介”给消费者。

何洪涛
河南亿泉汽

车贸易有限公司
总经理

15 年汽车行业
历练，何洪涛从省机
电东风联营公司开
始，先后在河南富达
汽车销售公司、河南
裕华汽贸服务多年，
见证了中国汽车业
的成长和发展，也是
河南车市最具行业
经验的资深人物，
2009年迈出新的一
步，扛起“华”系车在
中原的大旗。

张春锋
河 南 广 发 汽

车销售服务有限
公司总经理

2009 年河南广
发在张春锋的领导
下，围绕年初计划、总
部政策、回馈用户等方
面努力，迎来大发展。
他认为“没有技术产品
就没有价值，没有质
量，客户就没有保障，
没有服务，客户就得不
到增值，没有强大的
售后团队，销售就等
于零。”

裴中原
广 汽 本 田 宏

邦店总经理

他具有多年 4S
店管理经验，2008年
8月份出任广汽本田
宏邦店的总经理，具
有严密的组织管理
体系，良好的运作模
式，凭借奉行“三个
喜悦”的理念，他带
领全体员工闯出了
一片天地，使广本宏
邦店迅速立稳脚跟，
成为知名的广本汽
车4S店。
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刘永磊
河 南 裕 华 上

捷汽车销售服务
有限公司总经理

是最早进入河
南汽车市场、极具实
战经验的人物之一，
为人谦和，提倡人性
化管理，带过的部下
一致评价他是“一位
好领导”。负责裕华
上捷以来，无论是销
售业绩还是服务满
意度都取得长足进
步，2009年远远超额
完成既定任务。
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