
张新卫
河南裕华上

联汽车销售服务
有限公司总经理

张 新 卫 对 于
1992年上海大众首
次进入河南，对于成
立河南最早的“前店
后场”汽车销售公司
裕华上联都是功不
可没。十几年来，张
新卫颇为低调，其领
导的裕华上联也不
事张扬，但却数年稳
居销售冠军的宝座，
论积淀之深厚，裕华
上联难有对手。

董兵伟
河南豫港销

售服务有限公司
总经理

2007、2008 年
连续两年被授予“上
海 大 众 最 具 价 值
CEO 称 号 ”。 从
2002年之前每月30
台左右的销量，到
2008 年每月近 200
台的销量，企业年产
值超3亿元，年销售
超过 2000 台次，维
修超过20000台次，
为上海大众的品牌
推广做出了积极的
贡献。

徐树
河南新汇通

汽车销售服务有
限公司

从事汽车领域
相关工作10余年，从
一线销售战线到吉
利汽车 4S 店总经
理，他经历了中国汽
车销售服务行业的
各个发展阶段，对于
市场非常了解，外界
普遍评价他的“市场
开拓能力极强”。他
的孜孜不倦和始终
如一让小车赢得了
大市场。

贾伟
河 南 通 美 汽

车销售服务有限
公司总经理

提到通美奇瑞
的发展，不得不提到

“贾伟”这个人。贾
伟 2008 年进入通美
奇瑞，在他的带领
下，通美奇瑞的半年
销售量已占全年目
标销售任务的80%，
并成功代理奇瑞高
端品牌-瑞麒、威麟，
使通美发展步入全
新的发展阶段。

刘家孚
河南圆通贸易

有限公司总经理

作为一汽奔腾
在郑州第三家店的
创建者，一年来，她
带领团队从服务品
质着手，打响了河南
圆通的品牌，赢得了
极高的客户满意度，
销量节节攀升。目
前，她正从人才培
养、车源储备、市场
开拓等方面进行积
极部署，迎战未来更
大的挑战。

高顺新
河 南 神 源 汽

车销售有限公司
总经理

从事汽车行业
近十年，2005年担任
河南神源总经理，经
过4年发展，河南神
源已成为河南地区
最大的东风标致 4S
店。特别在2009年，
东风标致几款新车
受到了消费者的广
泛认可，始终处于供
不应求的状态，河南
神源也得以大跨步
的前进。
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