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金融盘点

作为全省首家实施更名并实现跨区域发
展的城市商业银行，洛阳银行郑州分行的开
业，实现了河南城市商业银行发展的历史性跨
越，对提升河南银行业的经营管理和社会信
誉，提高洛阳银行的影响力、辐射力，实现更
宽领域更高层次的发展，将产生积极而又深远
的影响。

洛阳银行郑州分行的开业标志着经营发
展战略取得了新突破，该行相关负责人表示，
洛阳银行将以此为契机，将依托郑州区域经
济金融优势，不断学习借鉴国际、国内金融同
业的先进管理经验，转变增长方式，优化资产

结构，更好地推进内部经营机制转型，从而带
动体制、机制以及产品和质量等各方面的创
新与提升。

据悉，洛阳银行郑州分行的成立，仅仅
是该行跨区域经营的第一步，标志着洛阳
银行“立足洛阳、辐射中原、面向全国”的跨
区域发展战略全面启动。下一步，该行还
将以郑州为中心，积极稳健推进发展战略，
加快异地分支机构布局，延伸金融服务网
络，扩大业务辐射范围，逐步形成了覆盖省
内主要中心城市、延伸全国大中城市的机
构服务网络。

洛阳银行高调挺进郑州
这是我省首家城市商业银行异地分行

12月26日，洛阳银行郑州分行的隆重开业，这是洛阳银行设立的首家异地分行，也是河
南省城市商业银行首家异地分行机构。业内人士表示，河南的城市商业纷纷更名实现跨区
域经营的同时，股份制银行也将触角伸向市地，这对银行来说意味着竞争越来越激烈。但对
市民和企业来说，能在银行的竞争中获得更好的服务，才是硬道理。

晚报记者 来从严 倪子 通讯员 李景辉/文 晚报记者 马健/图

走进洛阳银行郑州分行的营业大厅，一幅
花开富贵的牡丹图顿时映入眼帘，让人深刻感
受到了来自洛阳的热情与风情。

提升竞争能力，拓宽发展空间，在省会郑
州开设分行，这就是洛阳银行跨区域发展迈出
的重要一步。据了解，洛阳银行前身是洛阳市
商业银行，成立于1997年11月28日。2009年
3 月 4 日，洛阳市商业银行更名为洛阳银行。
洛阳银行按照现代商业银行的要求，锐意进
取，开拓创新，经过多年不懈努力，实现了由一
家地方性银行向区域性银行的战略转型。经
过12年发展，截止2009年11月底，总资产300
亿元，各项存款 250亿元，各项贷款 150亿元，

实现税前利润 4亿元。各项经营指标位居全
省城商行前列，该行各项金融业务快速发展，
经营业绩实现连续跨越，业务规模持续扩大，
监管指标持续改善，综合实力位居河南省城市
商业银行首位。

据悉，洛阳银行郑州分行的成立，标志着
洛阳银行“立足洛阳、辐射中原、面向全国”
的跨区域发展战略全面启动。下一步，该行
还将以郑州为中心，积极稳健推进发展战略，
加快异地分支机构布局，延伸金融服务网络，
扩大业务辐射范围，逐步形成了覆盖省内主
要中心城市、延伸全国大中城市的机构服务
网络。

业内人士直言，郑州是全省经济金融中心，
洛阳是中原城市群副中心城市。洛阳银行郑州
分行的成立，是郑州洛阳两地金融合作的重大
成果，必将深化两地战略合作关系，推动两地实
现共赢。

此次洛阳银行入驻郑州，既是自身跨区域
发展的新突破，也为郑洛两地经济金融交流合
作搭建了新桥梁，对进一步完善河南金融组织
机构体系，构建多元化金融发展格局具有十分
重要的意义。洛阳银行郑州分行将在服务城市

居民、中小企业和经济发展上，发挥自身灵活机
制和地缘优势，创新金融产品，强化金融服务，
积极融入郑州乃至全省经济中，为郑州社会经
济发展提供强有力的支持。

同时，通过金融拉动作用和聚集效应，该
行的成立将有效地整合两地的金融资源，发挥
地缘优势和集聚效应，加强郑州和洛阳地区的
资金往来和联系，对打造郑洛工业走廊以及推
动中原城市群一体化进程方面将发挥重要的
作用。

搭建郑洛合作桥梁

实现历史性大飞跃
延伸机构服务网络

中信发力类固定收益型产品
日前，中信银行推出的投资优质企业贷款

的“理财快车”系列类固定收益型理财产品将全
面提升预期收益率。该系列理财计划共涵盖1
个月左右、3个月左右、6个月左右、9个月左右
及1年左右不同期限。在符合收益条件的情况
下，3 个月期限产品预期收益率可达 3.5%~
3.7%；6 个月期限产品可达 4.0%~4.2%；9 个月
和 1年期限产品分别可达 4.3%~4.4%和 4.5%~
4.6%。目前，国内加息预期逐步升温，“理财快
车”大部分投资标的为浮动利率，加息有可能为
其带来超额收益机会。在未来一段时间内，如
果利率上调，“理财快车”系列产品或将实现收
益进一步增长。同时，在“2009 搜狐金融理财
网络盛典”中，中信银行“中信理财”品牌当选为

“2009年最值得信赖的银行理财品牌”。 王双

光大银行获多项大奖
近日，由《理财周报》主办的“2009 年第二

届最受尊敬银行评选暨 2009年第三届中国最
佳银行理财产品评选”中，光大银行一举囊括了

“最受尊敬中资银行”、“最佳零售（最佳财富管
理）银行”、“2009 年度最佳产品创新理财系列
产品”、“2009 年度最佳设计与创新团队”等多

项大奖。其中，此次获评“2009 年度最佳产品
创新理财系列产品”的阳光私募基金宝，采用双
层信托模式，依据严格的筛选流程进行配置，在
多变的市场环境中，充分发挥光大银行的管理
水平和不同私募基金的特长，准确把握投资机
会。自2009年9月15日产品成立以来，伴随市
场的震荡上行，该产品截至 12月 9日已经顺利
取得了6.23%的净值增长。 刘欣

建设银行寻找最美微笑
12 月 15 日至 12 月 31 日，我省 600 家建行

营业网点同时开展“寻找建行最美微笑”活动。
每家网点摆放一个投票箱，每天发放50张调查
问卷，征集广大客户对营业网点环境、服务、产
品等方面的意见建议，热忱欢迎新老客户推荐
心中的“建行最美微笑员工”。一直以来，“让客
户满意，让客户放心”是建行员工永恒的价值追
求。大堂经理彬彬有礼地问好，柜员微笑着提
供服务，保安人员的主动问好等，这些举手投足
间透出的礼貌和尊重，能让每一位客户如沐春
风，心情舒畅。尽管“寻找建行最美微笑”活动
临近尾声，但建行人热情服务的心愿一如既往，
真挚动人的笑脸永不褪色，成为金融服务领域
一道亮丽的风景线。 建轩

招行被评为值得信赖机构
近日，在“中国外贸服务市场调查”中，招

商银行当选进出口企业“最信赖的金融机
构”，位列股份制商业银行第一名。针对金融
危机背景下进出口企业的需求变化，招行整合
创新推出“同舟共济”系列贸易金融方案，通
过避险融资、账款融资、信保融资、信用证保
兑和外汇汇款等五大系列产品组合，助力外向
型企业拓展国际市场。同时，招行策划了以

“银信携手，畅行海外”为主题的特色产品系
列营销活动，在长三角、珠三角、环渤海和中西
部四个片区举办多场信保融资及信保项下保理
银企对接交流会，取得了良好的社会效益和经
济效益。此外，在日前举办的中国广告主协会
年会暨中国广告主峰会中，该行荣获“创新与诚
信优秀企业”称号。 樊振宁

国泰君安开展教育活动
随着不法机构和个人利用假冒网站、QQ

群、电话、聊天室、手机短信、广播电视媒体等非
法证券投资咨询和非法证券委托理财等犯罪活
动的增多，中国证监会于2009年12月在全国集
中开展“防范非法证券活动风险投资者教育宣
传月活动”。同时，国泰君安证券河南分公司将

开展防范非法证券投资咨询和非法证券投资理
财活动，希望通过教育宣传活动，让投资者充分
了解非法证券投资咨询和非法证券投资理财活
动的表现形式、典型案例，提高投资者对花样翻
新的非法证券活动的识别和防范能力。现网站
公布案例、现场发放案例手册等活动正在进行
中，欢迎广大投资者前来免费领取。 孙晓菲

国行担保举办年会庆典
12月27日，河南国行投资担保有限公司举

行年会庆典暨客户答谢会。当天，该公司总经
理李元祥对国行担保“2009 年财富神州盟赢”
行动进行总结，并对优秀加盟商进行了表彰。
他表示，今后国行人将继续秉承“德信兴业 融
通共赢”的企业宗旨，遵循“以点带面、层次推
进、纵深发展”的发展战略，在全国各地级市以
联营或加盟的方式布设国行投资担保分部，以
地级市为辐射点推进县区分理处加盟，打造中
国投融资服务平台和全力构建国行担保加盟连
锁体系。该公司曾荣获“2009年度最值得信赖
投（融）资服务团队”、“2009年度最具品牌发展
力担保机构”、“2009年度最具社会责任感担保
机构”等称号，李元祥荣获“2009年度河南担保
年度人物”。 杨长生

金融快讯
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