
消费交款立即降
折后商家送红包

关键词：满 1000 立减 30% +50 元
红包 最高立减65%+50元红包

蒋维刚介绍，家居卖场都看好节
日经济，所以都会推出促销优惠活动，
红星美凯龙作为一家全国连锁企业，
一直把社会责任看作是企业向前发展
的动力。“今年红星建材店顺利开业，
现在，红星在郑州有两个店，在大家都
不十分看好今年市场的情况下，两个
店都取得了良好的销售业绩，这是中
原人民对红星的认可。作为商家，在
新的一年来临之际，一定要采取一些
措施回馈消费者。”

据介绍，在 2010年 1月 1日~3日。
在红星美凯龙消费交款满 1000 元，立
减30%，另外商场还要送出一个50元的
红包。全场商品最高立减65%，并且还
要送出 50 元的红包。此外，在活动期
间，购建材、家具单笔（单个品牌）满2万
元以上，送特艺达598元进口乳胶枕头
1个；满 5万元以上，送进口乳胶枕头 2
个（每天限50个枕头）。

凤凰城建材家居大甩卖元旦开锣

明天是新的一年的开始，这个特殊的时期对家居行业来说，促销虽不是销售的常态，却是最能吸引眼球和引爆销量的方式。
随着元旦的临近，省会郑州家居行业进入到年底冲刺阶段，在采访时记者了解到，元旦期间，不少商家都做足了“功课”，除了卖场推出的“满返”“满

送”等常规优惠外，不少专卖店还将联合厂家齐放“价”，直接打折扣、加一元送餐桌或床头柜等活动。
郑州红星美凯龙商场总经理蒋维刚介绍，元旦期间，郑州红星美凯龙升级开业、双店献礼，届时将以崭新的面貌出现在省会消费者面前，

璀璨的家居盛典，最“惠”将领跑元旦。 晚报记者 褚全兴

蒋维刚介绍，为了做到真正意义上的优
惠，元旦活动期间，不但商场各个品牌进行
打折优惠，并且此次活动还采取套餐形式，
集中送优惠给消费者。“我们根据品牌的不
同，进行了科学的搭配，组成了 9 个套餐，消
费者购买同一套餐内任意两个品牌单次累
计消费满 1 万元，在商场活动基础上再送 2%
的优惠。”

【套餐一】
名称：时尚达人+小鬼达人
参与品牌：德意豪、神宝、左右布艺、红苹

果、铭尚、阳光宝贝
【套餐二】
名称：新潮达人+小鬼达人
参与品牌：意风、雅露丝SO、七彩轩、美迪、

华艺斋、喜梦宝
【套餐三】
名称：新贵达人+小鬼达人
参与品牌：百强、丽孚居品、库玛、康城、美

索美迪、多喜爱
【套餐四】
名称：尊贵达人+小鬼达人

参与品牌：南洋迪克、美国百兰、夏图
M&D、京瓷、留声机、七彩人生

【套餐五】
名称：奢华达人+小鬼达人
参与品牌：玛润奇、特艺达·MPE、蔓杰仕、

艾特利、意象嘉园、童话森林
【套餐六】
名称：时尚达人
参与品牌：班尔奇衣柜、欧琳、金刚鹦鹉、新

飞、丹麦、美居乐
【套餐七】
名称：新潮达人
参与品牌：罗兰衣柜、帝王、格仕陶、富得

利、百V、安然、名望
【套餐八】
名称：尊贵达人
参与品牌：顶固、陶一郎、升达、华美嘉（鹰

卫浴、VIVI）、皮阿诺、玛堡、金贝奇
【套餐九】
名称：奢华达人
参与品牌：红鹤木门、箭牌（阿波罗）、富林、

韩丽、皇朝德美、鹰牌瓷砖、圣卢迪亚

9大套餐新奉送 优惠联盟折上折 买床送床垫 沙发旧换新
关键词：送床垫 以旧换新
蒋维刚介绍，为配合商场活动，

在红星美凯龙商场负一楼的睡眠中
心，元旦期间还推出了买床送床垫
活动，并且一楼、二楼，还推出了沙
发以旧换新活动，全面回馈消费者。

据了解，参加以旧换新活动的
品牌有，皮沙发：顾家工艺、轩尼诗、
伊兰格斯、汉琪、盛世天骄、蔓杰仕、
英莎驰、康城、可的、夏图 M&D。布
沙发：五星苹果、EB米兰、左右布艺、
七彩轩、斯可馨、迪欧、歌力、莱康尼
克、因为、澳美。此外红星VIP会员
来购物，还有机会将液晶电视抱回
家。元旦期间，郑州红星美凯龙还
推出了厨卫节、布艺节，前来购物就
有惊喜。

“我们还接受联盟卡的使用，
活动期间，持异业联盟消费卡的
客户，可直接在郑州红星美凯龙
商场两个店购买家居，红星美凯
龙 VIP 客户可在大商新玛特郑州
店消费，也可享受积分、折扣等优
惠。”蒋维刚说。

关键词：同一套餐内任意两个品牌单次累计消费满1万元，在商场活动基础上再送2%

2010 年 1 月 1 日
至 3 日，凤凰城携手
数千家建材家居厂
商、近万个品牌，推出
为中原百姓量身打造
的建材家居大甩卖，
让消费者在“全城普
惠”的风潮中，以物超
所值的底价将所需装
修材料一站购齐。

熊维维

重拳打造年度终极普惠盛宴
2009 年，凤凰城引行业之先，备受各

界称赞与关注。从五一起，凤凰城就准
确把握市场脉搏、贴近消费需求，重拳连
环出击，以“独家低价”之势，屡屡刷新省
城建材家居行业价格的最低坐标，再加
上不断完善升级的市场软硬环境，诚意
利民、惠民、服务于民，在消费者中形成
了良好的口碑。

“新年新气象，新年新希望。”凤凰城
市场运营总监乔东表示，在辞旧迎新之
际，凤凰城将基于消费者实惠购物的愿
望，保持普惠飓风不断飙升的后续风力，
在 2010年 1月 1日至 3日再度全城齐发力，
重拳打造2009年度终极普惠盛宴——建材
家居大甩卖。

据了解，2010年1月1日至3日，凤凰城
将集结数千家建材家居厂商、近万个品牌、
万余款商品，展开贴本甩卖终极大行动，横
向覆盖陶瓷、洁具、家具、橱柜、厨电、布艺、
壁纸、饰品、木地板、门业、楼梯、五金锁具、
电动工具、电工电料、电线电缆、油漆板材、
集成吊顶、暖通、地毯等几乎所有的建材家
居业种，纵向遍布18万平方米的新商场、名
优大卖场及精品一条街，一如既往通过“真
金白银、真实直降”的形式，呈现“全城普惠”
盛大阵容，让利幅度前所未有，空前盛惠一
网打尽。

大甩卖中，宏陶陶瓷内墙砖（330×600）
每片 7 元，鑫艺艾米斯墙纸每卷 12.5 元，欧
普阳台灯每个19.8元，格林之嘉名牌座便器
每套 298元，欧柏橱柜爱家板系列每米 368
元，美加华豪华淋浴器每套599元……只需
用低于平时价五成以上，低于五一、十一价
至少一成的价格，就可以买到目前市面上最
畅销、热销的建材家居商品。

凤凰城每一次能捧出令人无法拒
绝的底价盛宴，掀起无人能及的优惠旋
风，都源自多方全力配合，此次元旦大
甩卖亦不例外，并且各方的让利举措还
将发挥至极致，让消费者享受“颠覆
2009，挑战 2010”的至尊建材家居极限
底价盛宴。

连日来，众厂商无不信心鼓舞、全力
以赴，纷纷表示要将“贴本甩卖”的精神
发扬到底，以求在这场行业巅峰对决中
大获全胜。一方面与厂家总部密切洽
商，争取到了尽可能多的资源和政策，
将供货价格全面拉低；另一方面商家采
取“真金白银、真实直降”的形式，进一步

让利，确保其在活动中无可比拟的价格
优势。

格林之嘉建材卫浴超市总经理王
福科表示，“元旦是否能够‘开门红’，
关系着明年的销售趋势，我们商家当
然不敢懈怠。我们将在今年五一以来
一系列让利活动的基础上强化升级，
竭尽全力打造好本年度最后一场建材
家居底价盛宴，降幅前所未有，差价三
倍返，杜绝以次充好，目前优势货源已
经全部到位，届时必将引发新一轮抢
购风暴。”

据介绍，为保证大甩卖绝对的“含
金量”，让消费者省钱到底、实惠过瘾，

凤凰城再亮绝招——自掏腰包重磅补
贴，再次将商品价格直接“砍”掉一大
截，最终以 2009 年独家底价直供中原
消费者。

“不掺水分，冲刺价格底线一向是凤
凰城的优良传统，再加上多方强势互动，
最终形成了凤凰城独有的价格优势。”在
谈到凤凰城市场价格优势时，乔东说，在
即将启幕的大甩卖中，这种强大的价格
优势将“变本加厉”，最大化反应到市场
中，进一步扩大底价的影响力和号召力，
引爆元旦省城建材家居市场。

元旦三天，建材家居大甩卖巨惠来
袭，如果你想省钱可要抓紧了！

多方联动助阵元旦甩卖盛惠
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