
近日，夏普公司再次发力LED液晶电视产品，推出了配备LED
背光灯系统和新开发的液晶屏（X-GEN面板）的液晶电视“LED
AQUOS”LX710A系列4个机种(60寸/52寸/46寸/40寸机型)。

“LED AQUOS”LX710A系列采用直下式LED光源，配合由新开
发的“UV2A技术”所生产的新一代液晶屏（X-GEN面板），有效提高

光的利用率实现了“明亮的白”，抑制漏光现象实现了“深沉的黑”，
由此达成具有更高对比度的超凡画质。此外，LED背光灯和新液
晶屏的组合，使得该机种的低耗电达到了业界顶级水准，与配备
CCFL背光灯的现有机种“GE51系列”相比约减少50%，以更低的耗
电享受大画面已经不是梦想。 晚报记者 李红卫

夏普发布“LEDAQUOS”LX710A系列

元旦将至，家电以旧换新活动再掀高潮，美的微波炉乘势
推出“五虎贺新春，健康蒸立方”大型回馈活动。据悉，此次活
动将从2009年12月20日持续至2010年2月21日，届时，消费
者将有更多选择，享受更多优惠。

美的微波炉此次“五虎贺新春，健康蒸立方”活动有两大
亮点：一是“五虎”登场同贺新春。借虎年来临之际，推出“健
康虎”、“幸福虎”、“吉祥虎”、“如意虎”、“发财虎”五款蒸立方
贺岁机型。“五虎”延续美的蒸立方优良品质，具有直喷蒸汽高
温烹饪、智能菜单、蒸汽清洁等卓越功能，下拉门设计，外观时
尚、操作便捷。

另一大亮点则是三重大礼喜迎新年。凡是购买美的微波
炉“五虎”贺春指定机型，即可享受三重好礼：一重好礼享受促
销价和促销礼包；二重好礼以旧换新、结婚生子、组团购买、报

花网络都有礼；三重好礼购买“五虎”贺春机型中指定四款，加
赠实用“美的蒸蛋器”。三重大礼环环相扣，条件符合，即可礼
上加礼。

据统计，自美的微波炉斥资千万开展旧换新活动以来，受
到各地消费者欢迎。活动的火热进行，既反映出大批超龄、老
旧微波炉有待更换，又显示出蒸功能微波炉的市场潜力。美
的微波炉通过以旧换新、五虎贺岁等一系列惠民回馈活动，力
图搭建拉近消费者与产品的桥梁，使更多的用户可以通过一
个便利的渠道，感受蒸功能微波炉的魅力。

业内专家认为，随着“蒸”这一烹饪方式的回归和蒸功能
微波炉的推广，以美的蒸立方为代表的高端微波炉产品将由
可有可无的边缘化炊具逐渐成为厨房中的核心家电。

晚报记者 樊无敌

岁末美的微波炉以旧换新热

2009年 12月 31日～2010年 1月 3日河南
省屹林商贸有限公司旗下的 58家屹林大卖场
及专卖店携捷马、屹峰、洪都三大品牌将给省会
郑州市民送去新年的第一声祝福。

据悉，屹林大卖场准备了丰厚的礼品。众
所周知，电动车电池是电动车的重要组成部分，
和电动车的续航里程有直接联系，也是购车朋
友最关系的部件之一，活动期间购捷马电动车
均可获赠原车匹配的专用电池一组。捷马的促
销力度可谓史无前例！

惊喜不断，好事连连。屹林大卖场旗下的
屹峰电动车再次发力，活动期间购指定车型将
有价值299元的豆浆机相送。

全国知名品牌，郑州电动车市场的领头羊，
洪都电动车出手不凡，洪都集团本着品质生活，
服务大众的理念，活动期间购指定车型将有价
值358元的厨房三件套馈赠广大购车朋友。

元旦活动期间，屹林大卖场除了购车礼品
大派送外，还有意外神秘大礼等着你！在屹林
大卖场购买任意品牌电动车，均可参与“元旦神
秘大礼送给您”促销活动，凭小票到各门店服务
台参加圣诞树上摘红包，将有名牌洗衣机、龙卷
风拖地机、抽纸、MP5、MP3、防晒坐垫、精美笔
记本、纪念版钥匙扣、扑克牌、纪念版手表等神
秘大礼等您摘，100%中奖，即买即抽即中。

晚报记者 樊无敌

屹林大卖场三枪拍案惊奇
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清晨的第一缕阳光洒向窗边的餐桌，当你
的爱人已在厨房开始忙绿，当微波炉里的牛奶
逐渐散发醇香，你是否已做好准备，迎接这美
妙的生活？大部分人的共识是，美好的生活源
于健康的饮食，而健康的饮食有赖于健康而优
质的厨房生活。

新婚不久的马冰与张克勤的厨房世界便
是如此，虽然厨房本身空间有限，但因为特别
的设计，却呈现出大气时尚又不失别致的品
味；错落有致的空间设计、井井有条的开放式
橱柜、“藏身”于各处的各类厨电、符合人体工
程学的功能体现……你是否也想和他们一样，
拥有这样一个令人赞赏有加的风尚厨房？

其实解决方法很简单：因为你也可以和他
们一样——选择“嵌入式厨房生活”。

现代住房中厨房占有的面积较小，而现代
厨房电器种类又繁多。将狭小的厨房空间中
摆满了各种各样的厨房电器，难免会显得碍眼
和凌乱。因此，对空间利用更为合理的嵌入式
厨房应运而生，其不仅能够与厨房家具、电器
形成统一的风格，可使厨房空间更加整洁。同
时，主妇们在厨房中的活动也将更加方便。

正是基于这样的原因，整体厨房装修在国内
开始风靡。对此，颇有心得的马冰表示，当下，整
体厨房越来越受到人们的喜爱，一体化的设计、华
丽的色彩、时尚简洁的造型，都吸引着我们的目
光。在整体厨房的发源地欧洲，厨房的核心是“嵌
入式”的家电产品，只有真正的嵌入式厨房电器才
能打造真正意义上的整体厨房。方太，作为中国
嵌入式厨房电器的第一品牌倡导者，攻克了微波
炉产品的散热和进风问题，实现了把微波炉嵌进
橱柜的梦想，打造真正意义上的整体厨房。

目前传统微波炉的散热大都在正上方，不
能被覆盖。如被覆盖散热通风等问题不能得
到解决，因而不能嵌进橱柜，在台面上挤占本
来就不富裕的台面空间，也影响了厨房的整体
效果，降低了厨房的设计档次，很多顾客买了
以后因为没有地方放而苦恼。

方太嵌入式微波炉，小空间，大设计，凭借方
太领先的厨房电器设计理念和研发技术，开创智
能恒温控制技术、双热感记忆金属片设计和高效
后排散热系统，解决了普通微波炉嵌入橱柜的散
热问题。光波、微波双重火力大大提高加热效率，
大平面设计的外观、25Ｌ的大容量设计、伸缩设计
的popout旋钮，无不让人眼前一亮，融合了人性科
技与尊贵外观的厨房家电巨星耀世而出。

方太嵌入式微波炉，创新的嵌入式设计理
念融合更多的人性思考，从你的角度给你想要
的厨房科技，更以苛刻的品质标准审视每个细
节，为你的厨房生活创造更多梦想的可能，从
此，你将告别繁杂拥挤的厨房，体验伸手可及
的便捷感和人性化功能，从今天开始，让我们
把更多的梦想——嵌入厨房。

晚报记者 樊无敌 李红卫

张少春：家电下乡产品合格
率96%

各级政府部门高度关注下乡产品的质
量，质检总局今年 5月至 7月曾对 20个省
288家中标企业的 409种中标产品进行了
抽查，抽查结果中，有 393种产品抽样合
格，合格率达到96%。对于不履行承诺、产
品质量有问题的，将采取扣缴保证金、取消
中标资格等相应的处罚。财政部副部长张
少春就“家电下乡产品的质量”时表示。

李东生：国际化承受的损失
是值得的

TCL过去承受的损失是值得的，因为
从今天看来，我们比其他家电企业更具备
走向全球的基础。如果这个事情(并购)让
我重做一遍，肯定代价不会那么大，但已经
是过去的事情了，不要再去想了，因为你改
变不了过去，你只能去创造未来。TCL集
团董事长李东生就“5年前 TCL进军海外
市场的得与失”时感慨道。

方洪波：家电业最贵
相对于老板这个概念，老板是天生的，

是天才；而职业经理人是严密的机器标准
件，是打工仔，靠的是职业的素质和能力。
你的眼光有多远？这是一个决策者永远都
为之殚精竭虑的问题。没有战略管理的能
力，就没有未来的企业。美的CEO方洪波
就“面临最大的挑战”时强迫自己时时留神。

罗清启：中国手机业出路在
于控制标准

日前，福建省中新拍卖行发布公告显
示，夏新手机的商标、专利等将被整体拍卖，
有消息称这标志着中国手机产业开始由盛
转衰。但从本质上看，中国手机产业要实现
发展，必须在通信标准这一产业“龙骨”上实
现突破，同时形成官产学研的一体化产业整
合布局，只有这样才能真正实现产业的横向
与纵向拓展。中国家电产业资深评论家罗
清启就“夏新手机拍卖的原因”时表示。

横田雅浩：2010年液晶电
视再次下跌

明年液晶电视面板涨跌的关键，在于大
陆春节市场需求情况。不过明年液晶电视
售价，一定会再跌，但不至于像去年暴跌。日
本夏普AV事业液晶电视第五事业部长横田
雅浩就“液晶电视面板传出涨价声”时预计。

简洁小厨房嵌入方太大设计

作为空调行业的领军企业，美的继 3月份
“品质见证月”活动、9月份一举发布 13大系列
56个型号变频新品后，针对变频空调市场启动
新一轮迅猛攻势。12月 8日，美的变频空调在
河南地区召开“品质见证 温暖中国”——“制热
不满意，无条件退换月”活动新闻发布会暨河南
区域活动启动仪式，向消费者郑重承诺，凡在
12月期间购买美的直流变频空调的用户，对制
热效果不满意，在购机安装后一个月内可无条
件退换。专家表示，美的变频空调“制热不满
意，无条件退换”的品质承诺，必将掀起冬季变
频空调市场的消费热潮。

变频王者 持续奏响变频普及最强音
郑州美的制冷产品销售有限公司总经理张

崧在新闻发布会上指出，作为更节能、更舒适、
更环保的空调市场发展方向，变频空调在日本
的市场占有率已超过 90%以上，在欧美等发达
国家的市场占有率也超过 50%。2009冷年以
来，变频空调在国内市场的发展更是日新月异，
销售增速达 56.24%，销量已占空调总销量的
17.33%。据有关专家预测，在2009年空调冷冻
年度变频空调市场份额创新高并且三、四级市
场迅速启动的基础上，2010冷冻年度变频空调
市场份额有望达35%，扩张势头强劲。

作为国内第一家全系列推广变频空调的龙
头企业，在寒冬提前来临之时，美的适时推出

“制热不满意，无条件退换月”活动，在行业内再
次树立了品质标杆和服务标杆，引领变频市场
发展方向，在满足消费者制热需求的同时，进一
步提升中国变频空调市场的品质信心和服务水
准。据了解，美的空调经专业培训合格、严格考
核上岗的国内首批专业变频维修工程师也已经
整装待发随时候命，以快捷的响应机制和专业
的技术服务，为消费者提供更可靠的安装服务
和制热保障。

品质卓越 全面引领变频核心技术升级
美的变频空调敢于做出“制热不满意，无条

件退换”的承诺，其背后的技术支撑正在于美的
变频空调独家掌握的四大核心制热法宝——高
效双转子压缩机、可控电辅助加热、高金镀换热
系统和高频制热设计，从而实现了变频空调更
快速、更强劲的制热优势和品质保障，全面引领
变频空调制热核心技术的升级。

据了解，美的变频空调的130赫兹超高频制
热设计，可以实现空调开机后变频压缩机转速高
达130转/秒，是定速压缩机50转/秒的2.6倍，在
同样条件下输出制热量大大优于普通定速空
调。同时，美的在变频压缩机制热强劲的基础上

增加了安全、高效的可控电辅助加热功能，采用
半导体陶瓷取代传统的电阻丝，使美的变频空调
即使在恶劣的超低温环境下也可以强劲制热。
此外，双转子压缩机的双汽缸制热动力、采用第
三代金色亲水铝箔的高金镀换热系统等制热核
心技术、部件的应用，均使美的变频空调的制热
性能高效持久，为用户营造一个温暖的冬季。

郑州美的制冷产品销售有限公司总经理张
崧说：作为一个有高度社会责任感的空调企业，
美的“制热不满意，无条件退换月”活动，将为今
年冬季空调市场带来一股暖流，在满足了用户对
于冬季制暖需求的同时，也彻底打消了众多消费
者对变频空调品质的疑虑，进一步激发变频空调
消费的热情，推动空调行业倡导节能减排、低碳
消费的绿色升级，必将赢得广大消费者的认可，
进一步巩固美的变频空调NO.1的市场地位。

业内人士表示，美的一直致力于向消费者
提供更高效、更优质、更节能、更舒适的空调产
品，并坚定不移地站在推动变频空调产品普及
的最前沿，尤其重视变频空调核心技术的突破
与升级。可以说，美的每一次变频技术的创新
和升级，都为变频空调行业发展树立了新标杆；
美的每一次市场的引爆，都引领着变频空调行
业前进的方向。 晚报记者 樊无敌

一个月内制热效果不满意无条件退换

美的变频再掀“全满意工程”


