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郑州银行
商鼎卡

商鼎卡是郑州银行向中国境内的个
人居民发行的，集多账户、多币种、多功
能于一体，综合使用的金融信用工具。

商鼎卡具有存取现金、转账结算、消
费支付、持卡消费、代收业务、代付业务
等诸多功能。该卡将人民币活期存款、
整存整取、零存整取、整存零取、教育储
蓄、存本取息、定活两便等储蓄品种集于
卡中；持卡人持商鼎卡可在该行或银联
的任一特约商户购物消费，也可在该行
或带银联标识的ATM机上存取款；在卡
内转账功能中，商鼎卡内各账户之间可
以互转。

代付业务中，委托单位可以委托郑
州银行代为从指定账户向指定单位或个
人支付和收取各项费用，比如代发工资，
代收自来水费、燃气费、有线电视费、网
通话费、地税款、保险、学费、罚没款等各
类公众事业款项。

此外，开立个人结算账户的商鼎卡
还可将现金或存款通过大额支付系统汇
往异地指定收款人。

虎头燕颌：形容相貌威武。
近年来，随着资本市场的跌宕起伏，使得投连险、万能险、分红险各领风骚：

2007年的资本牛市使得投连险创造了销售神话，而2008年的大熊市又使得其从
峰顶跌落谷底；低利率时代，万能险由于与利率联动，收益受到很大影响。相较
其他两类投资性险种，分红险表现最为稳健。2010年伊始，在通胀预期下，有虎
头燕颌之形的分红险凭借稳健收益和周到保障，有望再次担当主角。
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保险产品要配置
2010年伊始，多家保险公司纷纷推出分红险作

为主打产品，在通胀预期下，分红险凭借稳健收益
和周到保障，有望再次担当主角，成为保险市场的
香饽饽。保险专家预测，2010年的保险市场上，分
红险仍会稳定增长。同时，万能险因为通胀预期会
升温，投连险也因为资本市场向好，会在明年上半
年重新登场。

虽然分红险具有稳健理财的特点，但不能误将
其看为银行储蓄的替代品。根据规定，每个会计年
度结束后，保险公司会将分红险账户可分配盈余的
70％分配给客户。但分红完全取决于保险公司的
盈利状况，如果公司没有盈余，分红险也就没有红
利可分。此外，分红险的变现能力较差，万一中途
退保，客户得到的只是保单的现金价值，并且还要
承担退保手续费。短期内有大笔开支或者收入不
稳定的家庭应慎购。投保人在购买保险产品之前，
应考虑自己的实际情况及需求，尽量选择分红可购
买额外增额保险的产品。同时，改善急于求利的心
态，一旦购买了保险产品，尽量不要轻易退保。退
保所带来的损失相对较大，绝不只是银行里的一点
点利息。

一般来说，分红险适合有稳定收入来源、短期

内又没有大宗购买计划的人士。对于收入有限
的投保者而言，首先应当购买的是诸如定期寿
险、意外险等侧重保障，不带保费返还、不带分红
的纯消费型保险，以便用最低的保费获得最大的
保障。

晚报记者 倪子

爆竹声声除旧岁，瑞雪飘飘迎春归。在新的一年中，郑州银行将一如既往扮演好市民生活
好管家、中小企业成长好伙伴、地方经济建设好支撑的角色。与广大市民肩并肩、手挽手，共同
迈向新的一年，携手续写新辉煌。 —— 郑州银行
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