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尽职尽责，是责任
1958年，河南省副食品公司成立，是河

南盐烟酒糖的集散调拨中心。上一辈的人
都知道，在计划经济时代，各省糖酒公司（也
叫副食品公司）负责本省“糖烟酒盐茶”多种
生活必需品的调配。那时候，河南人喝的每
一滴酒、抽的每一根香烟、吃的每一粒盐都
经过河南省副食品公司调拨“ 。带着强烈
的责任感，省副食人站在国计民生的前面，
把大众利益放在心上，尽心尽责，保质保量
地完成了国家交给的”河南人日常消费后勤
部“的任务。

敢于担当，是责任
1984年，国家开始行政体制改革，烟草

的经营首先从省副食划拨出去。1994年，食
用盐又从省副食划拨出去。随着市场经济
的发展，各地糖酒公司开始改制，河南省副
食品公司也加入了“国退民进”步伐。 2005
年 12月，根据国有企业产权制度改革的总
体要求，公司顺利变革为股份制企业，名称
也变更为河南省副食品有限公司。没有了

“专卖”的头衔，宛如贵族小姐沦落为平民村
姑。向共和国保证，省副食人没有哭哭啼
啼，也没有向国家伸手等要，而是迅速转型
找准定位，勇敢地走向市场，所有职工都完
成了国有职工身份转换并得到了妥善安
置。凭借51年积累的网络、品牌优势和“省

副食酒真价实”的良好信誉，省副食销售依
然保持良好的增长趋势，在全省 18个省辖
市 90多个县建立了自己的销售网络，商品
配送半径已达300多公里，成为河南省白酒
行业规模最大、信誉最好、实力最强的龙头
企业之一。

坚持公平和正义，更是责任
“卖假酒就等于自杀，卖假酒就是谋财

害命”。今天，全体省副食人用行动诠释
这“责任”二字——老百姓手里用的，嘴
里喝的，都放在我们的心上，河南省副食
的血脉里流淌着“杜绝假酒”的血液。
经历了 50 多年发展变迁，河南省副食目
前在河南白酒市场的公信力、号召力和
在行业内的影响力保持绝对领先位置，
而正是 50 多年不卖一滴假酒，使得省内
包括行政事业单位以及知名企业集团等
广大消费者已经养成了由河南省副食提
供名酒的习惯，也成就了河南省副食品有
限公司今天的品牌形象。

替政府分忧，是责任
从 2008年开始，全球性的金融危机蔓

延成经济危机，信心不振，市场萎缩，如何配
合政府启动内需市场，积极策划为企业服务
成为省副食人案头工作的重头戏。省副食
积极为政府分忧，大力吸纳人员就业。改制

后的 4年时间里省副食就安排 80多位社会
人士就业，公司对新进员工严格按照《劳动
法》的规定缴纳各种保险金，很多新进员工
在进省副食之前曾经在多个单位打拼，通过
与省副食比较，都有一个共同认识：省副食
就是正规，是一个有良知和高度责任心的企
业，在省副食工作心里踏实，让我们有家的
感觉。用王总的话说：“公司就是职工的家，
只有把职工的生活安排好，职工才能专心用
心去工作。”因此，这两年职工的收入和各项
福利有了较大的提高，职工视公司为家，视
公司信誉为生命。

振臂高呼，是责任
作为白酒销售市场上的标杆企业，早在

2000年，省副食就发起成立了河南省糖酒食
品流通协会，王庆云被推选为协会会长。在
他的领导下，协会秘书处创办了《中原糖酒》
杂志和《中原糖酒网》，并组织行业企业开展
了“振兴豫酒”座谈会、“情系豫酒，共谋发
展”高峰座谈会、河南省糖酒食品交易会（已
成功举办五届）等一系列的大型活动，为行
业企业搭建了广阔的交流平台。

为使河南糖酒食品企业能有一个公平、
竞争有序的经营环境，王庆云和协会秘书
处多次向省人大、政协呼吁加强河南酒类
市场的规范和管理，并积极在行业中推行
和倡导行业自律。省糖酒食品流通协会

还探讨制定河南省酒类流通行业自律公
约，推行酒类流通企业评估系统，开展酒类
从业人员业务培训等，为提高行业整体竞争
力而不懈努力。

挺立潮头，昂扬奋进，更是责任
凭着对信誉和品质的严守，河南省副食

也得到了消费者的高度认可。经营业绩逐
年提升，自2005年-2008年销售收入每年均
以 20％的幅度递增，尤其是 2009年面对金
融危机的冲击，依然保持了较好的增长势
头，销售收入依然保持较高幅度的增长。目
前省副食已经成为省内首屈一指的高端白
酒销售航母。

“回首过去，我们深感作为省副食人的
骄傲和自豪，展望未来，我们充满自信和奋
发的欲望，相信省副食拥有这么多名酒品牌
厂家的支持，拥有根植于广大消费者‘省
副食酒真价实’的良好信誉，拥有这么好
的团队，省副食会有更大的发展空间，我
们将更加珍惜 50 多年塑造起来的影响
力，我们将以百倍的努力去承担更多的
社会责任，打造好省副食这个百年品
牌。”河南省副食品有限公司董事长兼总
经理王庆云同志的铮铮誓言久久回荡在
我的耳边，以我对省副食的了解，我相信
省副食的事业会越做越大，我也发自内心
祝福这些具有良知的企业。

“省副食酒真价实”不是噱头是责任
省副食系列报道 之 责任篇

美酒篇拜年

健康的肌肤以 28 天为一个更新周
期，但紫外线照射、精神压力、经常化妆、
年龄增长等因素，都会减缓角质的更生
步伐，导致老废角质在皮肤表面每天积
累，令皮肤晦暗无光，加速皮肤老化。

新登场的 FANCL“柔嫩亮肤软膜”融
合矜贵的“蜂皇浆精华”，采用突破性免磨
损配方，成分及用法都非常温和，能有效

呵护健康的角质，避免肌肤因饱受“去角
质”刺激而变薄、变粗。“柔嫩亮肤软膜”
同时富含氨基酸，为角质细胞深层补湿，
令皮肤水润而柔软；配合另一个天然成分
西洋梨果汁发酵精华，能促进软化了的老
废角质自然脱落，随水洗去，令肌肤重获
柔嫩光泽，脸部即时感觉柔滑水润，令妆
容更贴服。

火星摇滚小子王啸坤登陆郑州东方金柜KTV

2月 6日下午，2006“我型我秀”全国
总冠军王啸坤携全新创作专辑《那些你
们喜欢的不喜欢的我都喜欢的女孩》闪
耀登陆郑州，在位于南阳路金水路 SOHO
广场的东方金柜量贩式 KTV，举办新专

辑签售会。

本次签唱会共选取了王啸坤新专辑
《那些你们喜欢的不喜欢的我都喜欢的女
孩》中的四首，分别是《征程》、《残缺的歌》、
《北京下雨了》和《destination》。

近日，九牧王男装联合多家银行实现跨
行业营销，许多消费者用建设银行、广东发
展银行信用卡——刷卡消费时表示好评。
专家指出，跨行业的强强联手实现共赢，
是我省新的营销动向，且受到市场高度
认同。

2010年 1月，九牧王郑州分公司与建
设银行、广东发展银行信用卡部门，开始

筹划联合营销，于本月正式推出岁末快乐
“喜刷刷”活动。据九牧王郑州分公司高冰
国总经理介绍，双方的合作针对建行、广发
行信用卡河南省持卡用户，在专卖店刷卡消
费即可享受8折优惠，满600元即可办理九
牧王VIP卡；现场消费满 800元，即可参加

“红包抽奖”活动，而且是100%中奖——奖品
金额为180元、200元、220元现金红包。

2月 9日至 25日，康乐店、优胜店、文
化店、花园店将举行优惠活动。

消费满198元好孩子手足滋润霜或强
生沐浴露、润肤霜或好孩子植物精华婴
儿 护 臀 啫 喱 或 好 孩 子 婴 儿 洗 发 精
220ml；消费满 398 元送小虎 1 个，消费

满 598 元 送 大 虎 1 个 ；有 拉 杆 箱 的 门
店 增 加 一 个 消 费 满 298 送 拉 杆 箱 ；婴
童 1 件 6 折 2 件 5 折 ；婴 童 内 衣 买 2
件+1 元送 1 件；婴童鞋帽全场 7 折；孕
装全场特价、孕妇内衣全场7折；羽绒服全
场5折。

FANCL“柔嫩亮肤软膜”引领角质护理新风尚

九牧王携手银行在我省力推跨界营销

天使之城大优惠

■行业速递


