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独家连载

许开祯许开祯 著著
国际文化出版公司国际文化出版公司

赵平原不由得暗暗叫苦
赵平原在这个时候直蹿起来，膝撞

其中一人的裆部，那军曹连哼都没哼，就
昏了过去。另一名鬼子立即大声呼叫，
边后退边抬枪，对方的掌根却已由下而
上击中了他的鼻子。

那鬼子哀嚎一声，挨不过锥心刺骨
的酸痛，丢枪捂鼻，整个人昏昏沉沉全然
不知身在何处。赵平原早料到会有这样
的反应，猫腰捡了地上的三八大盖，一刺
刀扎上他的脑门，“咔”的一声拔出，想也
不想，回身又给了晕过去的鬼子一下。

“你咋会说日本话？”那名矮小汉子
看傻了眼，操着东北口音直愣愣问了一
句。

赵平原闷声不响扒了其中一个鬼子
衣服换上，把赤条条的尸体拖到旁边藏
好，自己往血泊里一趴。不过眨眼的工
夫，七八个被惊动的鬼子就冲了进来，见
死了人，俘虏又只剩下了一个，全都怒吼
起来，挤成一团掉头冲出。

指挥所外很快再也不剩一个鬼子，
远处倒是喧哗一片，赵平原替那汉子松
了绑，两人背了枪，趁着夜色往相反的方
向狂奔，先后翻出了战壕。

“你去哪儿？”那汉子压着嗓子反
问。“还能去哪儿，回河那边去啊！”赵平
原悻然骂了声娘，“要不是老子命大，这
次稀里糊涂就这么完蛋了。”那汉子嘿嘿
低笑，慢吞吞地说：“充愣充到团长头上，
没当场毙了你，都算你狗屎运了。就这

么回去，不怕啥时候再整双小鞋穿穿？”
赵平原低哼一声，“不回去咋办？你让我
卸了枪杆子，自己认道走回云南？”月色
下只见对方步伐不疾不徐，说话口气也
是淡淡的，再没了之前的窝囊模样，不由
得起了疑心，“老哥，要不你给我出出主
意？”“你搁哪儿学的日本话？”那汉子闷
了半天，才死不死活不活地冒出一句。

“那狗日的副连长说的时候，我就在旁边
听着，没想到拿来唬人还挺好用……老
哥，你是干啥的？”“什么人？口令！”前
面忽然传来厉声喝问，几条人影隐隐约
约地站起。

赵平原听到说的是鬼子话，不由得
暗暗叫苦，正飞转着念头思量如何应付，

“砰”的一声枪响已在耳边炸开，前方只
见一名鬼子摇晃了几下，慢慢软倒。矮
小汉子咂咂嘴，“哗”的拉下枪栓，推弹
上膛。“哦，我就是 1连连头。”那边还击
的枪声顿时响起，赵平原瞠目结舌。

听到远方的交火动静，司马洛并不
理会，按照侦察兵对敌军火力的口述，在
地面上划出简略示意图，如此这般模拟
了一番，随即分配 1、3排以三人一组的
集散形式突袭，2排负责在战斗打响后
阻击鬼子援军。

这次 1连担任突袭尖兵，在武器配
备上不但下了血本，还动了番脑筋——
每人一枝德制MP40冲锋枪，一枝 20发
镜面匣子，每排配备四挺轻机枪，两具掷
弹筒，不带半件美式配备。司马洛听到

王得胜这样担保，也不多话，领着剩下的
两个排上了山。

山包上有些荆棘在土壤中顽强地扎
根，灌木则都是从别处砍来插进土里的，
连成一片的叶杈再加上伪装网，将12门
火炮遮得严严实实。匍匐到附近的高大
壮刚一瞅见月色下的炮筒，就倒抽一口
凉气。这些99式105mm山炮射程远，火
力猛，容易分解组合，适用于山地复杂地
形作战。就眼下的阵地形式而言，这12
门山炮一旦以杀伤榴弹同时实施大范围
打击，对有生力量的毁灭性将是无比可
怖的。

这一小片炮兵阵地分为前后两个部
分，呈“L”型排列的12门火炮在前，后方
是多个分散的协防工事，另外还有一队
士兵负责警戒。静悄悄的阵地上，通信
兵正在对着无线电台接报，声音在夜色
中传出很远，“……支那人过河了？什么
部队？”“要你命的部队。”司马洛在心中
冷笑，口中倏地打了个呼哨。

从各个位置同时开火的突袭者打了
鬼子一个措手不及，绝大多数日本哨兵
都是瞬间丧命的，剩下的那部分全都趴
在地上找掩护，端起三八大盖嚎
叫着开始还击。

东州市黑恶势力泛滥猖獗，欺行霸市，无
恶不作。身心受到极度摧残的冷滟秋终于得
到三和公司女老板洪芳的赏识，而准备在商界
大展拳脚时，以皮天磊和张朋为首的黑恶势力

却以暴力打压等手段排挤、迫害竞争者……势单力孤的冷
滟秋将如何面对身不由己、凶险叵测的人生？

有一条路叫做滇缅公路，从云南昆明到缅甸仰光港，连通印度洋。六十多
年前，日寇入侵缅甸南部，准备截断这条国际救援物资入华的最后通道，完成
对中国外围的全面封锁。维系四万万中国人存亡的生命线危在旦夕，一支远
征军在这样的情况下踏出国门。他们当中有曾经的土匪，有未竟学业的学生，
有饭馆老板、神棍和屠户。就是这么一群或朴实或怯弱或蛮横或油滑的男人，
在那个年代的那片土地上，以生命点燃了铁与火的不屈之光……

军歌
嘹亮

拥有绝好的产品却找不到买家？公司初步发展却遭遇竞争对手？廉价产品疯狂挤压？面对这些问题，你的营
销该怎么做？故事中的主人公麦克斯从发明轮子到创立公司，每一阶段的发展都会遇到类似的问题。先知者则带
领麦克斯拨开营销的层层迷雾，发现营销的真谛。

营销
寓言
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密会谭敏敏
突发事件后的第三

天，皮天磊突然打来电话，
连着赔了一大堆不是。皮
天磊并不知道那天钱谦遇
着了什么事，还以为钱谦
生气了，也怪他，那天怎么
也得把谭敏敏给钱副市长
引荐一下，人家认识是人
家的事，到了他的地盘上，
不介绍就是他的不对。忙
晕了头，真是忙晕了头。

皮天磊赔完了不是，
笑着道：“怎么样首长，累
坏了吧，晚上我邀了几个
人，一起坐坐，帮首长放松放松？”

钱谦一听这话，就晓得皮天磊已经知道张朋手下惹乱
子的事，这种消息他们听到的最快。以前皮天磊也干这个，
刚起家时，靠给人收欠账，讨要三角债过日子，再后来发展
到替开发商做搬迁户的工作。做工作是文明说法，其实就
是用一些下三烂手段，逼迫搬迁户就范。东州著名的“3·
12”枪案，就是皮天磊手下干的，当时把赶来值勤的一名

“110”警察脑袋打穿了。皮天磊现在不干这个了，早就洗了
手，他现在是民营企业的代表性人物，大企业家，是市里树
起的一面旗帜。

“放什么松，我能放松吗？”钱谦没好气地说，他不清楚
皮天磊都请了些什么人，有些人，真是不适合一起坐的。别
借这个名，再给他弄来一些不三不四的人，给他脚底下挖
坑。

“市长大人，革命工作是干不完的，该注意身体的时候，
还是应该注意身体。对了，那天太忙，忘了给你引荐一位客
人，北京来的，说来也是咱东州人，眼下在演艺界还算有点
小名，谭敏敏，最近正好在东州拍戏，市长如果不介意，我把
她叫来，给市长助助兴？”

“拍戏，她会拍什么戏？”钱谦心一动，嘴上仍然很严厉
地说。

“好像是一部古装戏，还担任女三号呢。”皮天磊进一
步说，其实他也不知道谭敏敏拍什么戏，他对这些不感兴
趣，那天请谭敏敏，也是事出无奈，依他皮天磊的性格，是
断然不会让这些末流的戏子前来捧场的。可眼下有人喜
欢这个，东州每一项大的项目开工，总有人要变着法子请
来一些演艺界的歌星影星或者笑星什么的，好像这样才
能显示出他们的能量。而且此风愈演愈烈。其实台面上
每一种风气的盛行，都跟官员私底下的嗜好分不开，试想
一下，如果官员不好这一口，他们会动这个脑子？吃饱了没
事干，撑的。

果然，一听谭敏敏到场，钱谦口气不一样了，不过他还
是没失掉威严：“好吧，我尽量来，你也注意一下，人不要太
多。”

地点选在江边的狮子楼，一个很有个性的地方，酒店档
次也不低，跟五星级酒店没什么两样，这里的厨师据说常常
出国，给国外那些大财团大企业的富豪们做私宴，东州人好
吃，便也吃出一大批顶尖级的厨师来。不只如此，这家酒店
的厨师还在东州电视台开了一个“吃在东州”的栏目，收视
率奇高，拥有一大批粉丝，不过都是些老太太或者退了休赋
闲在家的妇女。但这里的菜，味道的确没得挑。

钱谦到狮子楼的时候，谭敏敏她们到了已有一刻钟，谭
敏敏目光莹莹，在殷切地盼望着市长大人。谭敏敏跟钱副
市长是在北京认识的，去年五月份，钱副市长去北京开会，
中间有一天，一位姓方的东州老板出面请钱副市长吃饭，为
了热闹，就把谭敏敏也请去了。姓方的老板说话特别油，也
特能侃，跟北京人学的，他把谭敏敏简直侃到了天上，说央
视“同一首歌”马上要请谭敏敏去红色地区江西，还说央视
著名主持人老毕也看中了谭敏敏的潜质，计划让她走星光
大道。侃得谭敏敏心惊肉跳，其实她还不知道央视大门朝
哪边开。谭敏敏在北京的情况，只有谭敏敏自己清楚，像她
这种跑到北京打拼的，起码有几十万。谭敏敏算是运气好，
碰上了纪老板，纪老板一直答应，要包装她，推她，但到现在
为止，她除了陪纪老板睡觉，再就是偶尔花一下纪老
板的钱，唱歌的事，八字还不见一撇呢。

何楚何楚 著著
大众文艺出版社大众文艺出版社

麦克斯又开始着手工作
文章写道，他是“一位拥有生意头脑

的机械天才！历史在发展，那家帮助建
造大金字塔的公司！那家给全世界带来
石磨的公司！现在谁还记得他们呢？人
们只记住了手推车的发明者！”

他的妻子叹了口气，说道：“麦克斯，
所有的大话和气话都不会管用的，我们
必须接受这样的现实：木质轮子代表未
来的潮流。”

麦克斯嘟哝着说：“磨坊就不行！要
磨出面粉，必
须 使 用 石 头
磨盘，而不是
木头磨盘！”

“ 是 的 ，
麦克斯，可以
想象：在未来
五年之内，你
会 拿 下 所 有
的 石 磨 市 场
份额，但是这
所 有 的 市 场
总 额 也 抵 不

上牛车轮子市场一年的份额。然后，又
有四轮货车……以及军队使用的战
车。”“对，这些我都知道。”他的妻子说
道：“我很高兴你终于听进去了。我们
现在销售额直线下降。六个多月了，搭
配雪橇使用的改装轮子，托比一个也没
卖出去。大家都把自己的雪橇砍了当
木柴烧火了，买一台新的四轮货车，比

把轮子改装到旧雪橇上面要便宜很多。
“麦克斯，如果你坚持，我们可以坚

守石磨市场。这个市场的价值有好几百
万谢克尔。不过，木质轮子的市场价值
将是数亿谢克尔，而且如果我们现在不
采取行动的话，这一切将都会成为伊迈
姆的了。他的轮子正迅速发展成为新的
行业标准了。如果我们不尽快采取一些
措施，那么他将很快变得不可战胜了。”

麦克斯还在嘟嘟哝哝地继续抱怨
着，不过他知道，妻子所说的一切是正确
的。然后，他在地板上走来走去，一句话
也不说。最后，停了下来，说道：“既然伊
迈姆可以超越我的创意，那么我也可以
更好地超越他的创意。”

于是，麦克斯又开始着手工作，不
久，他和托比及公司的其他工程师便研
制出了一种新型轮子。正像他们所说的
那样，它“绝对不会给麦克斯轮子公司丢
脸”。测试结果很快证明，新型轮子的性
能优于伊迈姆的木质轮子，因为它有辐
条，也就意味着它比实心的木质轮子更
轻，但同样结实和耐用。

麦克斯的新“轮辐式轮子”是设计工
艺上的一次突破。相对于伍迪轮子而
言，这种轮子的生产成本更低。并且，它
的外观更酷。

麦克斯断言，“我就知道这些轮辐式
轮子将会一炮打响”。

不幸的是，关于销售，他仍然还有很
多东西要学。

制造出这些全新轮辐式轮子之后，

米妮和托比决定将当时现有的最大轮子
买家即四轮货车和牛车制造商作为他们
的销售目标和对象。

借助于大金字塔项目所获得的行业
背景，托比得以与阿特拉斯四轮货车公
司总裁见面。这家公司的广告声称自己
是“重型运输业的新领军企业”。

但是她与这位总裁的第一次会晤并
没有像她想象的那样顺利。在她谈及麦
克斯轮子公司的许多优势时，这位总裁
打断了她，

说道：“这一切都令人印象深刻，但
你到这里是来销售轮子的，对吗？”

“是的。”“那么你应该跟我们的轮子
部门谈谈。”“噢。你们有一个专门的轮
子部门？”“是的。我们的轮子部门负责
处理一切与轮子有关的事务。请跟我
来，我将你介绍给他们。”托比说道：“这
太好了。”

几分钟后，托比便见到了负责轮子
规格的经理赛勒斯以及轮子采购经理
毕比。由于托比是总裁引荐的，所以他
们毕恭毕敬地（而又冷漠地）接待了
她。赛勒斯对托比说道：“说实话，你的
轮辐式轮子的确有前途。但是，我们今
年不需要这样的轮子。”“我能问问为什
么吗？”赛勒斯和毕比互相看了看对方
一眼。然后，毕比故作亲切地解释道，

“做出这样的改变，我们必须至少提前
一年进行。”赛勒斯说道：“没错！我们
今年的设计样式，早已经被批准
并确定了。”


