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独家连载

许开祯许开祯 著著
国际文化出版公司国际文化出版公司

老猫从没有压单注的习惯
好不容易挨到第二天清早，赵平原

几乎要翻脸的当口，老猫才揭晓谜底：
“猫抓耗子见过没？跟着一只穷撵的不
叫好猫，好猫知道扒耗子洞。我来来回
回转了几趟，才摸到了这么一个鬼子
窝。现在咱俩算是钻进来啦，一锅端端
不了，怎么着也得捞点油水再走。”

赵平原愕然。
有没有胆子跟日本人干是一回事，

好端端地往枪口上送又是另一回事。听
外面的动静，这片建筑区里的鬼子估摸
下来最少得有几百个，轮流一口唾沫也
足够淹死人，自己这边捞口水还差不多，
又捞的哪门子油水？

“其实北岸一丢，鬼子就已经输定
了，只不过舍不得嘴里的肉，才死乞白赖
撑到了现在。一边是英国佬，一边是我
们，鬼子要撤，就得提防两头挨打，多多
少少会乱，咱俩这半宿不能白蹲。”老猫
笑得很轻蔑，“别看这边阵势挺唬人，他
们自己也知道是白瞎。”

老猫的话很准，太阳移到天空正中
的时候，鬼子兵忽然像蚂蚁一样从建筑
物里拥出，许多人都在搬运军备，蒙着墨
绿帆布的卡车一辆接一辆开来。

发着哨声的炮弹不断落在周遭山地
上，甚至就连那条大路两边都有泥浪被
掀起。老猫忽然“咦”了一声，把枪口偏

了偏，对向远处极不起眼的一幢平房。
那里的地势要略高一些，从这么远的距
离看过去，他依稀瞥见刚走出来的十几
名鬼子当中，好几人都佩着指挥刀。

老猫的眼神亮了，指向那些鬼子，摸
出几个俗称“48瓣”的91式手雷，把拉环
凑在一起比了个手势，“喂，你摸到那边
去，把这些铁疙瘩拉了弦，等我一开枪，
就瞅准机会炸他娘的。看着，这里对着
石头啥的硬家伙磕一下，打着了底火，手
里缓一缓再扔。他妈的，隔得太远，鬼子
又扎堆，我摸不准哪个官最大。”“这玩意
扔得再远，也没枪打得远吧？那么多鬼
子，老子过去抬一抬胳膊，哪还有命活着
回来？”赵平原冷笑。

老猫的脸色忽然狰狞起来，“你他妈
在 1连要扯手榴弹的时候，不是口口声
声嚷着想打头阵吗？现在到了这边，咋
又把头缩回去了？”“我没说我不去。”赵
平原的回答再度让他感到意外，“就是万
一死了，有没钱拿？”“你不是早拿过安家
费了吗？”老猫糊涂了。“那点管个屁用！”
赵平原收起几枚手雷，挎上枪，直到对方
说能拿五块大洋，又告诉他在哪里会合
之后，才下了楼。“小王八犊子……”老猫
看着他的背影喃喃骂了句。

他对赵平原还是有点信心的，这小
子胆大心细下手又狠，放在关外，那就是
个天生当胡子的料，这一趟虎口拔牙大

概还不至于送了他的命。——当然，只
是大概，老猫从没有压单注的习惯。

几分钟后，一辆刚装满军备的卡车，
忽然爆成了巨大的橙色火球。冲击波像
飓风一样怒卷开来，周围的建筑物都成
了纸糊的摆设，眨眼间就被扯成了碎片。

老猫原本计划先开枪打死一个，把鬼
子注意力引开。没想到赵平原却不按牌
理出牌，根本拿他之前的叮嘱不当回事。

爆炸并没有下文，鬼子等待了许久，
才敢有所动作。果然有个腰佩指挥刀的
家伙，被多人围在当中，猫腰向平房里撤
去。老猫骂骂咧咧地举枪，瞄也没怎么瞄
地击发，那鬼子军官脚下一个踉跄，顿时
软倒。“砰砰”又是几响，他身边跟着趴了
一圈。这次赵平原倒是配合得天衣无缝，
手雷的火光跟着就在平房门口迸发，与此
同时，那个区域也响起了鬼子的乱枪。

老猫一口气射空了弹仓，跟着从窗子
纵身跳出，还没等绕开多远，他在小楼上
布置的诡雷就已经被冲上去的鬼子触发，
泥石碎肉混成一股灰蒙蒙的烟柱
冲破楼顶，仿佛礼花在为他送行。

东州市黑恶势力泛滥猖獗，欺行霸市，无
恶不作。身心受到极度摧残的冷滟秋终于得
到三和公司女老板洪芳的赏识，而准备在商界
大展拳脚时，以皮天磊和张朋为首的黑恶势力

却以暴力打压等手段排挤、迫害竞争者……势单力孤的冷
滟秋将如何面对身不由己、凶险叵测的人生？

有一条路叫做滇缅公路，从云南昆明到缅甸仰光港，连通印度洋。六十
多年前，日寇入侵缅甸南部，准备截断这条国际救援物资入华的最后通道，完
成对中国外围的全面封锁。维系四万万中国人存亡的生命线危在旦夕，一支
远征军在这样的情况下踏出国门。他们当中有曾经的土匪，有未竟学业的学
生，有饭馆老板、神棍和屠户。就是这么一群或朴实或怯弱或蛮横或油滑的
男人，在那个年代的那片土地上，以生命点燃了铁与火的不屈之光……

反腐
纪实

军歌
嘹亮
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李耀廷李耀廷 张玲张玲 译译
中央编译出版社中央编译出版社
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抓捕小米汤
东州几家看守所，小

米汤都蹲过。最长的一
次，他在少管所蹲了一年
零三个月，是张朋的兄弟
黑虎托人把他从里面捞
出来的，出来后他就跟了
黑虎。

那天小米汤本来不闹
事，开发商黄蒲公请他们
原是为了别的事，黄蒲公
又相中了一块地，跟政府
这边也说好了，但牵扯到
棚户区拆迁，那里面都是
一些老居民，有着丰富拆
迁经验的黄蒲公自然知道，这种棚户区拆迁难度相当大，跟
那些老居民谈判，简直比跟美国人谈判还难。黄蒲公叫来
小米汤，让他打听一下，那片棚户区有几个刺儿头。刺儿头
就是政府所说的钉子户，黄蒲公他们不叫钉子户，钉子是铁
做的，有钢性，那些刺儿头不配这称呼。在黄蒲公他们眼
里，这些刺儿头都是些贪得无厌的人，仗着先人占了一块好
地皮，张着血盆大口，漫天要价，恨不得一间破草房换给他
一套别墅。这些人骨子里其实软得很，或者压根儿就没骨
子，有骨子的人能住在那种地方？黄蒲公跟小米汤是老关
系，铁得很，跟黑虎也是老关系，也铁得很。开发商么，没有
这些人给他做坚强的后盾，他还怎么开发？黄蒲公让小米
汤搞出一个方案来，看哪些刺儿头使点小手段就能摆平，哪
些刺儿头使点小手段不行，必须来横的。对那些挑头闹事
耍蛮横的，黄蒲公丢下一句话，一条人命 30万，10万给死
者，20万归小米汤。

小米汤那天是跑来给黄蒲公报信的，情况他已摸清了，
没问题，这片棚户区就交给他。谁知就碰上苏进泉他们围
攻开工现场。小米汤最见不得苏进泉这种人，企业好时，他
是领导，要威风有威风，要体面有体面。企业搞垮了，他又
站在职工一边装可怜，还当起了职工领袖。呸，领袖也是你
当的？也不撒泡尿照照，你挨过几刀挡过几砍，你身上有洞
么？黄蒲公一开始还跟苏进泉讲道理，很温和地讲，说厂子
已经卖了，善后问题会逐步解决，开发商也有开发商的难
处，不像你们想的那样，开发商满身是钱，随便你们拿。有
个职工冷不丁说：“没钱你充什么胖子，哪里来的滚回哪里
去。”黄蒲公最恨这个“滚”字，他在 10岁的时候，被后爹踹
了一脚，骂他滚出去。12岁的时候，他又被亲娘踹了一脚，
也骂他滚回他老子那儿去。这之后，黄蒲公为了讨饱一张
嘴，经常让人踹，也经常被人骂滚出去。等他靠盗卖光缆发
了一笔横财，打算做点正经事时，这个“滚”字就更多了，有
些是赤裸裸说出来的，比如工商局有个女科长，就因黄蒲公
没按她的要求在工商局内部的打印室打印材料，就骂着让
黄蒲公滚出去。有些是用目光说出的，比如税务局长，比如
银行信贷部主任，等等。黄蒲公如今是大老板了，再也听不
得这个字。那个职工骂完，黄蒲公想也没想，反手就掴了他
一巴掌。如果不是那天黄蒲公要接待那么多领导，他可能
就亲自教训这帮人了。可惜他没有时间，他要热情似火地
陪市、区领导，陪那些已经不让他滚的官老爷们。他冲小米
汤说了一声：“这儿交给你了，让他们马上消失。”

一听让坐，小米汤赶忙跑沙发前，用衣袖擦了擦上
面，然后冲张朋做了个请的动作。这是故意表演给高安
河看的，目的就是将高安河激怒。去年吴江华查一起案
子，有人以一种豪华坐便器为名，说是能治百病，无病养
身，在东州地区大搞变相传销，上当受骗者无计其数。吴
江华最终查明，此起非法传销案件，幕后老板就是张朋的
一个情妇。张朋至少有不下 10个情妇，这位名叫马雪丽
的女人，最早还是一名警察，是在 5年前东州集中打黑时
跟张朋认识的，没想，认识之后非但没将张朋治
罪，反而让张朋拉下了水。

何楚何楚 著著
大众文艺出版社大众文艺出版社

先知者为麦克斯答疑解惑
麦克斯问道：“如果我们这样去做，

公司会盈利吗？”“实际上还有可能会赚
大钱，但也存在一定的风险。比如你的
公司可能永远无法成为大型公司，或者
是家喻户晓的知名企业。并且你所做的
生意将是一个项目接着一个项目，不是
一种稳定而持续的业务。同时你必须在
不断努力学习、不断发展的同时寻找新
客户。”麦克斯说道：“恐怕我不喜欢这样
去做。”“所谓的新技术，只是暂时的。随

后 大 家 就 会
慢慢熟悉，不
再 需 要 卡 修
斯 去 冒 险 尝
试，也不需要
托 比 去 教 他
们 如 何 使
用 。 随 着 技
术 的 日 益 成
熟和完善，其
购 买 及 使 用
者 就 会 越 来
越了解它，也

会有越来越多的新用户开始使用它。”
“新用户？”“对，接触你的产品的新人。
或者说是缺乏经验的客户。到现在为
止，大多数购买轮子产品的人并没有任

何经验。但这种情况正在发生变化。全
世界已经有越来越多的人开始使用轮
子，并且发现轮子给他们带来了很多好
处。有经验用户的市场正在变得越来越
大。与此同时，许多竞争对手也加入了
竞争，因为市场正在急剧扩大。这就涉
及第二个选择：你可以走市场路线，向日
益庞大的由经验丰富的客户构成的市场
销售标准化轮子。"

麦克斯说道：“好吧，如果我们‘顺应
市场’，将意味着什么呢？”“意味着你必
须满足越来越多过去已经购买并使用轮
子的客户的需求，而不是考虑如何满足
数量不断减少的潜在买家的需求。他们
可能还不知道轮子和吃饭的盘子有什么
区别。不过，如果你选择这条路线，让公
司进入不断成长的市场环境，那么你就
必须采用一套全新的营销计划和一种完
全不同的销售模式。“为什么？”“原因有
很多。随着技术的日益普及，它会日趋
标准化。如果你尝试推出非标准产品，
有时甚至只是稍有不同的产品，经验丰
富的客户往往会犹豫，甚至退缩。”“我们
的轮辐式轮子是不是就是遇到了这样的
问题？”先知者说道：“从某种程度上说
是。我倒不是说你不应该努力去改进轮
子。但是，你需要多一些耐心，改进的幅
度不能过大。你所要做的，就是每年都

提供一种比上一年的产品稍加改进、功
能略微丰富的产品，并且成本也要一点
点降低。”

“老客户一般都很清楚自己想要什
么，或者至少知道自己看重什么。他们不
需要你的销售人员告诉他们应该去买什
么。但这并不是说，在购买过程中，他们
不需要别人的帮助。实际上他们在遇到
问题的时候，还是需要有人从旁协助。”

米妮说道：“这称得上是一种全新的
销售模式吗？”

先知者说道：“假设你现在是阿特拉
斯四轮货车公司的老板，如果你的轮子
部门有了自己的专家，那么你愿意让一
个傲慢的向导者告诉你自己需要什么并
让她利用你根本就不想要或者不需要的
先进技术来把你的生活搞得更复杂吗？”

“我想不会的。”
“是啊。不过请记住，阿特拉斯四轮

货车公司不只是购买几个轮子，他们一
买就是上千个，甚至是几万个。这种销
售并不像表面上那么简单，当这一万个
轮子生产出来之后你需要考虑应该把它
们往哪里放；如果货物供应跟不上，你的
工厂该怎么办；如果其中的一些轮子不
是非常圆，该怎么办？如果造好了才发
现，轮子不是红色的，而成了粉红
色的，又该怎么办？”


