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透明报价 专属设计
新家园装饰清包家装模式，采用“工料分

离，清工报价”的清包模式，改变了以往糅合人
工与材料的传统报价方式。据新家园负责人介
绍，传统报价方式公司接单后会提取30%~40%
的提点，再转包给工队长进行施工，这些费用都
会转嫁到单个家装项目费用中，包括水、电、门
套、油漆、贴砖等，而新家园装饰的清包家装模

式，在报价上采用人工费与材料费分别报价，各
项费用透明详细，一目了然；杜绝模糊报价中间
环节中的水分。 另外，新家园依靠顶尖的设计
团队和设计理念，设计师坚持以人为本的设计
理念，以个性化设计见长，适应多种风格的需
求，具有丰富的别墅、中高档住宅以及大型工程
项目的室内设计经验，专业水准高、设计理念
新、服务意识强，为消费者提供风格迥异的时尚

尖端、优质贴心的家装设计。

标准施工 售后放心
关于装修过程中的质量问题，新家园负责

人透露，质量是否有保障，取决于是否坚持工程
的标准化。新家园坚持在装修前对墙、地面按
国家规定新房交房标准进行检测，有效避免装
修隐患。另外，装修前铺设地面保护膜，避免地
面起砂和破损，起到地面固化作用。

材料选购方面，以新家园建材超市为支撑，
依托超市严格的商品准入制度，确保所有材料品
质保证、环保优质；售后方面，依托建材超市免费
送货、免费上楼、自由退换等8大特色服务，再配
以装饰公司家装咨询、透明预算、免费保修一年、
终身维修、定期回访、及时解决问题的温馨承诺，
为顾客打造细致完备的售后服务平台。雄厚的实
力和完备的售后，解除您家装的后顾之忧。 万佳

促销战 本周提前打响
与年后刚刚开业时相比，各大卖场广场的

停车数和店面客流量明显有所增加。“这个
时候来的大多是意向客户，先来看看款式，
咨询特价活动的居多，只等着活动下来便
出手。店面销售人员也会帮着介绍和提前
告知 3·15 的活动信息。”董杰透露。卖场
方面当然不会错过虎年的第一场集体亮
相，卖场内的各大品牌促销活动计划都在
紧锣密鼓的制定当中。

在商都路的居然之家郑州店，多数商家都
在提前为 3·15的到来作准备，部分品牌除了
参加卖场的活动外，还联合厂家推出了品牌的

独家活动。圣象地板副总经理时智慧表示，虽
然活动要到3月13日才开始，但现在店面已经
开始了预订报名活动，积攒了不少客户。“此次
将借助3·15，推出2010春夏新品，还有一系列
的服务升级、健康和品质升级活动。”

活动多 服务仍是亮点
居然之家郑州店副总经理董杰表示，今年

的促销活动将不再是一水儿的打折返现，更多
形势多样的活动也体现着家居卖场的不断成
熟，商家也在“服务”上绞尽了脑汁。

从本周末开始，居然之家各大活动已陆续
登场。据悉，3月14日，京城知名玄学大师“易
理老曹”亲临“居然之家”一楼大厅，通过“风

生水起康泰安居、安全环保装修保障、简约成
就文化之美、装修开启和谐之门”等话题，现
场解析居家装修风水。另外，活动当天单
笔购物满 5 万元，凭有效户型图可有机会
与大师现场交流。

居然之家郑州店企划部负责人透露，活动
期间，到居然之家的消费者还将畅享超低折
扣，“直降”加送券、购物省到底，超低折扣，绝
对超值。

此外，直降后，根据缴款金额还有不等面
值的现金券赠送。同时，居然之家的 2010年
材料家具开年大团购及超市直返等活动将为
消费者带来更多实惠。 熊维维

工料分离 清工报价
新家园全力打造“3·15放心家装”服务

在3·15即将到来之际，新家园装饰+新家园建材超市为消费者量身定
做了3·15惊喜贺礼，强强联合重磅推出了全新的清包家装模式，3月12日
全城启动。新家园装饰清包家装模式=清包报价+超市自选材料+免费设
计+完整家装全程服务，全力打造“3·15放心家装”服务。
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一年一度的“3·15”不仅深入民心，更加成为
企业、商家在市场上宣传和促销各个品牌的大好
时机，家居行业也不例外。据居然之家郑州店副
总经理董杰透露，根据以往情况来看，这一时期本
来就是家居消费的高峰，再加上维权日的常规促
销活动，卖场非常重视这个节点，也计划推出一系
列更大更丰富的让利活动。


