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今天是一个让很多人牵挂的日子，因为就
在今天，美的导演的新春大片“奇迹”将进行首
映式，而今天的这个首映式一亮相也确实镇住
了所有的人：美的的奇迹果然是一个奇迹，这
个促销的噱头已经不再仅仅只是噱头那么简
单，没有充足的实力和惊人的胆略，这种奇迹
即使你想到你也不一定敢做。

美的导演的奇迹大片，内容很简单，但看
的时候先稳住心神，别被雷倒。美的奇迹促销
的内容就是空调按“匹”卖：1.5匹空调1500元，
节能和变频空调更是直奔底价！

美的这次之所以敢如此下狠手，要在市场
开始启动的时候就连出杀招，其意图很明显，
就是要在市场上拉开跟随者的距离，不但要让
美的成为变频空调市场的领跑者，还要成为保
持较大优势的领跑者。为了实现这一阳谋，从
去年冬天美的就开始下工夫，今年1月，美的先
是推出了自己的新产品——全部采用无氟环
保冷媒的“银河H180”和“银河M180”变频新
品。至此，美的变频空调旗下拥有 13个系列、
64个型号的豪华阵容。此后，更是宣布全球首
家获得无氟环保变频空调UL北美安全认证证
书，标志着美的在变频空调领域的技术积累和
品质保障获得国际顶级安全认证机构的认可，
技术实力特别是在环保冷媒应用方面已经走
在了全球制冷产业的前沿。

郑州美的制冷产品销售有限公司总经理
张崧表示，美的空调在变频领域取得核心竞争
力，经验可以总结为三点：突破式的变频技术
升级路线、全球化的研发合作格局、世界级制
造和品控系统。美的用短短一年多的时间就
成长为国内变频空调的领军品牌的秘诀，首要
因素不在于广告，也不在于价格，而在于技术
领域的厚积薄发。

张崧表示，美的再次调高2010年变频空调
销售目标，力争内销 400万套，外销 200万套，
全年将实现销售 600万套，彰显出美的对变频
空调市场发展的强大信心。2009年，河南地区
变频空调市场份额大幅提升，美的稳居行业榜
首，变频空调占整体空调销售比例超过45%，力
争在2010年实现市场占有率60%，进一步巩固
王者地位。

可以看出，经历了两年的悬疑营销之后，
2010冷年的美的在抢占市场先机的动作上幅
度更大，其手法也更成熟，加上其背后多样化
和高品质的产品的支持，美的空调今年在市场
上呼风唤雨的动作将超过以往，一场比往年更
为精彩的空调大战好戏，已经被美的拉开大
幕，就看谁是第一个上台和美的唱对台戏的主
角了。但不管如何，中原市场的消费者都相
信：正因为有了美的，市场不会平静，实惠才会
更多。 晚报记者 樊无敌

3·15特价风暴明日来袭
3·15到来之际，“服务”又成了一句流行

语，很多人在说到这个话题时都能侃侃而谈。
但在大商电器看来，“服务”不仅仅是一句口
号，更要落实在企业日常的行动中。他们认
为，家电产品单价高、技术复杂、产品升级快，
很多消费者在选购时都一头雾水。因此，特别
重视对卖场销售人员进行诚信教育与业务培
训，让走进大商电器的顾客能够得到专业化的
导购服务，并且对这里所经营的产品质量没有
丝毫担忧。

一年一度的大商集团 3·15大型主题活动
明天开始，为回馈广大消费者，大商电器重拳
出击，3月 12日～3月 15日，感恩三一五，诚信
大放送，全力为消费者营造一个放心选择，放
心购买的诚信节日。

来就送价值 200元的时尚个人写真摄影
卡，可免费拍摄个性写真、情侣写真、趣味宝宝
照以及准妈妈照及全家福，可免费享受整体造
型三次，时尚服饰三套及全透明彩妆一次。可
免费获得放大海报一幅及时尚写真集一本。

大件家电单件购物满 1000元送 100元通
用券，以此类推，通用券可在郑州地区大商旗
下百货、超市、电器内通用，购物时可直抵货

款，无其他消费限制。
小家电除可享受满1000送100元通用券活

动外，单品315元还加送收纳凳或折叠篮，满615
元加送5公斤大米1袋，满1315元加送5L食用
油 1桶，满 2315元加送迪士尼背包。购物满两
件商品，满 6315元，且单件商品满 500元，在原
有活动基础上再加赠永久牌自行车1辆。

服务市民 反哺社会
大商电器进驻郑州市场近三年时间，在这

近三年里大商电器靠自己不断的努力在取得
骄人的业绩外，也得到了郑州市民的广泛好
评，“饮水思源”大商电器深知能有今天的业绩
离不开广消费者的支持与信赖，大商电器不忘
反哺与回报社会。

近日，大商电器通过河南电视台民生频道
平台联系到七里河育人学校，该校学生大多为
农民子弟，学校硬件设施不够健全，大商电器
购置一批体育器材捐赠给该学校，大商电器
河南分公司总经理对记者说：希望这些捐赠
的器材有助于增强孩子们的体质，通过体育
活动培养和健全他们的身心。今后大商电器
还将继续努力地服务好社会，为社会做一些有
意义的事。

今年 3·15 国际消费者权益
日，主题为“消费与服务”。对此，
作为家电连锁企业的大商电器深
有体会。“正是多年来一直将履行
企业的社会责任放在首位，为消
费者做好全方位服务，才有我们
今天的发展。”大商电器一位负责
人表示。

晚报记者 樊无敌 /文 赵楠/图

谢旭人：今年家电下乡重点抓售后服务
为进一步发挥家电下乡政策效应，今年要

重点做好家电下乡产品质量、市场监管、售后
服务、价格管理以及防止骗补等方面的工作，
组织地方实施好新增家电下乡补贴品种工
作。切实做好家电下乡考核工作，督促落实
各项政策措施，积极支持引导居民消费，努力
增强消费对经济增长的拉动作用。财政部部
长谢旭人就“规范家电下乡质量和售后服务”
时指出。

工信部：今年重点整治手机生产和非法交易
今年将开展做好通信工程建设领域突出问题

的专项治理活动，加强建设中的程序管理、质量责
任制和质量通报制度，切实提高通信工程质量；将
继续开展手机产品的质量整治工作，重点治理手机
生产和非法手机交易市场两个源头，制定手机企业
售后服务行业标准，维护手机用户的合法权益。将
会同国家质检总局和工商总局，对手机、电视、计算
机商品“三包”规定进行修订。工信部就“治理手机
生产和非法手机交易市场两个源头”时表示。


