
2010年3月15日 星期一 主编 李枚 编辑 陈泽来 校对 姜军 版式 王姿

独家连载A20

!!!!!!!!"#$%&'()*+,-./0123456

789:;<=>?1@ABCDE:F6 GHIJ

KLMNOPQBR)STUVWXYZ[\]^)_

`aRBE6bcdefghij6klmnopqr

stuB2vwxyz{|u}~61�B��

"#$$%&'%( �6B���6�t��r �B�����

��BC�QBR)Sa��6 IJ��BCDE�

�`�r 7��a���Sy�����6 F�¡I

JKL¢£¤¥¦d§¢}t¨©¢ª�#«¢¬­#

®¢¯`)°± r �²i³\]a(´µ¶¢(´·

¸$E± ¹ºr [»¼¢½»¼¢¾¿»½¼aÀÁ

E\]ÂÃÄprÅÆtÇÈ�\]É(¢ÊË¢Ì�¢

¶ÍÎ$ÏÐaÑÒr%&Ó96ÔÕ³Ö6:×Ø\r

uBvwx!"#$%&'()*+,-.+/,0

%&12345678.9:8.+;<',=>?7@

>?7AB'7C<'7DE'7FG'7HI'7JKL

MNOP QRSTUVWXYZ[,Z\,Z],Z^_

`a7bcde7fZgh7Zij7klgm7nZo7

pqrs7CtuJ7pvw]7Zxy7+zR{|7

}l~],����,����,DE��iP

vwxÙ�Ú & Û6 \]ÜÝ�ÚÞßPB6b

à )*& á�Úâãr �Bäå + ¼z6æ1Gç\]�

³�dÑ6ÅÂÃèéêë�ìãr !���!9db

í=P�B��,îPïBvwx-ðñòóô.

!����$&/'*"#$"%&&'3�����

�����Äõ�BöT÷å/øYùúåûüý T́þÿ!´"Y

!"#$%&'()*+,

!"#$%&' !()* +,-. /0123

!"#$

!"#$%&'()*+,-./0 !"123456789#$$%%&&&''#(#))*+,

!"#$%&'!()*+,!

!"""

-./012

3'456789:";<=->?! @ABCDE

F<:G:HIJKL# /MNOPQRST!UVW

XYZ![\/]Z^_>!_LG6H`L!abc

def(ghi\j$gklm!!nopqF<rs

tu$vwxyabz{!p|Z}~!�[}���!

M�E�o�L�o�`Z#

"#

-�!�oK����-! ����vLF<

�!�`!��!����# !�R��!�����

}�!!����� !���_]K¡¢£!¤¥R

¦}§¨Z!©ª!«¬­®R¯!°±²³$´µT¶

·¸$¹Oº»¼!NO½¾¿ÀÁÂÃÄ!!��Å

Æ<Ç!ÈAÉsÊËÌÍÎÏ�`Z# %!ÐEEÑ

ÒK�Ó!"`ÔEghi\j!}ÕÖ×L!M�Ø

ÙÚaZ!ÛE!ÛÜ�`nÝÞÞLßà&!���

áj½CâT!v&

�������

"!ãäÝFåæ

v!NO���v�ZR-çZ!R-ç`èRÜéé

êëZRCuìí# !Rîïo�! RðæÙRðñ

�òó!ôõö÷øù¦ú��ûüýþ!ÿõö !

"#!$%&o'()b�!ÛC-�]*+¯,"

 ��¡��¢

E-./01%2345678

98:;<=ghi\j>?M@LAûBC! DE

F®G

!$

HªIJKLMÎ÷NO! IJPQRS!

_TãU!VWXY!�Z[\]^Ø_`Lab!a

c:�deêfg(%}hiLjÙ�Zk&#

!"#$%&'(

£¤¥5¦§

!)*+,!-./0"

456789:;<=>?@A

�¨©ª�($)*+

,&-&))&(

战争局势变得更为严峻
仁安羌一役，中国远征军第66军新

38师以区区一个非满编制的113团为主
力，击退 7倍于己的强敌，救出 8000友
军。辉煌的战报背后，却是一串串血的
数字——113团全团伤亡近半，三营营
长张琦阵亡，担任突袭任务的 1营尖刀
连几乎灰飞烟灭，跟部分连排级建制一
样，只剩下个空壳。

鉴于缅甸战场的整体形势，被彻底
打垮士气的英国人在战后作出了弃缅保
印的决策。盟军高层各执己见，罗卓英
和美国总统罗斯福钦点的中印缅战区总
参谋长史迪威，不但说服不了英国佬，两
人之间还爆发了激烈的争吵。

不日后，曼德勒正面防线的英缅军，
竟在没有通知友军的情况下仓皇撤离，
并在曼德勒大桥上布置炸药，准备一旦
撤出便炸毁大桥。英国人的举动让中方
将领震怒不已，蒋介石获悉后从重庆发
来急电，命令远征军将会战计划改为纵
深防御，御敌于国门之外，防御重心定在
缅甸北部掸邦首府、全缅距离中国最近
的门户城市——腊戌。

与盟军内部混乱不堪的形势相反，
日军先头部队除武器弹药及少量口粮以
外，丢弃一切负重，仅在几天之内就完成
了迂回缅北的千里奔袭，于远征军集结
的过程中，提前一步攻陷了腊戌。

战争局势变得更为严峻，在副司令
长官杜聿明的调派下，主力已归还建制
的新38师奉命掩护部分盟军北撤，直到
渡过伊洛瓦底江。孙立人圆满完成任务
后，又接到杜聿明的新命令，命令113团
星夜驰赴卡萨，阻击由同古、曼德勒沿伊
洛瓦底江东侧北上的敌第55师团，并警
戒已占领八莫的敌 18师团部队。新 38
师主力则继续北撤到温早，以掩护第五
军向东北密支那方向撤退。

团部炊事班是跟着先遣营过来的，
张跛子手下的弟兄已死得七七八八，剩
下的囫囵人儿一个是马棒槌，这货从来
都说自己是富贵长命相，另一个就是学
生兵周大喜。

亲眼目睹了伙夫老崔身上被机枪子
弹掏出几个大洞，惨叫着一时断了气，肚
子里的零零碎碎却全都像决了堤一样往
外涌，周大喜已经再也没了之前的胆气，
或者说是傻气，战场上血淋淋的真实与
残酷，绝不是一个想当然的“死”字就能
够概括得了的，现在的他多少明白了这
个道理。

张跛子很照顾赵平原，几乎每天都要
把好吃的往这边送。赵平原慢慢能走动
后，有一次鬼鬼祟祟让他弄酒来喝，结果
还是被巡房的小护士抓住，把两人劈头盖
脸骂了一顿，差点就要耳刮子扇上来了。

赵平原脾气再臭，好男不跟女斗的

道理总还是懂的，当下把酒瓶护在被窝
里，好声好气地跟人家商量，只此一回下
不为例。那小护士却倒竖了柳眉，边上
来抢东西，边威胁说他敢用那只手开酒
瓶，就要把他那只手打折了。

小护士姓乔，叫小颖。这听上去娇
怯怯的名字跟她本人完全联系不到一
块，据说她是个大户人家的千金小姐，为
抗战放弃大学学业，考入卫校，继而从
军。除了打针吃药时的必要交流外，她
极少说话，过于白皙的脸蛋总是冷冰冰
的。平时再喜欢讨便宜的伤兵见了她也
是噤若寒蝉。

张跛子也是个看见女娃就没辙的主
儿，见场面僵了，就讪讪说赵娃娃要不算
了，老汉我都戒酒了，你一个人喝着也没
劲。赵平原却不吃小护士那一套，见对
方逼得狠了，脸上的笑容也慢慢僵住，最
后终于烦不过，拎起酒瓶照自己脑门上
一下，披脸下来的酒水全被他舔进嘴里，
玻璃渣子飞得到处都是。

“现在这么开酒瓶，你是不是要把我
的头也拧掉？”赵平原说这番话时
眉毛挑得老高，眼神中全是讥嘲。

东州市黑恶势力泛滥猖獗，欺行霸市，无
恶不作。身心受到极度摧残的冷滟秋终于得
到三和公司女老板洪芳的赏识，而准备在商界
大展拳脚时，以皮天磊和张朋为首的黑恶势力

却以暴力打压等手段排挤、迫害竞争者……势单力孤的冷
滟秋将如何面对身不由己、凶险叵测的人生？

有一条路叫做滇缅公路，从云南昆明到缅甸仰光港，连通印度洋。六十
多年前，日寇入侵缅甸南部，准备截断这条国际救援物资入华的最后通道，完
成对中国外围的全面封锁。维系四万万中国人存亡的生命线危在旦夕，一支
远征军在这样的情况下踏出国门。他们当中有曾经的土匪，有未竟学业的学
生，有饭馆老板、神棍和屠户。就是这么一群或朴实或怯弱或蛮横或油滑的
男人，在那个年代的那片土地上，以生命点燃了铁与火的不屈之光……

反腐
纪实

拥有绝好的产品却找不到买家？公司初步发展却遭遇竞争对手？廉价产品疯狂挤压？面对这些问题，你的营
销该怎么做？故事中的主人公麦克斯从发明轮子到创立公司，每一阶段的发展都会遇到类似的问题。先知者则带
领麦克斯拨开营销的层层迷雾，发现营销的真谛。

营销
寓言

12

李耀廷李耀廷 张玲张玲 译译
中央编译出版社中央编译出版社
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吴江华突然被派去深
圳学习

他们从来都是单线出
货，对方也不得打听还有
什么人在接货，建材市场
肯定有不少人吃了吴家兄
弟的货，但这些人是谁，老
姜说不出。他只是听说，
有个叫老校场的地方，有
吴家兄弟的仓库，其他的
事，他真是不晓得。

老校场？吴江华眉头
微微一皱，怎么把这么重
要的地方给忘了。当天夜
里，吴江华带人突袭了老
校场。这里清朝时期曾是府衙专门杀人的地方，后来变成
了野坟滩。大炼钢铁那会儿，这里架满了炼钢炉，东州 10
多万人在这里炼钢，再后来，这里便被拾荒者和码头工人占
领，成了棚户区。棚户区边上，码头管理处曾修了几栋房
子，当初说是要把这里改建成料场，后来又没改建，那些房
子便空着，成了出租屋。

吴江华他们在老校场一共查得十二家库房，里面一半
是地条钢，另一半，是冒牌的瓷砖还有木地板，总之，都不是
正道上来的，清一色的假冒伪劣产品。吴江华兴奋了，这个
意外的收获令她精神大振，她相信，关于东州建材市场的黑
洞，就要从这里打开。

就在吴江华寻着十二间库房，顺藤摸瓜，眼看就要拔出
萝卜带出泥，弹到老弦上时，上头来了电话，让吴江华到政
法委去一趟。

华喜功热情地接待了吴江华，他亲手给吴江华沏了茶，
笑呵呵道：“辛苦了啊，江华，多亏是你，要不然，地条钢这案
子，还不知压几年呢。”吴江华说：“应该的，警察嘛，天生就
是办案。”“是啊是啊，你江华本来就是女中豪杰，警界奇才
么。怎么样，案子快结了吧？”“还早着呢，抓的尽是毛贼，嘴
巴一个比一个硬，撬都撬不开。”吴江华边喝茶边道。“还能硬
得过你，再硬的骨头，到了你江华手里，都能化成面条。”“书
记夸奖我了，我吴江华也就凡人一个，还没修炼到那份上。”

扯了几句闲淡，华喜功觉得差不多了，再扯，吴江华还
不知冲他说出什么难听话呢。这女人，嘴巴臭得很，跟她逗
乐子，一点没趣。他言归正传，说起了正事。

“是这样的江华，最近呢，公安部在深圳举办一个经侦学
习班，深圳嘛，特区，案子多，经验也多，很多经验都是值得我
们学的。部里要求我市派两名代表参加，这可要求很严的，
必须是在全省公安系统有影响的，而且要在经侦这条战线
上。组织上斟酌来斟酌去，觉得就你最合适。另一个名额，给
了下面，让区一级的同志也多出去出去，学学人家的经验，听听
专家的讲授，很有好处嘛。昨天我跟你们两位局长已碰了
头，他们也是这意思，谁让你现在是咱市里的一面旗帜呢。”

华喜功话还没说完，吴江华就打断他：“华书记你甭说
了，我不去。”说完，就要起身离开办公室。华喜功被吴江华
的无礼激怒了，但又不好当场发作，硬着头皮说：“江华同
志，这事是组织决定的。”

“不管谁决定的，我都不去。而且我明确表态，我手中
有重大案子，地条钢一案不彻底查清楚，我哪也不去！”

这一下，华喜功不能再忍了，他扫掉了脸上的那股笑
意，换作平时那种威严的表情，十分严肃地说：“吴江华同
志，太过分了吧，派你去这是重视你，也是市委反复研究了
的，我现在是代表市委跟你谈话！”吴江华也不客气：“那就
让市委书记亲自给我谈！”说完，干净利落地转身，走出了华
喜功办公室。

滟秋跟洪芳吵了一架。起因还是为了丘白华。这天丘
白华兴冲冲从外面回来，告诉洪芳，他把两家技校的关攻下
来了。这两家技校一家是市总工会办的，一家是市原来一家
中等专业学校改的，洪芳带着滟秋曾经跑过几次，两
家技校的口气很硬，拒不接受洪芳他们的供应。

何楚何楚 著著
大众文艺出版社大众文艺出版社

麦克斯觉得眼前的世界在打转
本对麦克斯和米妮说道：“我们必

须给出同样的价格！他们是我们最好
的黄金客户！”“但是，本。”麦克斯说道，

“如果我们以 24谢克尔的单价销售轮
子，那么我们卖的每个轮子都会赔钱！”

“我知道，但我们可以通过扩大产量赚
回来！”本脱口说出了一句即将传播几
百年的话。

说到这里，本此时几乎是跪在了麦
克斯和米妮的面前。过了一会儿，他站
起身，说：“如果我们无法留住客户，那么

我肯定也无法
留在公司了。”

麦克斯转
过身去。他觉
得眼前的世界
在打转。他没
想到自己辛苦
付出的事业竟
被一批克隆商
品 付 之 一 炬 。
他转过身来面
对米妮：“我们
能做些什么？”

先知者被
一种特殊的香味唤醒了。他已经很长
一段时间没闻到这种味道了，随着这香
味来到了洞口，在那里看见了一个小火
堆，及坐在一旁的麦克斯和米妮。炽热

的炭火上烤着一个石板，上面放着圆圆
的、鲜红而多脂的东西。

“请吧。”麦克斯说道，“一个特大号
的比萨。”先知者搓着手说：“哦！多谢
啦！”老人坐了下来，把长长的白胡须向
后搭到肩上，以免沾上番茄酱和奶酪，
好好享用了起来。

吃了一半之后，先知者说：“咱们可
有一段时间没见了，轮子的业务怎么
样？”“很不好。”米妮说。“至少对我们来
说很不好。”麦克斯也说道，“前不久，我
们还是市场的领导者。到了明年，如果
我们还能在市场上存在，那就谢天谢地
了。”先知者问他们：“发生什么事了？”
米妮回答说：“都是让廉价克隆搞的！”
她把上次以来所发生的一切都告诉了
老人，最后说：“我们没办法跟他们竞争
了。昨天，我们差一点因为价格原因失
去了我们最好的黄金客户，而且看现在
的形势，短期内恐怕我们很难发展任何
新的客户。”先知者问道：“但你仍然有
客户是吗？”“嗯，是的。”“哪些客户给你
带来的利润最多？”米妮说：“往往是那
些想要某种特殊产品的客户。比如有
些人可能希望轮子的尺寸比较特殊；或
者他们希望将轮子用于特别的场合
——如希望轮子能够承受跨越沙漠的
旅行；或者想要与众不同的颜色。”

先知者点了点头。“这很好，这意味着
你的企业可以通过提供特殊的产品或服

务而生存下去。但是，最重要的一点是，
你必须降低成本。因为只有这样才能在
这个市场上继续竞争。为此你必须建
立精干的组织机构和高效的制造流程。
如果你能做到这一点，你就多了一些选
择。”麦克斯说：“我不清楚我们是否还有
其他选择。”“有的。你们还有多种选择。
不过需要你再次作出战略性抉择。因为
从根本上讲，你只有两个选择：要么寻
找特殊类型轮子的利基市场，即小众市
场，要么寻求主导轮子的大众市场。”

麦克斯毫不犹豫地回答说：“我选
择第二个，我希望我的公司能够主导大
众市场。”“不用这么快作决定。”先知者
说，“做利基市场没有什么不好，它可能
是你最好的选择。如果你选择成为专
业轮子制造商，就可以简单地调整公
司，进行适当的精简。虽然你可能不得
不接受更低的产量和销售收入，但是你
的利润仍然会非常可观。”“不。”麦克斯
说，“我希望仍能像以前那样，做市场的
领导者。”“那么你将不得不作出牺牲，
第一个就是建设者本。”“为什么？”米妮
问。“他是最好的销售人员！”“他是先前
市场中的最好销售人员。但如今他再
也不是了。如今，本和其他的建设型销
售人员对于大多数客户来说都太昂贵
了，在这个市场上，他们的销售风格是
没有效率可言的。现在的市场是
轮子的商品市场。”


