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赵平原在军中声名鹊起
军队是男人的世界，一班女医护员

走到哪里都是被谦让被呵护，乔小颖连
想都没想过会遇上这样不识好歹的混
账，冲出病房时连眼圈都红了。几十张
床铺上的伤兵全都在敲着尿盆子起哄，
场面乱成一团。

自那以后，乔小颖眼里就没了赵平
原这个人。可没过两天，随着 113团主
力开进卡萨，临床经验丰富的她却被医
官告知，即日起重点负责赵平原的护理，
要让这个年轻人尽早康复起来。

医官讲这番话的时候，113团团长
刘放吾就在边上，完了还跟乔小颖点点
头，说了句“麻烦了”。由于新38师本身
医护力量不足，这次 113团伤患又实在
是太多，乔小颖等一批护士医生都是从
第 5军调过来的，对这个团的了解仅限
于和仁安羌战役相关。

那么个痞子般的家伙，为什么团长都巴
巴地来为他打招呼？乔小颖感到了困惑。

之前的护理中，赵平原的满身伤疤
给她留下过很深印象——三处枪伤有两
处挨在同一侧腰腹，一处从心脏和肺叶
之间穿过，只差半点就要了命。除此之
外，还有许多一看就是利器造成的老伤，
透着令人发指的狰狞。

现在这家伙成了自己特殊护理的对
象，而且似乎还是以英雄的身份——乔
小颖觉得有点荒唐可笑。第5军不是没
有战斗英雄，戴安澜师长辖下 200师历
来作战英勇，同古战役中团营一级军官
负伤也是常事，从来就没见过哪个会对
医护员装狠充横的。

随着伊江西岸防御工事修筑得如火
如荼，越来越多的军官走进了战地医院，只
要还能下地的伤员都被他们点到名字，回

归到建制中去。赵平原的恢复速度是极其
惊人的，除了腹部枪伤由于感染而再度缝
合过，已没有什么大碍了，身体早被张跛子
的小灶调养得快要比龙精虎猛还要虎猛龙
精，却从来也没有谁招呼他归队。

直到有一次，满心疑惑的乔小颖听
见那姓赵的小子叫炊事班张师傅“班
头”，后者却一再摆手，说什么班里现在
又调来了两个伙计烧饭，很清闲，让他定
心再养一段时间。

乔小颖恍然了，原来这是个炊事兵，
跟自己一样属于后勤兵种。

对于仁安羌战役和整个 113团，姑
娘这才有一个新的认识——连伙夫都上
了前线，那得是多么惨烈的阵仗？

儿须成名酒须醉，赵平原这次的名
头多少蹿得有些稀里糊涂。

跟老猫打的那次配合，原本只差一
点就让他送了命。手雷引发的爆炸把老
大一块地皮都翻了过来，赵平原没细看
自己弄死了多少鬼子，转身就跑。之前
炸掉的那辆卡车还是起到了相当大的作
用，附近几幢楼里的鬼子有许多被引过
去，剩下的那部分当中，就只有几个家伙
注意到了赵平原的投掷动作。排枪在他
身上连开了几个洞，都是对穿，看到衣服
一下子就被鲜血浸透，赵平原知道再跑
下去就只有死路一条，一咬牙索性蹿进
被爆炸引着火头的危房，用湿淋淋的血
衣捂住口鼻，躲过了追兵。

野火燎原般推进的中国军队让鬼子没
敢再逗留下去，等到老猫找来，乍一撞见跟
灶王爷差不了多少的赵平原还抬了枪，后者
身上那些明显是经过火烫止血的枪眼，让他
很是有点叹为观止——就算是对自己，姓赵
的这小子也照样能狠得下手来。

两人都不知道，被老猫一枪打死的

日本军官，居然是个大队长，跟平墙河北
岸阵亡的那个藤原正男一样，得算是整
个仁安羌战役日军死亡名单中军衔最高
的了。他的部分属下后来被 113团 1营
追歼，运送的尸身也翻在路边，国军方面
才知道有这么回事。

赵平原在军中声名鹊起，然而仁安羌
战役后军功上报，军部批文却迟迟没有下
达，113团乃至新38师无一人受到嘉奖，甚
至连阵亡者的抚恤金也不曾发放。

伤兵们得知消息都蔫了，就有人安慰
赵平原说：“说不定是最近仗打得太狠，过
些日子就有大洋发下来了……”末了又加
了句，“团的人知道你是爷们儿就行”。

赵平原什么也没说，只扳着指头算钱。
对于这个113团受到的待遇，来自第

5军的医护员私底下议论很多。当兵打仗
本来就是提着脑袋过日子，再不给赏钱，
连抚恤金也没，那不是把人当傻子吗？

乔小颖冷眼旁观了一段时间，见那
个刺头兵比任何人都更关注发赏相关的
小道消息，不免有点鄙夷，在护理过程中
当对方是个死人，手脚要多重有多重。

卡萨和曼德勒、米内瓦均有铁路、公路
相通，属缅北与缅中之间的交通枢纽，地理
位置极其重要。自从113团入驻布防，这一
带缅甸居民都知道战事将至，早早就溜之
大吉。只有一小批华侨留了下来，张罗着
为远征军送粮送物，出力协防。

为首乡绅叫做罗金龙的，见
到国军部队时眼圈都红了。

东州市黑恶势力泛滥猖獗，欺行霸市，无
恶不作。身心受到极度摧残的冷滟秋终于得
到三和公司女老板洪芳的赏识，而准备在商界
大展拳脚时，以皮天磊和张朋为首的黑恶势力

却以暴力打压等手段排挤、迫害竞争者……势单力孤的冷
滟秋将如何面对身不由己、凶险叵测的人生？

有一条路叫做滇缅公路，从云南昆明到缅甸仰光港，连通印度洋。六十多
年前，日寇入侵缅甸南部，准备截断这条国际救援物资入华的最后通道，完成
对中国外围的全面封锁。维系四万万中国人存亡的生命线危在旦夕，一支远
征军在这样的情况下踏出国门。他们当中有曾经的土匪，有未竟学业的学生，
有饭馆老板、神棍和屠户。就是这么一群或朴实或怯弱或蛮横或油滑的男人，
在那个年代的那片土地上，以生命点燃了铁与火的不屈之光……
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洪芳不想让滟秋受
到伤害

洪芳后来才了解到，
原来两家技校的食堂都
是承包出去的，一家是该
校后勤主任一个亲戚承
包的，另一家是校长的外
甥承包的。因为这层特
殊关系，所以洪芳他们的
措施就在这儿不灵。洪
芳他们为了把学校顺利
拿下来，都是跟主管领导
谈好利润分成的，也就是
回扣。几家高等院校甚
至是先把回扣送到领导
手里，人家才让供货。既然人家是亲戚，就不能再挣洪芳这
份钱。洪芳也是无奈，便冲丘白华说，这两家我们不做了，
少了两家，也不影响生意。

丘白华不这么想，丘白华这阵子兴致高得很，他发誓要
把东州的学校一所不落地拿下来。“要干就轰轰烈烈地干，见
了这种硬骨头不能绕道走。”丘白华说。见洪芳面露难色，丘
白华又道：“难关交给我，你等着吧。”说完，丘白华就带着几
个手下出去了，没承想，这次的牛皮还真让他吹上了。

按说听到这样的消息，洪芳应该高兴，这阵子，为了
啃下几根难啃的骨头，她跟滟秋可谓吃尽了苦头，低眉
顺眼不说，有一次，差点让人潜规则掉。那是在海东师
范大学，这所大学学生人数多，食堂也多，是洪芳确立
的重点单位。其他几个环节都打通了，独独到了主管
后勤的副校长那里卡了壳，托了很多关系，副校长仍然
不表态。那位副校长是个色鬼，第一次请他吃饭时，洪
芳就发觉了，因为副校长那两颗白眼珠子始终盯住滟
秋不放。洪芳最恨这种人，仗着手中有点权，一见女人
就起歹心，他那色迷迷的样子，好像八辈子没见过女
人。洪芳发过誓，就算这事不做，也不能出卖色相，不
是她出卖，她知道这些色鬼对她没兴趣，多的时候正眼都
不瞧她。她是不让滟秋受伤害。

滟秋再也不能受伤害了，好不容易从那种地方逃出来，
她应该拥有一个好的人生。

洪芳不甘心，又是一段时间后，通过银行一位领导，
再次请到了副校长，副校长在电话里很斯文地说：“还吃
什么饭啊，吃来吃去的多没意思。”洪芳赶忙说：“孔校
长，好久没一起坐坐了，今天是周末，大家一起聚聚，联
络联络感情。”

一听“感情”两个字，孔副校长来劲了，客套了两句，道：
“既然洪老板盛情相邀，我也就不客气了，说好了啊，只谈感
情，不谈别的。”洪芳在心里呸了一声，谈感情，你也配，还姓
孔呢，把圣人都糟蹋了，披着人皮的狼！本来那天的聚会银
行那位领导也要参加，如果那样，洪芳她们也不太尴尬，当
着别人的面，孔副校长怎么也得斯文一把，他还不敢把大学
副校长的面具全撕了。谁知银行那位领导都已到了场，又
接到一个重要电话，走了。场面顿时尴尬起来。席间，孔副
校长几次示意，要洪芳离开，给他和滟秋单独制造个机会。
这头色狼，如此赤裸裸的话，他也能说出来。见洪芳装傻，
没有离开的样子，孔副校长就提议大家讲段子。洪芳说不
会，孔副校长不高兴了：“不会就学嘛，子曰……”洪芳赶忙
捧起酒杯：“喝酒，我敬校长一杯。”

“你这人，怎么老想着喝酒，既然你爱喝酒，那我就给你
讲一个关于酒的段子吧。”

洪芳以为他要讲什么，谁知他竟讲了一个黄段子，说以
前有一个财主，娶了两个老婆，晚上让谁侍寝由管家安排，
管家为了不曲解老爷意思，与老爷约定：晚餐时说喝白酒就
是让大老婆陪寝，说喝红酒就是让小老婆陪寝。有几日，第
一天管家问老爷喝啥酒，老爷说：“今个儿高兴就喝点儿红
酒吧！”管家遂安排小老婆陪；第二天管家又问老爷喝啥酒，
老爷说：“昨儿喝红酒不错就再喝点儿红酒吧！”管家又安排
小老婆陪；第三晚管家再问老爷喝啥酒，老爷说：“红酒还有
点儿就再喝红酒吧！”这时大老婆忍不住了，愤然道：“喝红
酒，喝红酒，就知道喝红酒，未必白酒要留着待客？”讲完，目
光色迷迷地盯在了滟秋脸上。滟秋倒是无所谓，她在夜总
会，天天听段子，比这黄十倍百倍的她都听了，早已刀枪
不入。洪芳却不一样，毕竟她曾经大小也是个领导，现在
又是老板，觉得孔副校长当着两位女士面，讲这种上不了
台面的段子，既有辱斯文又对她们不尊重。况且这天喝
的正好是红酒，包房里又是她跟滟秋两个女的，这一联
想，就联想出很多不快来。她端起酒杯，一口气灌下去，
道：“我原想孔校长是教授，是雅人，没想到，孔校长色起
来，比我家那只公猫还色。这段子讲得好，讲得我都想入
非非了。”说着，非常暧昧地瞅了一眼滟秋。滟秋并不理
解洪芳的意思，只是傻笑。孔副校长大约觉得刚才那个

“色”字刺激了他，一本正经道：“这跟色无关，段子
嘛，权作消遣，权作消遣。”

麦克斯和米妮找到了卡莱布
麦克斯非常吃惊，甚至感觉受到了

侮辱。“你说轮子，我生产的轮子，是……
一种商品？”“面对现实吧！事实就是如
此，轮子是一种商品。所有的轮子都具
有相同的标准和功能。使用它的人无需
具备任何特殊的专业知识，所有轮子制
造商提供的产品质量大同小异。你也不
得不承认，来自国外的克隆轮子基本上
与你们的产品相同。他们唯一的差异因

素 就 是 价
格。”

麦 克 斯
激 动 地 在 山
洞 里 走 来 走
去 。“ 商 品 ！
我 不 希 望 我
们 是 在 商 品
市场里混！”
先 知 者 说 ，

“大批的商人
都 这 么 说 。
他们说：‘我

们不想在商品市场营生。’就好像这对
他们在某种程度上是一种侮辱一样。
然而，正是在这样的市场上，他们才有
可能赚到大钱。要是能销售 10亿个商
品轮子，即使每个轮子只赚一个谢克
尔，那么加起来也会赚到10亿谢克尔。”

想到10亿谢克尔的利润，麦克斯觉
得商品市场这个概念更容易接受了。

“好吧，”他说。“我们如果要主导市
场应该做什么？”“你可能不喜欢这个建
议，但事实是，你需要关注的不再是伟
大的推销员，而是伟大的销售体系。”

“这是什么意思呢？”“你必须重新安置
本和其他的建设型销售人员，减少他们
的人数，只保留最好的，并让他们负责

特种轮子的销售，关注专门的客户。这
一业务利润可观，足以养活他们那样的
销售人员。”

“对于一般的轮子，你必须建立一个
全新的销售机构，雇用熟练的人手。这
些人的成本要比建设型销售人员低很
多，并且更易于替换。你不要把他们当
做是销售专家，而要把他们看做是销售
团队的成员即可。”

“同时你需要建立一套程序来招募
和培训这样的人员，以便业务得到拓展
后可以很快招募人员。此外，建立标准
化程序的原因还在于，可以及时补充流
失的销售人员。他们需受过良好的培
训，因为要想在这个市场上占主导地位，
你就必须提供无与伦比的客户服务。这
也就意味着你必须提供一些有效但不需
要昂贵成本的非现金奖励的措施来激励
销售人员。”“这可是很大的转变，”米妮
说着，然后面对麦克斯，补充道，“你才是
真正的CEO，最后还要由你来决定。”麦
克斯回答说：“我心已定，击败克隆轮子
制造者，继续领导市场。”“好吧，”先知者
说，“想要击败他们，必先加入他们。”

在回来的路上，麦克斯对米妮说：
“如果我们重新安置本，那么谁应取代
他？”米妮想了一会儿说：“先知者让我们
把新的市场销售人员看做是一个团队。
如果说他们是一个团队，那么我们需要
有一个领导者。”

“你的意思是‘销售领袖’吗？”
“对！”然后米妮看着麦克斯说，“这个词
儿怎么这么熟悉呢？”

经过仔细寻找，麦克斯和米妮终于
在罗德大贸易港找到了卡莱布——传说
中的“销售领袖”。他现在已经是那里的
一个折扣连锁超市的销售经理。

在听了他们提出的报酬之后（这是

一笔很大的数目），这位领袖摸着下巴陷
入了沉思。“你所出的报酬很诱人。但
是，你为什么就认为现在的情况会比第
一次的时候更好？”“多年前当我们第一
次聚在一起的时候，”米妮说，“我们不了
解它，你也不了解它，但当时你的做法对
于我们所销售的产品来说，有点太超前
了，不符合那个时代的需求，也不符合当
时那种类型的客户的需求。但是现在我
们相信，你的做法用于当前的情况，完全
没有问题。”

领袖再次点了点头：“这将是一个很
大的挑战。克隆产品的确有价格优势。”

“我们现在正考虑如何提高生产率并降低
成本。用不了多久，我们应该就能缩小差
距。”“我会做出很多改变，重塑销售文
化。同时需要你们的支持，也需要你们的
授权。”米妮答应道：“这些都没有问题！”

不多久，销售领袖卡莱布就上任了，
开始组建他的销售团队。

建设者本很生气。他向妻子抱怨
道：“你真该看看他新作的广告宣传！太
烂了！”“是哪个家伙搞的广告？”“一个新
来的顶替我的家伙，是个什么所谓的销
售领袖！哈！连当个划艇队长都不够
格！”“这是他的广告创意？”“不，是公司
的。但他是支持者之一，麦克斯和米妮
都赞成。”“这广告有什么不好呀？”“这算
什么呀，空洞无物，没有任何实质内容！
每个广告就只是一个品牌名称加上点自
我感觉良好的句子和图片而已。”

情况是这样的，新雇用的广告代理
商已经设计出一个全新的产品商标——

“麦克斯轮子”。并且代理商正在四处进
行宣传。从蓝色尼罗河到黑海，每个王
国和帝国都竖满了广告牌，上面印有最
新的设计和宣传口号：“麦克斯轮
子！滚滚向前！”


