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不愿跟风，俩大学生决定“卖时间”
陈征，今年刚满20岁。很难想象，两年前

刚考上大学时还是一位性格孤僻的女孩。“我

以前最不喜欢和陌生人说话，别说是做生意

了，根本没那胆子。”如今开朗爱笑的陈征说，

和以前对比起来，自己绝对是 360度的大转

变。与陈征从小一起长大的郭楠是一个很有

个性的女孩。上大学后，两位好友决定大学期

间创业，用自己的双手赚生活费养活自己。

“我们直接把目标锁定网络。”郭楠说，几

年前她就和陈征在淘宝网、拍拍网上卖过衣

服、饰品。后来发现开网店的人越来越多，

“一点新意也没有，没个性的生意有啥意

思”？于是，她就和陈征寻找新的项目。“把自

己的空闲时间当投资多好，也不用发愁资金
了。”这个大胆的想法让两人一拍即合，2008
年初，她们将自己“出售剩余时间”的广告打
到了网络上。

客源稳定，收费标准按美元计算
销售剩余时间？网店一开起来，咨询的

电话和QQ就被“堵”得水泄不通，但都是为了
满足好奇心，她俩却没有接到一单生意。随
着不断地完善经营，在她们的努力宣传和诚
信经营下，从 2009年开始，客户渐渐多了起
来，“现在每月都有七八个稳定客源，月收入
在500元左右，去年曾有3个月达到了千元。”

记者在从她们的服务项目单上看到，她
们共为客户提供十余种服务，并且明码标价，

如陪人逛街购物每小时 3美元；帮忙碌的家
长带孩子每小时2美元；做形象顾问每天7美
元，其他还有做家务、代买礼品等多种服务。

兼职“转正”，准备扩大规模
经过两年的辛苦经营，陈征和郭楠已是

小有成绩，即将面临毕业的她们，决定把这份
兼职作为毕业后的创业项目，并且已经有了
详细的运作方案。

陈征告诉记者，近年来，在郑州销售剩余
时间的人开始多了起来，但几乎都是兼职。
她们正在考虑将这些资源集合起来，创办一
家较大的服务网站。“我们目前已经拥有多个
QQ或电话等联系方式。”陈征说，她们将建成
一个专业的网站来扩大她们的经营规模。替别人挑选礼物是件很费心的事。

昨日的郑州，天空飘着
细雨，“90后”大学生陈征和
郭楠，不像其他没有课的在
校大学生那样温暖地“窝”在
寝室或图书馆里，而是刚吃
过午饭就拿着雨伞和挎包来
到东风路商业地段，开始忙
碌她们的“工作”——为一名
顾客挑选送其女朋友的生日
礼物。

晚报记者 常亮 文/图

热线一响
记者追访


