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地产业进
入寡头时代，恐怕是

中小房企最不愿意直面
的现实。然而如今，随着
一线城市竞争的愈加激
烈和大企业扩张发展的需
要，万达、华润、恒隆等“大
佬”昂首挺胸般地走进了郑
州市场，除了声威响亮，还
有官方的眷顾，清一色的大
企风范，让郑州的中小房企不
禁打一个激灵。

在凭资本和经验谋发展的当
下，有实力的外来房企与本土品牌
房企无疑将占据绝大部分市场资
源。实际上，寡头时代的必然结果

是，二八定律必定大放异彩，中小房企
的生存空间越来越小，向下走或将是

最好的选择。
对于老百姓而言，什么时代并

不重要，关键是品牌房企将带来产品
品质的提升，为大家建筑接轨国际的

宜居产品，“只求价格别再涨”，否则房
子再好也无力负担，因此人们一边期

待，一边恐惧。
面对享誉全国的外地大佬以及与自

己血缘相近的本土品牌，二者该如何取
舍，似乎没有既定的标准。我们希望通过

走近大企业，了解企业文化，梳理发展脉
络，能够让消费者了解各企业的实力及产

品特色，从而实现理性、安全置业；同时意在
向大企业取经，发现它们在融资、开发方面

的先进模式，供后来者借鉴。 王亚平
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