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以家庭为单位来看车
从上午 9点到下午 6点，来看车、咨询的人

络绎不绝，销售人员经常忙得水都顾不上喝，
但都劲头十足地为前来咨询的朋友详细介绍，
场面十分热闹。有的朋友拿出手机对汽车的
外形和内饰拍照，有的干脆坐进去亲自感受一
下。其中一对夫妇激动地说：“办车展办到咱
门口可真方便呀，咱得好好挑挑。以往周末在
家基本就是看看电视、打羽毛球，现在丰富了
周末生活，现场还有这么详细的车型介绍，确
实非常方便。”

小区居民张先生说：“这种车展形式太好
了，以前一个人去了很多车展，总拿不定主意，
要回家和家人商量，这回好了，三口人一起看，
选个老婆、孩子都满意的。”“爸爸我要这辆！”张
先生7岁的儿子在一辆雅阁上开心地嚷着。

记者随机采访到的几位朋友说，他们都觉

得这种社区巡展的方式非常好，给他们带来了
很多的方便，让他们在享受到服务的同时觉得
很贴心。

由于车展现场就设在小区内，居民纷纷
带着孩子来试车，让选车看车成为一种温暖
的享受。

重点车型惹人爱
本次参展的有广汽丰田、东本、三菱、海马、

吉利等品牌。广汽丰田骏驰店的雅力士、凯美
瑞以及东本华林的思域都是受关注较多的车
型。郑州天翼展出的三菱菱悦、翼神车前也围
着看车的客户，销售顾问耐心回答提问。看好
吉利的夏女士对新汇通参展的熊猫非常动心，
她颇喜欢熊猫的时尚外观，对性能也比较满意，
正在考虑合适时出手购买。

热销车辆历来都是车展上的明星。本次车

展上，包括广汽的汉兰达、东本的思铂睿、海马
普力马、吉利的远景等车型成为消费者竞相追
逐的焦点。汉兰达刚一进场，就有消费者聚过
来看，并不断向销售顾问咨询价格和配置；受购
置税减半政策的影响，海马海福星1.6L车型也
吸引了不少消费者的目光。

“来逛车展前，也没打算当场就买，但看到
车商推出的一系列销售政策，不仅优惠幅度
大，而且可以提到现车，划算又省心，就情不
自禁地出手了。”现场第一位订车的何先生兴
奋地说。

经销商看好社区车展
广汽丰田骏驰店市场部经理王晓可这样形

容对车展的认识，“把车展办进社区，使居民不
出远门就能看车，给许多打算购车的居民提供
了方便。选择在周末，也照顾了购车一族上班

的时间安排。我们为此次活动投入了比较大的
精力”。

东本华林店的市场部经理张晔则提出了几
点建议，希望车展能在宣传上加大力度，发挥郑
州晚报的媒体优势，调动更多的社区居民和经
销商参与。他认为地点的选取非常关键，非常
看好下届社区车展。

有了销售业绩，经销商自然乐得合不拢
嘴。郑州天翼的一位工作人员说：“车市旺季
即将到来，好多人还没有确定买哪辆车，但是
通过本次活动，方便了很多意向客户进一步了
解我们品牌。你们的这次活动很有创意，效果
也非常明显，今天我们就与很多潜在客户建立
了联系。”

据悉，本次活动只是“2010精品社区巡展”
的第一站，今后，本报的社区巡回车展活动还将
在几十家社区中陆续展开。

上周六，晴朗的天空、环
境幽雅的小区、漂亮的汽车，
这样的氛围不但吸引了天下
城的居民前来观看，也吸引了
附近其他小区的居民前来观
看车展。4月17日，由本报举
办的“2010 精品汽车社区巡
展”活动首站走进了位于健康
路的天下城社区。广汽丰田
骏驰店、东本华林店、郑州海
马、河南新汇通、郑州天翼等
4S 店携众多热点车型亮相本
次车展。
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