
据河南新凯迪凯迪拉克销售经理介绍，从
活动最初几日的反馈来看，几乎所有的客户都
对“5050”的理念表示认可：既可以选择最喜欢
的新车型，同时也能合理并且随心所欲地控制
自己的现金流，提前轻松享受到豪华商务轿车
的尊贵体验，“自由掌控现金流，在一年中可用
于财富升值，实现客户在豪华车辆需求和有效
理财之间的平衡，应该是本次5050计划最吸引
客户的地方了。”

凯迪拉克 2010款新 SLS赛威，延续了凯迪
拉克家族历经百年的“艺术与科技”的尊贵传
承以及赛威前作的诸多经典设计，在此基础
上，更是搭载全新一代“SIDI”智能直喷发动机，
这款连续多年被评为世界十佳发动机的“蓬勃
心脏”，给新 SLS赛威带来了无限的“活力”，在
提高燃烧效率和功率的同时，降低了无谓的油
耗，使动力输出更加平顺，而更为称道的是这
款发动机的绿色环保本质，通过减少排放也让
新 SLS赛威走到了低碳的时代前端，成为目前

市面上最具绿色印象的豪华商务轿车。同时，
在商务轿车舒适性、多功能方面，凯迪拉克自
诞生以来一直作为全球豪华商务轿车翘楚，无
数政要显贵不二的选择也为凯迪拉克赢来了
赫赫功名。为了让作为时代新贵的新SLS赛威
车主享受到与众不同的VIP专属服务，凯迪拉
克还将在北美地区拥有 600余万高端用户，并
将广受好评的安吉星（OnStar）车载信息服务系
统应用在了新 SLS赛威上，您只需通过内后视
镜上三个简单的按键，极具未来科技人性关怀
的人机对话将让新SLS赛威车主随时随地的感
受凯迪拉克无微不至的安全保障关怀以及多
达14项的贴心服务，时刻守护新SLS赛威驾驶
者的锦绣驾程。

据了解，目前“5050”活动已在河南新凯迪
凯迪拉克 4S店全面展开，本月 17日还将有一
次针对此次“5050平衡先享理财专案”的试驾
活动，感兴趣的消费者不妨与位于郑州航海东
路的河南新凯迪凯迪拉克4S店洽询。

只需先付半价就能开走新SLS赛威豪华
商务轿车？没错，4月6日起至6月底，只要
到位于郑州航海东路的河南新凯迪凯迪拉
克4S店，您就能在“5050平衡先享理财专案”
的帮助下只用半价就可先开走新SLS赛威豪
华商务轿车。“5050”，顾名思义，买车时首付
一半的车款，在以后的一年内每月支付299
元，一年到期后，再付完另外一半即可。

举例来说，如果运用“5050 平衡先享
理财专案”在河南新凯迪凯迪拉克4S店购
买一台凯迪拉克赛威3.0L精英型，车价为
44.8万元，您只需做到以下两步：1.首付车
价的一半，即 22.4 万元；2.在之后的一年
（12个月）中，只需每月到银行还款299元，
并在一年到期后（第13个月）付清剩余的
22.4万元的车款即可。这就相当于您轻松
地从河南新凯迪得到了一笔高达20 余万
的一年期极低利率的优惠贷款。如果 12
个月后您仍然不想将车款的剩余50%一次
性还上，那么河南新凯迪也可为您申请为
期一年的“展期还款”：即在正常GMAC即
时利率的基础上承担12期等额本息还款。

详情咨询：河南新凯迪汽车销售服务有限公司
销售热线：0371-69398888、66032080
地址：郑州市经济技术开发区航海东路与

第一大街交会处西200米

3月 12日以来，一场极致动力的风潮
在全国26座中心城市蔓延，所有现场感受
过这场由“2010年凯迪拉克V Day极致动
力尊驾营”引发的风潮的人们无不被震撼
和征服。4月10日～11日，风潮登陆郑州，
激情瞬间燃烧。

车迷心声

“早就在路上看到过2010款CTS，不管
是前脸还是尾部，在车流中非常醒目，回头
率总是100%，可以说过目难忘，个性十足。
这一次活动我上车试了好几次，试过才知道
CTS不光是外形吸引人，操控性更是出乎我
的意料，我用一个词来形容——强大，很适
合我，CTS就是我的下一个目标！”

——IT私营业主单先生

“无论我是开车还是坐车，都几乎感觉
不到新赛威SLS车身在过弯和颠簸路面时
产生的侧倾和摆动，在制动和加速时也几
乎没有‘前仰后合’的现象，可见新赛威
SLS 的确是有真功夫的。最重要的是，同
时满足了豪华车风格品味和驾驭体验的双
重追求。”

——电视台编辑刘先生

“给我印象最深的是，新SRX驶上专门
设置的大坡度路面侧倾停下时，纹丝不动，
打开车门也丝毫不受影响，完全不像是一个
大家伙呢！我不知道做为一个女孩，为啥会
喜欢本应该男人喜欢的SRX，也可能是它
前卫和时尚的外形打动了我，我能想象得到
开着它在路上是多么酷的一件事。也许实
现不了，但它将是我的一个梦想。”

——公司白领陈女士

V Day 为征服而来


