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第一家居·行业 B07

中国·郑州首届建材家居
博览团购交易会5月登场

中国·郑州首届建材家居博览团购交易会5
月亮相中原国际博览中心，数百名国内知名设
计师齐聚现场免费为参展者提供装修方案，
1000多种装潢材料、100多款家具、5000多幅实
景样板间照片现场展示，全市100个小区精品样
板间免费参观。从主办方宜家网了解到，此次
家博会共有数百个一线品牌参展，不仅有主流
建材品牌圣象地板、生活家·巴洛克地板、大自
然地板，安信地板，北美枫情地板，马可波罗，蒙
娜丽莎，东鹏陶瓷，志邦橱柜，东方邦太整体橱
柜，箭牌卫浴，惠达卫浴，浪鲸卫浴等争奇斗艳，
更有知名家装公司集体亮相。准备装修的业
主，家庭装修买齐可以轻松省3万以上。

另悉，此次家博会将更加重视家具企业
的展示。家具业是整个家居领域中最具潜力
的板块。一般在家装预算中，购买家具的开
支也占了更大的比重，而家具业的发展现在
却还处于初级阶段。家具业拥有庞杂的专业
门类，但在每个门类中，只有少数品牌形成了
较强的影响力。因此，家博会计划设置专门
的家具馆，让消费者有更好地了解家具企业
的机会，帮助优秀的家具企业脱颖而出。同
时，家博会将大力贯彻“下游带动上游”的产
业发展理念，更好地发挥家装业对家具业的
带动作用，推动整个产业链的共同繁荣，进而
促进中部地区经济向上发展。 熊维维

■现场语录
在本次大赛的启动仪式现场，部分参赛

评委嘉宾关于本次大赛的行业影响力进行了
阐述。

我们有一句口号叫做“携手让中原家装与
国际接轨”，提倡国际化的环保理念和设计理
念，希望这次活动能够提升我们整个行业甚至
社会方面，包括大学生的就业，设计行业从业人
员的设计能力，以及装修公司整体的设计能
力。——东易日盛装饰董事长杨崇礼

装饰设计属于艺术范畴，也是装修行业的灵
魂，是体现装饰水平的关键，根据目前我省的情况
来看，提高设计水平已经成为装饰行业的主要环
节，可以说这场设计大赛就是抓住了行业的本

质。——河南省装饰装修行业办公室主任李小立
这次活动第一个特点，在文化理念方面是

一个很大的理念，大家认同的一种设计文化的
理念，如何走出一条新的设计文化理念；第二个
是风格的提升；第三个就是为行业推出一批新
人，为大学生就业提出了一个很好的平台，这很
具有现实意义和历史意义。——河南省房地产
业商会常务秘书长赵进京

什么是高品质的装修，这些装修怎么样才
能为自己带来一些高品质的生活，很多家庭实
际上无所适从，这次活动，能够把一些新的理
念，新的风格，以及新的设计模式，新的方案推
向社会，所以我觉得这对整个社会的各个家庭
来说是一件幸事。——河南财经学院研究院常

务副院长李晓峰
设计实际上是对生活的一种总结，对生活

的一种总和，很多业主把设计当成一种负担，其
实不是的，如果一个好的设计师会根据你的职
业个性爱好背景，然后根据空间的布局把他做
一个有机完整的整合，这个整合的过程是完善
你生活的整合，也是完善你家居环境这种舒适
和环保的整合。——河南省建筑装饰设计商会
执行会长兼秘书长魏金水

这次“力天杯”家装设计大赛的举办，将通
过大赛发掘一批优秀的设计人才和设计作品，
向行业不断地推荐更多更优秀的设计人才，推
动行业向前发展，提高整个中原家居设计师的
水平。——郑州工商联家装商会秘书长吴冷湘

问：富林把 2010 年定为中国地板创新元
年，而在家居产业中，地板属于消费比重高但
又低关注度的产品，对于这样的功能性消费
品，如何创新？

张杰强：地板不应该仅仅是一种功能性消
费品，它应该是生活的一种时尚元素，就像时
装和名表。我们要积极推动中国地板具有米
兰、巴黎一样的时尚领导力，也需要推动行业
具有硅谷一样的研发创新能力，只有这样，我
们才能在未来的全球竞争中，掌握重要的话语
权，中国已经错过了行业的全球发展机遇，我
们不能再错过中国地板行业的发展良机。

问：地板产品会不会每年都会有一个主流
的潮流趋势呢？如果有，那今年的地板产品的
流行元素会有哪些？

张杰强：“时尚和艺术”是富林品牌不断最
求的核心价值，这种价值的表现形式不仅仅只
是体现在地板本身，更重要的是它还倡导一种
时尚、优雅的生活方式。

其实对于地板本身而言，花样并不多，我
们都集中在主题倡导与产品工艺、花色上。
今天的低碳地板很流行也深受消费者追捧，
那么我们就会更多地在这一块挖掘时尚、挖
掘艺术。

问：富林一直在进行跨界营销的尝试，包
括上下游之间的纵深整合和跨行业的横向整
合。可以举出一些案例吗？

张杰强：“合纵连横”其实是一个很普遍的
营销策略，富林在这方面也一直探索，早在
2000年后我们就开始与一些艺术设计公司合
作，在地板表面工艺方面寻求突破；2007年，又
与华南农业大学共同建立了博士后工作站，并
建立了亚洲最大的地板研发基地，而在深度纵
向方面也作出过很多努力，最早的时候我们与
源头供应商合作；2008年开始着手与下游经销
商合作，目前已经与全国13区域签订战略合作
协议。

问：具体到今年富林在地板产品的开发
上，会呈现出哪些特点？

张杰强：时尚、艺术、低碳。产品的整体表
现形式将会更多地体现在实际经济价值与引
导上。我们也将会把纯产品理念提升到生活
理念，用品牌的力量去细化市场。比如我们
推出的 8 钻地板，就是以奢华和工艺作为企
业产品的一个主流定位，代表着富林集团的
高端品牌形象，当然也在某种程度上代表了中
国木地板形象，我们的产品主流定位也会涉及
这一块。 熊维维

日前，曲美家具“2010 低碳战略”新闻发
布会在北京拉开帷幕。曲美家具集团正式携
手气候组织，达成家具业首家战略合作伙伴，
领跑中国家居行业低碳经济发展。

牵手气候组织 联手淘宝网
行动赢得绿色

在曲美家具“2010低碳战略”新闻发布会
上，曲美家具集团正式携手气候组织，同步联
手国内最大的C2C平台——淘宝网，结成战略
合作关系，电子商务全面升级，引领家居低碳
消费时代。活动现场，四盏分别具有代表意义
的“行业倡议”、“绿色运营”、“低碳营销”及

“社会责任”明灯，相继点亮。各象征着曲美
家具被中国家具协会托以重任、国家家具与室
内环境质量监督检验中心对曲美家具的高度
认可和支持、曲美家具战略合作伙伴——淘宝
商城的全力合作、气候组织与曲美家具集团的

携手合作。
会场，气候组织大中华区总裁吴昌华在接

受媒体采访时表示，并不是每一个企业都能成
为气候组织的战略合作伙伴，而曲美家具“用行
动赢得绿色”的低碳理念赢得了气候组织的认
同。同时，对曲美家具集团高瞻远瞩的正确“低
碳战略”发展规划，表示赞同与支持。

与会的淘宝商城 CFO张勇也表示，淘宝
将会与曲美家具展开积极探索的更深层次合
作，一同努力搭建更加和谐、完善的“低碳”经
济电子商务，网购质优平台。

网络商城升级 产品以旧换新
启动低碳促销

网络购物可以减少人们的出行，是“低碳”
经济的绿色营销渠道。2009年，曲美家具成
功开通“电子商务”绿色营销新模式，以减少
人力、节约物力，最大限度地降低资源耗费为

出发点，从根源上降低商品的成本，开辟了
“水泥+鼠标”低碳网络营销新模式。

2010年，曲美家具E世界网络商城“全新”
升级，在线引领“低碳”家居消费E时代，缔造
更富生命力的绿色消费平台，激励更多因爱而
生的“低碳”力量！4月 10日~5月 10日，曲美
家具展开为期一个月的“低碳”促销，活动期
间购买曲美家具 e世界网络商城和曲美家具
淘宝旗舰店产品，满不同额度即可获赠不同精
美礼品。同时，购买正价商品不仅可获得满
1000 直返 300 现金的折扣优惠，折后购物满
10000元再享曲美家具集团总部送出的 800元
饰品。

另外，同期举行的促销活动中，曲美沙发
以“旧”换“新”也全面启动，曲美家具面向全
国征召使用过 10年的曲美老沙发，抽取 150位
幸运客户进行免费以“旧”换“新”，真情回馈
曲美家具老顾客。 熊维维

线上网购享好礼 线下店面有返利

“低碳”曲美忙促销
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地板也“艺术”地板也“艺术”

张杰强 富林集团董事局主席、CEO、中
国林产工业协会副理事长，事业涉及地
板、木材、贸易、物业、地产等诸多行业，并
先后被评为中国优秀民营企业家、中国
木地板行业领军风云人物、中国木地板
事业优秀贡献者、地板专家等。2006年，
他凭借个人对艺术的独特理解，把艺术
融入到地板当中，创新出魅力十足、颇有
特色的艺术地板，影响巨大。除此，其对
中国的慈善事业也作出了极大贡献，从
1994年创业伊始先后捐资数百万、捐建
希望小学、捐建读书馆等，是中国商业界、
中国地板界不可多得的优秀企业家、慈
善家。

瑞博文零利润征集60套环保样板房
即日起至28日，北京瑞博文装饰郑州公

司零利润征集60套新小区样板房环保家装工
程。瑞博文顶级设计团队，免费为这60套家
装工程进行一对一户型设计、预算。活动期
间，来电或进店咨询均送精美礼品一份，签单
即送名牌浴霸、微波炉、电饭煲、洗衣机、液晶
电视、空调、冰箱、家居大礼包等。另外，选择
269或369套餐赠送烟机灶具一套，选择269
套餐洁具升级为箭牌或浪鲸卫浴，免费赠送
厨卫配套花片各一片。 李晶

钟凯丽装饰上周末上演“东西会”
4月 17日，本报大厦四楼会议室，一场

主题为“东西会”的家装咨询活动举行。据
南京钟凯丽装饰郑州公司总经理钟凯声介
绍，钟凯丽装饰为预祝东风路店、农业路店
即将正式开业，举办了此次回馈郑州地区业
主的活动，分为东西两个会场。据了解，所
有莅临现场的客户均获精美礼品一份，钟凯
丽装饰针对近期郑州交房小区进行现场解
析，并推出材料优劣辨别，施工工艺讲解等
工艺讲座。同时，现场还特别推出“定金三
倍返”活动。 师红涛

博洛尼将推出三周年店庆活动
博洛尼三周年店庆盛宴将于4月25日出

炉，六重豪礼直击春装市场，强势品牌阵容全
新领跑中原新贵宜居生活。据悉，此次活动包
括装修基金逐级赠；签单家装的客户还可享受
设计费五折的绝佳优惠；博洛尼橱柜、内门、板
式家具、沙发布艺、地板主材五大系列全线让
利最高可享八八折；家装、产品消费满10万元，
至尊红酒器免费赠；家装、产品消费满20万元
及以上，高档骨瓷套装免费赠；预交家装或产
品定金的客户，即可免费领取博洛尼专属套枕
一个。 孟辉

邦元·名匠整体衣柜郑州旗舰店开业
4月 18日，由郑州德宜龙家居有限公司

投资运营的广州邦元·名匠整体衣柜郑州旗
舰店在郑汴路凤凰城南城隆重开业。恰逢东
方邦太橱柜七周年店庆，此次邦元·名匠整体
衣柜郑州旗舰店开业总裁签售活动与之形成
互动。活动期间，广州邦元·名匠整体衣柜全
场七三折，满额即有礼品赠送。据了解，活动
当天，签单达十几单，金额100多万。 李晶

瑞士卢森地板举行巡演签售
4月 24日，郑州居然之家，瑞士卢森地

板形象代言人Franz Keller，将携瑞士卢森的
全球畅销花色，进行两个小时的巡演签售，
最优惠的价格，原汁原味的瑞士阿尔卑斯长
号演奏，会带给中原消费者别样的体验。据
了解，这此巡演活动由瑞士卢森工厂直接发
起，购买瑞士卢森地板并参与活动就能获
得“瑞士圣博纳犬”军刀，并有机会获得与
Franz Keller的合影签名照片。 孟辉

一周居事

富林集团董事局主席张杰强畅谈地板革新潮流

4月17日，由河南房地产业商会、极易家居装饰集团主办，河南东
易力天装饰有限公司承办的2010年“力天杯”家装设计大奖赛启动仪
式举行。据主办方介绍，此次大赛，将引进国际室内设计大赛经验，
采用国际通行的比赛规划和评选办法，邀请国内顶尖设计大师、主管
行业领导、著名艺术大学教授、时尚界权威人士、媒体嘉宾等共同担
纲大赛评委。大赛广邀省内家居行业从业设计师、艺术院校应届学
生、家装爱好者等群体进行参赛。参赛作品方案为省内各大重点小
区的重点户型方案，所提交的作品图纸要包括设计效果图和平面图
等，并且要附上详细的设计及风格说明。 熊维维 文/图


