
五一买珠宝
看了金鑫再决定

在五一“盛惠”中，为了给消费者带来更多的实
惠，金鑫珠宝在货品上投入了大量的精力，推出了
丰富的商品。在卖场，记者看到柜台里各种款式新
颖别致的黄金饰品，时尚工艺的K金饰品以及翡
翠、钻饰、新上柜的婚嫁饰品，既有撼动全城的钻饰
类满1000元直减300元优惠，也有拨动心弦的铂金
类饰品满2999元送精美折叠车，更有冲击价格底线
的黄金类饰品超值优惠。金鑫珠宝负责人表示，为
了报答广大顾客的多年厚爱，五一活动期间有更吸
引人的速动抢购，像原售价数千元的时尚K金现在
6.5折起，玉器饰品1折起，贺岁金铤按当天大盘价
加12元销售，贺岁银铤成本价售出，促销力度空
前。另悉，5月1日老凤祥河南旗舰店将进驻金鑫珠
宝郑州二七广场友谊店，届时也将推出一系列营销
活动，想买珠宝的朋友可以前去挑选。

金鑫 珠宝文化的传承与发扬

从“物质价值”到“精神享受”
以前，普通百姓对珠宝首饰的消费要求较

低，只要珠宝是真的、镶嵌牢靠，就能认可。但
是，随着人们物质生活的不断提高，人们购买
珠宝首饰已经不再以简单的装饰和价值为目
的，更多的是为了购买一份心情，一个心愿，强
调的是文化格调和精神享受。与此同时，珠宝
市场也逐渐体现成熟、理性地价值回归，单纯
的售后服务和营销创新已经不能适应市场发
展需要，珠宝市场开始进入品牌消费时代。

人们对于珠宝的消费观念渐渐成熟。金
鑫珠宝负责人说：“比如在质量方面，绝大多数
消费者要求商家提供珠宝首饰鉴定证书和质
量保证书等；工艺上要求精细；款式上要新颖、
体现潮流；售后服务方面希望有终身保养、以
旧换新的服务等。”消费者宁愿多花钱去品牌
珠宝卖场购买珠宝首饰，所追求的是商场完善
的销售服务系统和质量品质的保证。

金鑫的创业者们也敏锐地看到了这一变
化，提出了让业界瞩目的战略发展思路。金鑫

珠宝负责人表示，金鑫要走一条品牌发展之
路，在中原腹地打造国际珠宝城，引进国内外
一流珠宝首饰品牌，满足消费者品牌消费需
求。金鑫珠宝在业内率先邀请明星做品牌形
象代言人，成为河南省第一家由明星代言的珠
宝企业。

从“小心翼翼”到“无忧无虑”
如今，金鑫珠宝不断推出拥有自主知识产

权的饰品，更好地诠释首饰文化，全面提升专业
系统服务已成为金鑫珠宝锻造品牌价值的核心
诉求。不仅如此，从贵重饰品可退可换、黄金首
饰免费检测保养、会员俱乐部活动等一系列开
行业先河的创新服务和营销举措的推出，使金
鑫珠宝始终能够把握市场的发展方向。

截止到2010年，金鑫珠宝已发展成为一家
以销售黄铂金、K金饰品、珠宝玉石、镶嵌饰品
等珠宝首饰为主的大型珠宝零售连锁企业，旗
下近30家大型珠宝连锁店分布于中原腹地，销
售网络遍及整个河南省及周边省区，总经营面

积达到数万平方米。在金鑫珠宝店内，不仅有
金鑫珠宝品牌，还有香港超级品牌金至尊、六
福、香港真玉坊翡翠、周大生及千禧之星、爱迪
尔等国内知名珠宝品牌。这些强势品牌的进
驻给顾客提供了各种款式的珠宝首饰，满足了
不同消费者的需求。

金鑫珠宝负责人告诉记者：“‘锐意进取’，
‘至真服务’，‘改革创新’是企业的制胜法宝，
这不仅顺应了我国珠宝首饰多元化、规模化的
产业需求，而且紧跟市场潮流，取得了长足的
发展，成为中国珠宝行业和河南省最有影响力
的珠宝连锁企业之一。”

金鑫珠宝在取得大发展的同时，也收获了
各种荣誉，该公司先后被评为中国珠宝首饰业
驰名品牌、中国商业服务名牌、全国售后服务
行业十佳单位、中国宝玉石协会“优秀企业”，
荣获河南省十佳诚信企业 、河南连锁业十强
单位、2006年度、2007年度、2008年度河南最具
创新力企业、消费者喜爱的诚信珠宝卖场、河
南省50家爱心援助先进单位等荣誉称号。

在浩瀚的历史长河中，十三年转瞬如
白驹过隙，然而，在金鑫珠宝的奋斗史里，
这十三年的拼搏与奉献却历历在目：金鑫
人克服了重重困难，登上了历史发展的巨
轮，乘风破浪，开拓进取，取得了一系列骄
人的成绩。十三年耕耘，十三年收获，金鑫
珠宝从一个新生的企业迅速茁壮成长，逐
渐成为珠宝市场上的驰名品牌，已经形成
了品类齐全，服务良好，“中国珠宝首饰业
驰名品牌”之一。

金鑫秉承优质的服务，视商品为生存，
以创新为发展，始终坚持“服务、创新、发
展”的经营理念。以“宁失万两金，不负顾
客心”的经营理念，抓住机遇，加快发展，打
造竞争力珠宝品牌，以实际行动取信于每
一位消费者。 晚报记者 谢宽
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